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In a democratic setup, governments have the 
responsibility to run public welfare programmes. 
It is an official version though. Today it is CSR. 
MNCs, Public Sector companies and government 

bodies conduct CSR for the betterment of society. In the 
old days; social welfare was conducted by the affluents 
like zamindars and jagirdars. They used to; build canals, 
ponds, roads, inns, dharamshalas, drinking wells, ponds 
and schools. They used to provide food during floods and 
droughts as well.  Post-independence the subject of ‘Public 
Welfare’ confides and is controlled by the Government. 
Economic liberalization post-1990 paved the way for 
corporate culture towards social good. The MIndset of 
profit-centre companies changed with various government 
policies encouraging private enterprises to engage in social 
good through CSR. The impact of decentralising public 
welfare can be a matter of discussion. Coming down to 
the incense industry, the concept of CSR has somewhat 
evolved. It is in an early stage though. The agarbatti 
industry has taken a positive step and established Asha 
Kiran Dialysis Center, Bangalore last year in August. the 
hospital has done free dialysis for more than a thousand 
poor and needy. The industry should make such efforts in 
other areas of the country.

‘All India Agarbatti Manufacturers Association’ formed 
a charitable body for the workers of this industry and 
is already in operation. This body provides medical 
assistance to workers not covered by ESI. Bangalore 
has a tradition of charitable service. Mysore Oodabathi 
Manufacturers Charitable Trust in Bangalore was 
established 50 years ago in 1973 by BV Ratnaiah Shetty. 
Agarbatti manufacturers wanted to open a Covid Center. 
This, unfortunately, couldn’t materialise due to technical 
reasons. Thanks to the tireless efforts of the association, 
a hospital spread over 6500 square feet was ready in just 
a few months. Such efforts by the agarbatti industry are 
commendable. Such honest efforts for the public good 
should be taken forward in other states as well. Sugandh 
India family wholeheartedly applauds Mysore Oodabathi 
Manufacturers Charitable Trust.l

M. A. Farooqui

Editorial

A noble step by agarbatti industry A¦fSX¶fØfe CXôû¦f IYe Vff³fQfSX ´fWX»f 

ç·¤ सी भी लोकतांत्रिक देश में लोक कल्ाणकारी 
का््यक्रम चलाना सरकार की त्िममेदारी होती 
है, लेत्कन समाि के प्रबुद्ध और संपन्न लोगों 
का भी कत्यव् है त्क वह देश के गरीब व 

कमिोर लोगों की मदद करें। पुराने िमाने में बड़े सेठ नहर, 
तालाब, सडक, सरा्, धम्यशाला, कुएं, प्ाऊ और त्वद्ाल् 
बनवा्ा करते थे। इसके अलावा बाढ़ और सूखे में भोिन का प्रबंध 
करते थे। आि भी बड़े व्वसात्््ों द्ारा त्नत्म्यत त्वश्वत्वद्ाल् 
और धम्यशालाएं चल रही हैं। देश की आिादी के बाद साव्यित्नक 
सेवा की लगभग सारी त्िममेदारी सरकार की हो गई है। 90 के 
दशक के बाद शुरू हुए आत्थ्यक उदारीकरण ने कारपोऱेट कलचर 
को िनम त्द्ा है, त्िसने कंपत्न्ों की सोच बदल दी है। कहने 
को तो सभी कारपोऱेट कंपनी के त्लए सीएसआर फंड का प्रावधान 
है, लेत्कन उसका सही इसतेमाल नहीं त्क्ा िाता। इसके त्वपरीत 
अगरबत्ी उद्ोग ने बडी पहल ली है और बंगलुरु में आशा त्करण 
डा्त्लत्सस सेंटर के नाम से हॉससपटल की शुरुआत अगसत 2022 
में की और अब तक 1000 से अत्धक गरीबों व िरूरतमंदों की 
मुफत में डा्त्लत्सस की है। उद्ोग को ऐसा प्र्ास देश के अन् 
इलाकों में करना चात्हए। 

ऑल इंत्ड्ा अगरबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य एसोत्सएशन के 
सदस्ों द्ारा त्नत्म्यत धमा्यथ्य संसथा, िो उद्ोग में काम करने वाले 
कम्यचारर्ों, िो ईएसआई के तहत नहीं आते थे, उनहें त्चत्कतसा 
सहा्ता के त्लए पहले से काम कर रही थी। बंगलुरु में मैसूर 
ऊदबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य चैररट़ेबल ट्रसट की सथापना 50 वर्य पहले 
1973 में बीवी रतनै्ा शेट्ी ने की थी। बंगलुरु में धमा्यथ्य सेवा की 
परंपरा रही है। कोरोना के दौरान अगरबत्ी त्नमा्यताओं ने कोत्वड 
सेंटर खोलना चाहा, लेत्कन तकनीकी कारणों से नहीं खोल सके। 
बाद में कोरोना समाप्त हो ग्ा, तो एसोत्सएशन के सदस्ों ने 
प्र्ास तेि कर त्द्ा। पररणाम सवरूप कुछ महीनों में 6500 
सक्ा्र फीट का असपताल तै्ार हो ग्ा। उद्ोग द्ारा सामात्िक 
त्िममेदारी का ्ह प्र्ास बहुत ही प्रशंसनी् है और अन् राज्ों 
के व्वसात्््ों को भी इससे प्रेरणा त्मल सकती है त्क वह 
सीएसआर फंड ्ा अन् तरीकों से गरीबों के असपताल को 
सह्ोग करें। साथ ही अपने राज्ों ् ा त्िलों में भी ऐसे प्र्ास खुद 
करें। सुगंध इंत्ड्ा पत्रिका पररवार मैसूर ऊदबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य 
चैररट़ेबल ट्रसट का तह़े त्दल से शुत्क्र्ा अदा करता है। l
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Balaji Agarbatti’s unstoppable journey of 66 
years; marked by braving storms and all 
odds is worth a mention. Since 1957, Balaji 
is a large product group that manufactures; 

agarbatti, dhoop, dry stick, backflow cones, 
sambrani cups, and long supersized agarbatties! 
Apart from incense products, the company is also 
into soaps and roll-on perfumes. More than 500 
products are sold throughout the country and 
exported to over 20 countries. Their products are 
in huge demand on online marketplaces as well.     
Balaji inaugurated a new and state-of-the-art factory 
in Bangalore this February. The old factory was 
gutted in a massive fire that destroyed everything. 
The company’s goodwill helped build a new one: 
thanks to the distributors, suppliers, well-wishers and 
associates, production commenced within a few days. 
Balaji factory launch was a grand celebration of 
three days. The owners and the management 
group invited distributors, suppliers, agents and 
associates on the 4th. & 5th. Feb. This was a way to 
show Balaji’s gratitude towards their well-wishers. 
More than three hundred; distributors, suppliers, 
and agents from different states were present during 
the factory launch in Bangalore.

Kantilal Z Shah (Founder, Bindu Incense 
Group (Bindi Agarbathi Company)), Jayesh Z Shah 
(Chairman, Balaji), Ashish K Shah ( Managing Partner, 
Balaji), Nainesh K Shah(Managing Partner, Balaji), 
Dixit K Shah (Managing Partner, Balaji), Dipen K Haria 
(Managing Partner, BIC), Rohit D Savla (Managing 
Partner, BIC) , Rahul D Savla (Managing Partner, BIC), 
and other key functionaries welcomed the guests 
and gave speeches. During the ceremony, Balaji 
launched five new ranges of agarbattis namely; 
White Swan, Desh Mere, Banaras, Royal Bengal and 
Heroes.

The company announced, a part of the proceeds 
from Heroes Agarbatti shall go to the families of  the 
martyrs of Indian Armed Forces. Likewise, proceeds 
from ‘Royal Bengal’ (agarbatti) shall go for the 
conservation of Royal Bengal Tiger. The company 
also honoured and awarded its distributors for their 
remarkable performance over the past few years. 
The ceremony also saw a motivational session by 
renowned speaker Jagdish Joshi followed by a 
musical evening with Hitesh Mehta.

-Getting stronger with inauguration of new factory
-Five new agarbatti products launched

THE UNSTOPPABLE !

Kantilal Z Shah (Founder, Bindu Incense Group) Jayesh Z Shah (Chairman, Balaji)

Dipen K Haria (Partner, BIC) Rohit D Savla (Partner, BIC)

Ashish K Shah ( Managing Partner, Balaji)
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FAFAI  EXPO  EXcEEdS  EXPEcTATIONS!



The 25th. FAFAI International Convention & Expo, 
2023, was held at Biswa Bangla Mela Prangan on 
23rd, 24th and 25th February. The international 
event focused on creating business opportunities 
for the worldwide growth of the fragrance and 
flavour industry and saw 2000+ delegates with 
over 100+ stalls.

The convention was inaugurated by Atin 
Ghosh— MLA (West Bengal Vidhan Sabha) 
and Former Deputy Mayor of Kolkata. He was 
accompanied by Rishabh C Kothari (President 
FAFAI), Mr Kedar Vaze (VP), Chairman Mr Hitesh C 
Mehta, (Ex-Officio) Member Mr Hasmukh J Patel, 
Narendra Sharma, CEO of Tiranga Agarbatti, and 
Priyadarshini Ghosh Bawa.

The sponsors of the event were Ashapura 
Aromas, AACIPL, Jayshree Aromatics Pvt. Ltd., S. 
Kushalchand International Pvt. Ltd. as diamond 
sponsors. The gold sponsors were Affarom, Aquila, 
BMV Fragrances, Karnataka Aromas, KLJ Group 
and Vimal LifeSciences Pvt. Ltd. The silver sponsors 
included Citrus and Allied, Fine Fragrances Pvt. Ltd., 
Greenleaf Extractions Pvt. Ltd., Plant Lipids, Norex, 
S&S Aroma Associates Pvt. Ltd. JDI, MB Fragrances, 
Pharm Aromatic Chemical Co., Shimer and Veera 
Fragrances Pvt. Ltd. were the  Tea sponsors and Lalji 
Aromatics Pvt. Ltd. was the hamper sponsor.

Expressing his feelings to Sugandh India, 
Mr Rishabh C Kothari, the President said “,I am 
overwhelmed with gratitude for the success of the 
25TH FAFAI INTERNATIONAL CONVENTION AND 
EXPO, 2023, held for the first time in Kolkata, with 
the participation of more than 2000 delegates, 
and sponsors. I hope we can take a lot of learnings 
from it,” he added “, This unique event provided a 
common platform for the entire industry to meet & 
interact, build relationships, exchange ideas, create 
business opportunities leading to the industry’s 
growth in India and help establish a strong foothold 
in international markets. This year it was special not 
only because it is its 25th Edition but also because it 
happened in the city of joy. It was a wonderful and 
productive conference.” 

“The convention helped us find out the future 
of the industry, including those of packaged food, 
and fragrances. It also helped us ideate about how 
to expand the market for Indian packaged food 
and flavours to non-Indians in global markets. This 
convention also helped new entrepreneurs gain 
ideas and wisdom from our speakers here,” said Mr 
Kedar Vaze, VP.

Mr Hitesh C Mehta, the Former Chairman of 
FAFAI remarked “,I thank everyone for making the 
silver jubilee of the FAFAI International Convention 
and Expo a success. I hope the future of the industry 
moves towards sustainability and renewability.”

THE Fragrances and Flavours Association of 
India (FAFAI) was established in 1949. Traders, 
dealers and connoisseurs came together to form 
a fraternity to promote flavours and fragrances 
in India. Within 60 years, FAFAI has grown into 
a national association with over 800 members 
from among the dealers and manufacturers in 
Fragrances, Flavours, Aroma chemicals, naturals 
and its ancillaries. An exhibition of members and 
non-members of FAFAI, showcasing flavours, 
ingredients and fragrances, was accompanied by a 
series of technical sessions.
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Basically, we were waiting for FAFAI. The crowd here is from the fragrance 
and flavour industry. You won’t find window shoppers at such events. There 
was a delay in hosting this event due to COVID and we have a very good 
forum this time. On the other side, we got a great opportunity to present 
our creations like; bakhoor, agarbatti fragrances and cosmetics. It has been 
very well received by the industry. Thanks to Mr Girish Vaze as an MD and as 
a perfumer, he is really good. With the kind of understanding we have about 
the market, we are in a position to deliver our creations to our clients. Thanks 
to all our customers, our clients and everyone who supported us.

-Shalin P. Kale, Head Sales & Marketing, Aquila Organics ( Gold Sponsor)

This is happening after four years. The response is very good. I am 
overwhelmed by the number of delegates in FAFAI with such a large footfall. 
This is a great experience, especially after COVID. We had meaningful 
dialogues and meetings. Overall it’s a great experience. I’d like to thank the 
committee for organising such a beautiful event. A well-hosted and well-
coordinated event; managing so many visitors without a glitch.

-Neel Patel, Director, Jayshree Aromatics ( Diamond Sponsor)

The FAFAI show was simply amazing! Rishabh in 
his four years tenure has been excellent. He has 
proved himself rather more at such a young age 
than anybody as the President. He has brought a 
lot of changes in the working of this organisation. 
I liked the way he conducted this event with the 
online presentation, meetings, conventions and 
the rest during the COVID period. He has been 
instrumental in all the spheres of FAFAI and in 
pulling up this great show. Thank you!

-Ajaykiran Gudka, Director, Aashapura Aromas ( Diamond 
Sponsor)

wHAT THE SPONSOrS HAd TO SAy!
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Well, this has happened after four years. We were all very excited 
about the FAFAI event. The response has been great. The numbers 
are overwhelming with 2000+ delegates. Overall it’s been a WOW 
experience meeting people of the fraternity. 

-Vinay S Raj, Karnataka Aromas ( Gold  Sponsor)

This finally happened after four years. It was great meeting everybody after 
such a long time. The event has been well organised. We all are friends here. 
It’s like a big family. Needless to say, it’s my favourite conference. Special 
thanks to Rishabh Sir. He is very courteous and did an excellent job. I’m 
very pleased to see the footfall. The number of stalls and the crowd is just 
amazing. It’s a pleasure being here.

-Toshin Saxena , BMV Fragrances (Gold Sponsor) 

We had a very good experience with FAFAI. We were well on time 
that’s why we were able to get a good stall. . FAFAI has been excellent 
in hosting this event. It is a great teamwork.

-Narayan Nair, DGM Marketing from KLJ Group.



                  DR. PARIMAL MERCHANT SPEAKER MODERATED BY KAMAL SHAH

         L-R MATTHEW WILLIAMS, AJIT VAZE (MODERATOR), JOCELYN CUIROT

            L-R MR. PAUL  WANROOIJ, MR.SHAKTI VINAY SHUKLA,  
        MR.ALAIN FRIX & ,MR. TAKAJI MATSUMOTO

L-R PANKAJ 
NAGDEV, ANKIT 
AGARWAL, 
ASHISH 
JHUNJHUNWALA  
(MODERATOR) 
ARUNJ RANGA

L-R HANSDEEP SINGH BINDRA, KRISH HIRANI(MODERATOR) 
 & EMERSON ROBERTS

L-R MR. ASHOK KUMAR TYAGI & KEDAR VAZE

        L-R MR. SVEN BALLSCHMIEDE, MR. A. APAPPARAO, DR. DEBABRATA KANUNGO



Mr. Arjun Ranga, MD, Cycle Agarbatti

(L-R) Mr. Abdul Khader & Mr. M. Ahmed, Forest Fragrances, Bangalore

(Second from Right) Mr. Pushpraj Jain, Pragati Aroma Oil Dist. Pvt. Ltd. (Right) Mr. Subir Pal, Globe Perfumery, Kolkata

            (R-L) Mr Rajeev Agarwal & Mr. Girdhari Tekwani, Tirupati Industries, Delhi
(L-R) Mr. Narendra Sharma, CEO, Tiranga Agarbatti 

& Mr. Subrat Pathak, MP, Kannauj (U.P.)

(R-L) Mr. Mahboob Khan & Mr. Kalim Khan, Rocket Agarbatti, Nagpur

Mr. Ankit Agrawal, MDPH  Mr. Pankaj Nagdev, Hari Darshan

AgArBATTI INdUSTry BArONS AT SUgANdH INdIA’S STALL
Sugandh India was appointed as a media partner at 25th FAFAI International convention & Expo
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*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of December-2022-Fabruary-2023 or as mentioned by the respective companies

BRAND NEWS
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Devdarshan Dhoop is one of the oldest agarbatti 
companies. Although, Devdarshan is synonymous with 
dhoop but is also known for making agarbattis, hawan 
samagri and worship-related along with Gangajal and 
perfumes. Its products range from economy to premium 
to luxury. The Green Luxury Stick under their Royale 
brand is an exclusive product for agarbatti lovers. This 
premium masala agarbatti is delightful in its woody 
fragrance. A 50g packing comes at ₹150. Th Royale brand 
also includes other range of premium agarbattis like; 
Sandalwood, Ashtagandh, Patchouli, Oud, Agarwood, 
Kasturi and Heena— A choice for agarbatti lovers. l

Premium Masala Agarbatti 
Enthusiasts Love Dev Darshan  
Royal Green

Big Bell ringing across the country
Bangalore based brand Bigbell Incense has been aggressively capturing 
markets all over India with a portfolio comprising of products ranging from 
premium to luxury segment agarbattis and dhoops. The brand’s hot selling 
Kacha Bella agarbatti has been a trend setter across the markets. This 
premium agarbatti comes with a mesmerizing fragrance of Jasmine that 
leaves the customers enchanted. Kacha Bella comes in a 120 grams zipper 
pouch at a price of Rs.70 MRP. Among other highly demanded products in 
the same range are Chandan, Heena, Karpoor Tulsi and many more. Bigbell 
also makes luxury incense sticks in fragrances of Oudh, White Musk, 
Chandan and Rose. In sleek attractive box packaging, these incense sticks 
come at a price of Rs. 399 for 25 sticks 
and Rs.199 for 10 sticks.  These are high 
in demand among the incense lovers and 
affluent. Apart from incense products the 
company portfolio also comprises of Roll 
on perfumes. l



*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of December-2022-Fabruary-2023 or as mentioned by the respective companies
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India’s leading Balaji Agarbatti company, based in Bengaluru, 
inaugurated its new factory in February. During this event, the 
company also launched new agarbatti products along with its 
distributors. Balaji released five agarbatti products namely; 
White Swan, Desh Mere, Banaras, Royal Bengal and Heroes 
of India. True to its name, the fragrance of White Swan 
Agarbatti is alluring like a swan. Available in a 75g pouch 
packaging at 35 MRP, this product is premium yet affordable. 
The warm woody and floral aroma of Desh Mere Agarbatti 
will take you on a nostaligia trip and remind you of your 
home town. This product is available in a pouch packaging of 
75 grams at MRP 35₹. Banaras 4-in-1 agarbatti is a sold-out 
product in a bigger pack of 450g. Now Balaji has launched a 
pouch packing of 80g at ₹35 MRP. The company is confident 
that this product will also make waves in the market just 

like the 450g. Royal Bengal agarbatti comes with a woody 
foresty fragrance. The company dedicated this brand to the 
purpose of tiger conservation. Part of the its sale proceeds 
shall go to tiger conservation. This agarbatti is available 
in zipper packing of 100g at ₹75 MRP. ‘Heroes of India’ 
agarbatti has been launched to express gratitude to the Indian 
Armed Forces. A part of its sale proceeds will be donated to 
the families of the martyrs of the Armed Forces. This incense 
stick comes in a soothing floral fragrance and is priced at ₹70 
MRP in a 100g zipper pack. Like other Balaji products, all 
these products will soon hit the markets across the country.
Balaji Agarbatti Company,  since 1957 has more than 500 
products sold all over India as well as exported to 30 oth-
er countries. The company’s portfolio ranges from agarbatti, 
dhoop to roll-ons and soaps.l

Balaji released 5 new incense sticks products

With the onset of Spring and summer season, Noida 
based brand Namoh Indiya has come up with their 
Spring & Summer collection of luxury dhoop sticks. 
The collection comes in 12 floral & fruity flavours 
in jar packaging. The 12 exotic fragrances include 
Melon Jasmine, Mango Bite, Pineapple Rose to 
name a few. These are 125gm jars priced at Rs.100/- 
each including a matchbox and a Dhoop stand.
Namoh Indiya is a rising brand with a vast portfolio 
of profucts comprising of Agarbatti, Dhoop, Dry 
Stick, Cones, Scented Candles and many more. The 
brand has markets across states of UP, Harayana, 
Punjab, Delhi, Uttarakhand, Madhya Pradesh, 
Gujarat, Himachal Pradesh, etc. l

Namoh Indiya’s Spring & Summer 
collection of luxury dhoop sticks 
hit the markets

lA fresh start with the new factory







BRAND NEWS

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of December-2022-Fabruary-2023 or as mentioned by the respective companies
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Prime Fragrances, a Bangalore-based premium incense 
company is quite popular among niche customers. They have a 
wide selection of premium agarbatti products like; Oodh Musk, 
Oodh Cambodia, Oodh Shamama, Oodh Mukhallat, Oodh 
Rose, Oodh Majmua, Oodh Sandal and Namaste. Among these 
Oodh Rose and Oodh Sandal are top-sellers. Oodh collection 
of premium agarbattis comes in packing of 50g with an MRP 
of 300₹. l

Jai Bhavani selling well in all segments in Pune

Prime Fragrances blooming with Oudh 
fragrance in the premium segment

Porbandar reminds us of Mahatma Gandhi. Anyways… Jai 
Bhavani Agarbatti from this port city at the edge of Gujarat 
is a popular incense company. Its products are available in 
many states. Sugandh India, in its survey in Pune recently 
found Jai Bhavani dhoop & agarbattis in; 50, 90 and 100 
grams are trending in the retail market. Shuddh Kapoor, 

One +, Eklavya, Rich and Black Perfume in 90g have an 
MRP of 85₹. Rajawadu, Sandal Tree and Scotch in 90g 
have an MRP of 110₹. Ballantine and Marlboro in 100g 
have an MRP of 135₹. Heena and Majmua in 100g have an 
MRP of 110₹. Persian Rose is a natural masala agarbatti. It 
comes in 50g with an MRP of 135₹. l

Bengaluru based Moksh Agarbatti is one of the top-selling 
agarbatti brands in India. Their brands are very popular in both 
domestic as well as export markets. Swarna Champa brand is 
among the top-selling agarbatti brands in the country. The 
company launched four different fragrances of dhoop sticks 
last year. Available in attractive packaging with an MRP of 
15₹; Champa, Chandan, Lavender and Rose are among the 
best sellers. A retail box contains 9 sticks. The wholesale 
box comes with three packs each of the four fragrances. The 
growing trend of bamboo less incense products is surely 
pushing ‘Moksh Dhoop Sticks’ up in the market.l

Increasing demand for  
Moksh dhoop sticks



*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of December-2022-Fabruary-2023 or as mentioned by the respective companies
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Indore based MDPH, Zed Black group has rolled out an 
exquisite range of purest, natural essential oils named 
“Orva Naturals. The Orva Naturals range is available in 
a multitude of six 100 percent pure essential oils variants 
- Lavender, Lemongrass, Tea Tree, Orange, Peppermint, 
and Rosemary. The new range is a trailblazing offering for 
discerning customers looking for premium quality and the 

purest form of essential oils infused with majestic aromas 
for every mood, and is free from synthetic fragrances, 
or unnatural additions, and is ethically sourced as well. 
MDPH Group has a vast portfolio spanning from agarbatti, 
dhoop, pooja items to FMCG products like DinDin Candy. 
Zed Black 3 in 1 Agarbatti and Manthan Dhoop are top 
selling products pan India. l

MDPH launches “Orva Naturals” essential oils

Bengaluru-basedAmrutha Aromatic’s 
products are selling well across many 
states. Six months ago, Amrutha 
Aromatics launched ‘Special 4’ in 
attractive zipper packs. The ‘Special 
4’ is a combo offer of four different 
types of agarbattis coming in four 
fragrances namely; Shahi Gulab, 
Sugandh, Firdous and Lavender. The 
200g combo pack contains variants in 
50g each costing 135₹.
Besides the ‘Special 4’ combo pack, 
Pancahmrutha also is in good demand. 
This 5-in-1 combo contains agarbattis 
in five attractive fragrances; Jasmine, 
Sandal, Musk, Rose and Lavender. A 
50g box of combo agarbattis costs 33₹ 
and 105g costs 60₹. l

Amrutha products in 4 in 
1 and 5 in 1 onwards







South India is the hub for Sabrani products and 
Tamil Nadu based manufacturer Delta trade 
links is the market leader with its high quality 
sambrani cup brands. The company has its 
products spread across major Indian cities and 
has been getting a very positive response for 
its complete range of sambrani cup products. 
Talking about Bangalore market, Delta’s 
Aaradhana cup brand is the top seller. A Box of 
12 cups comes at a price of Rs.100. l

Darshan Red Sandal is an instant Hit

The demand exceeds supply  
for Best Bathi Co.

Delta Aaradhana is people’s  
choice in Bangalore

Darshan Incense, a bangalore based  brand that’s popular across various markets 
throughout the country recently launched Darshan Red Sandal range of  incense 
stick. The new product comes in a sweet woody fragrance packed in a 90 grams 
box with additional 14 grams free at a price of Rs.55 MRP. The product since it’s 
launch has been showing uphill results. Darshan Incense manufactures 3-4000 
incense sticks products for India and global market. Most of its products are 
exported. The company sells only 20 brands in the Indian market, with Bharat 
Darshan and Black Stone being the company’s best selling pan India brands. 
The company has film actress Vidya Balan as its brand ambassador at the Pan 
India level. This has benefited the company in marketing its brands. Along with 
this, the company has also different brand ambassadors at the state level. l

Bangalore is the home for oldest and most 
premium incense stick brands. These products 
spread fragrance not just across India but 
globally. One such brand comes from the house 
of Best Bathi Company. As per the market 
experts, Best Bathi Co makes one of the finest 
incense sticks but the supply is limited while 
the demand is higher. Among the company’s top 
selling products, Best Oudh sells at a price of 
Rs.155 MRP for just 10 sticks, Golden Temple 
and GS are both priced at Rs. 105 MRP for  
40 grams. l

BRAND NEWS
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PRAYAGRAJMARKET REPORT

Prayagraj a major market for incense Products

Allahabad is now known as Prayagraj. Located on 
the confluence of Ganga, Yamuna and the invisible 
Saraswati river, the city has a long history. Allahabad 
is best known for Kumbh Mela which cycles every 

twelve years. This is the largest congregation of humans in the 
World. The history of this mela is undated. Kumbh Mela is 
followed by Ardh Kumbh (mela) happening every six years and 
Magh Mela every year. Triveni (the confluence) is on the world 
map as a religious spot for Hindus. The confluence is also a grand 
tourist attraction drawing millions of visitors from the country 
and abroad. Allahabad is also known as a city of intellectuals and 
clerks. The city was among the major administrative hubs during 
the British Raj. The city is dotted with magnificent structures 
from the colonial and medieval period such as; the Allahabad 
Fort, Allahabad High Court, Allahabad University, Office of the 
Accountant General of Uttar Pradesh, Anand Bhavan, Alfred Park 
(now Company Gardens) and Ashoka Pillar built by Emperor 
Akbar in the 16th. Century. The city with such a glorious history 
never had the dearth of educated people. The city is full of Judges, 
Lawyers, Professors, Government officers & clerks, Traders and 
Businessmen. The population majorly comprises of upper and 
middle class along with a large rural population in towns on the 
outskirts of the city. For this reason, Prayagraj is a good market 
for agarbatti and incense products.
70% of the market for incense sticks
Sugandh India conducted a market survey recently in Prayagraj. 
It found— A sizable population out of four million are middle 
and upper class including nearby rural areas. This indicates high-
volume retail in the economy and premium segment of agarbattis. 
The city can be considered one of the biggest market for incense 
products. According to market reports— Religious fairs have no 
bearing on the demand for dhoop and agarbattis. Demand for local, 
cheap and some economy-range agarbattis rise due to constant 

visits by pilgrims at Prayagraj. Being the gateway of Purvanchal 
(Eastern U.P.) reasonably affects what customers choose to buy. 
The premium segment sells more in urban areas. The sale of the 
economy segment is somewhat the same in both rural and urban. 
Tiranga brand sells more in villages. Agarbatti market shares up 
to 70% of the Prayagraj incense market. The rest is for dhoop and 
dry sticks.
Good demand across all price segments
Zed Black, Sandesh, Tirupati, Cycle, Parimal mandir, 
Vijayalakshmi, Balaji and Big Bell brands enjoy high-volume 
business compared to Shalimar and Denim agarbatti. Premium 
segment brands of Parimal Mandir, Vijayalakshmi, Tirupati 
Industries, Balaji and Big Bell along with many other brands from 
Bengaluru run widely in the city. Big Bell is popular across all 
segments.  Tiranga is available at 5₹ for a dozen sticks and 10₹ 
for a pack of 22 agarbattis. The quality is good. No other brand is 
known to provide this quality at this price. Tiranga, therefore, is 
the most influential brand in low-income areas: villages included. 
Scented agarbatti brands selling 10₹ a packet enjoy temperate 
sales. Dev Darshan, Hari Darshan, Darshan International, Parimal 
Mandir, Zed Black and Cycle Pure have their market in Prayagraj. 
They are all sold-out brands. Sugandh India found out that 
traditional wet dhoop is used more by street vendors.
The market for dhoop is also increasing
Reports indicate a flourishing market for traditional dhoop and 
dry sticks. Zed Black, Cycle Pure and some Bangalore-based 
agarbatti brands enjoying brisk business. Hari Darshan and Dev 
Darshan recently lost market share due to higher MRP but the 
companies realized this and changed the prices which helped 
them regain the market . Hari Darshan is a popular brand in 
Prayagraj however customer now want new or updated fragrance. 
Customers eventually get bored of same fragrances and switch 
brands.l
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Mysore oodabathi manufacturers 
charitable trust was was estab-
lished 50 years back in 1973 
by B.V. Rathnaiah Setty (B.V. 

Aswathaiah & Bros) Shri Sunku Gundaiah Setty, 
Shri B.N. Krishnaiah Setty, Shri S.R.Laxminara-
simhaiah, Shri H S Rao, Shri B.S. Venkatesha 
Sastry in association with Shri K Ramanandam. 
The trust, set up by the members of the All India 
Agarbatti Manufacturers’ Association, aimed to 
provide medical aid and improve the welfare of 
workers who were not covered by the Employees’ 
State Insurance.

In a conversation with Sugandh India, 
chairman of the trust, Shri S Jagannath told that 
when everyone was engulfed by the pandemic 
be it the poor or the affluent, that was the time 
when the members of the trust decided that a 
COVID Centre must be set up. A building owned 
by ‘Mysore Oodabathi Manufacturers Charitable 
Trust’ was vacant and available. Unfortunately, 
the 6,500 square feet carpet area building didn’t 
have a lift. The doctors said that a hospital without 

‘ASHA KIrAN’ FOr THE 
POOr ANd THE NEEdy

1000+ patients had dialysis in six months at  
‘Asha Kiran’ hospital, Bengaluru

COVID was the learning curve! It 
almost destroyed the world with 
its spike protein. Living during 
a pandemic created a feeling of 
cooperation among people from 
all walks of life. People were do-
ing their best in the need of the 
hour. The agarbatti industry also 
decided to do good to the peo-
ple around them. They dedicated 
a hospital to recompense invalu-
able human loss and suffering 
during the pandemic. The chair-
man of  Mysore Oodabathi  Man-
ufacturers Charitable Trust and 
head of Parimal Mandir Agarbat-
ti, Shri S Jagannath shared with 
Sugandh India how Asha Kiran Di-
alysis center became a reality.
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a lift is not possible. It will take two to three months to 
have one. Feeling disappointed! The plan was put on halt.  
As the Covid declined, with a strong will it was decided to 
resume the project, Jagannath ji informed. The trust used to 
donate two lakh rupees to St. Johns Hospital for dialysis of  
economically challenged patients. And so it was decided 
that the hospital will be brought to reality no matter what. 
Bhoomi Pujan was done in 2022 and within ten months 
of dedicated efforts, the most awaited hospital was ready.

Jagannath ji told that the trust had a fund of 50 Lakhs. 
This fund was dedicated to help children in their education, 
and people in illness and distress. Unfortunately, this wasnt 
enough to run a hospital. An average daily cost of ₹2000 was 
calculated for 28 patients. This disappointed the members 
but Jagannath ji as he told had a firm belief that the day 
a poor and needy would get a free dialysis done, that day 
our life’s purpose would be fulfilled. This was the dream of  
B V Rathnaiah Setty that has become a reality now. Team 
Sugandha India visited this hospital and found how special 
it is for the economically challenged. German-made dialysis 
machines are installed and equipped with trained staff.

Jagannath ji informed that those donating towards 
this noble cause get the benefit of exemption in income 
tax. Well-wishers and the general public can also donate 
generously on; birthdays, marriages, anniversaries, 
festivals and other significant occasions.

Kohinoor Donor Rs. 25 lakh 
Platinum Donor Rs. 20 lakh 
Gold Donor Rs. 10 lakh 
Silver Donor Rs. 5 lakh 
Bronze Donor Rs.2.5 lakh 
Patron Donor Rs.5.51 lakh 

Donations can also be made on special auspicious 
occassions such as birthdays and anniversaries. 

12 Dialysis Rs. 12000 
06 Dialysis Rs. 6000
01 Dialysis Rs 1000

The cost of each dialysis machine including bed 
and accessories is Rs. 10 lakh

Donation Details

Dialysis Sponsor Details

BANK DETAILS

Name : Mysore Oodabathi  
Manufacturer’s Charitable Trust

Bank : Karnataka Bank Ltd
Branch : K G Road

A/c No. : 0602000110210201
IFSC Code : KARB0000060

ASHA KIRAN DIALYSIS CENTRE
18/3 , IST MAIN ROAD , S.R.NAGAR, 

Bengaluru, Karnataka 560027

ADDRESS
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Around six medical doctors are available 24x7 along with 
medical staff and attendants. Around 14 dialysis patients get 
medical services in a single shift. More dialysis machines 
have been ordered. By April more patients shall enjoy 
benefits reported Jagannath ji. 

A kidney transplant facility is planned and very shortly 
patients will also get transplants. Moreover some doctors 
have also come forward to provide their services for free for 
this. Speaking more on this he informed us; A transplant will  
cost us six lakh rupees per patient. The Trust is in talks with 
companies for funds under their CSR. Some have pledged to 
release funds by March-April.

The trust sends expense details periodically to donors. 
Jagannth ji tells that the patients that come here dont have  
much time in their hands and their lives are harsh so we try to 
make the best of whatever their life remains.

In order to encourage the welfare of the community the 
Income Tax Department vide its letter dated 28th September 
2007 recognized the Trust under 80G(vi) of the Income Tax 
Act and provided tax relief.

Key contributors and managers of the ‘Asha Kiran 
Hospital Dialysis Centre’ are Mr. B S Amarnath (BV 
Aswathaiah & Bros), Mr. Hiten Wadhar (Shashi Industries 
Bengaluru), Mr. Arjun M Ranga (NR Group Mysore), Mr. K. 
L. Ramesh (Vijayalakshmi Agarbatti Co.), Mr. N. S. Srinivasa 
Murthy (N. K. Subbiah Setty & Sons), Mr. Hussain Salman 
(Mysore Agarbatti & Perfumery), Mr. B.V. Ramachandra 
(Chaitanya Perfumery Works), Mr. P. L. Nagaraj (Orkay 
Fragrances), Mr. T.V. Venu Gopal (Aashika Incense Inc.), 
Shri KR Ravi (Shri Balakrishna Perfumery Works) besides 
Dr. D. Shivanna (Dialysis Centre, Rajarajeshwari Hospital), 
Shri Rammohan (Director, Shankar Cancer Hospital), Shri 
Abhinav R (Trustee Shankar Cancer Hospital, Advocates 
(Kumar & Kumar Advocates) and Legal Advisor), Dr. 
Sanjay Gururaj (Shanti Hospital & Research Centre), 
Sh. KG Subbaraj (Vice Chairman of Vasavi Hospital and 
Chairman of Kandla Group), Sh. Suresh Laxmikant (Vice 
Chairman of Vasavi Trust & Trustee Vasavi Hospital and 
Chairman of Suraj Group) and Mr. Ankit Agarwal (Director  
MDPH Indore).l
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Ankit Doshi, the third generation CEO in an exclusive interview 
with Sugandh India  said, “For the agarbatti industry, we have 
everything under one roof, be it raw materials or fragrance or 
even packaging solutions. Anyone who wishes to step into 
this industry, we can arrange everything for them that a brand 
needs from production to establishing itself in the market.”

Talking about the business he said “, Apart from our 
headquarters in Chennai, we have branch offices across Pune, 
Nagpur, Bengaluru, Madurai, Kolkata and Delhi. Our main 
unit being in Chennai is spread over 2,00,000 sq. ft with a 
production capacity of around 1,00,000 kg per month. We 
have smaller manufacturing plants in; Madurai, Pondicherry, 
Tirupattur and Virudnagar. We have our own brand with the 
name GT products that is sold across 19 states including; 
Kerala, Tamil Nadu, Andhra Pradesh, Maharashtra, Uttar 
Pradesh, West Bengal, Punjab & Haryana. 

As per to Mr. Doshi, sambrani is their area of expertise. 80% 
of their product portfolio consists of sambrani products while 
rest being agarbatti and other related products. 

He added,“Sambrani and bamboo-less agarbatti are growing in 
demand. The future is bright.” He said “, However, sambrani 
and bamboo-less products will not completely replace 

Established in Chennai in 1967 by 
Late Kantilal Doshi, GT group in a 
span of over 50 years has spread 
its business empire globally across 
9 different verticles including trad-
ing, manufacturing, polymers, real-
ty, education and cold storage. Over 
the past 25 years the group has 
been supplying the industry with 
high grade raw materials along with 
packaging solutions. The clientele 
being the top brands of agarbatti 
industry.The group claim to have all 
the necessary know-how to create 
a brand from-the-scratch for those 
interested to enter the Dhoop–
Agarbatti–Sambrani market. All you 
need is an idea and GT group will 
do the rest. Along with creating a 
finished product for the clients, the 
company also lays down the mar-
keting strategies for brand building. 

l	 GT group’s businesses spans  
across 9 industries including 
trading, realty and polymers

ANKIT DOSHI

FROM RAW  
MATERIALS TO  
FINISHED PRODUCTS

HAS EVERYTHING  
UNDER ONE ROOF:

GT GROUP
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Tiger of the market
Late Sanghvi Kantilal Doshi , the founder of GT Group was 
a visionary leader who through his hard work and dedication 
established 9 business verticals under the group. Mr. Sanghvi 
Kantilal Doshi, a respected personality across the domestic 
and international markets, started his journey from the grass 
root level. Born on 6 August 1943 in Badgaon, a village in 
Sirohi district of Rajasthan, Kantilal ji completed his PUC in 
1960 and started working in his uncle’s shop in Sumairpur. In 
1961, with just Rs. 50 in his pocket he moved to Mumbai and 
worked in a garment shop for six months. He came to Chennai 
in 1964 and worked in a company for 3 years. Finally in 1967 
he started his business under the name of General Traders and 
from there he never looked back and expanded into various 
business verticals including trading, realty, manufacturing, 
polymers, education and cold storage. Mr. Sanghvi Kantilal 
Doshi was called ‘Tiger of the Market’. Apart from business, 
he was actively involved in service to the society and religion.

Late Sanghvi Kantilal Doshi 
Founder, GT Group

agarbattis.Speculations are that 10 per cent market share 
will go to such products and even that is a big number” 

Ankit informed that they are specialists in Sambrani 
products. Sambrani is organic and follows the Unani 
system for production with 25 different type of natural 
ingredients. “We were the first to come up with the idea 
of the Sambrani Cup,” he claimed. “Our Flower Pot 
Sambrani Cup The first Sambrani Cup brand. The desire 
to innovate and try something different led to birth of 
cup shape of Sambrani. However, the shape is the only 
difference between a cup and a normal sambrani.”

Talking about exports, Mr.Doshi informed.“GT exports 
to around 12 countries with an extensive market in; 
Mauritius, Madagascar, Malaysia, Singapore, France 
and Australia. Though the fragrance prefered abroad is 
different from domestic but our sambrani products are the 
same for domestic as well as overseas markets.”

Speaking on the changes in the incense market Mr. Doshi 
said “, Post-COVID, people are more health conscious. 
They prefer chemical-free and natural products.” 
Explaining further he said “, Shortage of raw materials has 
doubled the price. Thanks to the oversized and complicated 
market where the competition no-more makes sense. It’s a 
challenge of a different level. This is the reason enough to 
focus more on overseas markets. We are brainstorming the 
domestic scene. We will find a solution.” l

‘Sugandh India’ met GT’s Group CEO at the recently 
concluded ‘AIMA Expo 2022’ in Bangalore. He was 
elated being invited there. Speaking about the expo 
Ankit said “, Expos in the past were all about giving 
a big show. This time it was different. The focus 
was more on raw materials and types of machinery. 
Moreover, the whole experience was interactive 
with lots of Q&A sessions along with problem-
solving rounds.” 
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Swaraj R Sunku, the third generation 
entrepreneur of Parimal Mandir in an 
interaction with Sugandha India said that 
there are endless new producers in this 

industry, but what makes Parimal Mandir stand 
out is that it uses very high quality, sustainably 
procured raw materials which differentiates 
their product. Through extensive research and 
development, we continuously deliver the best 
products, but the company does not believe in the 
rat race of number 1 and 2. Our only goal is to 

satisfy our consumers and distributors with the best quality. In fact, 
at times I even personally attend the customer calls to understand 
what they demand, their complaints and suggestions so that the 
products can be improved and customers are satisfied, keeping in 
mind our founder’s philosophy, which was to provide consumer 
satisfaction and quality products. That's why Parimal Mandir is an 
extremely consumer centric company. Our entire emphasis is on 
consumer preferences and demands and we ensure that each and 
every product of ours is as per consumer's liking, as ultimately the 
consumer is the king.

He said that the company does not think much about what is 
trending. The company sees the customer demand and the the gap 
in the market. We develop products that are above the expectations 
of the consumer. We have a world class research and development 
team in Bangalore with a library of over 1000 types of fragrances. 
We have a dedicated marketing team, numerous distributors and 
partners. Mr. Swaraj enjoys visits to retail markets from time to 
time to gain an understanding of the decision making process of 
the consumer and what drives them to choose a product. Based on 
these interactions, he educates his  R&D team and on that basis new 
brands are created.

SyNONymOUS wITH qUALITy
CONSISTENCY, 
FROM FIRST TO 
THE BILLIONTH 
INCENSE STICK: 

PArImAL mANdIr 

l	Our focus is not on  
 the rat race, but on  
 the quality.
Parimal Mandir is a globally estab-
lished brand in the incense sticks, 
fragrance industry. The company 
ensures that the fragrance and 
quality remains constant in ev-
ery stick. Late Shree Sunku Gun-
daiah Setty started the business 
in 1942 under the name ‘Gandhi 
Flour Mills and Perfumery Works’. 
The founder, a well known name 
throughout the agarbatti indus-
try was also one of the founding 
members of Mysore Oodabathi 
Manufacturers Charitable Trust. 
In 1983, Parimal Mandir was reg-
istered and S Jagannath and his 
four brothers S G Radhakrishna, S 
G Raghuram, S G Vijay and S G Ajay 
took company to new heights.

SwArAj r SUNKU
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In response to a question from Sugandh India, he said 
that the demand for incense sticks has increased multifold 
in the past decade, not only in India but across the world. 
The main reason for this is that people across the globe 
have realized that as compared to other fragrance products, 
burning  incenses is the most economical and effective 
method to make any space fragrant. 

In response to another question, he said that today 
agarbattis are being produced on a large scale and economies 
of scale directly impact bottom-line profits. Today, the 
challenge is not to create a brand, but to achieve a Product-
market fit.  On the question related to the products of Parimal 
Mandir, he said The Company specializes in offering 
regionally inspired products from the very beginning. Like 
in 1983, the brand Shantiniketan was launched. It was 
developed for the customers in West Bengal. The brand 
was created, taking inspiration from the teachings of Sri. 
Rabindranath Tagore, and the packaging depicts his school 
of thought. The fragrance is based on floral and chypre 
fragrance and was manufactured keeping in mind the 
preferences of the people and the climate of West Bengal and 
even today Shantiniketan is one of the most popular brand in 
the state. Likewise, Bharat Vasi was launched in 1992 and 
proved to be a nationally successful brand. It is our fastest 
and best selling product. Similarly, Gurudev and Moments 
are also commercially successful brands from the house 
of Parimal, across the country. If you look at the industry 
leading brands in the past 5 decades, there are only a handful 
of brands that have stood the test of time. We are proud 
that the above brands from Parimal have been around since 
4 decades, and yet their consumer base keeps on growing, 
year on year.  The company has recently launched Shubh 
Labh Pooja Agarbatti, which is a high quality, well priced 
brand and has become widely accepted by the patrons.  He 
said that unlike the domestic market, the products made for 
international markets are very different. It is mainly because 
of difference in culture and preference of fragrance. We have 
a wide range of products for export markets. 

The Government of India, Export Promotion Council 
for Handicrafts has recently awarded Parimal Mandir as 
the Outstanding exporter - Excellent Export Growth, for 

the third year in a row. On the question regarding which 
and what kind of new products the company making, 
he said that apart from incense sticks, Parimal mandir is 
making Oudh and Bakhoor for the Middle East, African 
and European markets. The company is also aggressively 
moving forward in roll on products. Apart from this, the 
company also offers many fragrance products such as Reed 
Diffuser, Perfumes, Natural Attar, Scented Candles, Room 
Fresheners, Car Fresheners and Niche Perfumes.

 Recently, the company has launched India’s first niche 
perfume brand with the name Elixir Niche Perfumery, 
which offers superior quality perfumes with masterfully 
blended rare essences. What makes Eliixir special is the 
art of customization. From the customized name on the 
bottle and packaging to the fragrance of their choice, each 
patron’s Elixir experience is personalized.

 Parimal Mandir is now a global brand. There are 7 units 
in and around Bangalore, with 2500 employees directly 
associated with the company and about 3000 people 
indirectly associated. At present our manufacturing is in 
6,00,000 Sq. ft. area and in the next 5 years, we plan to add 
4,00,000 sq. ft. to it Along with manufacturing agarbatti 
and perfumes, we also have an in house design studio and 
printing and packaging unit.  Our production has grown by 
25-30 per cent over the years by investing in infrastructure. 
The company is always in the forefront of investing into 
advancing our technology and infrastructure, and staying a 
step ahead of the competition. 

On inflation and rising raw material prices, he said 
the company deals with it through an aggressive supply 
chain. We make our own perfumes for all our products and 
have year-round contracts with our raw material suppliers. 
We have our own design, printing and packaging unit. In 
this way we are able to manage the price and quality of 
the products. On the steps taken by the government, he 
said that all these steps are beneficial and companies like 
Parimal Mandir have benefited from it. 

Mr. Swaraj concludes by saying –R&D never stops at 
Parimal. Innovation is the journey, not the destination.l
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Shakir Ali in conversation with Sugandh 
India said that manufacturing of raw 
agarbatti has started in full flow. Agarbatti 
is curated from rose petals and natural oils 

are sold in the local market. This is a product of 
Shah Fragrance & Flavor owned by Shakir Ali 
of Kannauj. Agarbatti made from the flowers of; 
Jasmine, Mogra and Marigold is in the pipeline. 
Mr Shakir said that he is also working on a very 
special incense called ‘Firdaus’.

Talking about his manufacturing, Shakir Ali 
told Sugandh India “, We have eight manufacturing 
units where raw agarbatti is made. Around 125 
workmen are engaged in producing 8–12 Tons of 
raw agarbatti stock.” Adding further he said “, The 
USP of our agarbatti is, the afterburn fragrance 
of agarbatti stays for months!” Agarbatti made  
by Shah Fragrance & Flavor is; 8, 9 and 12  
inches long.

Kannauj in U.P. is considered the traditional 
capital of perfumery in India. Attar curated from 
flowers in Kannauj has been known the World 
over for centuries! Today this historical town 
is moving towards becoming a manufacturing 
hub of dhoop and agarbatti. Those into ethnic 
perfumery tried making dhoop and agarbatti 
in Kannauj; somehow this couldn’t materialise. 
Years of experimentation, research and logisti-
cal studies made by the stakeholders of the lo-
cal perfumery bodies, developed ways to make 
incense sticks with available natural resources. 
Yes! Kannauj today is becoming an added at-
traction and a business hub for incense making.

KANNAUj BEcOmINg A rAw 
AgArBATTI mANUFAcTUrINg-HUB 

-SHAKIr ALI
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“The critical part of agarbatti making is to ensure 
the agarbatti once-lighted should not extinguish 
before; all of the incense material is consumed. 
Also that the raw batti consumes adequate amount 
of perfume, not more and not less. I personally 
supervise each-and-every batch of agarbattis before 
supply,” informed Shakir Ali. His company supplies 
ready stock to a big incense company.

Availability of flowers, herbs and spices:
Shakir Ali informed us that raw materials for making 
agarbattis are sufficiently available in Kannauj 
and the coal required for the mix comes from their 
factory. Sawdust made from the poplar tree is used 
by them. Other companies also use sawdust from 
plywood chips which is cheap and lowers the quality 
and is not recommended.

Informing further he said “, We have sent product 
samples to four countries and I’m hopeful I’ll get 
export orders soon.”

Five grams of Henna does the magic!
Shakir Ali talked about the importance of Henna 
in agarbatti making. He said “, We use, Henna for 
compounding in the process. Just five grams of Henna 
mixed in one kilo of DEP oil and left for two or 
three hours changes the fragrance completely. Henna 
strengthens the base of DEP there by enhancing the 
tone of the perfume. This mix has a long-lasting effect 
on the perfume.” Adding further he said “, The demand 
for using Henna has increased with the demand of 
curating newer fragrances.” Talking about Bakhoor, a 
form of aromatic woodchip used as an incense material 
he said “, In the middle-east, they burn Bakhoor mixed 
with Henna. I thought, why not do the same and try 
something new! After some research and experiments, 
it was successful. Now I’m able to use Bakhoor in my 
agarbattis.”

Shakir Ali lauded government efforts in banning 
Chinese imports and also developing the incense 
industry. Post-ban, the business has really grown.

Rose, Marigold and Firdaus   
spiced agarbattis:
Speaking on his new marvel Raw Rose agarbatti 
Shakir Ali remarked “, Although people have liked the 
rose-based agarbatti that we distributed as samples— 
it costs a lot! We are researching further to bring 
down the making cost without harming international 
standards.” Briefing a little about how it is made, he 
said “, The rose agarbatti is made from rose petals and 
other natural ingredients. with 1 kilo premix powder; 
25 kilos of rose petals, fragrance and water are mixed 
thoroughly. There’s no place for any chemicals.” He 
also informed us that work is on to supply a large stock 
by April. Apart from the rose— incense products made 
from; marigold, sandalwood and herbs like; clove, 
cardamom, mace and nutmeg etc. are under process. 
Firdaus: a fragrance of exceptional body and tone is 
also under process to be supplied in coming months.l
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लाहाबाद अब प्र्ागराि के नाम से िाना िाता है। गंगा, ्मुना और 
अदृश् सरसवती नदी के संगम पर ससथत इस शहर का एक लंबा 
इत्तहास रहा है। प्र्ागराि का कुंभ मेला त्वश्व प्रत्सद्ध है िो हर 
बारह वर्य में आ्ोत्ित होता है। ्ह दुत्न्ा में इंसानों का सबसे बडा 
िमावडा होता है। इस मेले का इत्तहास पुराना है। कुंभ मेले के बाद 

अध्य कुंभ (मेला) हर छह साल और माघ मेला हर साल होता है। त्रिवेणी (संगम) 
त्हंदुओं के त्लए एक धात्म्यक सथल के रूप में त्वश्व मानत्चरि पर है। संगम भी एक 
भव् प््यटक आकर्यण है, िो देश और त्वदेश से लाखों प््यटकों को आकत्र्यत करता 
है। प्र्ागराि को बुत्द्धिीत्व्ों और क्लककों के शहर के रूप में भी िाना िाता है। 
त्रित्टश राि के दौरान ्ह शहर प्रमुख प्रशासत्नक केंद्ों में से एक था। प्र्ागराि 
शानदार एत्तहात्सक संरचनाओं से भरा हुआ है िैसे; इलाहाबाद त्कला, इलाहाबाद 
उच्च न्ा्ाल्, इलाहाबाद त्वश्वत्वद्ाल्, उत्र प्रदेश के लेखा महाप्रबंधक (एिी 
ऑत्फस)  का का्ा्यल्, आनंद भवन, अलफ्ेड पाक्क (अब कंपनी गाड्डन) और 16 
वीं शताबदी में बादशाह अकबर द्ारा त्नत्म्यत अशोक सतंभ। इतने गौरवशाली इत्तहास 
वाले इस शहर में कभी भी त्शत्षित लोगों की कमी नहीं रही। शहर न्ा्ाधीशों, 
वकीलों, प्रोफेसरों, सरकारी अत्धकारर्ों, क्लककों  और व्ापारर्ों से भरा हुआ है। 
आबादी मुख् रूप से उच्च और मध्म वग्य की है। साथ ही शहर से बाहर ग्ामीण 
आबादी और कसबों की संख्ा भी बहुत है । इसी विह से प्र्ागराि अगरबत्ी, धूप 
व अन् सुगंध उतपादों का अचछा बािार है।
70% है अगरबत्ती का बाजार
सुगंध इंत्ड्ा ने अपने बािार के सववेषिण में पा्ा त्क उच्च, मध् तबका और बडी 
संख्ा में ग्ामीण षिेरि होने के कारण प्र्ागराि की आबादी 40 लाख से अत्धक 
है। ऐसे में ्हां प्रीत्म्म और इकोनामी अगरबत्त््ों का कारोबार हमेशा चंगा रहा 
है। त्मली-िुली और बडी आबादी के कारण प्र्ागराि अगरबत्ी का बडा बािार 
माना िा सकता है।  माककेट ररपोट्ड के अनुसार धात्म्यक मेलों के कारण अगरबत्ी 
की मांग पर बहुत खास असर नहीं पडता। तीथ्य ्ात्रि्ों के कारण ससती, लोकल 
और कुछ इकोनामी रेंि के उतपादों की मांग िरूर बढ़ िाती है। इलाहाबाद 
पूवाांचल का दरवािा माना िाता है। चूंत्क ्हीं से पूववी उत्र प्रदेश और त्बहार 

का रासता है। इसत्लए त्कसी भी कंपनी के उतपादों का प्रभाव ्हीं से त्दखाई देने 
लगता है। शहरी इलाकों में प्रीत्म्म क्ात्लटी के उतपाद चलते हैं, तो इकोनॉमी 
का भी अचछा खासा प्रभाव है। ग्ामीण इलाकों में त्तरंगा सबसे बेहतर है। ्हां 
अगरबत्ी का चलन ज्ादा है। लगभग 70% अगरबत्ी और धूप व ड्ाई ससटक 
की 30% माककेट है।
प्तीमियि व इकोनािती सभती की िांग-
प्र्ागराि में िेड बलैक, संदेश, त्तरुपत्त, साइत्कल पररमल त्वि्लक्मी और 
त्बग बेल का नेटवक्क अचछा है। शालीमार और ड़ेत्नम का बािार कम है। शहर 
में पररमल मंत्दर, त्वि्लक्मी, त्तरुपत्त इंडसट्रीि, बालािी, त्बग बेल और कई 
अन् बेंगलुरू के रिांड के प्रीत्म्म रेंि काफी चलते हैं। त्बग बेल के अत्धकांश 
रेंि ्हां त्दखाई देते हैं। त्तरंगा रु. 5 में 12 काडी और रु.10 में 22 अगरबत्ी का 
पैकेट त्मलता है। इसकी क्ात्लटी भी ठीक मानी िाती है। इस ऱेट और क्ात्लटी 
में दूसरी कोई अगरबत्ी कंपनी अपना उतपाद नहीं दे पा रही है। इसत्लए शहर के 
गरीब इलाकों और ग्ामीण षिेरिों में त्तरंगा का िबरदसत प्रभाव है। ्हां रु.10 में 
सेंट़ेड अगरबत्ी का ठीक-ठाक बािार है। वैसे प्र्ागराि में देव दश्यन, हरी दश्यन, 
दश्यन इंटरनेशनल, पररमल, िेड बलैक और साइत्कल सभी का अपना अपना 
बािार है। इन रिांड के प्रीत्म्म और इकोनॉमी सभी त्बकते हैं। सुगंध इंत्ड्ा की 
माककेट ररपोट्ड के अनुसार शहरी षिेरिों में गीली धूप का चलन आम तौर पर खोमचा 
और ठ़ेला वाले करते हैं।
धूप की भती बढ़ रहती है िाककेट 
ररपोट्ड के अनुसार प्र्ागराि में धूप और ड्ाई ससटक का माककेट बढ़ रहा है। धूप में 
िेड बलैक, साइत्कल और बंगलुरु की कंपत्न्ों की भी मांग है। हरर दश्यन और 
देव दश्यन ्हां ठीक ठाक चलते थे, लेत्कन कीमत अत्धक बढ़ िाने से उनकी 
माककेट कम हुई थी पर अब ऱेट कम करने से माककेट त्फरसे बढ़ रही है । हरर 
दश्यन प्र्ागराि में काफी लोकत्प्र् रहा है, लेत्कन  उपभोक्ा सुगंध में कुछ न्ा 
चाहते हैं। सुगंध में बदलाव ना होने के कारण उपभोक्ा एक ही तरह की सुगंध 
से ऊब िाते हैं, दूसऱे उतपादों की ओर बढ़ िाते हैं। l
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श का सबसे बडा सूबा उत्र प्रदेश धूप, अगरबत्ी का सबसे बडा 
बािार है और ्हां इकोनामी से लेकर प्रीत्म्म क्ात्लटी तक की 
अगरबत्त््ों की मांग रहती है। पूवाांचल, मध् और पसचिम उत्र 
प्रदेश का बािार भी अलग-अलग है। पूवाांचल और मध् ्ूपी में 
इकोनामी उतपादों का चलन है। प्र्ागराि, बनारस, आगरा, अलीगढ़, 
गात्ि्ाबाद और नोएडा ऐसे बािार हैं िहां प्रीत्म्म क्ात्लटी भी 

चलते हैं। प्र्ागराि, बनारस और अ्ोध्ा धात्म्यक सथल होने के कारण ससती 
और महंगी दोनों ही तरह की अगरबत्त््ों का बािार है। प्र्ागराि ससथत अग्वाल 
एिेंसीि के त्शवम अग्वाल ने सुगंध इंत्ड्ा से बातचीत में कहा त्क 40-45 लाख 
की आबादी वाले शहर में अगरबत्ी का बडा बािार है। पूववी और मध् ्ूपी में िहां 
अगरबत्ी का चलन है। वहीं पसचिमी उत्र प्रदेश में धूप को भी पसंद त्क्ा िा रहा 
है। उनहोंने बता्ा त्क 1992 में उनके त्पता ने अग्वाल एिेंसीि को सथात्पत त्क्ा 
था। उनके त्नधन के कारण बीकॉम की पढ़ाई के बाद 2009 से वह इस कारोबार 
में आ गए। पहले उनके पास 10 कंपत्न्ों की एिेंसी थी, लेत्कन अब त्दल्ी की  
त्तरुपत्त इंडसट्रीि, बेंगलुरू की बालािी और त्बग बेल का ही काम करते हैं। पहले 
पररमल मंत्दर, त्वि्लक्मी आत्द कई कंपत्न्ां थीं। उनहोंने बता्ा त्क त्पता के 
त्नधन के बाद बहन भी कारोबार को देखती थी, लेत्कन अब उसके त्ववाह के बाद 
से वह ही पूरा काम देखते हैं। उनहोंने कहा त्क माककेत्टंग में वह ररट़ेल और सेल 
खुद करते हैं। त्बग बेल की पूऱे उत्र प्रदेश में उनकी सपलाई चेन है और वह उसके 
सीएनएफ भी हैं। बालािी और त्तरुपत्त का काम त्सफ्क प्र्ागराि त्िले तक है। 

वह बताते हैं त्क पूववी और पसचिमी उत्र प्रदेश में उनकी पकड है। आगरा, 
गात्ि्ाबाद और नोएडा में भी धीऱे-धीऱे काम बढ़ा रह़े हैं। अलीगढ़, कानपुर और 
पीलीभीत में उनका त्डसट्रीब्ूशन नेटवक्क ठीक है। पूववी ्ूपी में उनके अंतग्यत 25 
त्डसट्रीब्ूटर, मध् ्ूपी में 4 और पसचिमी उत्र प्रदेश में 10 त्डसट्रीब्ूटर त्न्ुक् 
त्कए हैं। उनहोंने बता्ा त्क पहले वह मुख्त: प्र्ागराि तक ही काम करते थे, 
लेत्कन उनका सपना था त्क वह पूऱे उत्र प्रदेश में सपलाई चैन बनाएं। 

त्वतरक त्न्ुक् करने संबंधी सवाल पर उनहोंने बता्ा त्क त्डसट्रीब्ूटर बनाने 
में हम पूरी सतक्कता बरतते हैं। छोटा भाई ही त्डसट्रीब्ूटर बनाता है। आमतौर पर 
अनुभवी और पुराने संपक्क के आधार पर ही उनकी त्न्ुसक् की िाती है।

उनहोंने बता्ा त्क त्बग बेल कंपनी का कारोबार का तरीका बेहतर है। उनका 
नगद भुगतान और ररटन्य पॉत्लसी अचछी है। पूवाांचल में अब 30 से 40% धूप की 
माककेट बढ़ी है। पसचिम ्ूपी में िरूर सबसे ज्ादा धूप त्बकती है। उनहोंने कहा त्क 
पूवाांचल में ससती अगरबत्ी की ज्ादा मांग है। कम कीमत में ज्ादा काडी वाले 
पैक पसंद त्कए िाते हैं। मुख्ता 10 और 20 काडी वाले पाउच सबसे ज्ादा चलते 
हैं। रु20 में त्डबबी पैक भी चलता है, लेत्कन िीपर की मांग ज्ादा है। धूप में ड्ाई 
ससटक का चलन बढ़ रहा है। उनहोंने बता्ा त्क इन त्दनों कोन का कारोबार कम 
हुआ है। इस इलाके में सबसे ज्ादा िेड बलैक है। बनारस में संदेश, त्तरुपत्त और 
साइत्कल का नेटवक्क बहुत अचछा है। शालीमार और ड़ेत्नम इधर कमिोर हुआ है, 
लेत्कन लोकल में वह ज्ादा चलते हैं। त्तरंगा प्र्ागराि, कानपुर में बहुत मिबूत 
पकड बनाए हुए है। वह मध् ्ूपी में भी चलता है, क्ोंत्क उनकी क्ात्लटी अचछी 
और ऱेट कम है। रु 5 में 12 और रु 10 में 22 बत्ी वाला उनका पैक सबसे बेहतर 
है, क्ोंत्क इस ऱेट और पैक में कोई और कंपनी माल नहीं दे पा रही है। त्तरंगा की 
ग्ामीण षिेरिों में अचछी पकड है। खास तौर पर उसकी सकीम वर्य भर चलती है 
त्िसमें झोला त्द्ा िाता है।

उनहोंने बता्ा त्क प्र्ागराि के शहरी षिेरिों में ही प्रीत्म्म चलता है। बालािी 
का सबसे ज्ादा प्रशांत पाउच चलता है। प्रशांत पाउच खासकर  प्र्ागराि के त्लए 
ही है। पूऱे ्ूपी और देश में वह कहीं और उपससथत नहीं है। कंपनी त्सफ्क हमाऱे त्लए 
ही ्ह उतपाद बनाती है। रु10 में इसमें 7 अगरबत्ी आती हैं। उनहोंने बता्ा त्क ्हां 
िीपर 100 ग्ाम और 3 इंच मोटा धूप भी चलता है। प्र्ागराि में रु 10 की सेंट़ेड 
अगरबत्ी ज्ादा चलती है। धात्म्यक शहर और कुंभ मेले को लेकर उनहोंने कहा त्क 
उससे अगरबत्ी की त्बक्री पर थोडा बहुत ही फक्क पडता है। दीपावली के मौके पर 

िरूर त्बक्री बढ़ िाती है। उनहोंने बता्ा त्क िेड बलैक की मांग बढ़ी है और 
सूखा धूप पसंद त्क्ा िा रहा है। गीली धूप अत्त्धक धुआं होने के कारण 
उसे ठ़ेले खोमचे वाले खरीदते हैं। उनहोंने बता्ा त्क बीते त्दनों हररदश्यन का 
प्रभाव कम हुआ था लेत्कन कंपनी ने ऱेट में फेरबदल की तो अब इसकी 
माककेट थोडी बढ़ रही  है। उनहोंने कहा त्क रिांड कोई भी हो, लेत्कन उसे 
न्ापन देना पडता है। ग्ाहक पुरानी सुगंध से ऊब िाते हैं और उसमें बदलाव 
चाहते हैं। एक सम् पाइनएपपल की मांग बढ़ी थी, लेत्कन अब लोग सेंट़ेड 
पसंद करने लगे हैं। इसके अलावा एक बार त्फर बेला, मोगरा, गुलाब व 
चंदन की मांग हो रही है, लेत्कन कीमत अत्धक होने के कारण वह ज्ादा 
नहीं चलता, क्ोंत्क रु 10 में कोई भी क्ात्लटी अगरबत्ी नहीं दे सकता। 

उनहोंने कहा त्क एक कंपनी के 200 रेंि भी होते हैं, लेत्कन हम चुत्नंदा 
रेंि ही मंगाते हैं। त्बग बेल और त्तरुपत्त का तो हम सभी रेंि मंगाते हैं। कंपनी 
के सेलसमैन भी आते हैं और हमारी खुद की भी सेलस टीम है और इस तरह 
हम शहर के 70 त्कलोमीटर तक के दा्ऱे को कवर करते हैं। उसके बाद 
त्डसट्रीब्ूटर सपलाई करते हैं। 

उनहोंने बता्ा त्क कोरोना में अगरबत्ी का कारोबार बढ़ा था। उसमें 
माल भी नगद त्बकता था। आमतौर पर इस कारोबार में दो-तीन माह की 
उधारी चलती थी, लेत्कन कोरोना में नगद माल तुरंत त्बकता था। अब एक 
बार त्फर क्रेत्डट शुरू हो ग्ा है, लेत्कन हमने उसे कंट्रोल त्क्ा है। थोडा 
बहुत ही उधार माल देते हैं। उनहोंने बता्ा त्क ्हां त्तरंगा, देव दश्यन, हरी 
दश्यन, दश्यन इंटरनेशनल, साइत्कल सभी का बािार है और कम ज्ादा सभी 
त्बकते हैं। उनहोंने कहा त्क त्िन कंपत्न्ों के त्डसट्रीब्ूटर, त्डपो, सेलस टीम 
और सपलाई चैन अचछी होती है उनकी माककेत्टंग भी बेहतर होती है। l

A¦fiUf»f EþZÔÀfeþ IYe ¹fc´fe 
¸fZÔ ¸fþ¶fc°f Àf´»ffBÊ ¨fZ³f  

Îð

Mr. Shivam Agrawal
M/s. Agrawal Agencies

245-B/8-K Jayantipur, Near Rajdev Public School ,
Sulem Sarai, Allahabad

Ph: 9450580590
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सूर ऊदबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य चैररट़ेबल ट्रसट की 
सथापना 50 वर्य पूव्य 1973 में बी वी रतनै्ा 
शेट्ी (बी वी अश्वथै्ा एंड रिदस्य) ने श्ी सुनकु 
गुंडै्ा शेट्ी, श्ी बी.एन. कृषणय्ा शेट्ी, श्ी 
एस आर लक्मीनरात्समहय्ा, श्ी एचएस राव, 
श्ी बी.एस. वेंकट़ेश शासरिी, श्ी के रामानंदम के 

साथ त्मलकर की थी। ऑल इंत्ड्ा अगरबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य 
एसोत्सएशन के सदस्ों द्ारा सथात्पत इस ट्रसट का उद्ेश् 
त्चत्कतसा सहा्ता प्रदान करना और कम्यचारर्ों के कल्ाण में 
सुधार करना था, िो कम्यचारी राज् बीमा के अंतग्यत नहीं थे। 
सुगंध इंत्ड्ा से बातचीत में ट्रसट के चे्रमैन श्ी एस िगन्नाथ 
ने बता्ा त्क िब कोरोना महामारी चल रही थी और गरीब 
हो ्ा अमीर त्बना इलाि और ऑकसीिन के मर रह़े थे। उस 
सम् अगरबत्ी कारोबारर्ों ने सोचा त्क एक कोत्वड सेंटर 
बना्ा िाए। उस सम् 6500 सक्ा्र फीट की एक त्बसलडंग 
मैसूर ऊदबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य चैररट़ेबल ट्रसट के पास थी। उसी 
में खोलने का फैसला त्क्ा ग्ा, लेत्कन डॉकटरों ने कहा त्क 
त्बना त्लफट के ्ह नहीं बना्ा िा सकता, क्ोंत्क मरीिों के 
त्लए त्लफट िरूरी है। त्लफट बनाने में कम से कम दो-तीन 
माह का सम् लगना था। हम सब त्नराश होकर चुप बैठ गए। 

िगन्नाथ िी ने बता्ा त्क तब तक कोत्वड भी कम हो 
ग्ा। त्फर हम सभी अगरबत्ी मैन्ुफैक्चरस्य ने त् त्क्ा त्क 
हम एक असपताल क्ों ना बनाएं। इससे पहले ट्रसट 2 लाख 
रूपए प्रत्तमाह सैनट िॉन असपताल में डा्त्लत्सस के त्लए 
देता रहा है, त्िसमें गरीब मरीिों का डा्त्लत्सस होता था। 
हमने त् कर त्ल्ा त्क असपताल तो बनेगा। 2022 में भूत्म 
पूिन हुआ और 10 माह में असपताल तै्ार हो ग्ा और 

A¦fSX¶fØfe d³f¸ff°ffÊAûÔ ³fZ ¦fSXe¶fûÔ  
IZY d»fE ¶f³ff¹ff ¸fbµ°f AÀ´f°ff»f 

AfVff dIYSX¯f AÀ´f°ff»f ¶fZÔ¦f»fb÷Y ¸fZÔ 6 ¸ffWX ¸fZÔ 1000 »fû¦fûÔ  
IYf WXû ¨fbIYf WX` OXf¹fd»fdÀfÀf

IYûSXû³ff ¸fWXf¸ffSXe ÀfZ WXbBÊ ·ffSXe °f¶ffWXe IZY 
¶ffQ Àf¸ffþ IZY Àf·fe °f¶fIYûÔ ¸fZÔ EIY QcÀfSXZ 
IYf  ÀfWX¹fû¦f AüSX ¸fQQ IYSX³fZ IYe ·ffU³ff 
¶fPÞXe WX`Ü CXÀf §fûSX A¸ff³fUe¹f ÀfÔIYMX IZY QüSX 
¸fZÔ A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ³fZ ·fe ¦fSXe¶fûÔ IZY d»fE EIY 
AÀ´f°ff»f Jû»f³fZ IYf R`YÀf»ff dIY¹ff AüSX CXÀfZ 
ÀffIYfSX dIY¹ffÜ ¸f`ÀfcSX DYQ¶fØfe ¸f`³¹fbR`Y¢¨fSXÀfÊ 
¨f`dSXMXZ¶f»f MÑÀM IZY ¨fZ¹fSX¸f`³f U ´fdSX¸f»f ¸fÔdQSX 
A¦fSX¶fØfe IZY ́ fi¸fbJ ßfe EÀf þ¦f³³ff±f ³fZ Àfb¦fÔ²f 
BÔdOX¹ff ÀfZ ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ ¶f°ff¹ff dIY dIYÀf °fSXWX 
AfVff dIYSX¯f AÀ´f°ff»f IYe À±ff´f³ff WXbBÊÜ 

×ñ



×æ¿ü-w®wx âé»¢Ï §¢çÇUØæ 53

उसका उद्ाटन भी कर त्द्ा ग्ा। उनहोंने बता्ा ट्रसट के पास 
50 लाख रुपए का फंड था। इस फंड से ट्रसट छारिों की पढ़ाई, 
लोगों को बीमारी ्ा गरीबों की अन् तकलीफों में मदद करता 
था। इतने पैसे से असपताल नहीं चल सकता था, क्ोंत्क एक 
पेशेंट पर दवा डॉकटर िांच आत्द का खच्य L¤ 2000 प्रत्तत्दन होता 
है। 28 मरीि के त्लए L¤ 60000 प्रत्तत्दन चात्हए। इसत्लए लोगों 
में त्नराशा भी थी त्क असपताल कैसे खुलेगा, लेत्कन मुझे पकका 
त्वश्वास था की त्िस त्दन त्कसी गरीब की मुफत डा्त्लत्सस होते 
देख लेंगे उस त्दन िीवन सफल हो िाएगा। बीवी रतनै्ा शेट्ी ने 
भी ्ही सपना देखा था।

िगन्नाथ िी ने बता्ा त्क 20 बेड के असपताल के त्लए 
5 करोड रुपए की िरूरत थी, लेत्कन िहां चाह वहां राह। 
वीआरएल ट्रांसपोट्ड के मात्लक आए और उनहोंने 33 लाख रुप्ा 
का पहला बडा सह्ोग त्द्ा। इसके बाद श्ीत्नवासन सुगंधाल् 
बैंगलोर ने अपने त्पतािी के नाम से 50 लाख रुपए त्दए। इससे 
सबको त्वश्वास बन ग्ा त्क अब असपताल बन िाएगा। इसके 
बाद पररमल मंत्दर ने 12 बेड का एक हाल देने को कहा और 
इस तरह 14 अगसत 2022 को असपताल का उद्ाटन हो ग्ा। 
उद्ाटन के त्दन त्िलात्धकारी सत्हत 600-700 लोग आए थे और 
कुछ घंट़े में ही 75 लाख रुपए का सह्ोग इकट्ा हो ग्ा। 

सुगंध इंत्ड्ा की टीम ने ्ह असपताल खुद िाकर देखा 
और पा्ा त्क ्ह गरीबों के त्लए बेहद खास है। वैसे ्हां सभी 
का इलाि होता है, लेत्कन गरीबों को प्राथत्मकता दी िाती है। 
डा्त्लत्सस के त्लए िम्यनी से मशीनें लाई गई हैं और हाई सटैंडड्ड 

कोत्हनूर डोनर रु. 25 लाख 
पलैटनम डोनर रु. 20 लाख 
गोलड डोनर रु. 10 लाख 
त्सलवर डोनर रु. 5 लाख 
रिॉन्ज़ डोनर रु. 2.5 लाख 
पैट्रन डोनर रु. 5.51 लाख 
खास मौकों पर िैसे िनमत्दन ् ा एत्नवरसरी ् ा अन् त्कसी 
खुशी के मौके पर भी आप दान कर सकते हैं  

12 डाइऐत्लत्सस रु. 12000 
06 डाइऐत्लत्सस रु. 6000
01 डाइऐत्लत्सस रु. 1000
डाइऐत्लत्सस मशीन, बेड व अन् संबंत्धत सामान  
की कुल लागत रु 10 लाख है 

डोनेशन डतीटेल

डाइऐमलमसस सपपॉनसर डतीटेल 

BANK DETAILS

Name : Mysore Oodabathi  
Manufacturer’s Charitable Trust

Bank : Karnataka Bank Ltd
Branch : K G Road

A/c No. : 0602000110210201
IFSC Code : KARB0000060

ASHA KIRAN DIALYSIS CENTRE
18/3 , IST MAIN ROAD , S.R.NAGAR, 

Bengaluru, Karnataka 560027

ADDRESS
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ट़ेक्ोलॉिी से डा्त्लत्सस त्क्ा िाता है। िगन्नाथ िी  ने बता्ा त्क ् हां 
आत्थ्यक सह्ोग देने से इनकम टैकस में छूट भी त्मलती है। अब तो लोग 
िनमत्दन, मैररि एत्नवस्यरी ्ा अन् प्रमुख अवसरों पर सह्ोग दे िाते 
हैं। असपताल में 5-6 डॉकटर रहते हैं। प्रत्तत्दन 14 लोगों का डा्त्लत्सस 
एक त्शफट में होता है। अब तक 1000 लोगों का डा्त्लत्सस हो चुका है। 
सेकंड त्शफट के त्लए और पैसा चात्हए और हमारी तै्ारी है त्क अप्रैल 
से हम इससे ज्ादा लोगों का डा्त्लत्सस कर सकेंगे। अभी त्सफ्क 14 
डा्त्लत्सस मशीनें हैं। उनहोंने कहा भत्वष् में हम लोग त्कडनी ट्रांसपलांट 
करने का लक्् लेकर चल रह़े हैं। कुछ डॉकटरों ने कहा है त्क वह त्कडनी 
ट्रांसपलांट फ्ी में करेंगे। त्कडनी डोनर त्मल िाने पर प्रत्त मरीि 6 लाख 
रुपए का खचा्य पड़ेगा। कुछ कंपत्न्ों ने सीएसआर फंड से माच्य-अप्रैल 
में और पैसा देने को कहा है। उनहोंने बता्ा त्क हम सभी दान देने वाले 
लोगों को माह में दो बार खच्य त्कए गए पैसे और काम का ब्ौरा भेिते 
हैं। हमारा उद्ेश् है िो आि मर िाएगा उसे कुछ वरकों तक बेहतर ढंग 
से िीवन िीने का मौका दे सकें। 

समुदा् के कल्ाण को प्रोतसात्हत करने के त्लए आ्कर त्वभाग ने 
28 त्सतंबर 2007 के अपने परि के तहत ट्रसट को आ्कर अत्धत्न्म के 

80 िी (vi) के तहत मान्ता दी और कर राहत प्रदान की।
आशा त्करण डा्त्लत्सस सेंटर में मुख् रूप से सह्ोग देने और 

प्रबंधन करने वालों में श्ी बी एस अमरनाथ (बी वी अश्वथै्ा एंड रिदस्य), 
श्ी त्हतेन वधार (शत्श इंडसट्रीि बेंगलुरु), श्ी अिु्यन एम रंगा (एनआर 
ग्ुप मैसूर), श्ी के एल रमेश (त्वि्लक्मी अगरबत्ी कंपनी), श्ी एन 
एस श्ीत्नवास मूत्त्य (एन के सुबय्ा शेट्ी एन संस), श्ी हुसैन सलमान 
(मैसूर अगरबत्ी एंड परफ्ूमरी), श्ी बीवी रामचंद्ा (चैतन् परफ्ूमरी 
वकस्य), श्ी पी एल नागराि (ओरके फ्ेगरेंस), श्ी टीवी वेणु गोपाल 
(आत्शका इनसेंस इंक), श्ी के आर रत्व (श्ी बालकृषण परफ्ूमरी वकस्य 
) के अलावा सलाहकार सत्मत्त में डॉ. डी त्शवन्ना (डा्त्लत्सस सेंटर, 
रािरािेश्वरी असपताल), श्ी राममोहन (त्नदेशक, शंकर कैंसर असपताल), 
श्ी अत्भनव आर (ट्रसटी शंकर कैंसर असपताल, अत्धवक्ा (कुमार और 
कुमार अत्धवक्ा) और कानूनी सलाहकार), डॉ. संि् गुरुराि (शांत्त 
हॉससपटल एंड ररसच्य सेंटर), श्ी. केिी सुबबराि (वासवी असपताल के 
उपाध्षि और कांडला समूह के अध्षि), श्ी. सुऱेश लक्मीकांत(वासवी 
ट्रसट एंड ट्रसटी वासवी असपताल के उपाध्षि और सूरि ग्ुप के अध्षि)
ओर श्ी अंत्कत अग्वाल (त्नदेशक एमडीपीएच इंदौर)। l
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देश की िानी मानी और सबसे पुरानी  कंपत्न्ों में से एक देवदश्यन 
धूप के उतपाद देश त्वदेश में प्रत्सद्ध हैं। वैसे तो कंपनी की महारत धूप 
उतपादों में है लेत्कन कंपनी अगरबत्ी से लेकर हवन व पूिा सामग्ी और 
गंगािल व परफ्ूम का भी त्नमा्यण कर रही है। अगरबत्ी में कंपनी के 
इकॉनमी से लेकर प्रीत्म्म व लक्ज़री तक कई उतपाद हैं। कंपनी की 
रॉ्ल रिांड के अंतग्यत ग्ीन लक्ज़री ससटक उतपाद अगरबत्ी के शौकीनों 
के त्लए एक ख़ास उतपाद है। ्ह प्रीत्म्म मसाला अगरबत्ी उतपाद एक 
मनमोहक वूडी सुगंध में है। इसके  50 ग्ाम की पैत्कंग में 150 रु एम 
आर पी में उपलबध है। रॉ्ल रेंि में चनदन, अष्टगंध, पचौली, ऊद, 
अगरवुड, कसतूरी, हीना समेत कई आकर्यक  सुगंधों में कई प्रीत्म्म 
मसाला अगरबत्ी उतपाद मात्क्कट में उपससथत हैं और प्रीत्म्म अगरबत्ी 
ग्ाहकों के बीच काफी लोकत्प्र् हैं। l

प्तीमियि िसाला गरबत्ती 
के शौकीनों को पसंद देव 
दश्शन रपॉयल ग्तीन

Õýæ¢ÇU ‹ØêÊæ
देश भर िें बज रहती मबग बेल की घंटती
बैंगलोर ससथत त्बगबेल इनसेंस प्रीत्म्म से लेकर लक्ज़री सेगमेंट की अगरबत्ी और धूप 
उतपादों के एक बढ़़े पोट्डफोत्ल्ो के साथ समसत भारत के बािारों में ते्ज़ी से फ़ैल चूका 
है।  रिांड का सबसे लोकत्प्र् उतपाद कच्चा बेला अगरबत्ी बािार में ट्रेंड सेटर रहा है। 
िैससमन की मंरिमुगध कर देने वाली सुगंध में ्ह प्रीत्म्म अगरबत्ी ग्ाहकों को अपनी ओर 
आकत्र्यत करने में सफल है। 

कच्चा बेला 70 एमआरपी की कीमत पर 120 ग्ाम के त्िपर पाउच में आता है। इसी 
श्ेणी के अन् अत्त्धक मांग वाले उतपादों में चंदन, हीना, कपू्यर तुलसी, आत्द शात्मल 
हैं। त्बगबेल ऊद, वाइट मसक, चंदन और गुलाब की सुगंध वाली अगरबत्ी भी बनाती है। 
्ह अगरबत्त््ां रु 399 में 25 ससटक और रु 199 में 
10 ससटक की आकर्यक पतली बॉकस पैकेत्िंग में हैं। 
अगरबत्ी शौकीनों और संपन्न लोगों के बीच इनकी 
काफी मांग है। अगरबत्ी उतपादों के अलावा कंपनी 
के पोट्डफोत्ल्ो में रोल ऑन परफ्ूम भी शात्मल हैं।
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नई फैकट्री के साथ एक न्ी िोशीली शुरुआत बेंगलुरु ससथत देश की प्रमुख 
बालािी अगरबत्ी कंपनी ने फरवरी माह में अपनी नई फैकट्री का उद्ाटन 
त्क्ा। इस का््यक्रम के दौरान अपने सभी त्डसट्रीब्ूटरों को साथ लेकर कंपनी 
ने नए अगरबत्ी उतपादों की लॉसनचंग भी की। वाइट सवान, देश मेऱे, बनारस, 
रॉ्ल बंगाल और हीरो्ज़ ऑफ़ इंत्ड्ा  नाम से कंपनी ने 5 अगरबत्ी उतपाद 
िारी त्क्े । वाइट सवान अगरबत्ी की सुगंध अपने नाम के सामान ही हंस 
की तरह आकर्यक है। 35रु एम आर पी में  75 ग्ाम की पाउच पैकेत्िंग में 
्ह उतपाद प्रीत्म्म होने के साथ साथ त्कफा्ती भी है। देश मेऱे अगरबत्ी 
की गम्य वूडी और फलोरल सुगंध आपको आपके गांव की ्ाद त्दलाएगी। ्ह 
उतपाद  35 रु एम आर पी में  75 ग्ाम की पाउच पैकेत्िंग में है। बनारस 4 
इन 1 अगरबत्ी, कंपनी का त्हट उतपाद है िो देशभर की माककेट में पहले से 
ही 450 ग्ाम की पैत्कंग में उपससथत है। अब कंपनी ने इसे 35 रु एम आर 
पी में 80 ग्ाम की पाउच पैत्कंग में लांच त्क्ा है। कंपनी को पूरा त्वश्वास 

है की छोटी पैत्कंग में भी ्ह उतपाद माककेट में धूम मचाएगा । रॉ्ल बंगाल 
अगरबत्ी एक वुडी फॉऱेसटी सुगंध में है। कंपनी ने इस अगरबत्ी को बाघ 
संरषिण के उद्ेश् से िारी त्क्ा है और इसकी सेल का एक त्हससा बाघ 
संरषिण के त्लए  त्द्ा िा्ेगा। 75 रु एमआरपी में ्ह अगरबत्ी 100 ग्ाम 
की त्िपर पैत्कंग में है। हीरो्ज़ ऑफ़ इंत्ड्ा अगरबत्ी, भारती् रषिा बल के 
प्रत्त आभार व्क् करने  के उद्ेश् से िारी की ग्ी है। इसकी सेल का एक 
त्हससा भारती् रषिा बल के शहीदों के पररवारों को दान त्क्ा िा्ेगा। ्ह 
अगरबत्ी मन को शांत्त देने वाली फूलों की सुगंध में है और इसके 100 ग्ाम 
के  त्िपर पैक की कीमत 70 रु एम आर पी है। बालािी के अन् उतपादों 
की तरह ही ्ह सभी उतपाद भी देश भर की माककेटों में िलद ही धूम मचाएंगे। 
1957 से का््यरत बालािी अगरबत्ी कंपनी के 500 से अत्धक उतपाद आि 
समपूण्य  भारत में त्बकने के साथ साथ 30 अन् देशों में भी त्न्ा्यत होते हैं। कंपनी 
के पोट्डफोत्ल्ो में अगरबत्ी, धूप से लेकर रोल ऑन व साबुन भी शात्मल हैं। l

बालाजती ने जारती मकये 5 नए अगरबत्ती उतपाद

वसंत और गमवी के मौसम की शुरुआत के आगमन के साथ, नोएडा 
ससथत रिांड नमोह इंत्ड्ा ने  ससप्रंग एंड समर लक्ज़री धूप ससटकस 
कलेकशन माककेट में उतार त्दए हैं। ्ह कलेकशन 12 पुषप और 
फल सुगंधों में है। 12 अनोखी सुगंधों में मेलन िैससमन, मैंगो बाइट, 
पाइनएपपल रो्ज़ आत्द शात्मल हैं। 125 ग्ाम  की िार पैत्कंग में ्ह 
उतपाद रु. 100/- एम आर पी में हैं।  प्रत्ेक िार  में एक मात्चस 
और एक धूप सटैंड शात्मल है। नमोह इंत्ड्ा एक उभरता हुआ रिांड 
है त्िसके पोट्डफोत्ल्ो में अगरबत्ी, धूप, ड्ाई ससटक, कोन से लेकर  
सेंट़ेड कैंडलस और कई अन् उतपादों की एक लमबी श््रंखला है। 
रिांड के उतपाद ्ूपी, हरर्ाणा, पंिाब, त्दल्ी, उत्राखंड, मध् 
प्रदेश, गुिरात, त्हमाचल प्रदेश आत्द राज्ों में उपससथत हैं।

निोह इंमडया लक्ज़रती ससप्ंग 
एंड सिर लक्ज़रती धूप ससटक्स 
कलेक्शन बाज़ारों िें जारती 
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Õýæ¢ÇU ‹ØêÊæ

ª¤Î ·¤è âé»´Ï ×ð´ ·¤§ü Âýèç×Ø× 
¥»ÚUÕžæè ÎðÌæ ãñ Âýæ§× Èýð¤»ýð‹âðâ 
Âýæ§× È¤ýð»ÚUð´âðâ, Õ´»ÜéL¤ âð çÙ·¤ÜÙð ßæÜð Âýèç×Ø× ©ˆÂæÎô´ ×ð´ âð °·¤ ãñÐ Âýèç×Ø× 
¥»ÚUÕžæè ©ˆÂæÎ ·Ô¤ àæõ·¤èÙô´ ×ð´, Îðàæ ãô Øæ çßÎðàæ, Øã Õýæ´Ç ·¤æÈ¤è Üô·¤çÂýØ ãñÐ 
ª¤Î ×S·¤, ª¤Î ·ñ¤´ÕôÇè, ª¤Î àæ×æ×æ, ª¤Î ×é·¤„Ì , ª¤Î ÚUôÁ¸, ª¤Î ×Á×é¥æ, ª¤Î 
â´ÎÜ, Ù×SÌð â×ðÌ Âýæ§× È¤ýð»ÚUð´âðâ ·Ô¤ ·¤§ü  çÂýç×Ø× ©ˆÂæÎ ×æ·¤üðÅU ×ð´ ©ÂçSÍÌ 
ãñ´Ð §Ù×ð´ ª¤Î ÚUôÁ¸ ß ª¤Î â´ÎÜ âßæüçÏ·¤ ×æ´» ×ð´ ãñ´Ð Øã âÖè ©ˆÂæÎ ¥æ·¤áü·¤ 
z® »ýæ× ·¤è Âýèç×Ø× Âñç·¤´» ×ð´ x®® L¤ °× ¥æÚU Âè ×ð´ ©ÂÜŽÏ ãñ´Ð l

Âé‡æð ×ð´ âÖè âð»×ð´ÅU ×ð´ ÁØ ÖßæÙè ·¤è çÇ×æ´Ç 
»éÁÚUæÌ ·Ô¤ ÂôÚUÕ´ÎÚU ·¤è ·¤´ÂÙè ÁØ ÖßæÙè ¥»ÚUÕžæè ¥Ü» ¥Ü» Âýæ§â 
âð»×ð´ÅU ×ð´ ·¤§ü ¥»ÚUÕžæè ©ˆÂæÎ çÙ·¤æÜÌè ãñÐ ·¤´ÂÙè ·Ô¤ ©ˆÂæÎ ·¤§ü 
ÚUæ’Øô´ ×ð´ ©ÂçSÍÌ ãñ´ ¥õÚU âÖè âð»×ð´ÅU ×ð´ ¹æâæ Üô·¤çÂýØ ãñ´Ð Âé‡æð ×æ·¤üðÅU 
·¤è ÕæÌ ·¤è Áæ° Ìô ·¤´ÂÙè ·Ô¤ ~® »ýæ×, v®® »ýæ× ¥õÚU z® »ýæ× ßæÜð 
©ˆÂæÎ ¥‘Àð ¿ÜÙ ×ð´ ãñ´Ð ~® »ýæ× ×ð´ àæéh ·¤ÂêÚU, ßÙ ŒÜâ, °·¤ÜÃØ, 

çÚU¿ ß ŽÜñ·¤ ÂÚU�UØê× ·¤æ ×êËØ }z L¤ °× ¥æÚU Âè ãñ ¥õÚU ÚUæÁæßÎé, â´ÎÜ 
Åþè ß S·¤æò¿ ·¤æ ×êËØ vv® L¤ °× ¥æÚU Âè ãñÐ v®® »ýæ× ×ð´ ÕðÜðÙÅUæ§üÙ 
¥õÚU ×æÜüÕôÚUô ·¤è ·¤è×Ì vxz L¤ °× ¥æÚU Âè ãñ ¥õÚU ãèÙæ ß ×Á×é¥æ 
vv® L¤ °× ¥æÚU Âè ãñÐ z® »ýæ× ×ð´ ÂçàæüØÙ ÚUôÁ¸ ·¤´ÂÙè ·¤æ Âýèç×Ø×  
×âæÜæ ¥»ÚUÕžæè ©ˆÂæÎ ãñ ¥õÚU §â·¤æ ×êËØ vxz L¤ °× ¥æÚU Âè ãñÐ  l

बेंगलुरु की मोषि अगरबत्ी कंपनी का नाम देश की टॉप अगरबत्ी कंपत्न्ों में 
शुमार है। देश भर की माककेटों से लेकर त्वदेशों में भी मोषि के उतपाद लोकत्प्र् 
हैं। कंपनी का सवण्य चंपा रिांड सवा्यत्धक त्बकने वाले अगरबत्ी उतपादों में से 
है। साल भर पूव्य कंपनी ने 4 अलग सुगंधों में धूप ससटक सेगमेंट में उतपाद 
िारी त्क्े। चंपा, चनदन, ल;लैवेंडर व गुलाब की आकर्यक सुगंधों में ्ह धूप 
ससटक उतपाद ग्ाहकों में  काफी लोकत्प्र् हो गए हैं। इसके एक ररट़ेल बॉकस 
की कीमत 15 रु एम आर पी है त्िसमें 9 ससटक आती हैं। वहीं एक होलसेल 
पैक में चारो सुगंध के 3 बॉकस उपलबध हैं। देश में बढ़ते बमबू रत्हत व धूप 
उतपादों के ट्रेंड के चलते मोषि धूप ससटक का  त्डमांड ग्ाफ सकारातमक है।  l

िोक्ष धूप ससटक की  
बढ़ रहती मडिांड
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इंदौर के एम डी पी एच, ्ज़ेड बलैक समूह के उतपाद अगरबत्ी उद्ोग 
में सवा्यत्धक त्बकने वाले उतपादों में हैं। कंपनी अगरबत्ी से लेकर धूप, 
संरिानी, हवन व पूिा सामग्ी तक सभी तरह के उतपाद त्नत्म्यत करती है। 
अगरबत्ी उतपादों से हट कर  फरवरी माह में कंपनी ने  “ओवा्य नेचुरलस” 
नाम से  प्राकृत्तक व शुद्ध एसेंत्श्ल ऑ्ल की रेंि पेश की है। ्ह 100 
प्रत्तशत शुद्ध एसेंत्श्ल ऑ्ल 6 अलग सुगंधों में उपलबध हैं - लैवेंडर, 
लेमन ग्ास, टी ट्री, ऑरेंि, पेपरत्मंट और रो्ज़मेरी। ्ह नई रेंि खास उन 

ग्ाहकों के त्लए हैं त्िनह़े एसेंत्श्ल ऑ्ल का शौक और समझ है और 
उत्म गुणवत्ा वाले उतपाद ही उप्ोग करते हैं। इस प्रीत्म्म गुणवत्ा 
वाली श््रंखला में हर मूड के त्लए एक बेहतरीन सुगंध है। सभी एसेंत्श्ल 
ऑ्ल त्संथेत्टक सुगंधों और अप्राकृत्तक ततवों से मुक् हैं । एम डी पी 
एच समूह अगरबत्ी उद्ोग के उतपादों से हटकर अन् एफएमसीिी 
उतपाद िैसे त्दन त्दन कैंडी भी बनाती है। अगरबत्ी में िेड बलैक 3 इन 
1 तथा धूप में मंथन, देश की कई माककेटों में टॉप सेत्लंग उतपाद है। l

एि डती पती एच ने जारती मकये “ओवा्श नेचुरलस” एसेंमशयल ऑयलस 

बेंगलुरु ससथत अम्ुथा एरोमेत्टकस के उतपाद देश के 
कई राज्ों में अचछी त्बक्री में हैं। त्ोहारी सीिन 
में सभी अगरबत्ी कंपत्न्ां माककेट में  कई उतपाद 
िारी करती हैं और इनमें से कई त्हट भी हो िाते 
हैं। अम्ुथा एरोमेत्टकस ने भी 6 माह पूव्य सपेशल 4 
नाम से आकर्यक त्िपर पैक में अगरबत्ी उतपाद 
िारी त्क्ा। इसमें कंपनी शाही गुलाब, सुगंध, 
त्फरदौस और लैवेंडर की सुगंध में चार तरह की 
अगरबत्त््ां एक ही पैक में दे रही है। एक ही 
पैक में 4 अलग अलग सुगंध, ग्ाहकों को काफी 
पसंद आ रही हैं। इसके 200 ग्ाम के पैक में चारों 
सुगंध की अगरबत्त््ां 50 ग्ाम की मारिा में हैं 
और कीमत 135 रु एम आर पी है। इसके अलावा 
अम्ुथा का पंचम्ुथा उतपाद भी अचछी त्डमांड में 
है। ्ह उतपाद 5 इन 1 में है और इसमें एक ही 
पैक में िैससमन, संदल, मसक, रो्ज़, लैवेंडर की 
पांच मनमोहक सुगंधों में अगरबत्त््ां हैं। इसके 50 
ग्ाम वाले बॉकस पैक की कीमत 33 रु एम आर पी 
है तथा 105 ग्ाम वाले बॉकस पैक की कीमत 60 
रु एम आर पी है। l

4 इन 1 और 5 इन 1 िें अम्ुथा  
के उतपाद आगे
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Õýæ¢ÇU ‹ØêÊæ

दत्षिण भारत सामरिानी उतपादों का केंद् है और तत्मलनाडु ससथत 
ड़ेलटा ट्ऱेड त्लंकस अपने उच्च गुणवत्ा वाले सामरिानी कप रिांडों 
के साथ बािार में सबसे आगे  है। कंपनी के उतपाद प्रमुख 
भारती् शहरों में फैले हुए हैं और हर िगह कंपनी को सामरिानी 
कप उतपादों की पूरी श््रंखला के त्लए बहुत सकारातमक नतीिे 
त्मले हैं। बेंगलुरु की माककेट की बात करें तो ड़ेलटा का आराधना 
कप रिांड टॉप सेलर है। 12 कप का एक त्डबबा 100 रुपए की 
कीमत में आता है।

ग्ाहकों को पसंद आ रहती दश्शन रेड 
सैंडल अगरबत्ती 

बेसट बत्ती कंपनती की 
आपूम््श से अमधक िांग

बैंगलोर िें लोगों की पसंद 
है डेलटा आराधना 

बैंगलोर ससथत दश्यन इनसेंस की अगरबत्त््ों की खपत देश भर के त्वत्भन्न बािारों में  है।  हाल ही 
में कंपनी ने दश्यन ऱेड सैंडल अगरबत्ी रेंि लॉनच की। ्ह उतपाद 55 रुप्े एमआरपी की कीमत 
पर 90 ग्ाम के बॉकस पैक में है त्िसमें कंपनी 14 ग्ाम माल और फ्ी दे रही है। मीठी वुडी खुशबू 
में ्ह अगरबत्ी  लॉनच होने के बाद से ही सकारातमक पररणाम त्दखा रहा है। दश्यन इनसेंस भारत 
और वैसश्वक बािार के त्लए 3-4000 अगरबत्ी उतपाद बनाती है। इसके अत्धकांश उतपाद त्न्ा्यत 
त्कए िाते हैं। कंपनी भारती् बािार में केवल 20 रिांड बेचती है, त्िसमें भारत दश्यन और बलैक 
सटोन कंपनी के सबसे ज्ादा त्बकने वाले पैन इंत्ड्ा रिांड हैं। कंपनी के पास पैन इंत्ड्ा सतर पर 
त्फलम अत्भनेरिी त्वद्ा बालन रिांड एंबेसडर है। इसका लाभ कंपनी को अपने रिांडस की माककेत्टंग 
में काफी त्मला है। इसके साथ ही कंपनी के राज् सतर पर अलग-अलग रिांड एंबेसडर भी हैं।

बैंगलोर हमेशा से ही  पुराने और सबसे प्रीत्म्म अगरबत्ी 
रिांडों का केंद् रहा  है। इन उतपादों की सुगंध का न केवल पूऱे 
भारत में बसलक त्वश्व सतर पर बोलबाला है। ऐसा ही एक रिांड 
बेसट बत्ी कंपनी की ओर से आता है। बािार के िानकारों 
के अनुसार, बेसट बत्ी  कंपनी बेहतरीन अगरबत्ी बनाती है, 
लेत्कन आपूत्त्य सीत्मत है िबत्क मांग अत्धक है। कंपनी के 
सबसे ज्ादा त्बकने वाले उतपादों में बेसट ऊद  155 रुप्े 
एमआरपी की कीमत में मारि 10 ससटकस में त्बकता है। इसके 
अलावा  गोलडन टेंपल और िीएस दोनों ही 40 ग्ाम के बॉकस 
में  रु 105 एमआरपी में बािार में उपससथत हैं।

*ÙôÅU: ©çËÜç¹Ì ×êËØ ßU ×æ˜ææ çÎâ¢ÕÚU-w®ww-È¤ÚUßÚUè-w®wx, ·¢¤ÂÙè mæÚUæ ÕÌæ§ü »§ü ÁæÙ·¤æÚUè ·ð¤ ¥ÙéâæÚU ãñ´Ð
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कृत्त का त्न्म है त्क िीव िब िनम लेता है उसी सम् उसकी 
म्रत्ु का वक़त भी त्नसचित हो िाता है। आवागमन का ्ह 
त्सलत्सला ्ूं ही चलता रहता है। ईश्वर के इसी त्वधान में त्बग 
सफारी अगरबत्ी एवं श्ी िालाराम अगरबत्ी भंडार के संचालक 
और ठकराल ग्ुप के प्रमुख, श्ी घनश्ाम रत्तलाल भाई ठकराल 

का 15 फरवरी 2023 को त्नधन हो ग्ा। इस असार संसार से त्वदा लेकर अनंत 
्ारिा के पत्थक बन गए श्ी घनश्ाम रत्तलाल ठकराल िी अपने पीछ़े भरा पूरा 
पररवार छोड गए हैं। धात्म्यक प्रव्रत्त् के व्वहार कुशल तथा बेहद आकर्यक 
व्सक्तव व त्मलनसार सवभाव के घनश्ाम रत्तलाल ठकराल िी का सभी से 
स्ेह रहता था। हर त्कसी को अपना स्ेह व आशीवा्यद प्रदान करने वाली स्ेह 
की इस मूत्त्य के त्नधन की खबर से उनहें िानने वाला हर कोई शोकाहत है। श्ी 
घनश्ाम भाई, परमपूज् श्ी हरर राम बापा के भतीिे एवं परम त्शष् भी थे। उनके 
बताए माग्य पर गरीबों व िरूरतमंदों की मदद करना उनका प्रकृत्त प्रदत् सवभाव 
था। शोक की इस घडी में सुगंध इंत्ड्ा पररवार ईश्वर से प्राथ्यना करता है त्क 
वह त्दवंगत आतमा को अपने श्ी चरणों में सथान दे। साथ ही शोकाकुल ठकराल 
पररवार को इस वेदना को सहन करने की शसक् प्रदान कऱे।   

ƒæÙàØæ× ÚUçÌÜæÜ Æ·¤ÚUæÜ Áè ·¤æ ÎðãæßâæÙ
ÁæÌSØ ãè Ïýéßô ×ëˆØé, Ïýéß×÷ Á‹× ×ëÌSØ ¿Ð
ÌS×æÎ÷ ¥ÂçÚUãæØüðÍüð, Ù ˆß×÷ àæôç¿Ìé×ãüçâÐÐ

Âý
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»¢Ï §¢çÇUïØæ âð ãéU§ü ¹æâ ÕæÌ¿èÌ ×ð´ ÁèÅUè â×éãU ·¤è ÌèâÚUè 
ÂèÇ¸Uè ß â×éãU ·ð¤ âè§ü¥ô Ÿæè ¥´ç·¤Ì ¼ôàæè Ùð ÕÌæØæ ç·¤ 
ÁèÅUè â×éãU ¥»ÚUÕžæè ©Ulô» ·ð¤ çÜï° ÚUæò ×ÅUðçÚUØÜ, Èýð¤»ÚUð´â 
·¤è âŒÜæ§ü ß Âñ·Ô¤çÁ´» âçãÌ âÖè ÌÚUã ·Ô¤ ÁæòÕ ß·¤ü ·¤ÚUÌæ 
ãñÐ ç·¤âè ·¤ô §â ·¤æÚUôÕæÚU ×ð´ ¥æÙæ ãñ, Ìô ã× ßã âÕ 
·¤éÀ ©ÂÜŽÏ ·¤ÚUæÌð ãñ´, Áô Ù° Õýæ´Ç ·¤ô ÕÙæÙð, ¿ÜæÙð ¥õÚU 

SÍæçÂÌ ·¤ÚUÙð ·Ô¤ çÜ° ÁM¤ÚUè ãñÐ 
ÁèÅUè §´çÇØæ ·¤æ ãðÇ `¤æÅUüÚU ¿ðóæ§ü ×ð´ ãñ, ÁÕç·¤ Âé‡æð, Ùæ»ÂéÚU, Õ´»ÜéL¤, ×ÎéÚU§ü, 
·¤ôÜ·¤æÌæ ¥õÚU çÎËÜè ×ð´ ©â·Ô¤ Õýæ´¿ ¥æòçÈ¤â ãñ´Ð ©‹ãô´Ùð ÕÌæØæ ç·¤ ¿ðóæ§ü 
×ð´ ©UÙ·¤è ×éØ ØéçÙïÅU çSÍÌ ãñU Áô w Üæ¹ S`¤æØÚU çÈ¤ÅU ×ð´ ãñU ¥õÚU v Üæ¹ 
ç·¤Üô»ýæ× ÂýçÌ×æã ©ˆÂæÎÙ ·¤è ÿæ×Ìæ ÚU¹Ìè ãñÐ ßãUè´ ×¼éÚU§ü, Âô´ÇUè¿ðÚUèï, 
çßïL¤¼éÙ»ÚU ß çÌïL¤ÂæêÚU ×ð´ ¥‹Ø ÀUôÅUè ØéçÙïÅU Öè ãñ´UÐ Áè ÅUè ÂýôÇ€UÅU÷â Ùæ× âð 
ãU×æÚUæ ¹é¼ ·¤æ Õýæ¢ÇU Öè ãñU çÁïâ·¤è çÕï·ý¤è Ìç×ïÜ ÙæÇéU, ·ð¤ÚUÜ, ×ãUæÚUæcÅþU, ¥æ´Ïý 
ÂýÎðàæ, ×ãæÚUæcÅþ, ©žæÚU ÂýÎðàæ, Âçà¿× Õ´»æÜ, Â´ÁæÕ, ãçÚUØæ‡ææ âçãÌ v~ ÚUæ…Øô´ 
×ð´ ãñUÐ ©‹ãô´Ùð ÕÌæØæ ç·¤ âæ´ÕýæÙè ©ˆÂæÎô´ ·¤è çßàæðá™æÌæ ãôÙð ·Ô¤ ·¤æÚU‡æ ãU×æÚðU 
Õýæ¢ÇU ×ð´ }® ÂýçÌïàæÌ âæ¢ÕýæÙè ©UˆÂæ¼ ãñ´U ¥õÚU w® ÂýçÌïàæÌ ¥»ÚUÕžæè ß ¥‹Ø 
©ˆÂæÎ ãñ´Ð ¥Èý¤è·¤è Îðàæô´ ×æòÚUèçàæïØâ, ×ðÇæ»æS·¤ÚU ß ×ÜðçàæØæ, çâ´»æÂéÚU, È¤ýæ´â 
¥õÚU ¥æòSÅþðçÜØæ â×ðÌ vw ¼ðàæô´ ×ð´ Öè ãU×æÚðU ©UˆÂæ¼ çÙïØæüÌ ãUôÌð ãñ´UÐ ßñâð Ìô 
çßï¼ðàæô´ ×ð´ ¥Ü» ÌÚUãU ·¤è âé»¢Ï Ââ¢¼ ·¤è ÁæÌè ãñU Üðç·¤ïÙ ãU×æÚðU Áô âæ¢ÕýæÙè 
©UˆÂæ¼ ØãUæ¢ ¿ÜÌð ãñ´U ßãUè çßï¼ðàæô´ ×ð´ Öè Ââ¢¼ ç·¤ïØð ÁæÌð ãñ´UÐ

þe MXe ¦fib´f IYe À±ff´f³ff ¨fZ³³fBÊ ¸fZÔ 1967 ¸fZÔ þ³fSX»f 
MÑZOXÀfÊ IZY ³ff¸f ÀfZ ÀU. ÀfÔ§fUe IYfÔd°f»ff»f QûVfe ³fZ 
IYe ±feÜ Afþ 50 Àff»f ÀfZ DY´fSX WXû ¦f¹fZ WX`Ô AüSX 
þe MXe Àf¸fbWX IYf IYfSXû¶ffSX QZVf dUQZVf ¸fZÔ MÑZdOXÔ¦f, 
¸f`³¹fbR`Y¢¨fdSXÔ¦f, ´ffgd»f¸fÀfÊ, dSX¹f»MXe, dVfÃff ÃfZÂf U 
IYû»OX ÀMXûSXZþ Àf¸fZ°f 9 dUd·f³³f CXôû¦fûÔ ¸fZÔ R`Y»ff WX`Ü 
A¦fSX¶fØfe CXôû¦f CXôû¦f IZY d»fE ¶fe°fZ 25 Àff»fûÔ ÀfZ 
þe MXe Àf¸fbWX ¶fOÞXZ ´f`¸ff³fZ ´fSX WXfBÊ ¢½ffd»fMXe IZY SXf 
¸f`MXZdSX¹f»Àf U ´f`IZYdþÔ¦f IYe ¶fOÞXZ ´f`¸ff³fZ ´fSX Af´fcd°fÊ 
IYSX³fZ IZY A»ffUf þfg¶f UIYÊ ·fe IYSX°fe WX`Ü IÔY´f³fe IYf 
QfUf WX` dIY dIYÀfe IYû ·fe ²fc´f, A¦fSX¶fØfe, ÀffÔ¶fif³fe 
CXôû¦f ¸fZÔ Af³ff WX`, °fû UWX dÀfRYÊ AfBÊdOX¹ff QZ dIY CXÀfZ 
dIYÀf °fSXWX IYf ¶fifÔOX ¨ffdWXE AüSX IÔY´f³fe CXÀfZ ¸ffIZYÊMX 
¸fZÔ ¶fZ¨f³fZ IZY d»fE °f`¹ffSX CX°´ffQ ´fiQf³f IYSX QZ¦feÜ ¹fWXfÔ 
°fIY IYe ¶fifÔOX IYû I`YÀfZ ¨f»ff³ff WX`? BÀfIYf ·fe ¦fbSX 
¶f°ffE¦feÜ BÀf °fSXWX CXôû¦f ¸fZÔ Af³fZ Uf»fZ ³fE d³f¸ff°ffÊ 
IYû dÀfRYÊ A´f³ff CX°´ffQ ¶fZ¨f³ff WXû¦ffÜ þeMXe Àf¸fbWX 
A¦fSX¶fØfe CXôû¦f IYe IYBÊ ´fi¸fbJ IÔY´fd³f¹ffÔ IYû SXf 
¸fMXZdSX¹f»f IZY Àff±f-Àff±f ´f`IZYdþÔ¦f °fIY IYe ÀfbdU²ff 
QZ SXWXe WX`Ü 

l	 MÑZdOXÔ¦f, dSX¹f»MXe, ´ffgd»f¸fÀfÊ Àf¸fZ°f 9 CXôû¦fûÔ 
¸fZÔ R`Y»ff WX` þe MXe Àf¸fbWX IYf IYfSXû¶ffSX

AÔdIY°f QûVfe

SXfg ¸fMXZdSX¹f»f 

þeMXe Àf¸fbWX:

ÀfZ »fZIYSX °f`¹¹ffSX CX°´ffQ 
°fIY ´fiQf³f IYSX°ff WX`

âé



×æ¿ü-w®wx âé»¢Ï §¢çÇUØæ 63

ÅUæ§»ÚU ¥æòÈ¤ ç¼ï ×æ·ðü¤ÅU
ÁèÅUè »ýéÂ ·Ô¤ â´SÍæÂ·¤ Sß»èüØ â¢ƒæßè ·¤æ´çÌÜæÜ Îôàæè °·¤ ÎêÚUÎàæèü ×æ»ü 
¼àæü·¤ Íð, çÁ‹ãô´Ùð ¥ÂÙè ·¤Ç¸è ×ðãÙÌ ¥õÚU çÙïcÆUæ ·Ô¤ ×æŠØ× âð ÁèÅUè »ýéÂ 
·Ô¤ ÌãÌ ~ çÕÁÙðâ ßçÅUü·¤Ü SÍæçÂÌ ç·¤°Ð ¼ðàæ-çßï¼ðàæ ·ð¤ ÕæÊææÚU ·¤è °·¤ 
â×æçÙïÌ ãUçSÌï Ÿæè â¢ƒæßè ·¤æ´çÌÜæÜ Îôàæè, Ùð ¥ÂÙè Øæ˜ææ çÙï¿Üð SÌÚU âð 
àæéM¤ ·¤è Íè Ð { ¥»SÌ v~yx ·¤ô ÚUæÁSÍæÙ ·Ô¤ çâÚUôãè çÁÜð ·Ô¤ °·¤ »æ¡ß 
ÕÇ»æ¡ß ×ð´ Á‹×ð ·¤æ¢çÌïÜæÜ Áè Ùð âÙ÷ v~{® ×ð´ ¥ÂÙè ÂèØêâè ·¤è ÂÉ¸Uæ§ü ÂêÚUè 
·¤ÚU âé×ðÚUÂéÚU ×ð´ ¥ÂÙð ¥¢·¤Ü ·¤è Îé·¤æÙ ×ð´ ·¤æ× ·¤ÚUÙæ àæéM¤ ç·¤ØæÐ v~{v ×ð´, 
ßð ×æ˜æ z® L¤ÂØð çÜï° ×é´Õ§ü ¿Üð »° ¥õÚU °·¤ ·¤ÂÇ¸ðU ·¤è Îé·¤æÙ ×ð´ ©U‹ãUô´Ùð { 
×ãèÙð ·¤æ× ç·¤ïØæÐ âÙ÷ v~{y ×ð´ ßã ¿ðóæ§ü ¥æ° ¥õÚU °·¤ ·¢¤ÂÙè ×ð´ x âæÜ 
·¤æ× ç·¤ïØæÐ âÙ÷ v~{| ×ð´ ¥æç¹ïÚU·¤æÚU ©U‹ãUô´Ùð ÁÙÚUÜ ÅþðÇâü ·Ô¤ Ùæ× âð ¥ÂÙæ 
ÃØßâæØ àæéM¤ ç·¤Øæ ¥õÚU ßãæ¡ âð ©‹ãô´Ùð ·¤Öè ÂèÀð ×éÇ¸·¤ÚU Ùãè´ Îð¹æ ¥õÚU 
ÅþðçÇ´», çÚUØËÅUè, ×ñ‹ØéÈñ¤≠¿çÚU´», ÂæòçÜ×ÚU, çàæÿææ ¥õÚU ·¤ôËÇ SÅUôÚUðÁ âçãÌ 
çßçÖóæ ÃØæßâæçØ·¤ ·¤æØüÿæð˜æô´ ×ð´ ·¤æÚUôÕæÚU ÕÉ¸UæØæÐ Ÿæè. ·¤æ´çÌÜæÜ Îôàæè ·¤ô  
ÒÅUæ§»ÚU ¥æòÈ¤ ç¼ï ×æ·ðü¤ÅUÓ ØæçÙï ÕæÁæÚU ·¤æ àæðÚU ·¤ãæ ÁæÌæ ÍæÐ ÃØßâæØ âð ÂÚUð 
©‹ãô´Ùð â×æÁ ¥õÚU Ï×ü ·¤è âðßæ ×ð´ ·¤§ü ×ãˆßÂê‡æü ·¤æØü ç·¤ïØðÐ

Sß. â¢ƒæßè ·¤æ´çÌÜæÜ Îôàæè
â´SÍæÂ·  ÁèÅUè »ýéÂ

âæ¢ÕýæÙè ß Õ¢Õê ÚUçãUïÌ ¥»ÚUÕžæè ·ð¤ ÕÉ¸UÌð Åþð´UÇU ÂÚU ¥´ç·¤Ì Áè Ùð ·¤ãæ 
ç·¤ ¥»ÚUÕžæè ©lô» ×ð´ âæ´ÕýæÙè ¥õÚU Õ´Õê Üðâ ¥»ÚUÕžæè ·¤æ ÖçßcØ 
·¤æÈ¤è ©U…ÁßÜ ãñUÐ ¥æÙð ßæÜð ßáôZ ×ð´ Øãè Åþð´Ç SÍæçÂÌ ãô Áæ°»æÐ 
©‹ãô´Ùð ÕÌæØæ ç·¤ °ðâæ ÙãUè´ ãñU ç·¤ï âæ¢ÕýæÙè ß Õ¢Õê ÚUçãUïÌ ¥»ÚUÕžæè ÂêÚUè 
ÌÚUãU âð ¥»ÚUÕžæè ©UˆÂæ¼ô´ ·¤è Á»ãU Üð Üð´»ð Üðç·¤ïÙ ¥æÙð ßæÜð â×Ø ×ð´ 
v® ÂýçÌïàæÌ Ì·¤ ¥»ÚUÕžæè ÕæÊææÚ ÂÚU ·¤Êææ ·¤ÚUU â·¤Ìð ãñ´U ¥õÚU ØãU Öè 
ÕãéUÌ ÕÉ¸Uè â¢Øæ ãñÐ 

°·¤ âßæÜ ·Ô¤ ÁßæÕ ×ð´ ©‹ãô´Ùð ·¤ãæ ç·¤ ÁèÅUè ÂýôÇ€UÅU÷â ·¤è âæ´ÕýæÙè 
×ð´U çßïàæðáÌæ ãñÐ ãU× çÕïÜ·é¤Ü Âýæç·ý¤ïçÌï·¤ ©ˆÂæÎ ·¤æ çÙï×æü‡æ ·¤ÚUÌð ãñ¢Ð 
ØêÙæÙè ÂhçÌ ·¤è ¥õáÏè ÂÚU ¥æÏæçÚUÌ Øã °·¤ Âýæç·ý¤ïçÌï·¤ ß ©Uæ× 
»é‡æßææ ßæÜæ ©ˆÂæÎ ãñÐ §â×ð´ wz ÌÚUãU ·ð¤ Âýæç·ý¤ïçÌï·¤ Ìˆßô´ ·¤æ ç×ïŸæ‡æ 
ãUôÌæ ãñUÐ âæ´ÕýæÙè ·¤ô ·¤Â ·ð¤ ¥æ·¤æÚU ×ð´ ÂãUÜè ÕæÚU ãU× ãUè ÜæØ ÍðÐ 
ãU×æÚUæ ÜæßÚU ÂæòÅU âæ¢ÕýæÙè ·¤Â ÂãUÜæ  âæ¢ÕýæÙè ·¤Â Õýæ¢ÇUÐ ·é¤ÀU ¥Ü» 
¥õÚU ÙØæ ·¤ÚUÙð ·¤è ¿æãUÌ Ùð ãUè âæ¢Õýæ¢Ùè ·ð¤ ·¤Â ¥æ·¤æÚU ·¤ô Á‹× ç¼ïØæÐ 
ãUæÜæ¢ç·¤ï ØãUæ¢ Õâ ¥æ·¤æÚU ×ð´ ãUè ¥¢ÌÚU ãUôÌæ ãñU ¥õÚU ¼ôÙô ×ð´ °·¤ Áñâð 
Ìˆßô´ ·¤æ ãè §SÌð×æÜ ãôÌæ ãñÐ 

©lô» ×ð´ ãô ÚUãð ÕÎÜæßô´ ÂÚU ©‹ãô´Ùð ·¤ãæ ç·¤ ̀ ¤æçÜÅUè ßæÜð ÂýôÇ€UÅU÷â 
·¤è ×æ´» ÕÉ¸è ãñÐ ¹æâÌõÚU ÂÚU ·¤ôÚUôÙæ ×ãæ×æÚUè ·Ô¤ ÕæÎ âð Üô» SßæS‰Ø 
·¤ô Üð·¤ÚU Áæ»M¤·¤ ãé° ãñ´Ð °ðâð ×ð´ ·Ô¤ç×·¤Ü Èý¤è ¥õÚU Ùð¿éÚUÜ ©ˆÂæÎô´ 
·¤è ×æ´» ÕÉ¸è ãñÐ ©‹ãô´Ùð ÕÌæØæ ç·¤ ·¤´ÂÙè ¥»ÚUÕžæè ©lô» ×ð´ §SÌð×æÜ 
ãôÙð ßæÜð âÖè ÌÚUã ·Ô¤ ÚUæò ×ÅUðçÚUØÜ, Èýð¤»ÚUð´â, Âñ·Ô¤çÁ´» ÌñØæÚU ·¤ÚUÌè ãñ 
¥õÚU çÁâð Áô ¿æçã° ßã ©âð ©ÂÜŽÏ ·¤ÚUæÌè ãñÐ ÚUæò ×ÅUðçÚUØÜ ·¤è ·¤×è 
â´Õ´Ïè âßæÜ ·Ô¤ ÁßæÕ ×ð´ ©‹ãô´Ùð ·¤ãæ ç·¤ ·é¤À çÎP¤Ìð´ ãñ´Ð §âçÜ° 
çÙØæüÌ ·¤ÚUÙæ ÂÇ¸Ìæ ãñ, Üðç·¤Ù §â·¤æ â×æÏæÙ çÙ·¤Ü ÚUãæ ãñÐ l

¥´ç·¤Ì Áè Ùð ¥æ§ü×æ °€UâÂô ·Ô¤ ÎõÚUæÙ âé»¢Ï §¢çÇUïØæ 
âð ãé§ü Õ´»ÜéL¤ °€UâÂô ·¤è ÕæÕÌ °·¤ ¹æâ ÕæÌ¿èÌ ×ð´ 
ÕÌæØæ ç·¤ ©‹ãô´Ùð ·¤ãæ ç·¤ Øãæ´ ÎðàæÖÚU ·Ô¤ âŒÜæØâü 
ÁéÇ¸ð ¥õÚU ©Ù·Ô¤ âßæÜô´ ¥õÚU â×SØæ¥ô´ ÂÚU ãè ×éØ 
È¤ô·¤â ç·¤Øæ »ØæÐ ¥‹Ø °€UâÂô ×ð´ ÕÇ¸ð Õýæ´Ç çÙ×æüÌæ¥ô´ 
·Ô¤ çÇSŒÜð ãè ’ØæÎæÌÚU ãôÌð ÍðÐ §â ÕæÚU ©lô» ×ð´ ÚUæò 
×ñÅUðçÚUØÜ âŒÜæ§ü ÂÚU È¤ô·¤â ÚUãæ ¥õÚU §âè ·ð¤ ¿ÜÌð 
¥æ§ü×æ °€UâÂô ·¤æ×ØæÕ ÚUãUæÐ
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ररमल मंत्दर की तीसरी पीडी के श्ी सवराि आर 
सुंकू ने सुगंध इंत्ड्ा से एक बातचीत में कहा 
त्क इस उद्ोग में बहुत साऱे उतपादक हैं, लेत्कन 
पररमल मंत्दर बहुत ही उच्च कोत्ट की गुणवत्ा 
वाले रॉ मैट़ेरर्ल और फ्ेगरेंस का इसतेमाल करता 

है। इसत्लए उसके उतपाद सबसे अलग हैं। ररसच्य एंड ड़ेवलपमेंट 
के िररए हम त्नरंतर बेहतरीन उतपाद देते हैं, लेत्कन देश में चल रही 
नंबर 1 और 2 की ऱेस में कंपनी ्कीन नहीं करती। हमारा त्सफ्क 
एक ही गोल है त्क अपने उपभोक्ाओं और त्डसट्रीब्ूटस्य को संतुष्ट 
कर सकें। उपभोक्ाओं की संतुसष्ट के त्लए ही टोल फ्ी कॉल नंबर 
िारी त्क्ा ग्ा है, त्िसको मैं खुद भी अटेंड करता हं और उनके 
सुझाव और त्शका्तों को सुनता हं और उसे ठीक करता हं।

श्ी सवाराि ने एक सवाल के िवाब में बता्ा त्क उनके दादा 
कना्यटक अगरबत्ी उद्ोग में एक त्वख्ात नाम वाले व्सक् रह़े हैं। 
त्फर मेऱे त्पता श्ी एस िी राधाकृषणा और उनके भाइ्ों ने कारोबार 

शुरू त्क्ा। उस सम् वह 16 कंिूमर उतपाद बनाते थे। उनका पूरा त्मशन और उद्ेश् 
उपभोक्ाओं की संतुसष्ट व बेहतरीन क्ात्लटी के उतपाद देना था। उस सम् कना्यटक में 
ही अगरबत्ी बनाने का काम उद्ोग के रूप में होता था और आि पूऱे देश में अगरबत्ी 
बनती हैं। शुरू से ही इस उद्ोग में गांव-गांव और घर-घर मत्हलाएं अगरबत्ी रोल करती 
थीं। अगरबत्ी उद्ोग शुरू से मत्हला प्रधान श्त्मक कारोबार था। धीऱे-धीऱे इस षिेरि में 
नए उद्ोग आने लगे। नए फ्ेगरेंस और मशीनों से अगरबत्ी का त्नमा्यण और पैत्कंग 
होने लगी। इस तरह अगरबत्ी उतपादन में क्रांत्त आ गई, लेत्कन त्फर भी मत्हलाओं के 
रोिगार पर खास असर नहीं पडा है, क्ोंत्क काफी काम अभी भी हाथों से ही होता है 
और हैंड मेड अगरबत्त््ों का अभी भी चलन है। 

सुगंध इंत्ड्ा के एक सवाल के िवाब में उनहोंने कहा त्क अगरबत्ी की मांग भारत 
ही नहीं दुत्न्ा भर में बढ़ी है। इसकी बडी विह ्ह है त्क अरब देशों, आसट्ऱेत्ल्ा, 
अमेररका, ्ूरोपी् देशों में लोगों में ्ह धारणा बनी है त्क इससे घर का वातावरण 
खुशनुमा हो िाता है। उसकी तुलना में सुगंध के त्लए अन् तरीके महंगे हैं, िबत्क 
एक अगरबत्ी घर को देर तक और बेहतर सुगंत्धत बनाए रखती है और वह ससती 
भी है।  उनहोंने एक सवाल के िवाब में कहा त्क आि बड़े पैमाने पर अगरबत्त््ों 
का उतपादन हो रहा है और कंपटीशन बहुत ज्ादा है। देश भर में बहुत साऱे रिांड नए 
फ्ेगरेंस के साथ रोि आ रह़े हैं। इसकी ्ह विह है त्क सभी िगह कच्चे माल और 
फ्ेगरेंस की उपलबधता है। आि चुनौती अगरबत्ी ्ा धूप के उतपादन की नहीं, बसलक 
उसकी त्बक्री की है। इसीत्लए पररमल मंत्दर इस मामले में बहुत ही ज्ादा उपभोक्ा 
केंत्द्त कंपनी है। हमारा पूरा िोर उपभोक्ाओं की पसंद व मांग पर केंत्द्त रहता है और 

´fWX»fe ÀfZ QÀf »ffJUeÔ 
A¦fSX¶fØfe °fIY IYe  
Àf¸ff³f ¢½ffd»fMXe :

l	 IÔY´f³fe IYf RYûIYÀf Àf¶fÀfZ 
Af¦fZ d³fIY»f³ff ³fWXeÔ, Àf¶fÀfZ 
A¨Le ¢½ffd»fMXe QZ³ffÜ 

A¦fSX¶fØfe AüSX ²fc´f¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ ´fdSX¸f»f ¸fÔdQSX Qbd³f¹ff 
·fSX ¸fZÔ EIY À±ffd´f°f ³ff¸f WX` AüSX CXÀfIYf ¸ff³f³ff WX` dIY 
¹fdQ UWX 10 »ffJ A¦fSX¶fØfe ¶f³ff°ff WX` °fû ´fWX»fe IYfOXe 
ÀfZ »fZIYSX QÀfUeÔ »ffJ ¶fØfe ¸fZÔ ·fe EIY WXe ¢½ffd»fMXe 
IYe ´fcSXe Àfb¦fÔ²f WXû°fe WX`Ü ÀU: ßfe ÀfbÔIcY ¦fbÔOX¹¹ff VfZ˜e 
³fZ 1942 ¸fZÔ IYfSXû¶ffSX IYe VfbøYAf°f ‘¦ffÔ²fe µ»fûSX 
d¸f»Àf EÔOX ´fSXµ¹fc¸fSXe  U¢ÀfÊ IZY ³ff¸f ÀfZ IYe ±feÜ Afþ 
A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ ßfe ÀfbÔIcY ¦fbÔOX¹¹ff VfZ˜e EIY ¨fd¨fÊ°f 
³ff¸f WX`Ô Àff±f WXe ¸f`ÀfcSX DYQ¶fØfe ¸fZ³¹fcRZYˆYSXÀfÊ ¨fZdSXMXZ¶f»f 
MÑÀMX IZY ÀfÔÀ±ff´fIYûÔ ¸fZÔ ÀfZ EIY ±fZÜ 1983 ¸fZÔ ´fdSX¸f»f 
¸fÔdQSX IYf SXdþÀMÑZVf³f IYSXIZY EÀf þ¦f³³ff±f AüSX CX³fIZY 
¨ffSX ·ffB¹fûÔ EÀf þe SXf²ffIÈY¿¯ff, EÀf þe SX§fbSXf¸f, EÀf 
þe dUþ¹f AüSX EÀf þe þ¹f ³fZ IÔY´ff³fe IYû ³fBÊ DYÔ¨ffB¹fûÔ 
°fIY ´fWXbÔ¨ff¹ffÜ 

ÀUfSXfþ AfSX ÀfbÔIcY

¢½ffd»fMXe IYf ´f¹ffÊ¹f 
´fdSX¸f»f ¸fÔdQSX 

Â
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हम सुत्नसचित करते हैं त्क हमारा प्रत्ेक उतपाद उपभोक्ा की पसंद का हो, 
क्ोंत्क अंतत: उपभोक्ा रािा है। पररमल मंत्दर के उतपादन और देश भर में 
उसके त्वतरण संबंधी सवाल पर उनहोंने बता्ा त्क मुख्त: कंपनी शुरू से ही 
देश की भौगोत्लक ससथत्त के अनुसार अपने उतपाद बनाती रही है। िैसे 1983 
में शांत्तत्नकेतन रिांड त्नकाला। ्ह त्सफ्क पसचिम बंगाल को लेकर केंत्द्त था। 
इसकी पैकेत्िंग रवींद् नाथ टैगोर से प्रेररत है और साथ ही इसकी सुगंध फूलों 
व शीप्र सुगंध पर आधाररत है व इसे बंगाल के लोगों त्क पसंद व मौसम को 
ध्ान में रख कर त्नत्म्यत त्क्ा ग्ा था और आि भी शांत्तत्नकेतन पसचिम 
बंगाल में लोकत्प्र् रिांड है। 

1992 में भारतवासी लांच त्क्ा ग्ा और ्ह राष्टी् सतर पर एक 
सफल रिांड सात्बत हुआ और ्ह हमारा सबसे ज्ादा त्बकने वाल उतपाद  
है। इसी तरह हर राज् की अलग मांग और पसंद है, िो उतपाद उडीसा में 
अचछा चलता है वह महाराष्ट में नहीं चलता। इसी तरह बंगाल, केरल, व 
तत्मलनाडु की अलग-अलग पसंद है। उनहोंने बता्ा त्क वह खुद कशमीर से 
तत्मलनाडु तक सम्-सम् पर ्ारिाएं करते हैं और वहां से त्मली ररपोट्ड के 
आधार पर अपनी ररसच्य एंड ड़ेवलपमेंट टीम को िानकारर्ां देते हैं और त्फर 
उसी आधार पर नए रिांड बनते हैं।  उनहोंने कहा त्क कंपनी क्ा ट्रेंड चल रहा 
है और दूसऱे लोग क्ा बना रह़े हैं इस पर ज्ादा नहीं सोचती। कंपनी देखती 
है त्क बािार और उपभोक्ाओं के बीच में क्ा त्डमांड है और माककेट में 
कहां क्ा गैप है? हम उसकी भरपाई करते हैं। बंगलुरु में हमारी ररसच्य एंड 
ड़ेवलपमेंट टीम वल्ड क्लास की है। हमने 800 तरह के फ्ेगरेंस अगरबत्ी 
उद्ोग के त्ल्े बनाकर रखे हैं । हमारी एक बहुत बडी माककेत्टंग टीम है, 
कई त्डसट्रीब्ूटर हैं और पाट्डनर हैं। उनके साथ सम्-सम् पर मीत्टंग करके 
बािार में क्ा कमी है उसकी भरपाई  कैसे की िाए, इस पर काम करते हैं। 
्ही कारण है त्क 2 रु से लेकर 500 रु तक के हमाऱे उतपाद, सभी अचछी 
क्ात्लटी में हैं। उनहोंने बता्ा त्क पररमल मंत्दर के 30 से 40 ऐसे उतपाद हैं, 
िो घऱेलू बािार में चलते हैं। 

एक सवाल के िवाब में उनहोंने बता्ा त्क पररमल मंत्दर का मुख् बािार 
तत्मलनाडु, महाराष्ट, ्ूपी, पसचिम बंगाल, आंध्र प्रदेश है अन् राज्ों में भी 
वह उपलबध है। उनहोंने कहा त्क सुगंध उतपादों को लेकर बािार में, िो गैप 
है उसे हम भरने की कोत्शश कर रह़े हैं। इसीत्लए 2 रु, 10 रु और 500 रु के 
पैक की अगरबत्त््ों की क्ात्लटी में हम कोई समझौता नहीं करते, क्ोंत्क 
उपभोक्ा को क्ात्लटी चात्हए और वह कंपनी दे रही है।

उनहोंने बता्ा त्क घऱेलू बािार से अलग एकसपोट्ड के त्लए दूसऱे तरह के 
उतपाद तै्ार त्कए िाते हैं और उनकी क्ात्लटी भी एकदम त्भन्न है, क्ोंत्क 
त्वदेशों में फ्ेगरेंस को लेकर एक अलग त्कसम का कलचर है। त्वदेशों में हमाऱे 
400-500 उतपाद त्न्ा्यत होते हैं। दूसऱे देश के लोगों की पसंद भारत के लोगों 
की पसंद से एकदम से अलग है। उदाहरण के तौर पर गुलाब को देखें, दुत्न्ा 

में गुलाब की बहुत सारी वैरा्टी हैं भारत और फ्ांस के रोि फ्ेगरेंस एक दूसऱे 
से अलग हैं। गुलाब एक ऐसा फूल है, िो मौसम और वातावरण के त्हसाब 
से एकदम बदल िाता है और उसके तेल और सुगंध में बदलाव हो िाता है।

कंपनी कौनसे और त्कस तरह के नए उतपाद बना रही है? इस सवाल पर 
उनहोंने कहा त्क अगरबत्ी के अलावा पररमल मंत्दर और भी उतपाद बना रही 
है। ऊद व बखूर त्मडल ईसट, अफ्ीकी और ्ूरोपी् बािारों के त्लए लांच 
त्कए गए हैं। कंपनी रोल औन उतपाद भी बना रही है। इसके अलावा फ्ेगरेंस 
उद्ोग के कई उतपाद िैसे रीड त्डफ्ू्ज़र, इरि, परफ्ूम, सुगंत्धत मोमबत्ी, 
रूम फ्ेशनर, कार फ्ेशनर और लकिऱी परफ्ूम कंपनी बना रही है। हाल ही 
में कंपनी ने एत्लत्कसर नाम से लकिऱी परफ्ूम रेंि भी त्नकाली है। इस तरह 
की परफ्ूम रेंि भारत के बा्ज़ार में है नहीं। कंपनी ने शुभ लाभ पूिा अगरबत्ी  
भी लांच की थी, िो उच्च गुणवत्ा वाला उतपाद है और एक बडा रिांड बन 
चुका है। सवराि बताते हैं त्क कंपनी में न्े बहतर उतपादों व मौिूदा उतपादों 
को और बहतर करने के त्लए हमेशा आर एंड डी चलता रहता है।
कंपनी के बढ़ रह़े कारोबार संबंधी एक सवाल के िवाब में उनहोंने कहा त्क 
हमारी ररसच्य टीम हमेशा माककेट की त्डमांड के अनुसार सुगंत्ध्ों पर काम 
करती रहती है। हम अपने सभी ग्ाहकों को संतुष्ट करने के त्लए कत्ठन 
पररश्म करते हैं। पूव्यिों ने िो छोटा सा कारोबार शुरू त्क्ा था अब पररमल 
मंत्दर एक बडी कंपनी बन चुकी है। बंगलुरु और आसपास में 7 फैसकट्र्ां हैं, 
िहां ढाई हिार कम्यचारी सीधे कंपनी से िुड़े हैं व लगभग 3000 लोग कंपनी 
के से इंडा्ऱेकट िुड़े हैं। त्फलहाल हमारी मेन्ूफेक्चररंग 6,00,000 सक. फीट 
एरर्ा में है और अगले 5 सालों में इसमें 4,00,000 सक. फीट एरर्ा और 
बढ़ाने की हमारी ्ोिना है। अगरबत्ी व परफ्ूम मेन्ूफेक्चररंग के साथ-साथ 
हमाऱे पास इन हाउस त्डिाइन सटूत्ड्ो व त्प्रंत्टंग और पेकेत्िंग ्ुत्नट भी है। 
इंफ्ासट्रक्चर में इनवेसट करने से हमारा उतपादन बीते वरकों में 25-30 प्रत्तशत 
की दर से बढ़ा है। कंपनी हमेशा इंफ्ासट्रक्चर को और आधुत्नक और बहतर 
करने में अग्सर है। 

महंगाई और कच्चे माल की बढ़ रही कीमतों पर उनहोंने कहा त्क कंपनी 
अग्ेत्सव सपलाई चैन के िररए इससे त्नपटती है। हम अपने सभी उतपादों के 
त्लए परफ्ूम खुद बनाते हैं और साथ ही हमाऱे रॉ मट़ेरर्ल सपला्र के साथ 
साल भर के कॉट्ऱेकट हैं। हमारी खुद की त्ड्ज़ाइन, त्प्रंत्टंग व पेकेत्िंग ्ुत्नट है। 
इस तरीके से हम उतपाद के दाम और क्ात्लटी को मेनेि कर पाते हैं। सरकार 
द्ारा उठाए गए कदमों पर उनहोंने कहा त्क ्ह सभी कदम फा्देमंद है और 
पररमल मंत्दर िैसी कंपत्न्ों को इससे फा्दा हुआ है, क्ोंत्क हमारी कंपनी 
80 प्रत्तशत रॉ मैट़ेरर्ल देश में ही लेती है। साऱे कच्चे माल कना्यटक और 
आसपास ही उपलबध होते हैं और उसे त्दककत नहीं हो रही है। भारत में बांस 
का उतपादन भी शुरू हो ग्ा है। आने वाले वरकों में उससे भी लाभ त्मलेगा। l



त्कर अली ने सुगंध इंत्ड्ा के एक 
सवाल के िवाब में बता्ा त्क 
उनहोंने 2018 से ्ह काम शुरू 
त्क्ा था। शाह फ्ेगरेंस एंड फलेवर 
की कन्नौि में 7-8 ्ूत्नट है और 

्हां रा अगरबत्ी तै्ार की िाती है। उनहोंने बता्ा 
त्क लगभग 125 लोग उनके ्हां काम करते हैं और 
औसतन 8 से 12 टन का उतपादन होता है। ्हां 8, 
9 और 12 इंच की अगरबत्ी बनती है। उनहोंने बता्ा 
त्क रा अगरबत्ी में सबसे बडी खूबी ्ह है त्क वह 
िले और उसमें खुशबू कई माह तक बनी रह़े। इसके 
अलावा उसमें फत्न्यत्शंग, काउंत्टंग और उस में होने 
वाली परफ्ूम की खपत को भी देखा िाता है। सबसे 
बडी बात की अगरबत्ी िलाने में बुझनी नहीं चात्हए। 
इसत्लए कारखाने में प्रत्ेक बैच के माल को वह सव्ं 
प्रत्तत्दन िांच करते हैं। अभी वह त्सफ्क एक ही बडी 
कंपनी के त्लए रा अगरबत्ी की आपूत्त्य करते हैं।

BÂf AüSX Àfb¦fÔ²f CXôû¦f IYe SXfþ²ff³fe ¸ff³fZ þf³fZ Uf»ff IY³³füþ A¶f 
RcY»fûÔ, þOÞXe-¶fcdMX¹fûÔ U ´fifIÈYd°fIY IY¨¨fZ ¸ff»f ÀfZ A¦fSX¶fØfe ¶f³ff³fZ 
¶ff»ff WX¶f ¶f³f³fZ IYe AûSX ¶fPÞX SXWXf WX`Ü IY³³füþ Àf`IYOÞXûÔ U¿fûÊÔ ÀfZ 
RcY»fûÔ AüSX þOÞXe ¶fcdMX¹fûÔ ÀfZ BÂf U Àfb¦fÔd²f°f Af¹f»f ¶f³ff°ff SXWXf WX`, 
»fZdIY³f ¹fWXfÔ ¶fOÞXZ ´f`¸ff³fZ ´fSX A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ³fWXeÔ ´f³f´f ÀfIYfÜ A¶f 
QZVf ¸fZÔ ´fbSXf³fZ RcY»fûÔ ÀfZ A¦fSX¶fØfe AüSX ²fc´f ¶f³ff³fZ IYe VfbøYAf°f 
WXbBÊ WX`, °fû d³fd›°f °füSX ´fSX BÀf¸fZÔ IY³³füþ ¶ffþe ¸ffSX ÀfIY°ff WX`Ü 
IY³³füþ IZY VffWX RiYZ¦fSXZÔÀf EÔOX µ»fZUSX IZY ́ fi¸fbJ VffdIYSX A»fe VffWX ³fZ 
Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ EIY ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ ¶f°ff¹ff dIY ¹fWXfÔ A¶f SXf A¦fSX¶fØfe 
¶f³ff³fZ IYf IYf¸f °fZþe ÀfZ VfbøY WXbAf WX`Ü CX³WXûÔ³fZ ¦fb»ff¶f IZY RcY»f AüSX 
A³¹f ³fZ¨fbSX»f ´fQf±fûÊÔ IYe ¸fQQ ÀfZ ¦fb»ff¶f IYe JbVf¶fc Uf»fe A¦fSX¶fØfe 
¶f³ffBÊ WX`Ü BÀfIZY A»ffUf þfdÀ¸f³f, ¸fû¦fSXf AüSX ¦fZÔQf IZY RcY»fûÔ ÀfZ ·fe 
A¦fSX¶fØfe ¶f³ff³fZ IYe ¹fûþ³ff WX` AüSX A¶f UWX dRYSXQüÀf ´fSX ·fe IYf¸f 
IYSX SXWXZ WX`ÔÜ

SXfg A¦fSX¶fØfe IYf WX¶f ¶f³f SXWXf WX` 
IY³³füþ: VffdIYSX A»fe

àææ
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फूल, जडती बूमटयों की उपलबध्ा
एक सवाल के िवाब में उनहोंने बता्ा त्क कई और कंपत्न्ां 
भी ्हां काम कर रही हैं और आने वाले त्दनों में कन्नौि 
अगरबत्ी का एक बडा हब बन सकता है। उनहोंने कहा त्क 
्त्द त्कसी और कंपनी ने उनसे संपक्क त्क्ा तो वह उसके 
त्लए भी िॉब वक्क कर सकते हैं। इसीत्लए आने वाले सम् 
में वह और बड़े पैमाने पर िॉब वक्क की तै्ारी कर रह़े हैं। 
उनहोंने कहा त्क कन्नौि में प्राकृत्तक रा मट़ेरर्ल प्ा्यप्त मारिा 
में उपलबध है, त्िनका वह अपने उतपादों में उसका इसतेमाल 
करते हैं। को्ला उनके अपने कारखाने से ही त्नकलता है, 
त्िसे पीस त्ल्ा िाता है। साथ ही वह पॉपुलर लकडी का 
सौडसट ही लगाते हैं। आमतौर पर लोग पलाईवुड का चूऱे का 
इसतेमाल करते हैं। उनहोंने बता्ा त्क उनहोंने अपने उतपादों 
के सैंपल चार-पांच देशों में भेिा है और उममीद है त्क िलद  
ही शाह फ्ेगरेंस एंड फलेवर कंपनी के उतपादों का त्न्ा्यत शुरू 
हो िाएगा।
महना से िहक उठ्ती है अगरबत्ती
वह कंपाउंत्डंग के त्लए त्वशेर तौर पर अगरबत्ी का काम 
करते हैं। खास तौर पर वह कंपाउंत्डंग में त्हना का इसतेमाल 
करते हैं। उनहोंने बता्ा त्क 1 त्कलो डीपी में 5 ग्ाम त्हना डाल 
देने पर उसकी सुगंध दो-तीन घंट़े बाद एकदम अलग हो िाती 
है। त्हना डीपी के बेस को मिबूत करता है और इससे परफ्ूम 
का फलेवर बढ़ िाता है, िो लंबे सम् तक त्टकाऊ रहता 
है। त्हना परफ्ूम की पावर को सथाई बनाता है। उनहोंने कहा 
त्क अगरबत्ी उद्ोग में नई सुगंध की मांग त्नरंतर रहती है। 
इसत्लए भी त्हना की मांग बढ़ रही है। उनहोंने बता्ा त्क अरब 
देशों में बखूद में त्हना त्मलाकर िलाते हैं। ्ह देखकर मुझे 
भी आइत्ड्ा आ्ा त्क इसे अगरबत्ी में क्ों नहीं डाल सकते 
और हमारा ्ह ररसच्य सफल रहा। इसे धूपबत्ी में भी इसतेमाल 
त्क्ा िा सकता है। इस त्हना को केवल बत्नांग उद्ेश् के 
त्लए बना्ा ग्ा है। सुगंध इंत्ड्ा के एक सवाल के िवाब 
में उनहोंने कहा त्क सरकार ने अगरबत्ी उद्ोग को बढ़ावा देने 
के त्लए बहुत अचछ़े प्र्ास त्कए हैं। चीन और त्व्तनाम से 
रा अगरबत्ी आ्ात पर रोक लगने के बाद से देश में कारोबार 
बढ़ा है और इससे लोगों को रोिगार भी त्मल रहा है।

गुलाब, गेंदा, मफरदौस,  
िसालों से अगरबत्ती
गुलाब की अगरबत्ी बनाने संबंधी सवाल पर उनहोंने कहा 
त्क लोगों ने इसके सैंपल को काफी पसंद त्क्ा है, लेत्कन 
इसकी लागत बहुत ज्ादा पड रही है। इसकी कीमत को त्बना 
क्ात्लटी कम त्कए ठीक करने पर ररसच्य चल रहा है। उनहोंने 
बता्ा त्क गुलाब की अगरबत्ी के त्लए उनहोंने गुलाब के फूल 
की पंखुडी से अगरबत्ी बनाई है। 1 त्कलो अगरबत्ी बनाने के 
त्लए 25% गुलाब का फूल, टीएन पाउडर, गुलाब की खुशबू 
और पानी त्मलाकर उसे बना्ा ग्ा है। इसमें त्कसी भी तरह 
का कोई केत्मकल इसतेमाल नहीं त्क्ा ग्ा है। उनहोंने कहा 
त्क अप्रैल माह में इसे वह बािार में लाने की तै्ारी कर रह़े हैं। 
इसके अलावा शाह फ्ेगरेंस का गेंदे के फूल, संदल और िडी 
बूत्ट्ों मसलन लोंग, इलाइची, िात्वरिी, िा्फल आत्द िडी 
बूत्ट्ों से त्नत्म्यत अगरबत्ी बािार में अगले महीनों में लाने के 
त्लए काम कर रहा है। उनहोंने बता्ा त्क बािार में नई सुगंध 
की मांग होती रहती है और इसत्लए कंपनी त्फरदोस पर तेिी 
से काम कर रही है। l
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• Circulation : Currently 12,000 per month hard copies with an aim 
to increase to 50,000. Also has a digital version as well. 

• Readership : Manufacturers, Perfumers, Raw material suppliers, 
Agarbatti Distributors and Sellers and Allied industry across 
india. Average 50,000 monthly readership.

• Content : Brand News, Monthly City/State wise Market survey 
and reports, Industry News, Interviews and profiling of not 
just Manufacturers but also wholesalers and dealers. Also 
raises issues faced by industry like increasing production cost, 
duplicacy, etc. all possible through our ground level reporting.

Sugandh India : Monthly Bilingual (English and Hindi)

ADVERTISEMENT TARIFF

A first and one of its kind magazine dedicated to 
Agarbatti industry which along with being informative 
and useful for industry content wise, also acts as a 
medium to connect the industry.
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FRONT COVER 60,000 18.5 cm x 23.5cm

BACK COVER 50,000 21 cm x 30 cm
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DOUBLE SPREAD 30,000 42 cm x 30 cm

FULL PAGE 15,000 21 cm x 30 cm
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STRIP 4,000 18.5 cm x 5 cm

Note : 20% extra for Advt in first 20 pages. All rates are excluding 5% G.S.T.

GST DETAILS
GSTIN: 07AAECA3660K1ZN
State Name : Delhi, Code : 07

Bank Details
Bank Name : YES BANK
A/c No. : 070463400000052
IFS Code : YESB0000704
Branch : Noida Sector-62 
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