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हाराष्ट्र की उप राजधानी नागपुर का उमरेड कस्ा देश के 
अगर्त्ी उतपादन और कारो्ार में मील का पत्थर ्न 
चुका है। यह पहला अगर्त्ी पाक्क है, जजसका संचालन 

और जनयंत्रण पूण्णतया मजहलाएं करती हैं। अगर्त्ी व सुगंजधत 
उतपादों को समजप्णत उमरेड पाक्क को महाराष्ट्र औद्ोजगक जवकास 
जनगम (एमआईडीसी) का सहयोग है। इस पररसर में 42 सूक्म 
इकाइयां हैं, जजसमें 1000 से अजधक मजहलाएं प्रतयक्ष-अप्रतयक्ष 
रूप से रोजगार पाती है। भजवषय में हजारों ग्ामीण मजहलाओं 
को रोजगार जमलने की संभावना है। वर्ण 2017 से यहां सवदेशी 
अगर्त्ी का उतपादन ्ढाने के जलए पाक्क ्नाने का काम शुरू 
हुआ ्था, जो अ् देश का स्से ्डा ह् ्न चुका है। पाक्क देश 
के कुल अगर्त्ी उतपादन और मांग में 3% का योगदान करेगा। 
भारत में कच्ी अगर्त्ी की वाजर्णक जरूरत 2.2 लाख टन है। 
26000 वग्ण फुट क्षेत्र में फैला पाक्क नागपुर अगर्त्ी माककेजटंग  
एसोजसएशन (नामा) के जररए धूप, अगर्त्ी, इत्र, रा मटेररयल 
की ज्क्ी कर रहा है। नागपुर के दूरस्थ इलाकों में ्डा वन क्षेत्र 
है। जहां ्ांस के अलावा ्डे पैमाने पर प्राकृजतक रॉ मैटेररयल 
भरपूर मात्रा में उपलबध है। भजवषय में स्थानीय लोगों को प्रतयक्ष 
व अप्रतयक्ष रूप से जहां रोजगार जमलेगा, वहीं वनोपज ज्क्ी से 
ग्ामीणों की आय ्ढेगी ।

पाक्क का जवचार ्ांस उतपादन ्ढाने के जवशेरज्ञ और 
सलाहकार प्रताप गोसवामी का ्था। योजना को मुखयमंत्री रोजगार 
सृजन काय्णक्म के जररए सहायता प्राप्त है, जजसका उद्ेश 
ग्ामीण व शहरी क्षेत्रों में रोजगार प्रदान करने के जलए सुक्म-लघु 
उद्म स्थाजपत करना है। गोसवामी के अनुसार यह लं्ी और 
कजिन प्रजक्या ्थी। लोगों को इसके ्ारे में ्ताना, समझाना 
और लोन के अलावा श्रजमकों एवं मशीनों का इंतजाम करना 
्था। 5 वरषों के ्ाद यह सफल होता जदखाई दे रहा है। आज 
आईटीसी और साइजकल बांड जैसी ्डी वयवसाजयक कंपजनयां 
अपने ट्ेडमाक्क के सा्थ सुगंध, पैकेजजंग और बांजडंग के जलए पाक्क 
जनजम्णत उतपादों का पूरा सटाक खरीद रही हैं। पाक्क में सस्थत प्रतयेक 
उतपादन इकाइयों की लागत रु 42 लाख है, जजसमें प्रतयेक को 
राजय सरकार ने 11 लाख रुपए की ससबसडी दी है और 4 लाख 
रुपए जनवेश का है। ्ाकी 27 लाख रुपए ्ैंकों ने लोन जदए हैं। 
प्रतयेक यूजनट में 10 मशीन और ड्ायर जैसे उपकरण हैं। प्रतयेक 
उतपादन इकाई में 150 टन अगर्त्ी का जनमा्णण हो सकता है। 
प्रतयेक क्लसटर की वाजर्णक उतपादन क्षमता 6300 टन है। इससे 
चीन से आने वाली 8.5 करोड रुपए की अगर्त्ी का आयात 
रोका जा सकेगा और भारत आतमजनभ्णर होगा। उमरेड पाक्क इस 
वर्ण घरेलू और अंतरराष्ट्रीय ् ाजारों के जलए अपना अगर्त्ी बांड 
लांच करने की तैयारी कर रहा है। पाक्क में और उसके आसपास 
्डे पैमाने पर ्ांस की खेती कराए जाने की भी योजना है। n

In case you haven’t heard about Umred, this remote 
town in the Nagpur district has a wildlife sanctuary. 
It takes around an hour by road to reach Umred from 
Nagpur city. This quaint little place boasts the first 

agarbatti park in the country. Supported by Maharashtra 
Industrial Development Corporation (MIDC), the park is 
managed and operated by women.

Forty-two micro units operate in this park employing over 
a thousand women. Thousands of rural women are likely 
to get employment in future. From the year 2017, the work 
of building a park started here to increase the production 
of indigenous incense sticks, which has now become the 
biggest hub in the country. The park will contribute to 3% 
of the country’s total agarbatti production and demand. 
The annual requirement of raw incense sticks in India 
is 2.2 lakh tonnes. Spread over an area of 26000 square 
feet, the park is selling incense, incense sticks, perfumes, 
and raw materials through Nagpur Agarbatti Marketing 
Association (NAMA). There is a large forest area in the 
remote areas of Nagpur. Apart from bamboo, natural 
raw material is available in abundance on a large scale. 
In future, when the local people get direct and indirect 
employment, the income of the villagers will increase by 
selling forest produce.

Pratap Goswami, an expert and advisor on increasing 
bamboo production was the brainchild behind this 
unique park. The scheme is aided by the Chief Minister’s 
Employment Generation Programme, which aims to set 
up micro-small enterprises to employ in rural and urban 
areas. According to Goswami, it was a long and difficult 
process. People had to be told about it. We explained 
everything in detail. Apart from loans, workers and 
machines had to be arranged. Now, after 5 years the 
project looks successful. Big agarbatti companies like the 
ITC and Cycle Pure are procuring the entire coated stock 
of agarbattis manufactured for perfuming, packaging, 
and branding under their own trademarks. The cost 
of each production unit in the park is ₹42 lakh. With a 
subsidy of ₹11 lakhs each from the state government and 
an investment of ₹4 lakhs. Banks have given loans of the 
remaining 27 lakh rupees. Each unit has ten machines 
and dryers. Each production unit can manufacture 150 
tonnes of incense sticks. The annual production capacity 
of each cluster is 6300 tonnes. The import of incense 
sticks worth Rs 8.5CR from China will be stopped and 
India will be self-sufficient. Umred Park is preparing to 
launch its Agarbatti brand for domestic and international 
markets this year. There is also a plan to start bamboo 
cultivation on a large scale in and around the park. n

M. A. Farooqui

Editorial
A park for agarbatti manufacturing! CX¸fSXZOX ´ffIYÊ A¦fSX¶fØfe IYf dUVff»f WX¶f

¸f
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iraj Shah, in an exclusive conversation with 
Sugandh India said that his grandfather started 
the business of incense sticks and perfumes in 

1947. He used to sell hair oil. When textile mills started 
shutting down in Gujarat, my grandfather brought the 
incense industry from Bangalore to Ahmedabad and set 
up a company here to employ the workers. At that time, he 
used to supply masala agarbatti to various brands across 
the country. Back then in Ahmedabad, we were producing 
10 to 15 thousand kg incense sticks per day in bulk. In 
1980, we established our own brand by the name ARSI 
and spread it pan-India. In 2001 we set up an office in 
Mumbai. Today the company has more than 300 brands, 
sold across the country as well as in 19 countries. The 

Viraj Shah of Arsi Industries, 
Ahmedabad is credited to be the 
pioneer for the automation of in-
cense stick production in India. 
He was the first to use automat-
ed incense stick machine for pro-
duction. Today, 15 years later the 
course of incense stick making 
changed from hand rolled cot-
tage industry to fully automatic 
heavy tonnage industry. In a con-
versation with Sugandha India, 
Viraj Rohit Kumar Shah said that 
in 2007, when I first introduced 
automatic machines, many peo-
ple expressed disagreement. At 
that time, I had also said that this 
industry will not run without ma-
chines. The same thing is happen-
ing today. All the big companies 
have fully automatic incense stick 
production plants. Following that 
the packaging is also automated 
now. Viraj bhai told that by ed-
ucational qualification, he is an 
instrumentation and control en-
gineer. Today the demand for in-
cense sticks has increased in the 
country and there is a shortage of 
workers, only machines can meet 
the country wide demand.

Viraj Shah 

incenSe StickS  
induStry

the PiOneer Of 
autOMatiOn in the 

V
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company’s Arsi brand incense sticks have been 
very popular. Apart from this, the company also 
does job work on a large scale. From 2005 to 
2007 consecutively, we received the Largest 
Growing Export Company Award from the 
Central Government. Viraj Shah has been the 
President of the of GAMDA (Gujarat Agarbatti 
Manufacturers and Dealers Association) and has 
been on the Managing Committee of AIAMA 
(All India Agarbatti Manufacturers Association) 
for several years. He was also placed on the 
Advisory Board for an event of Essential Oil 
Committee and has been the Co-Chairman of 
the Gujarat Chamber of Commerce for two 
terms.

In response to a question about the changes 
taking place in the incense stick industry, Viraj 
Shah said that I joined this business in 1994 
and from what I have seen over the years, this 
seems the only industry where prices have not 
changed over decades. To survive, companies 
are compromising on quality or packaging or 
number of sticks. Inflation has highly gone up 
over the time, but the prices of incense sticks 

have not increased. The main reason for this 
is that the competition has also increased a 
lot than before and the major market demand 
is not rising above 10-20 Rs segment. 
However, a new trend has emerged in recent 
years where a large consumer segment is 
paying higher rates for good quality. 

In response to a question regarding Arsi’s 
product portfolio, he said that the company 
is manufacturing incense stick products 
ranging from Rs 5 to Rs 1000 per box along 
with all type of Scented, Flora to Masala 
agarbatti for other brands. Apart from this, 
dhoop, cones and camphor are also part 
of the portfolio. He told that Arsi doesn’t 
have a particular national brand. We have 
different products selling across different 
states and regions.

He informed that it is not possible for 
products costing 10₹ or 20₹ to be sold to 
distant states; as this increases the cost 
and freight. Only expensive and premium 
quality products are sent to distant states. 
In response to a question, he said that 
only quality products made with natural 
ingredients shall run in the future. 
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he said that there are many challenges in the industry. 
Excise was imposed on incense sticks and then a 12% GST 
was introduced. We talked with the government and gave 
a proposal to reduce it further to 5%. Raw materials attract 
18% GST. The industry is now getting refunds. 

He said that there has been a major change in the industry 
for those who have been in business for generations. They 
are shifting now. My grandfather handed over the business 
and its knowledge to my father and my father to me. Today, 
the new generation isn’t that keen on taking the family 
business further. New players are coming in their place. 
It is also a challenge for the long-running businesses in 
the incense stick industry: their children are either settling 
abroad or switching to other industries. Due to this, the 
traditional knowledge of the Incense stick fragrance 
industry is diminishing.

Responding to another question, he said that there have 
been major changes in brand development and fragrances. 
Online trading is common. Incense stick is a product of 
daily use. It is a perishable item bought daily throughout 
the year by the rich and the ordinary and it costs very less. 
That’s why people try new brands often. New fragrances are 
launched in new and attractive packaging. Consumers love 
trying out something new. It is not an expensive product 
like a car and TV. That’s why people keep changing brands 
without thinking. n

On the question regarding fragrance trends, 
He said that floral and fancy perfume 
fragrances are more liked in India. In the 
Gulf and the Middle East, oriental and 
natural fragrances are preferred. In other 
markets, fruity and spicy notes are in 
demand.

He said the market has improved a lot 
after the Corona crisis. More hard work 
needs to be done, as demands have grown 
manifolds. Competition is cut-throat in the 
market. Moreover, companies are reducing 
margins too much. This never is going to 
work and surely fail them in future. 

On the question of mass production and 
proper management of job work for 
other companies— he said that we have 
decentralized our manufacturing. We have 
several trusted partners who have been 
tasked with different assignments. All of 
them are doing extremely well. We don’t do 
everything in-house. Value added products 
and perfumery work is done in-house.

In response to a question from Sugandh 
India regarding his contribution to the 
industry being part of various associations, 
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The MNCs stepping into the incense and fragrance industry are going to become a 
major challenge soon unless the homegrown industry brings substantial chang-
es in their work and business culture. A friendly warning was issued by the head 
of Ahmedabad-based Sanjay Chemical Works Unit A. Anish Virendra Bhai Shah, 
in conversation with Sugandh India, remarked, “Homegrown incense companies 
are at the greatest risk. They need to bring changes to the quality, production, 
technology and marketing along with updating the overall industry.” He added, 
“Manufacturers should know the ins and outs of what their perfume and raw ma-
terial suppliers are providing. If it’s not then the manufacturer is playing a risky 
game as the supplier might reduce the quality of the material or discontinue it. 
This can drastically affect a hit brand. The manufacturer should have complete 
knowledge of his supplier and also the end consumer.” Established in 1975 by 
Girish Shah; Sanjay Chemical Works Unit-A is a Natwarlal Nathalal Group compa-
ny. The Ahmedabad-based group has faced countless ups and downs in the past. 
However, Anish Shah, the present owner has skillfully sustained this 50-year-old 
family business in a better view of his stakeholders and customers at large.

MncS
aniSh Shah
challenge 
are a big 

n	Incense industry needs 
to diversify

n	Sanjay Chemical Works 
Unit-A also works on the 
non-appearing results of 
the GC/MS report
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nish Shah in a conversation with 
Sugandh India said “initially our 
perfume became a hit in the Mazaa 
agarbatti of Shashi Industries. 
Over the time Sanjay Chemical 

Works Unit-A witnessed sweeping changes 
amidst highs and lows. In 2002 we retained the 
goodwill and label of Sanjay Chemical Works. 
In 2019, I entered the market with a new vision. 
Things were just settling down and COVID 
arrived with a bang!” Continuing with his remark, 
he said “, bogging down was a luxury. I installed a 
Hitech automatic blending plant as per the nature 
and demand of the market. We always had a 
good grip on incense perfumes. Besides making 
agarbatti perfumes, we also started diversifying to 
fine fragrances, cosmetics, soap, detergent, attar 
and aroma etc.” In response to a question, Anish 
said, “Today’s generation wants something new 
all the time. Innovation is the key which is why 
Our company is also working on; aroma, fusion 
fragrance, candles, hanky perfumes and deo.” 

On the question regarding the challenge of 
multinational companies in the Agarbatti industry, 
Anish Shah said, “there are 3 types of companies 
here. On the top tier are the multinational 
companies, which are doing on huge investments 
and working on advanced technology and vast 
network. In the middle are companies like ours, 
whose growth gets stuck after reaching a certain 
level. In the lower tier are the companies, which are 
new in the industry and come and go, but increase 
the competition in the market. Multinationals are 
pressing us down on the strength of their power 
and the lowest-rung companies affect the market. 

In such a situation, we have to prepare according 
to the market. Multinationals are rapidly setting 
up their units. Big companies from other states 
are setting up their unit here to build a fast supply 
chain in the market. That’s why I am working 
with this vision.”

In response to a question, He said, “the 
agarbatti industry has been drastically affected 
by the heavy credits.” He added, “This industry 
needs to switch to advance payments, use of 
high-end technology, better quality and upgrading 
their ways from time to time in order function 

A
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optimally.” He further remarked, “MNCs have; capital 
reserves, technology and vast supply-chain network. We 
need to prepare accordingly, otherwise, we can’t expect 
much!” Apart from these, such mid-sized manufacturers 
have to tackle inflation. Raw materials cost 10% more by 
the start of the new fiscal year whereas; turnover remains 
the same or even less. Company owners have to constantly 
deal with increasing fuel and food prices over ever-
shrinking profit margins.

Talking further to Sugandh India he informed that his 
company has over 5000 clients pan India for retail and bulk 
buying. He said that he’s been taking care of manufacturing 
and research for the last 20 years. He said “, being a chemical 
engineer, my approach towards chemicals and curation of 
perfumes is different. This industry depends on GC/MS 
machines. The Gas Chromatography/Mass Spectrometry 
machine has been used by MNCs for the last half a century. 
My focus lies on the 10-15 per cent non-appearing results. 
Others are happy with 80-90 percent of whatever the GC/
MS shows. By working additional on that 10-15 per cent, 
my innovation gives an entirely different product—That’s 
my USP. Getting back to “, Why a manufacturer should 
know his supplier in and out. Manufacturers work and are 

dependent on machines. However, taking extra care 
of what’s been left out, changes the game altogether. 
That’s the reason why Sanjay Chemicals Works 
Unit-A is in demand. For example, no one can copy 
the fragrance of Zed Black or Cycle. Similarly, no one 
else can have a copy of my product.”

With a production capicty of 4-5 tons per day, Sanjay 
Chemical Works Unit-A dispatches around 2-2.5 tons 
daily. Distributors take care of their marketing across 
the country. Delhi, Nagpur, Rajkot, Surat, Vadodara, 
Kolkata, Jaipur, Ajmer and Bikaner are their primary 
markets. He informed Sugandh India that, they are 
going to add distributors in many states including 
Bihar. On principle, they don’t keep distributors within 
a 200-300 kilometre radius. Distributors must have 
in-depth knowledge and experience of the agarbatti 
industry and raw material supplies. According to a 
new company policy; any distributor building a team 
and a network for marketing shall enjoy half of the 
expenses shared by Sanjay Chemical works.

Informing about the product he said that five to six 
hundred products that his company makes are in high 
demand. Eight to ten new varieties are added every 
week. Many such products that are custom designed 
for big players and special clients are trade secrets. 
75% of their product lines are hot sellers. Price ranges 

from 300-5000 Rupees. None of their products can be 
copied. Since they operate on thin margins and huge 
volumes, they can sustain and grow. He suggested 
incense stick manufacturers venture into other 
areas like; candles, fine fragrances and cosmetics to 
counterbalance the ever-changing markets. Companies 
should also do job work and understand the mood 
and needs of the market. India is a huge country with 
numerous markets to make a product hit. On the other 
hand, it is also said that anyone can become an incense 
stick manufacturer with just Rs.500, but this way one 
cannot survive longer. n





jahagirdar 
agarbatti iS One 
the OldeSt PreMiuM 
MaSala agarbatti 
hOuSeS Of Pune  

The domestic incense market is going 
through a déjà vu. Customers are silently 
switching over to vintage fragrances… 
something that was prevalent two 
or three generations ago. The trend 
emerging in the past two years is more 
towards; Oud, Bakhoor and Shamama. 
This was revealed by Abdul Rehman 
Ahmed Attar, the head of Jahagirdar 
Agarbatti and First Choice Fragrance, 
a Pune-based incense and perfumery 
company. The company manufactures 
masala agarbatti, regular black batti, 
white dipping batti and dry dhoop 
sticks. Along with that they have  also 
entered the spray perfume segment 
and recently have started exporting 
bakhoor. 

J ahagirdar Agarbatti was established in 1850 
by Hussain Bhai. Abdul Rehman Ahmed 
Attar and his brothers; Abdullah and Abu 
Bakar are the seventh generation. Abdul 
Rehman, talking to ‘Sugandh India’ said 
that he looks after marketing and his elder 
Abdullah brother handles the perfumery 

division while younger brother Abu Bakar takes care of 
production. In response to a question, Abdul Rehman 
said, “We have recently started exporting bakhoor. Its 
domestic demand is going up as well. Earlier, people 
were more into loban but as per the growing arabian notes 
trend, people are demanding bakhoor. 

Elaborating on their product-line, Abdul Rehman 
informed “, We have 110 products in lose packaging and 
around 120 products in 20-100 gram packaging. We make 
both premium and regular incense sticks. Our premium 
masala agarbatti products range roughly between ₹1500 
to ₹3000 a Kilo in wholesale. The regular segment is 
priced between ₹200 to ₹1000 a Kilo.”  Talking about 
distribution, he said; Maharashtra, Karnataka, Andhra 
Pradesh, J&K and Kerala are their focus markets besides 
gulf countries where their incense are enjoying growing 
demand.”

On the question regarding the challenges in the 
industry faced by the manufactures, Mr. Rehman 
responded, “There are no challenges as such. Talking 
about the fluctuating raw material prices, we adjust the 
prices of our products accordingly. Maharashtra is a great 
market. Mumbai, Pune and other metropolitan cities 
prefer high-quality incense and price is not a factor. Other 

n Along with incense sticks, we 
are now expanding to spray 
perfumes : Abdul Rahman

Established in 1850
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states have a major market for cheap products and so we have 
set the price accordingly. Uttar Pradesh, Punjab and Andhra 
Pradesh demand 15₹, 50₹ and 75₹ a pack products. Mumbai 
and Pune generate 80% demand in the premium segment.”   
Coming back to products he said “, Although; Special Hina, 
Khus, Amber Hina and Golden Queen are very successful, 
Kesar Chandan is their best-seller. It costs ₹1200 a Kilo. Oud, 
Bakhoor and Shamama are growing in demand. These are 
available in box packing at ₹1500 a Kilo for wholesale. Retail 
packing comes in 100g.”

Switching off-the-topic on incense products, Abdul 
Rehman said that apart from incense sticks we are also 
expanding into dhoops, loban and bakhoor. Spray perfumes is 
also another vertical we are now focusing on.

Continuing with his statement “, The incense stick mar-
ket is growing rapidly and the future is bright. The important 
thing is, customers now want quality products with competi-
tive pricing. One bad experience and the customer will switch 
over to another brand. Manufacturers who trade-off quality 
over price won’t last long.” Other than manufacturing, Ab-
dul Rehman also has a retail counter and so Sugandh India 
wanted to know about the Pune market. He responded, “In the 
regular segment, the brands from Bengaluru, Gujarat, Nag-
pur along with other Indian cities have a hold. Pune major-

ly is a premium product 
market which is why the 
products of Pune based 
century old companies 
who make natural mas-
ala incense sticks have a 
good demand. There is an 
equal demand for prod-
ucts from other states 
and Maharashtra based 
brands. Earlier however, 
the demand for Benga-
luru brands was more.” 
He added, “The packag-
ing trends are mainly of 
100 gram boxes and 120 
grams zippers. Loose 
packaging trend is declin-
ing. Round bunch pack-
aging or muthha packag-
ing in restricted mainly to 

Konkan region.”
Sugandh India wanted to 

know, despite being home to 
incense stick manufacturers 
for over a century… Pune 
failed, in becoming a 
manufacturing hub, unlike 
Ahmedabad or Nagpur. 
Abdul Rehman responded, “If 
you review our local market 
and the manufacturers, 
you’ll find; Pune is a home 
to manufacturers who have 
been making high quality 
masala agarbatti since more 
than a century and around 

80% of Pune’s customers also prefer premium incense 
brands. Comparing that to the rest of country, our products 
are expensive for markets in other states. But on the positive 
side, the market for premium quality incense sticks is growing 
across the country.” Abdul Rehman, on usage of incense sticks 
other than for praying said, “People are burning incense sticks 
more than before. From homes to shops to hotels, incense 
sticks are being burned 24/7. Earlier a customer who would 
buy 1-2 kg of incense sticks now buys several kilos. People 
have started using incense sticks as room fresheners now.” 

Explaining the fragrance trends, Mr. Rehman said, “Oudh, 
Bakhoor, Shamama and mukhallat fragrances are gaining 
popularity in metros. In regular segment, French perfume 
notes still lead. The customer who prefers masala agarbatti 
doesn’t switch. People now prefer natural fragrances because 
the quality is on higher side. The market for local products is 
shrinking. Premium is on the rise.”

Lastly, talking about future plans, Abdul Rehman said “, 
We are expanding to premium incense sticks, bakhoor and 
spray perfumes. We will initially launch our spray perfumes 
in the local market and then export.” Talking about exports, 
he added “Dubai is our major market. We as of now are not 
considering other markets like Africa as the demand there is 
of cheap products and ours are mostly premium.” n
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Moksh’s new products  
are gaining market
Moksh Agarbatti, Bangalore needs no introduction. The 
company is in vogue not only in the domestic market but 
also all over the world. Swarna Champa is one of the most 
lovable brands. The company recently launched Moksh 
Swarna Bela and Moksh Centbox. While Centbox was 
launched around a year ago. Swarna Bela was launched few 
months ago. According to market experts, Centbox is getting 
good responses in sales complemented by repeat orders. 
Swarna Bela is not too far behind. Blooming under the sun of 
Moksha they automatically get public attention and thereby 
sales. Bela’s nubile fragrance is growing by the day; catching 
a trend. Both products are in a box pack MRP 60₹. Moksh 
Centbox is available in a box packet of 70g and Swarna Bela 
is available in 90g. Apart from the box— both products are 
also available in a zipper pack at MRP 70₹. n

Dev Darshan Chandan Tika is  
the choice of South Indians
Chandigarh’s Dev Darshan is one of the oldest dhoop companies. 
The company manufactures best-quality incense products as well 
as, all kinds of prayer items including; Agarbattis, Perfumes and 
Gangajal. Chandan tikka has been used in the South for ages. 
Dev Darshan Kumkum Chandan Tika is also popular for the same 
reason. Its 40g packet costs Rs.30 MRP.n

Forest Bahubali shines in 
Sambrani Cup
Due to the growing market for Sambrani Cup products, 
Forest’s Bahubali Sambrani cups are also in demand 
in many markets across India. Sambrani Cup is a 
typical South Indian product but in the last few years 
its market has spread across the country. Due to this 
Forest’s Bahubali Cup has also made a good place in 
the market. It has 12 cups in a box pack and is priced 
at 85₹ MRP. Consumers also trust the Forest brand. 
All its products are handpicked. Forest Fragrances, 
Bangalore’s products are spread across markets all over 
the country in all segments from incense sticks to Dhoop 
and Sambrani Cup. The company’s products range from 
economy to luxury segments and are widely appreciated 
among clients for their superior quality and reasonable 
prices. The quality of Forest’s products can be gauged 
from the fact that if the company is not able to provide 
any product to the customer at a reasonable price and in 
the best quality, then that product is discontinued instead 
of compromising on the quality. n

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of March-April-2023 or as mentioned by the respective companies
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Dhoop Chhaon Comfort most  
demanded mosquito repellent  
agarbatti
With the onset of mosquitoes during rainy season, markets 
are flooded with mosquito repellent products. One such is 
Mumbai ‘Dhoop Chhaon’ Company’s Comfort Agarbatti, 
which is proving to be ahead of every other mosquito 
repellent product in the market. The company has a good 
presence and sell across metros. While Agarbatti in itself is 
a non essential item, Comfort mosquito repellent agarbatti 
is sweeping the market as an essential product. Comfort 
agarbatti has drawn so much attention— giving rise to 
duplicate products and false competition. To ensure genuine 
sales, their products now come with unique stickers and 
specialised packaging. n

Consistently uphill demand 
for Utsav incense sticks over 
a decade
Utsav Fragrances, a Rajkot-based agarbatti 
company has a presence across many states of 
the country. The company has products across 
all segments from agarbatti to dhoop and dry 
sticks. China Town and Karma Agarbatti are 
Utsav’s hot sellers. These brands have been 
in the market for a decade and their sales have 
consistently gone up. Both the products are 
available across all price segments from Rs.10 
to Rs.200 and along with all types of packing 
and quantity like box, pouch, zipper etc. These 
incense stick products are also available in 
19 inch. The company also produces dhoop 
sticks under these brands. Utsav’s products are 
present across 15-16 states with Maharashtra 
being the key market.n

Balaji Banaras 4 in 1 incense 
stick is a hit product
The products of Balaji Agarbatti Company: the 
nation’s leading manufacturer are among the 
largest-selling incense products in both domestic 
and overseas markets. Be it economy, premium 
or luxury— the demand never ceases. Talking 
about Balaji Banaras 4-in-1 incense stick; orders 
pile up in wholesale markets. Available in 450g 
zipper in four attractive fragrances in a single 
pack. The product’s success encouraged Balaji 
to launch a smaller pouch packaging of 80g. The 
excellent quality of their products along with the 
gained trust of customers: experts say that it will be 
taken up in small packing as well. Along with the 
small sachet of Banaras 4 in 1, the company also 
launched 4 other incense sticks products - White 
Swan, Desh Mere, Royal Bengal and Heroes across 
the country.n

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of March-April-2023 or as mentioned by the respective companies

29SUGANDH INDIA  MAY 2023







Customers like Jhanvi Aroma 
Series Dhoop Sticks 
Kolkata is mainly a market for incense stick products, but 
the growing trend of dhoop and non-bamboo products 
across the country is now being seen here as well. 
Ghaziabad-based Divya Prem Enterprises is present in 
Kolkata for a long time under the brand name Jhanvi. With 
the growing demand for dhoop products, the company’s 
Aroma series dhoop sticks have become a huge hit. The 
product is available in 6 exotic trendy fragrances - Velvet 
Touch, Royal Magnet, Loban Indonesia, Charlie, Kasturi 
Musk and Sugandh Varsha. Each fragrance is in a packet 
of 18g. The wholesale pack comes with 12 packets for 
240₹. n

Krishnakala has its set market in West Bengal
Krishnakala brand of incense sticks from Bangalore-based A Ravi Rag Industries is widely cherished in many 
states even outside Karnataka. Talking of Kolkata, the brand has been a stronghold for decades. Krishnakala 
Gold 5-in-1 premium agarbatti is in great demand among the scores of their products. Krishnakala is available in 
five varieties and fragrances; Chandan, Woods, Sugandh, Azzaro and Rose. Its 250g box pack is priced at 325₹ 
MRP. Under the Krishnakala brand, the company produces more than 20 products ranging from incense sticks 
to dhoop, sambrani cups, loban powder, wet dhoop and havan samagri. These are all economy-class products. 
A Ravi Rag Industries specializes in manufacturing handmade incense sticks and also supplies to many leading 
incense stick companies across the country. n

Shalimar Avida is among the top 
incense stick brands in Kolkata
Shalimar Agarbatti is one of the leading incense stick brands 
sold in Kolkata. The company’s Avida brand is in good demand 
in the market. This is brand 3-in-1 in multi-coloured attractive 
pouch packing. Kolkata is mainly a market for economic 
products, due to which 3-in-1, 4-in-1, etc. products are very 
popular here. In Avida too, the 3-in-1 sachet fragrance is 
attracting a lot of customers. It is priced at 35₹ MRP for an 
80g sachet. Along with Avida, Shalimar’s Four-in-One incense 
sticks are also in good demand in the Kolkata market. Shalimar 
Incense is an old Bangalore based brand with demand across the 
country as well as abroad. n

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of March-April-2023 or as mentioned by the respective companies
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Alaukik is a trendsetter in fruity fragrances
Alaukik agarbatti brand from Rajkot, Gujarat has made its place in wholesale markets across the country. Many 
incense stick companies offer the best quality and reasonable prices, but Alaukik along with quality and price 
came up with an innovation in fragrance that created a storm in the market. Fruity-scented incense sticks of the 
Alaukik brand have a different craze among customers. Be it Pineapple or Musk Melon, their popularity can be 
gauged from the fact that a special trend of fruity fragrances has been set and all manufacturers big or small have 
a pineapple fragrance product in their portfolio. Along with this, Alaukik Chandan, dutch rose, Shankhnaad, 
lavender, musk, kasturi, etc. are also in good demand. All these products are available in attractive box packing of 
90g at MRP 80₹ and 250g at 180₹ in markets across the country. n

Kolkata’s Premium Customers prefer Fresh Golden Sandal
Luxury agarbatti brands from Bangalore are eye candy for many. Those who charm on these novelties and can pamper 
their spending know their value as a buyer. The trend of buying high-premium and luxury incense brands is on the 
rise. For instance, Bangalore-based Fresh Fragrances made their place among the affluent and incense lovers. And, 
talking about Kolkata, there is no dearth of incense lovers buying Fresh Fragrances Fresh Golden Sandal incense 
sticks. This exclusive signature-styled incense stick comes at 110₹ in super attractive 25g box packing. The same in 
wholesale comes at 1320₹ containing 12 packets of 25g each. n

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of March-April-2023 or as mentioned by the respective companies
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RAJKOTMARKET REPORT

A mix yet big mArket for incense sticks

ajkot in Gujarat is the biggest gold market 
in the country. The city is a major hub for 
engineering, automobile parts and tractor 
manufacturing. Rajkot prides itself on its 

rich ancient history. It was also a stronghold of freedom 
fighters during pre-independence. Rajkot is also known for 
its incense business. Being industrial and affluent, the city 
has a huge market for premium agarbattis be it from; Surat, 
Ahmedabad or any other city, the demand is all-year-around. 
According to the market report by Sugandh India, Bangalore 
is the clear winner. Almost half of what’s sold here come 
from Bangalore. The remaining half comes from the home 
state, Maharashtra and Madhya Pradesh. Agarbatti, masala 
agarbatti, dhoop, dry sticks, sambrani and all kinds of incense 
products are sold here. Sales aggravate especially on festivals 
and special occasions.

Available in both box and zipper 
packing
Based on their market report this month, 
Sugandh India found— Agarbattis take 
up 75% of the market whereas the rest 

R is for dhoop and other incense products. In general 
terms, incense products with MRPs of; 50, 60, 80 and 
120 Rupees get maximum customers throughout the 
year. On the other hand, premium segment agarbattis 
attract more buyers during festivals. Although 
customers prefer agarbattis in both box and zipper 
packing, recent trends show demand for box packing. 
The market survey also revealed that families spend 
two to five hundred rupees on incense products every 
month. Mogra and Rose in mild wet fragrances are 
more in demand than others. Guggal is the favourite in 
traditional dhoop. Masala agarbatti sells more during 
Navratri. Interesting to know that 5₹ a pack of agarbatti 
is still in demand. Nandi, Madhu Mallika, Maaza, 
Denim, Siddhi Jai Ganesh, 595, Jai Bhavani, Cycle, 
Zed Black, Padmini, Jai Ambe, Gulab Rooh, Paras 
Kesar Bagh, Amrutha, Arsi, Dhanlakshmi, Balaji, Big 
Bell, Gangotri Sugandhalaya Arihant, Hem, Shreeji, 
Salsa, Shreedhan, Forest, Nishan, Alaukik along with 
numerous other gujarat based companies are most 
sellable agarbatti brands.
Dhoop and Sambrani cups  

sell by Guggal fragrance  
instead of brand
Dhoop used to sell more during the 
monsoon. Now it’s an everyday affair. 
Guggal is the most sellable fragrance 
along with dhoop powder and dry sticks. 
Despite Zed Black’s Manthan being the 
top seller Arihant is in good demand 
in the premium segment followed by; 
Siddhivinayak and Bangalore-based 
Fresh and Alaukik brands. Hari Darshan’s 
is also present in the market. Cycle 

Pure, Vanshi International, 
Siddhivinayak, Samruddhi 
Industries, Delta Aradhna, 
Forest Bahubali and Wild 
Pearl are selling well in 
Sambrani cup. The sales 
multiply during festivals. 
Zed Black, Hari Darshan 
and Manohar etc. are 
Chandan Tika brands. 
People here have less 
liking for camphor. Balaji’s 
rollon is the best, followed 

by; Lata, Rasasi, Ajmal 
and Armaf brands. Rolon(s) come in 
8ml bottles priced at 100₹. Premium 
versions cost between 200₹ to  
1000₹ a bottle.n

n Dhoop and Sambrani brands sell by guggal fragrance
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टपा्थ से कारो्ार शुरू कर आज 40 से 
अजधक अगर्त्ी और धूप कंपजनयों के 
उतपादों का जडसट्ीबयूशन और ररटेजलंग करने 
वाले कना्णटक के ्ेलगाम शहर के मोहजसन 
मोहममद गौस अत्ार ने किोर पररश्रम, 
इमानदारी और अपनी वयवहार कुशलता 
से अपनी पहचान ्नाई है। एम्ी अत्ार 

अगर्त्ी एंड लो्ान फम्ण 2009 से धूप अगर्त्ी कारो्ार 
में काम कर रही है। सुगंध इंजडया से ्ातचीत में उनहोंने ्ताया 
जक पहले वह फुटपा्थ पर कारो्ार करते ्थे। धीरे-धीरे 2009 
में फम्ण ्नी और त् से अ् तक राकेट, जेड बलैक, ्ालाजी, 
shah फ्ेगरेंस, उतसव, लक्मी अगर्त्ी, कना्णटक फ्ेगरेंस, 
फारेसट, जयंत जैसी 40 से अजधक देश भर की कंपजनयों के 
उतपादों का काम वह कर रहे हैं।

मोहजसन भाई ने एक सवाल के जवा् में ्ताया जक राकेट 
और तेज अगर्त्ी का वह पूरे जजले में जडसट्ीबयूशन करते हैं। 
्ेलगाम में मुखयता जीपर का चलन अजधक है। यहां रु.100 में 
400 ग्ाम का चंदन पैक काफी पसंद जकया जाता है। मानसी 
चंदन और मोगरा 425 ग्ाम में चलता है। जयपुर का रौनक 
फ्ेगरेंस भी अच्ा चलता है। अदमापुर में एक प्रजसद्ध मंजदर है 
इसके कारण यहां अगर्त्ी की ज्क्ी अच्ी है। महाराष्ट्र का 
लो्ान उतपाद उनके ररटेल शॉप में काफी ज्क्ी में है। राकेट 
का धूप लो्ान 100 ग्ाम को काफी पसंद जकया जाता है। जेड 
बलैक का थ्ी इन वन और चालली काफी लोकजप्रय है। शाह 
फ्ेगरेंस के जीपर लो्ान की भी मांग है। 

एक सवाल के जवा् में उनहोंने ्ताया जक टॉप 5 प्रीजमयम 
अगर्त्ी में ्ालाजी, राकेट, लक्मी व शाह फ्ेगरेंस की मांग 
लोग करते हैं। रेगुलर में जेड बलैक आजद कई उतपाद हैं। उनहोंने 
कहा जक आमतौर पर ग्ाहक बांड के नाम से कम दुकानदार पर 
भरोसा करके उतपाद जयादा लेते हैं और कोई उतपाद यजद अच्ा 
लगा तो जफर उसकी दो्ारा मांग करते हैं।

उनहोंने ्ताया जक यहां के ्ाजार में धूप की मांग स्से 
जयादा है। लगभग 70% ज्क्ी अगर्त्ी की है। 30% में 
ही धूप चलती है। धूप में गीली धूप की मांग जयादा है और 
इसमें जेड बलैक की रु.30 में मं्थन की ्हुत मांग है। रु.70 
की एमआरपी में ्ालाजी और राकेट 15 से रु.30 की रेंज में 
चलते हैं। लक्मी अगर्त्ी वालों की भी धूप पसंद की जाती है। 

ड्ाई ससटक में ओसवाल ग्ुप की जमरेकल और रु.20 में तपसया 
चलती है। सांबानी कप में तुलसी व सार्थी इंटरनेशनल की मांग 
्ढ रही है। पुणे का जचंतन कौडी लो्ान पसंद जकया जा रहा है। 
यहां ्ंगलुरु के उतपाद जयादा पसंद जकए जाते हैं। गुजरात या 
अनय राजयों के उतपाद कम चलते हैं। ्ाजार में कंपटीशन जयादा 
है, लेजकन महाराष्ट्र के उतपाद जरूर चलते हैं। इसमें नागपुर का 
राकेट है और सफारी ज्ग , श्रीफल जैसे उतपाद पसंद जकए जा 
रहे हैं। उनहोंने ्ताया जक यहां पाउच जीपर जयादा चलता है। 
्ॉकस का चलन कम है। स्से जयादा रु.50 के एमआरपी वाले 
उतपाद चलते हैं। अ् रु.100 की रेंज वाले उतपादों की भी मांग 
्ढ रही है। उनहोंने कहा जक सुगंध को लेकर ट्ेंड ्दल रहा है। 
पहले चंदन, केवडा व मोगरा आजद चलता ्था। अ् पाइनएपपल 
और फलों के फ्ेगरेंस वाले उतपाद चल रहे हैं। n

RbY

RbYMX´ff±f ÀfZ VfbøY IYSX 
Afþ 40 IaY´fd³f¹fûÔ  
IZY dOXÀMÑe¶¹fcMXSX E¸fE¸f 
¦füÀf AØffSX

Mr. Mohsin Attar
M/s. MB Attar Agarbatti & Loban

Opp. Bobby Cold Drings, Chate Market, 
NIPANI-591237, Tal, Chikodi Dist. Belgaum

Ph: 09986823248, 7019736045

×§ü-w®wx âé»¢Ï §¢çÇUØæ 39



40 ×§ü-w®wxâé»¢Ï §¢çÇUØæ

गर्त्ी और धूप उद्ोग तेजी से ्ढता कारो्ार है, लेजकन 
सैकडों नेशनल और राजयवार चलने वाले बांडस के अलावा 
्डे पैमाने पर लोकल उतपादकों के ्लक प्रोडकशन के 
कारण ्ाजार में आने वाली नई कंपजनयों के ्ेहतर से 
्ेहतर बांड भी उस भीड में खो जाते हैं। आरव अरोमेजटकस 

अहमदा्ाद के प्रमुख और अगर्त्ी उतपादों के जडसट्ीबयूटर जयदीप उपेनद्र  
वाला ने सुगंध इंजडया से खास ्ातचीत में कहा जक ्लक उतपादन और 
उतपादकों की भीड में नए बांड का जटकना कजिन होता है, लेजकन यजद जकसी 
नए जनमा्णता के उतपाद में क्ाजलटी है और वह कु् समय तक ज्ना माजज्णन 
के माककेट में जटकने की क्षमता रखता है, तो देर सवेर वो बांड चल पडता है। 
एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक गुजरात अच्े उतपादों का ्ाजार 
है और यहां के उपभोक्ा अ् बांड लॉयलटी नहीं, ्सलक क्ाजलटी पसंद 
करते हैं। पहले लोग बांड के नाम से उतपाद मांगते ्थे, लेजकन अ् ढेर सारे 
उतपादक अच्ी क्ाजलटी लेकर आए हैं, तो ग्ाहकों के सामने ्ेहतर चुनने 
का जवकलप है।

आरव अरोमेजटकस के प्रमुख श्री जयदीप ने ्ताया जक उनका पूरे गुजरात 
में जडसट्ीबयूशन नेटवक्क है। उनकी जडसट्ीबयूशन फम्ण 1993-94 से है। उनहोंने 
्ताया जक वह खुद 23 वरषों से इस कारो्ार से जुडे हैं। पहले जपता के सा्थ 
काम करते ्थे और अ् 6 वर्ण पूव्ण उनहोंने अपनी फम्ण स्थाजपत की है। उनहोंने 
्ताया जक चार पीजडयों से उनका पररवार सुगंध के कारो्ार से जुडा है। उनके 
परदादा ने भावनगर में इत्र का कारो्ार “वाला एणड कंपनी” नाम से स्थाजपत 
जकया जजसे आज भी उनका पररवार संभाल रहा है। भावनगर में हमारे पररवार 
की पहचान अत्रवाला से ्थी। आज भी 8 एमएल के रोल ऑन इत्र में हमारा 
पैन इंजडया बांड है । आरव एरोमेजटक के पास भारत इंटरनेशनल कारपोरेशन 
पंचवटी, जमस्ाह फ्ेग्नसेस, अररहंत, ए रजवराग, जनजखल प्रोडक्टस और इंदौर 
व जयपुर की कई ्डी अगर्त्ी कंपजनयों का जडसट्ीबयूशन राइट है। कंपनी 
के पास गुजरात में लगभग 150 के आसपास जडसट्ीबयूटस्ण उनसे जुडे हैं।

जकसी उतपाद की लोकजप्रयता सं्ंधी सवाल के जवा् में उनहोंने कहा 

जक सौराष्ट्र में एक कहावत है जजसका जहंदी अ्थ्ण है जक गांव-गांव में लोगों की 
्ोली, भारा, पसंद व नापसंद ्दलती है। उसी तरह हर इलाके में अगर्त्ी और 
उसकी सुगंध को लेकर स्की अलग पसंद है। उनहोंने ्ताया जक इस कारो्ार 
में आने के ्ाद वह प्रतयेक 2 माह में गुजरात के 5000 जकलोमीटर राजय का दौरा 
पूरा करते ्थे। सेलसमैन के भरोसे कभी नहीं रहे। जयदीप भाई ्ताते हैं,  “सवयं 
्ोटे-्ोटे इलाकों में भी जाकर लोगों से जमलता रहा हं और वरषों ्ाद आज मैं 
एक जगह से ् ैिकर पूरा ् ाजार कवर कर रहा हं। इसीजलए हमने आज तक कोई 
रेगुलर सेलस टीम नहीं ्नाई है और मेरे जडसट्ीबयूटर का अपना अलग नेटवक्क 
है।“  उनहोंने कहा जक फैकट्ी से लेकर डीलर और अंजतम ग्ाहक तक क्ाजलटी 
और रेट को ्नाए रखना पडता है। जमीनी सतर पर माककेजटंग को देखना, समझना 
और जनण्णय करना होता है। गुजरात अच्े उतपादों का ्ाजार है और यजद कोई 
ग्ाहक 50 रूपए का माल खरीदता है, तो वह चाहता है जक उसे उसकी पूरी 
कीमत जमले। कंपनी, जडसट्ीबयूटर और ररटेलर को यह सुजनसचित करना होता है। 
हम पूरा धयान रखते हैं जक माककेट के अनुरूप उतपाद की कीमत और क्ाजलटी 
िीक रहे, नहीं तो सोना भी ्ेचना मुस्कल हो जाता है।

सुगंध इंजडया से ्ातचीत में उनहोंने कहा जक गुजरात अच्े उतपादों का 
्ाजार है। यहां सभी सेगमेंट के उतपाद जक ज्क्ी है और यहां लगातार ट्ेंड भी 
्दलते हैं। पहले जसफ्क अगर्त्ी चलती ्थी। जफर धूप आई, मसाला अगर्त्ी, 
्ेस ्त्ी , वहाइट अगर्त्ी और ्ं्ू लेस के जवकलप के तौर पर ड्ाई ससटक 
आई। माककेट में अ् कई सेगमेंट हो गए हैं और इन सेगमेंट में भी कई और 
स्सेगमेंट हैं । ऐसे में अ् प्रोडकट से जयादा सेगमेंट ज्कते हैं और जडसट्ीबयूटर 
के तौर पर हमें सभी सेगमेंट को ्ारीकी से देखना पडता है और उनमें पकड 
्नाए रखनी पडती है। आज के समय में हमारे पास कई कंपजनयों का काम 
इसजलए भी है कयोंजक एक कंपनी के जलए संभव नहीं है जक समय समय नए 
नए उतपाद और सेगमेंट जनकालती रहे। कॉमपजनयों जक इनवेंटरी ्हुत ्डी होती 
है और उनहे देशभर की माककेट ही नहीं, जवदेशों में सपलाइ भी देखनी पडती है। 
हम भी कंपनी को माककेट की ्ारीकी से जानकारी इसी जहसा् से देते हैं जक यहां 
जकस प्रकार के उतपाद और सेगमेंट की खास मांग है। मसलन दजक्षण भारत में 
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जजस तरह संदल पसंद जकया जाता है उसी तरह गुजरात में गुला् की मांग है। 
गुजरात में ग्ाहक प्रीजमयम की मांग जयादा करते हैं या सामानय की, इस 

सवाल पर जयदीप भाई ने कहा जक ग्ाहक जसफ्क अच्ी ्त्ी चाहता है। कौन सा 
सेगमेंट ज़यादा  ्ेचना है ये ्ेचने वाले के हा्थ में है। मुं्ई में प्रीजमयम उतपादों 
की स्से जयादा मांग है, लेजकन पूरे गुजरात में तयोहारों के समय ही अजधकांश 
लोग प्रीजमयम मांगते हैं। मंदी के ्ावजूद जयादा अगर्त्ी या वजन वाले पैक 
की स्से जयादा मांग है। रु.100 में 300 से 500 ग्ाम का मं्थली पैक 12 महीना 
ज्कता है। स्से जयादा ऑड्डर इसके आते हैं। रु.50 का जीपर पैक भी स्से 
जयादा ज्क्ी में है। उनहोंने ्ताया जक यहां स्से जयादा जीपर चलता है। कु् 
इलाकों में केवल ्ॉकस और कहीं-कहीं केवल जीपर है। वैसे ्ॉकस का चालान 
जफर ्ढने लगा है जजसका कारण है जक पहले जिपर में मात्रा जयादा आती ्थी 
लेजकन अ् घटकर लगभग ्ॉकस के ्रा्र ही हो गई है । आज कंपजनयां भी 
यह जानती हैं जक ग्ाहक अच्ी ्त्ी के जलए 10-20 रुपए जयादा खच्ण कर देता 
है इसी कारण 50 रु जक जगह 70 से रु.80 में आकर्णक ्ॉकस पैजकंग कंपनी 
उतपाद दे रही हैं। अलग अलग क्षेत्र के जहसा् से पैजकजींग ट्ेंड जक ्ात की जाए 
तो उत्र गुजरात में पाउच, दजक्षण गुजरात में सूरत तक मुं्ई जैसा ्ाकस का 
चलन है, मधय गुजरात जजसे पंचमहाल कहते हैं वहाँ जीपर चलते हैं। अहमदा्ाद 
व सौराष्ट्र में जमकस है और कच में ्ॉकस का चलन जयादा है । ग्ामीण इलाकों 
में ्ॉकस और जीपर का ्डा पैक चलता है। 

एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक अगर्त्ी के सा्थ अ् गीला धूप 
भी वर्ण भर ज्कने लगा है। ्ं्ू लेस की वजह से ड्ाई ससटक और धूप की मांग 
्ढी है, लेजकन अभी उसकी ग्ो्थ 10 से 15 परसेंट है। 

जयदीप भाई ने सुगंध इंजडया के एक सवाल के जवा् में कहा जक अगर्त्ी 
की केवल एक ही पररभारा है जक वह अच्ी है या नहीं ? 100 ग्ाहक यजद आते 
हैं, तो आप सभी को ्ेसट प्रोडकट देते हैं। ताजक वह अगली ्ार जफर आयें । 
इसी तरह जडसट्ीबयूटर भी अपने ररटेलर को क्ाजलटी उतपाद ही देते हैं। केवल 
अच्ी पैजकंग ही नहीं चलती। दो्ारा तभी लोग लेंगे ज् उसमें क्ाजलटी होगी।

एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक यह कारो्ार भरोसे पर चलता है। 
दुकानदार ग्ाहक से नहीं पू्ता जक उसे कैसी ्त्ी पसंद है। दुकानदार ही ्ेहतर 
चुनता है और जो वह देता है ग्ाहक ले लेता है। 

एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक ्ैंगलोर के उतपाद एक ्ार 
जफर देश भर में लोकजप्रय हो रहे हैं। माककेट में टॉप 10 बांड सं्ंधी सवाल पर 
उनहोंने कहा जक जनशान, अलौजकक, चारभुजा, आरसी, धनलक्मी, जेड बलैक, 
साइजकल, ्ालाजी, ्ीआइसी  और अमृता के अलावा गुजरात व मधय प्रदेश के 
भी कई बांड यहां चलते हैं। धूप में टॉप टेन में जेड बलैक का मं्थन धूप स्से 
जयादा चलता है और उसका ्ाजार में 85% कबजा है। हरर दश्णन इधर कम 
हुआ है। ड्ाई ससटक में ्हुत सारे सेगमेंट हैं। सांबानी कप में साइजकल का नैवेद् 
है और कई दूसरी कंपजनयों के भी कप चलते हैं। तयोहारों के समय दजक्षण भारत  
के सांबानी कपों की मांग ्हुत जयादा ्ढ जाती है। n
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जरात अगर्त्ी और धूप का ऐसा ्डा ्ाजार है जहां 
उपभोक्ाओं को हलकी, भीनी और िंडी सुगंध पसंद 
है। 30 वरषों से अगर्त्ी उद्ोग में ररटेजलंग का काम कर 
रहे भरत भाई पंचाजमया ने सुगंध इंजडया से एक ्ातचीत 
में कहा जक यहां लोगों को चंदन, मोगरा और मीिा गुला् 

जैसी भीनी, हलकी और िंडी सुगंध ्हुत जयादा पसंद है। वैसे यहां 
नई सुगंध का भी ्ाजार है और नई पीढी उसको पसंद करती है।  
उनहोंने कहा जक देश के प्रतयेक इलाकों में सुगंध को लेकर अलग-अलग 
पसंद है। उसी तरह गुजरात खास तौर पर राजकोट में सुगंध को लेकर लोगों 

की अपनी पसंद है। 
एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक राजकोट की माककेट ्हुत 

अच्ी है और यहां रु.10 से लेकर रु.500 तक के उतपाद ज्कते हैं। 
मीजडयम रेंज में रु.60 से लेकर रु.150 की एमआरपी वाले उतपादों का 
अजधक चलन है। उनहोंने ्ताया जक रु.150 की एमआरपी में मसाला 
अगर्त्ी जमलती है। वैसे यहां की एवरेज माककेट रु.100 की एमआरपी 
वाले उतपादों का है। इसके अलावा यहां ्ॉकस और जीपर दोनों का 
समान रूप से चलन है। अ् पाउच पैजकंग भी शुरू हो गई है, जो रु.10 
से लेकर रु.100 की एमआरपी में है। एक सवाल के जवा् में भरत भाई 
पंचाजमया ने कहा जक यहां गुजरात के अलावा ् ंगलुरु, मुं्ई, पुणे, नागपुर 
के प्रीजमयम उतपाद भी चलते हैं। मुखय रूप से ्ालाजी, ज्ग ्ेल जयादा 
चलने वाले उतपाद हैं। स्थानीय कंपजनयों के उतपाद भी खू् चलते हैं।

सुगंध इंजडया के एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक यहां गीली 
धूप और ड्ाई ससटक दोनों का चलन है और दोनों का ही माककेट ्ढ रहा 
है। उनहोंने कहा जक ्ांस को लेकर उि रहे सवालों के कारण इस वक् 
धूप का ्ाजार 30% हो गया है, तो अगर्त्ी का 70% है। उनहोंने 
्ताया जक यहां साइजकल, ्ालाजी, ज्ग ्ेल, जेड बलैक, सालसा, 
श्रीधन, फॉरेसट, धनलक्मी, जनशान, अलौजकक और पोर्ंदर की कंपनी 
जय भवानी बांड टॉप टेन में ज्कने वाले उतपाद हैं। धूप में ्ालाजी, 
धनलक्मी, ज्ग ्ेल और जेड बलैक चलते हैं। गीली धूप जयादातर जीपर 
पैजकंग में चल रही है। सांबानी कप में गूगल कपूर और गूगल पसंद जकया 
जा रहा है। सांबानी कप में फॉरेसट व डेलटा चल रहे हैं। इसके अलावा 
जीवन, कलयाणी और ओसवाल, गंगोत्री व ररयल कंपजनयों के भी कप 
चलते हैं। सांबानी कप की मांग तयोहारों के समय जयादा ्ढती है। एक 
सवाल के जवा् में उनहोंने ्ताया जक यहां एक ग्ाहक प्रजतमाह लगभग 
हजार रुपए की अगर्त्ी और धूप उतपाद खरीदता है। इसके अलावा 
मच्र मारने की अगर्त्ी में धूप ्ांव और अमृता की मांग है। n

¦fbþSXf°f IYû ´fÀfÔQ WX`  ¸feNXe U 
·fe³fe JbVf¶fc : ·fSX°f ·ffBÊ ´fÔ¨ffd¸f¹ff

Mr. Bharatbhai Panchamia
M/s. Shree Sagar

Dharam Complex Shop No. 3/4, Karanpura Chowk, 
Rajkot, Ph: 9427255695
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¦fbþSXf°f ¸fZÔ EdSX¹ff UfBþ ¨f»f°fZ  
WX`Ô ¶fifÔOX: d¦fSXeVf E ´ffdOX¹ff

जरात अगर्त्ी, धूप और सांबानी कप उतपादन में ्ीते कु् 
वरषों में ह् के तौर पर उभरा है, लेजकन यहां पूरे राजय में जकसी 
एक या कु् बांड का द्द्ा नहीं, ्सलक क्षेत्रवार चुजनंदा उतपादों 
की ज्क्ी होती है। उत्र गुजरात, दजक्षण गुजरात और सौराष्ट्र के 
अलावा अहमदा्ाद, सूरत, राजकोट आजद ्डे शहरों में अलग-

अलग कंपजनयों के उतपाद पसंद जकए जाते हैं। 73 वरषों से अगर्त्ी कारो्ार 
कर रही कंपनी श्री सुगंध सेंटर के प्रमुख जगरीश ए पाजडया ने सुगंध इंजडया 
से एक ्ातचीत में ्ताया जक गुजरात के अलावा यहां कना्णटक, महाराष्ट्र, 
मधयप्रदेश की बांडेड कंपजनयों के उतपाद भी खू् ज्कते हैं। श्री सुगंध सेंटर 
की स्थापना 1950 में हुई ्थी और श्री जगरीश और उनके पुत्र प्रशांत पाजडया 
अगर्त्ी कारो्ार में अपने पररवार के चौ्थी पीढी से हैं। श्री सुगंध सेंटर 
्ंगलुरु और गुजरात की लगभग दज्णन भर कंपजनयों 
के उतपादों के जडसट्ीबयूटर हैं और वह अहमदा्ाद 
राजकोट सूरत सजहत पूरे राजय में अपने सपलाई 
नेटवक्क से आपूजत्ण करते हैं।

सुगंध इंजडया के सवालों के जवा् में श्री जगरीश 
ने कहा जक गुजरात की कंपजनयों के उतपादों के सा्थ 
ही ्ंगलुरु के भी उतपाद ्हुत चलते हैं। उनके पास 
पररमल मंजदर, ्ी वी अश्व्थयया   बदस्ण, अवनी, 
केआर जवश्वना्थ, पारस अगर्त्ी का काम है। इसके 
अलावा वह शजश इंडसट्ीज का काम 50 वरषों से कर 
रहे हैं। उनके पास पोर्ंदर की जय भवानी, आरसी 
कंपनी का रूह गुला् और जमली रेटा के उतपादों का 
जडसट्ीबयूशन राइट है। एक सवाल के जवा् में उनहोंने 
्ताया के यहां ्हुत सारे बांड आ गए हैं, लेजकन 
उपभोक्ाओं को वही बांड पसंद आते हैं, जजसमें उनहें 
अपने रुपए का पूरा ररटन्ण जमलता है। इसीजलए माककेट 
में भी वही उतपाद जटकते हैं, जजनकी क्ाजलटी ्ेहतर 
और कीमत भी वाजज् होती है। अच्ी क्ाजलटी के 
कारण गुजरात की कंपजनयों के भी उतपाद चलते हैं। 
उनहोंने ्ताया जक राजकोट में 60% अगर्त्ी और 
40% धूप का चलन है। यहां औसतन एक पररवार प्रजतमाह रु 200 से लेकर 
रु 500 तक की अगर्त्ी खरीदता है।

श्री सुगंध सेंटर का पूरे गुजरात में सपलाई नेटवक्क है और खास तौर पर 
्ंगलुरु की कंपजनयों के उतपादों का वह दूरदराज के जजलों तक आपूजत्ण करती 
है। उनहोंने ्ताया जक हम ररटेल में जयादा फोकस करते हैं। खास तौर पर 
राजकोट का माककेट हायर, मीजडयम और लोअर सभी ग्ेड के उतपादों के जलए 
अच्ा है। उनहोंने ्ताया जक ग्ामीण इलाकों में ्थोडा ससता और शहरी क्षेत्रों में 
महंगे उतपाद पसंद जकए जाते हैं। औसतन यहां रु10 से लेकर 4 से 5 सौ रुपए 
तक के उतपाद ज्कते हैं। स्से जयादा मीजडयम रेंज में 50, 60, 80 और 120  
रुपए की एमआरपी वाले उतपाद चलते हैं। उनहोंने कहा जक जैसे ऑडी कार 
कम ज्कती है, लेजकन मारुजत वॉलयूम में स्से जयादा ज्कती हैं।

राजकोट के अगर्त्ी ्ाजार सं्ंधी एक सवाल के जवा् में श्री जगरीश 
ने ्ताया जक यहां जयादातर सेंटेड अगर्त्ी चलती है। मसाला और प्रीजमयम 
क्ाजलटी की अगर्जत्यों की मांग नवराजत्र और तयोहारों के समय ्हुत जयादा 
होती है। महंगाई ्हुत ्ढी है इसजलए यहां मीजडयम रेंज के उतपाद 12 महीने 
जयादा चलते हैं। टॉप 10 अगर्त्ी बांड पर उनहोंने ्ताया जक नंदी, मधु 
मसलिका, माजा, डेजनम, जसजद्ध जय गणेश, 595, जय भवानी, साइजकल, जेड 

बलैक, पसमिनी, जय अं्े, गुला् रूह और पारस का केसर ्ाग काफी चलने 
वाले उतपाद हैं। 

श्री जगरीश ने ् ताया जक राजकोट में गीली धूप, ड्ाई धूप के अलावा पाउडर 
धूप भी चलता है। इसके अलावा सांबानी कप का भी माककेट ्ढ रहा है। धूप 
में ड्ाई ससटक और पाउडर दोनों का चलन है। धूप जयादातर 20, 30 और 50 
रुपए की एमआरपी वाले चलते हैं। इसके अलावा प्रीजमयम में ड्ाई ससटक धूप 
चलता है, कयोंजक ड्ाई ससटक धूप में धुआं कम होता है और गीली धूप में धुआं 
अजधक होता है। आजकल लोगों के घर व ऑजफस का साइि ्ोटा हो गया है। 
इसजलए जयादा धुंए वाले उतपाद नहीं पसंद जकए जाते। लोगों को खुश्ू जयादा 
और धुंआ कम चाजहए। इसजलए ड्ाई ससटक का चलन ्ढा है। उनहोंने ्ताया 
जक धूप में गूगल की मांग ्ढी है और इसमें इकोनामी से लेकर प्रीजमयम रेंज 

के उतपाद हैं। गूगल की फसल खरा् होने के कारण अकसर उसके उतपादों 
की कीमतें ्ढती रहती हैं। 

एक सवाल के जवा् में उनहोंने ्ताया जक धूप में जेड बलैक का मं्थन, 
जसजद्धजवनायक का ्ंसी बांड और समृजद्ध इंडसट्ीज के उतपाद काफी चलते 
हैं। ड्ाई ससटक में ्हुत कम कंपजनयां हैं और लोकल कंपजनयों के उतपाद भी 
चलते हैं। इसमें अनुपम और जसजद्धजवनायक बांड के कई फ्ेगरेंस वाले उतपाद 
एवं ्ंगलुरु का फ्ेश काफी पसंद जकया जाता है। संबानी कप में साइजकल, 
वंशी, जसजद्धजवनायक, समृजद्ध इंडसट्ीज, डेलटा और फॉरेसट चल रहे हैं। वैसे धूप 
कप की मांग तयोहारों के समय स्से जयादा होती है। एक सवाल के जवा् में 
उनहोंने ्ताया जक कैंफर का गुजरात में पहले भी कम चलन ्था। कोरोना के 
समय वह ्ढा ्था, लेजकन जफर कम हुआ है। उनहोंने ्ताया जक चंदन टीका 
में जेड बलैक, हररदश्णन और मनोहर आजद कंपजनयों के उतपाद चलते हैं। n

¦fb

Mr. Girish A Padia
M/s. Shree Sugandh Centre

‘Rajkamal’, Kishor Sinhji Road, Karan Para Chowk, 
Rajkot-360001,  Ph: 98245 00844
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A¦fSX¶fØfe WX¶f ¦fbþSXf°f ¸fZÔ QcÀfSXZ SXfª¹fûÔ IZY 
¶fifÔOX IYf 50% IY¶þf : ³fSXZÔQi JbUf

जरात के ्ाजार में ्ंगलुरु, मुं्ई, पुणे और इंदौर की बांडेड 
कंपजनयों की अगर्त्ी, धूप और अनय उतपादों का 50% 
कबजा है। शेर 50% ्ाजार में स्थानीय कंपजनयों के उतपाद 
ज्कते हैं। ्ीते 10-15 वरषों से गुजरात अगर्त्ी उतपादन 
में कना्णटक के ्ाद एक नया ह् ्न कर उभरा है। सुगंध 

इंजडया से एक ्ातचीत में सुरजभ फ्ेगरेंस के प्रमुख नरेंद्र खुवा ने उक् 
जानकारी देते हुए कहा जक गुजरात के सभी शहरी इलाकों में क्ाजलटी 
उतपादों को ही पसंद जकया जाता है। यही कारण है की स्थानीय और ् ाहरी 
कंपजनयों में तगडा कंपटीशन है। सुरजभ फ्ेगरेंस 1992 से अगर्त्ी उद्ोग 
में काय्णरत है। उनहोंने ्ताया जक अलौजकक, ररयल, पुणे की अमृता, 
जनशान, ्ालाजी, ज्ग ्ेल, अररहंत, पररमल मंजदर के वह राजकोट के 
जडसट्ीबयूटर हैं। इसके अलावा 10 और कंपजनयां हररया इसेंस, 333, कपूर 
वाला, ओके कपूर, मनोहर के डीलर हैं। पुणे की अपरांजी के गुजरात के 
सुपर सटॉजकसट भी हैं।

सुगंध इंजडया से ्ातचीत में उनहोंने ्ताया जक राजकोट, जामनगर, 
मोर्ी में सपलाई के जलए उनका नेटवक्क है उनहोंने ्ताया जक अगर्त्ी 
खास तौर पर प्रीजमयम उतपादों कारो्ार लगातार ् ढ रहा है। उनका अपना 
ररटेल काउंटर है, जहां प्रीजमयम उतपाद जयादा ज्कते हैं। 150 रुपए से 
लेकर रु.200 की एमआरपी वाले रेंज के ्ॉकस की ज्क्ी जयादा है। 
इसके ्ाद जीपर पैजकंग भी चलती है। राजकोट में टॉप 10 उतपादों में 
्ालाजी, गंगोत्री सुगंधालय, अररहंत, साइजकल, जेड बलैक, जनशान, हेम 
और अलौजकक हैं। उनहोंने ्ताया जक ज्ग ्ेल अगर्त्ी की भी माककेट 

्हुत अच्ी है। अगर्त्ी में ट्ेजडशनल सुगंध का चलन जयादा है। एक 
सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक यहां 75% अगर्त्ी की माककेट है, 
ज्जक 25% में धूप और अनय उतपाद चलते हैं। 

धूप में इकोनामी रेंज में श्रीजी स्से जयादा चलता है। धूप ससटक में 
प्रीजमयम रेंज में अररहंत और रोजमरा्ण में अलौजकक चलता है। जेड बलैक 
की गीली धूप की मांग स्से जयादा है। हालांजक गीली धूप की माककेट 
राजकोट में जयादा नहीं है और यहां ड्ाई ससटक का चलन जयादा है। 
सांबानी कप में गूगल सुगंध को लोग जयादा पसंद करते हैं और उसकी 
मांग ्ढ रही है। दशांग, फॉरेसट, जनशान, डेलटा और वाइलड पल्ण भी 
चलता है। साइजकल का नैवेद् और आराधय का कप भी चलता है। रोल 
ऑन में रेगुलर रेंज में अहमदा्ाद का मीना और एयरोकेम रतलाम है। 
्ालाजी का प्रीजमयम क्ाजलटी टॉप पर है। हालांजक इकोनामी माककेट 
में एयरोकेम का रोल ऑन रु.100 की एमआरपी में जमलता है, लेजकन 
प्रीजमयम में 200 से लेकर हजार रुपए तक की रेंज है। लता, रसासी, 
अजमल इन स्के इकोनामी रेंज में चलते हैं, लेजकन ्ालाजी नं्र 1 
पर है। n
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Mr. Narendra Khuva
M/s. Surbhi Fragrances

5 Dharm Complex, Karanpara Chowk,Rajkot-1
Ph: 94265 66730
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गर्त्ी धूप का कारो्ार देशभर में तेजी से ् ढ रहा 
है। एक समय ्था ज् लोगों में एक बांड के प्रजत 
जवश्वास होता ्था या जकसी एक शहर के उतपादों 
की मांग होती ्थी। अ् ्ाजार में ग्ाहक ्दलते 
मूड में जसफ्क अच्ी क्ाजलटी और सही कीमत 
के उतपादों को ही पसंद करते हैं। आंध्र प्रदेश के 

वेंकटेश्वरा एजेंसीज के प्रमुख श्री जी रजव के अनुसार अच्ी 
क्ाजलटी के अलावा जडसट्ीबयूटर और ररटेलर उन कंपजनयों के 
उतपादों को जयादा पसंद करते हैं, जो उतपादों के ज्कने तक 
पेमेंट में काफी समय देते हैं। आंध्र प्रदेश के गुंटकल, अनंतपुर 
सस्थत वेंकटेश्वरा एजेंसी 25 साल से अगर्त्ी उतपादों के प्रमुख 
जडसट्ीबयूटर और ररटेलर है। आंध्र प्रदेश में अपने काउनटर से 50 
जकलोमीटर तक इनका नेटवक्क है । इसके अलावा तेलंगाना व 
तजमलनाडु तक तक भी सपलाई करते हैं। 

सुगंध इंजडया से ्ातचीत में जी रजव ने ्ताया जक माककेट में 
क्ेजडट काफी चलता है। उतपाद जक क्ाजलटी जरूरी है लेजकन 
दुकानदार उसी का माल जयादा ्ेचते हैं जो जयादा क्ेजडट देता है 
। लेजकन अ् वह कम हुआ है। असल चीज है जक कोई उतपाद 
ज्कने और उसके पेमेंट की वापसी में जो कंपनी जजतना जयादा 
समय देती है वह उतपाद जडसट्ीबयूटर और ररटेलर जयादा ्ेचने 
की कोजशश करते हैं।

जी रजव ने ्ताया जक तजमलनाडु, आंध्र प्रदेश, तेलंगाना में 
अगर्त्ी का अच्ा ्ाजार है। सुगंध इंजडया से ्ातचीत में 
उनहोंने कहा जक आंध्र प्रदेश में 50% दजक्षण भरजतय खासकर 
्ैंगलोर की कॉमपजनयों के बांड चलते हैं। शेर 50% में गुजरात, 
महाराष्ट्र, कना्णटक और जदलिी की कंपजनयों के उतपाद ज्कते 
हैं। जी रजव ने कहा जक यहां शहर के नाम से नहीं गुणवत्ा के 
दम पर उतपाद पसंद जकए जाते हैं। उनहोंने ्ताया जक अमृता, 
्ालाजी, साइजकल, जेड बलैक, अंज्का दर्ार, नंदी, फॉरेसट, 
जमस्ा, गोलडन ्ुद्धा, ररयल, उतसव, हरी दश्णन, डेलटा आजद 
यहां मुखय रूप से चलने वाले बांड हैं। हालांजक इन ्ाजारों 
में कोई एक बांड नं्र 1 नहीं कहा जा सकता। पूरे भारत से 
जनकालने वाले बांड यहाँ अलग-अलग काउंटर और माककेट में 
पसंद जकए जाते हैं। एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक 
जीपर की मांग जयादा हो रही है। रु.50 में 100 काडी वाले जीपर 
खू् चलते हैं। प्रीजमयम जिपर में ्ालाजी नादल ऊद , गोलडन 
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्ुद्धा, अमृता जक सुगंध, ह््णल, जफरदोस व केवडा काफी चलते हैं। क्ाजलटी 
में पसमिनी का पाकीजा भी काफी अच्ा है। दामोदर इंडसट्ीि की साईं फलोरा 
देश में सभी जगह क्ाजलटी के जलए जानी जाती है और हमेशा जडमांड में रहती 
है। पसमिनी पाकीिा और साई फलोरा के कसटमर, वीआईपी और अमीर लोग 
हैं। ्ालाजी चंदन और ्ालाजी रोि भी क्ाजलटी उतपादों में खू् जडमांड में 
हैं। इसकी एक ्त्ी जलाने पर 2 जदन तक खुश्ू ्नी रहती है। सामानय ससते 
उतपादों में 50 रु में कई बांड हैं। 50 से रु.100 की एमआरपी में गुजरात के 
उतसव और इंजडयन कसतूरी । इसके अलावा ्ालाजी, अमृता, पुणे जक ररयल 
अगर्त्ी, साइजकल, जेड बलैक की थ्ी इन वन और आररज आजद कई बांडों 
की यहाँ खपत है। जयादातर कंपनी के 1 या 2 उतपाद ही चलते हैं। रु.10 की 
एमआरपी वाले उतपादों की मांग कम हो रही है। अ् 50 से रु.100 की मांग 
जयादा है।

आंध्र प्रदेश में धूप उतपादों के ्ाजार सं्ंधी सवाल पर उनहोंने कहा जक 
यहां गीली धूप लगभग नहीं है। ्ालाजी और ओररएंटल की धूप है और लगभग 
20% का ्ाजार यहां ्ना है। उत्र भारतीय बांड हररदश्णन गीली धूप भी पसंद 
की जाती है। गीली धूप में हरी दश्णन, ् ालाजी, जमस्ाह, जेड बलैक और फॉरेसट 
का 20 से रु.50 की एमआरपी में ्ाजार है। रु.50 में क्ाजलटी जयादा ्ेहतर 
है। गीली धूप में धुआं जयादा होने से लोग ड्ाई ससटक पसंद करते हैं। डेलटा 
का सां्रानी कप काफी पसंद जकया जाता है। उनहोंने ्ताया जक यहां गुजरात, 
महाराष्ट्र और जदलिी की कंपजनयों के उतपादों का लगभग 50% माककेट है, 
लेजकन शेर लोकल कंपजनयों के ही उतपाद चलते हैं। अंज्का दर्ार आंध्र 
से जनकालने वाला अकेला बांड है और यहाँ के कई शहरों में उसकी अच्ी 
जडमांड है। n
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जरात का राजकोट जजला प्राचीन सभयता व संसकृजत का 
केंद्र होने के अलावा आजादी की लडाई से भी जुडा रहा 
है। आधुजनक जमाने में यहां सवण्ण का स्से ्डा ्ाजार 
होने के सा्थ ही इंजीजनयररंग, ऑटोमो्ाइल पुजजे, और 
ट्ैकटर जनमा्णण के ्डे ह् के रुप में जवकजसत हुआ है। 
ऐसे में यहां अगर्त्ी और सुगंध का कारो्ार भी तेजी से 
फल फूल रहा है। औद्ोजगक शहर होने और संपन्नता के 

जलहाज से यहां जमली जुली आ्ादी है। इसजलए यहां प्रीजमयम और इकोनॉमी 
रेंज की अगर्त्ी और धूप की वर्ण भर मांग रहती है। गुजरात के अहमदा्ाद 
और सूरत सजहत कई शहर अगर्त्ी उतपादन के ्डे केंद्र ्न गए हैं। जफर 
भी ्ंगलुरु की प्रीजमयम अगर्जत्यों की यहां भारी मांग है। माककेट ररपोट्ड के 
अनुसार यहां के अगर्त्ी और धूप ्ाजार में ्ंगलुरु की कंपजनयों का 50% 
कबजा है। शेर 50% में गुजरात, महाराष्ट्र, मधय प्रदेश आजद राजयों के बांड 
चलते हैं। राजकोट में अगर्त्ी, मसाला ्त्ी, वेट धूप, ड्ाई ससटक, सांबानी 
कप तयोहारों के मौके पर ्हुत जयादा चलते हैं। राजकोट अगर्त्ी और 
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धूप के जलए ्हुत अच्ा और वर्ण भर चलने वाला ्ाजार है। 
बॉक्स-जीपर दोनों में ज्यादया चलती है अगरबत्ी
सुगंध इंजडया ने अप्रैल माह में अपनी टीम के सा्थ राजकोट माककेट का सवजे जकया 
और देखा जक यहां अगर्त्ी का चलन लगभग 75% और 25% में धूप व 
अनय उतपाद चलते हैं। एवरेज में 50, 60, 80 और 120 रूपए की एमआरपी 
वाले उतपादों की स्से जयादा मांग है, लेजकन तयोहारों के समय प्रीजमयम 
उतपादों की ज्क्ी ्हुत ्ढ जाती है। इसके ्ाद 50, 70 और 80 रुपए की 
पैजकंग वाले उतपाद वर्ण भर ज्कते हैं। ्ॉकस और जीपर पैजकंग की ्रा्र मांग 
है। ्सलक ्ॉकस पैजकंग को लोग एक ्ार जफर पसंद करने लगे हैं। राजकोट 
के ररटेल माककेट में देखा गया जक औसतन एक पररवार 200 रुपए से लेकर 
रु.500 प्रजतमाह अगर्त्ी और धूप पर खच्ण करता है। यहां अगर्त्ी में मोगरा 
और गुला् की हलकी भीनी सुगंध जयादा पसंद की जाती है। धूप में स्से 
जयादा गूगल फ्ेगरेंस पसंद जकया जाता है। नवराजत्र के समय मसाला अगर्त्ी 
की मांग ्ढ जाती है। ररपोट्ड के अनुसार राजकोट में हायर, मीजडयम और 
लोअर सभी रेंज के उतपाद ज्कते हैं। यहां अभी भी 5 रूपए की पैजकंग चलती 
है। अगर्त्ी में नंदी, मधु मसलिका, माजा, डेजनम, जसजद्ध जय गणेश, 595, 
जय भवानी, साइजकल, जेड बलैक, पसमिनी, जय अं्े, गुला् रूह, पारस का 
केसर ् ाग, अमृता, आरसी धनलक्मी, ् ालाजी, ज्ग ् ेल, गंगोत्री, सुगंधालय, 

अररहंत, हेम, श्रीजी , सालसा, श्रीधन, फॉरेसट, जनशान, 
अलौजकक, सजहत गुजरात के कई कंपजनयों के बांड 
चलते हैं।

धूप व ्सयांब्यानी कप में ब्यांड के बजयाए 
गुगल ्सुगंध ्से है मयांग 
राजकोट में धूप अ् वर्ण भर ज्कने लगी है। पहले वरा्ण 
के मौसम में वह जयादा चलती ्थी। यहां गीली और सूखी 
दोनों धूप का चलन है। फ्ेगरेंस में गूगल स्से जयादा 
पसंद जकया जाता है। इसके अलावा धूप पाउडर और 
ड्ाई ससटक का भी यहां चलन है। प्रीजमयम में अररहंत 
की मांग जयादा है, लेजकन जेड बलैक का मं्थन धूप 

नं्र एक की सस्थजत में है। इसके 
्ाद जसजद्धजवनायक, ्ंगलुरु का 
फ्ेश व अलौजकक चलता है। हरर 
दश्णन की भी माककेट में उपसस्थजत 
है। सांबानी कप में साइजकल, वंशी, 
जसजद्धजवनायक, समृजद्ध इंडसट्ीज 
, फॉरेसट ्ाहु्ली, वाइलड पल्ण 
और डेलटा आराधना सभी चलते 
हैं। गूगल सुगंध की जयादा मांग 
है। सांबानी कप की मांग तयोहारों 
के समय स्से जयादा हो जाती 
है। यहां कैंफर का चलन कम है। 
चंदन टीका में जेड बलैक, हरी 
दश्णन, मनोहर आजद कंपजनयां 

चलती हैं। रोल आन इत्र में टॉप पर ्ालाजी 
है। इसके ्ाद लता, रसासी, अजमल और 
अरमाफ चलते हैं। रेगुलर में 8 एमएल रु.100 में 
है और प्रीजमयम में 200 से लेकर हजार रुपए की 
एमआरपी वाले रोला आन चलते हैं।  n
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मोक्ष के नए उतपयाद पकड़ रहे मयाककेट  
्ंगलुरु की मोक्ष अगर्त्ी कंपनी को जकसी पररचय की आव्यकता नहीं है। 
देश ही नहीं दुजनया भर में मोक्ष अगर्जत्यों का ्ोल्ाला है। खासकर कंपनी 
का सवण्ण चंपा बांड सवा्णजधक लोकजप्रय अगर्त्ी बांडो में शुमार है।  कंपनी ने 
हाल ही में दो और उतपाद - मोक्ष सवण्ण ्ेला और मोक्ष सेंट्ॉकस,  माजक्कट में 
जारी जकये हैं। जहां  सेंट्ॉकस को कंपनी ने साल भर के अंदर लांच जकया ्था 
वहीं सवण्ण ्ेला को अभी माजक्कट में कु् महीने ही हुए हैं। माजक्कट जानकारों के 
अनुसार सेंट्ॉकस  को अच्े नतीजे जमलने लगे हैं और इसके  ररपीट आड्डर 
आ रहे हैं। सवण्ण ्ेला भी माजक्कट पकड रहा है लेजकन कयोंजक इस  उतपाद को 
लांच हुए ज़यादा समय नहीं हुआ इसजलए सटीक ससतज्थ ्ताना अभी मुस्कल 
है। हालांजक, मोक्ष की बांड वैलयू के चलते इसके उतपाद ग्ाहकों में लोकजप्रयता 
्ना लेते हैं। सा्थ ही ्ेला की सुगंध के ्ढते ट्ेंड का भी इसे फायदा जमलेगा। 
दोनों ही उतपाद 60 रु एमआरपी ्ॉकस पैक में हैं। मोक्ष सेंट्ॉकस 70 ग्ाम के 
्ॉकस पैकेट में  है और  सवण्ण ्ेला के 90 ग्ाम  में। ्ॉकस के अलावा यह दोनों 
उतपाद 70 रु एमआरपी के  जजपर पैक में भी उपलबध हैं।  n

दक्क्षण भयारती्ों की प्संद देव 
दर्शन चनदन क्टकया 
चंडीगढ की देव दश्णन, स्से पुरानी धूप कंपजनयों में से है। कंपनी उत्म गुणवत्ा 
के धूप उतपादों के सा्थ-सा्थ अगर्त्ी, परफयूम और गंगाजल समेत सभी तरह 
की पूजा सामग्ी का जनमा्णण करती है। दजक्षण भारतीय राजयों में चनदन जटका का 
उपयोग कई युगों से जकया जाता है। इसी के चलते देव दश्णन कुमकुम चनदन जटका 
भी दजक्षण भारतीय ग्ाहकों के ्ीच लोकजप्रय है। इसके 40 ग्ाम के पैकेट की 
कीमत 30 रु एमआरपी है। n
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्सयांब्यानी कप में फयारेसट 
बयाहुबली कया जलवया  
सांबानी कप उतपादों की ्ढती माककेट के चलते  फारेसट का 
्ाहु्ली सांबानी कप उतपाद भी देश के कई माककेट में मांग में हैं। 
सांबानी कप ख़ास दजक्षण भारतीय उतपाद है लेजकन ्ीते कु् वरषों में 
इसका ्ाजार समसत देश में फैल गया है। इसके चलते फारेसट के 
्ाहु्ली कप ने भी माककेट में अपनी अच्ी जगह ्ना ली है। इसके 
एक ्ॉकस पैक में 12 कप हैं और इसकी कीमत 85 रु एमआरपी 
है।  ग्ाहकों को भी फारेसट बांड पर भरोसा है इसजलए इसके सभी 
उतपाद हा्थों हा्थ जलए जाते हैं।  फॉरेसट फ्ेग्नसेस, ् ंगलुरु के उतपाद 
अगर्त्ी से लेकर धूप व सामबानी कप तक सभी सेगमेंट में देश 
भर की मंजडयों में फैले हुए हैं। इकॉनमी से लेकर लकिरी सेगमेंट 
तक कंपनी के उतपाद उत्म क्ाजलटी और वाजज् दाम से ग्ाहकों में 
काफी लोकजप्रय हैं। फारेसट के उतपादों की क्ाजलटी इसी से आंकी 
जा सकती है जक अगर कंपनी कोई उतपाद वाजज् दाम और उत्म 
क्ाजलटी में ग्ाहक को नहीं दे पाती तो वह उतपाद ् ंद कर जदया जाता 
है ्जाये जक क्ाजलटी से समझौता जकया जाए। n 
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×‘ÀÚU Ö»æÙð ßæÜè ¥»ÚUÕžæè ×ð´  
ÏêÂ Àæ´ß ·´¤È¤ÅUü ·¤è ×æ´» ÕÉ¸è
»ç×üØô´ ·Ô¤ ÕæÎ ÕÚUâæÌ ·Ô¤ ×õâ× ×ð´ ×‘ÀÚUô´ ·¤è â×SØæ ÎðàæÖÚU ×ð´ ÕÉ¸ 
ÁæÌè ãñ ¥õÚU °ðâð ×ð´ ÕÇ¸ð Âñ×æÙð ÂÚU ×‘ÀÚU ×æÚUÙð ¥õÚU Ö»æÙð ßæÜð ©ˆÂæÎ 
ÕæÁæÚU ×ð´ ¥æ ÁæÌð ãñ´Ð §â×ð´ ×é´Õ§ü ·¤è ÏêÂ Àæ´ß ·¤´ÂÙè ·¤è ·¤´È¤ÅUü ¥»ÚUÕžæè  
âÕâð ÕðãÌÚU ×æÙè Áæ ÚUãè ãñÐ âé»´Ï §´çÇØæ Ùð ¥ÂÙð ×æ·¤üðÅU âßüð ×ð´ ÂæØæ 
ç·¤ Îðàæ ·Ô¤ ¥çÏ·¤æ´àæ àæãÚUô´ ×ð´ ÏêÂ Àæ´ß ·¤´È¤ÅUü ·¤è ¥‘Àè ¹æâè ×æ´» 
ãñÐ ¥»ÚUÕžæè ¥õÚU ÏêÂ ¥æßàØ·¤ ©ÂÖôQ¤æ ßSÌé¥ô´ ×ð´ Ùãè´ ×æÙð ÁæÌð 
ãñ´, Üðç·¤Ù ¥Õ ×‘ÀÚU ×æÚUÙð ¥õÚU Ö»æÙð ßæÜè ¥»ÚUÕçžæØæ´ ¥æßàØ·¤ 
©ÂÖôQ¤æ ßSÌé¥ô´ ·¤è Ÿæð‡æè ×ð´ ¥æ »§ü ãñ´Ð ·¤´È¤ÅUü ¥»ÚUÕžæè ·¤è Üô·¤çÂýØÌæ 
¥õÚU ×æ´» ·¤æ ¥´ÎæÁæ §âè âð Ü»æØæ Áæ â·¤Ìæ ãñ ç·¤ §â·¤è çÕR¤è Îð¹·¤ÚU 
§â·Ô¤ Ùæ× âð ç×ÜÌð ÁéÜÌð ÇéŒÜè·Ô¤ÅU Õýæ´Ç Öè ×æ·¤üðÅU ×ð´ ¥æ »° ãñ´Ð ·¤´ÂÙè 
Ùð ÇéŒÜè·Ô¤âè âð Õ¿Ùð ·Ô¤ çÜ° ¥ÂÙð Âñ·Ô¤çÁ´» ÂÚU ¹æâ ç·¤S× ·Ô¤ SÅUè·¤ÚU 
¥õÚU çÂý´çÅU´» àæéM¤ ·¤è ãñ Ìæç·¤ »ýæã·¤ ¥âÜè ¥õÚU Ù·¤Üè ·¤´È¤ÅUü ©ˆÂæÎ ×ð´ 
¥´ÌÚU ·¤ÚU â·Ô¤´Ð n

दरक भर ्से उत्सव 
अगरबत्ी की क्डमयांड 
क्नरंतर ऊपर   
गुजरात के राजकोट की कंपनी उतसव फ्ैग्ेनस के उतपादों 
की देश के कई राजयों में उपसस्थजत है। कंपनी अगर्त्ी से 
लेकर धूप व ड्ाइ ससटक सभी सेगमेंट में उतपाद जनकालती 
है। उतसव के स्से लोकजप्रये उतपादों में चाइना टाउन और 
कमा्ण अगर्त्ी स्से आगे है। यह कंपनी के लगभग 10 
साल पुराने बांड हैं। इनकी लोकजप्रयता इसी से आँकी जा 
सकती है जक आज 10 साल ्ाद भी जहां-जहां भी उतसव 
के उतपाद ज्कते हैं, इनकी जडमांड स्से अजधक रहती है। 
यह दोनों ही उतपाद 10 रु से लेकर 200 रुपए तक सभी 
प्राइस सेगमेंट में उपलबध हैं और सा्थ ही ्ॉकस, पाउच, 
जिपर आजद सभी प्रकार की पेजकंग  और मात्रा में उपलबध 
हैं। यह दोनों  अगर्त्ी उतपाद 19 इंच में भी हैं।   इसी 
बांड के अंतग्णत कंपनी धूप ससटक  भी जनकालती है। कंपनी 
के उतपाद 15-16 राजयों में उपसस्थत हैं और महाराष्ट्र 
मुखय ्ाजार है ।  n

क्हट है  बयालयाजी बनयार्स  
4 इन 1 अगरबत्ी  
देश के  प्रमुख अगर्त्ी जनमा्णता, ्ालाजी अगर्त्ी कंपनी 
के उतपाद देश- जवदेश के ्ािारो में सवा्णजधक ज्क्ी वाले 
अगर्त्ी उतपादों में से हैं। इकोनोजमकल से लेकर प्रीजमयम व 
लकिरी सभी सेगमेंट में ्ालाजी के अगर्त्ी उतपाद माजक्कट में 
उपसस्थत हैं। ्ात करें ्ालाजी  ्नारस 4 इन 1 अगर्त्ी की 
तो कई मंजडयों में यह उतपाद अच्ी ज्क्ी में है। एक ही पैक 
में 4 आकर्णक सुगंधो में यह उतपाद 450 ग्ाम की जजपर पैजकंग 
में उपलबध है। इस उतपाद की सफलता को देखते हुए कंपनी 
ने हाल ही में इसे ्ोटे 80 ग्ाम की पाउच पैकेजजंग में भी लांच 
जकया है। ्ालाजी के उतपादों की उत्म क्ाजलटी और ग्ाहकों 
के कंपनी पर जवश्वास को देखते हुए ्ाजार जानकारों का 
कहना है जक ्ोटी पैजकंग में भी इसे हा्थों हा्थ जलया जायेगा। 
्नारस 4 इन 1 के ्ोटे पाउच के सा्थ कंपनी  ने 4 अनय 
अगर्त्ी उतपाद - वाइट सवान, देश मेरे, रॉयल ्ंगाल और 
हीरोि भी देशभर में जारी की ्थी । n
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जहयानवी एरोमया  
्सीरीज धूप ससटक्स को प्संद 
कर रहे ग्याहक  
कोलकाता मुखयतः अगर्त्ी उतपादों का माककेट है लेजकन देश भर में ् ढ 
रहे धूप और अनय ्म्ू रजहत उतपादों का ट्ेंड  अ् यहां भी देखने को 
जमल रहा है। ग़जिआ्ाद उत्र प्रदेश की कंपनी जदवया प्रेम इंटरप्राइजेज, 
जाहनवी बांड नाम से काफी समय से कोलकाता समेत पसचिम ्ंगाल में 
उपसस्थत है। ्ढते धूप उतपादों के चलते कंपनी की एरोमा सीरीज धूप 
ससटक ग्ाहकों में काफी जहट हुई है। यह उतपाद 6 आकर्णक ट्ेंडी सुगंधों-
वेलवेट टच, रॉयल मैगनेट, लो्ान इंडोनेजशया, चालली, कसतूरी मसक व 
सुगंध वरा्ण में उपलबध है। हर एक सुगंध 18 ग्ाम के पैकेट में है। इसके 
होलसेल पैक में  240 रु में 12 पैकेट आते हैं। n

पसचिम बंगयाल में अपनया ्सेट मयाक्ककिट है कृषणकलया कया   
्ेंगलुरु  की जानी मानी अगर्त्ी कंपनी, ए रजव राग इंडसट्ीज के कई बांड खासकर कृषणकला कई राजयों में पसंद जकये जाते हैं। ्ात 
करें कोलकाता की तो यह  कृषणकला का पुराना स्थाजपत माजक्कट है। कंपनी के सभी उतपादों में  कृषणकला गोलड 5 इन 1 प्रीजमयम 
अगर्त्ी की जडमांड अच्ी है।  यह उतपाद 5 वैरायटी व सुगंध  - चनदन, वुडस, सुगंध, अज़िारो और  रोज में उपलबध है। इसके 250 
ग्ाम के ्ॉकस पैक की कीमत  325 रु एमआरपी है।  कृषणकला बांड के अंतग्णत कंपनी अगर्त्ी से लेकर धूप, सांबाणी कप, लो्ान 
पाउडर, गीली धूप, हवन सामग्ी सजहत 20 से अजधक उतपाद जनकलती है। यह सभी इकोनॉमी श्रेणी के उतपाद हैं। ए रजव राग इंडसट्ीज 
की जवशेरता हैंड मेड अगर्त्ी जनमा्णण में है और देश की  कई प्रमुख अगर्त्ी कंपजनयों में इसकी सपलाई भी है।  n

कोलकयातया में टॉप अगरबत्ी 
ब्यांडो में है रयालीमयार अक्वदया 
शालीमार अगर्त्ी कोलकाता में ज्कने वाले प्रमुख अगर्त्ी बांडो में से है।  
कंपनी के अजवदा बांड की माजक्कट में अच्ी मांग है। मलटीकलर आकर्णक 
पाउच पैजकंग में यह बांड 3 इन 1 में है। कोलकाता मुखय रूप से इकोनोजमकल 
उतपादों की माजक्कट है जजसके चलते 3 इन 1, 4 इन 1, आजद उतपाद यहां काफी 
लोकजप्रय हैं। अजवदा में भी एक पाउच में 3 सुगंध ग्ाहकों को काफी लुभा 
रही हैं। इसके एक 80 ग्ाम के पाउच की कीमत 35 रु एमआरपी है। अजवदा 
के सा्थ सा्थ  शालीमार की फोर इन वन अगर्त्ी भी कोलकाता माजक्कट में 
अच्ी जडमांड में है। शालीमार इनसेंसे ्ेंगलुरु से जनकलने वाला  एक पुराना 
बांड है जजसकी देश के सा्थ सा्थ जवदेशो में भी मांग है। n
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कोलकयातया के  प्ीक्म्म ग्याहक की प्संद  फ्ेर गोलडन ्सैंडल  
्ंगलुरु से जनकलने वाले अलट्ा प्रीजमयम अगर्त्ी उतपादों के चाहने वाले देश-जवदेश में हैं। इन उतपादों के ग्ाहक अगर्त्ी की क्ाजलटी के 
आगे कीमत नहीं देखते। जहां एक तरफ ज़यादातर उपभोक्ा ससती से ससती अगर्जत्यां चाहते हैं वहीं दूसरी ओर उत्म क्ाजलटी के मेहेंगे 
उतपादों का भी ट्ेंड ्ढ रहा है। ्ंगलुरु की फ्ेश फ्ेग्ेंसेस के उतपाद इसी ट्ेंड के चलते ग्ाहकों में अपनी जगह ्ना चुके हैं। ्ात करें अगर्त्ी 
उद्ोग के ्डे ्ाजार कोलकाता की तो यहां फ्ेश  फ्ेग्ेंसेस की फ्ेश गोलडन सैंडल अगर्त्ी के कई चाहने वाले हैं। संदल की सदा्हार 
लोकजप्रय सुगंध में यह एक प्रीजमयम अगर्त्ी उतपाद है। इसके आकर्णक 25 ग्ाम वाले ्ॉकस पैक की कीमत 110 रु एमआरपी है। इसके 
अलावा इसके होलसेल पैक की कीमत 1320 रु एमआरपी है जजसमें 25 ग्ाम के 12 पैकेट आते हैं। n
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अलौक्कक है फ्रूटी ्सुगंध में ट्रेंड ्सेटर  
राजकोट, गुजरात के अलौजकक अगर्त्ी बांड ने आज देशभर की मंजडयों में अपनी जगह ्ना ली है। उत्म क्ाजलटी और वाजज् दाम तो कई 
अगर्त्ी कंपजनयां देती हैं लेजकन अलौजकक ने क्ाजलटी और दाम के सा्थ सा्थ सुगंध में ऐसा इनोवेशन जकया जक माजक्कट में तहलका मच गया। 
अलौजकक बांड के फ्ूटी सुगंध वाली अगर्जत्यों  का ग्ाहकों में एक अलग ही क्ेज है। पाइनएपपल हो या मसक मेलन, इनकी लोकजप्रयता का 
अंदािा इसी से लगाया  जा सकता है जक फ्ूटी सुगंधों का एक खास ट्ेंड सेट हो गया है और ् डे हो या ् ोटे, सभी जनमा्णता खासकर पाइनएपपल सुगंध 
में अगर्त्ी उतपाद जनकाल रहे हैं। इसके सा्थ सा्थ अलौजकक के चनदन, डच रोज, शंखनाद, लैवेंडर, मसक, कसतूरी, आजद भी अच्ी जडमांड 
में हैं।  ये सभी उतपाद 80 रु एमआरपी में 90 ग्ाम और 180 रु में 250 ग्ाम की आकर्णक ्ॉकस पैजकंग में देश भर की माककेटों में उपसस्थत हैं। n



जवराज शाह ने सुगंध इंजडया से खास ्ातचीत 
में ्ताया जक अगर्त्ी और परफयूम का काम 
1947 में उनके दादा जी ने शुरू जकया ्था। 
पहले हेयर आयल का काम होता ्था। गुजरात 
में ज् कपडा जमलें ्ंद होने लगी, तो कामगारों 
को रोजगार देने के जलए मेरे दादा ्ंगलुरु से 

अगर्त्ी उद्ोग को अहमदा्ाद लाए। उस समय मसाला अगर्त्ी का 
्थोक उतपादन करके  वह देश भर की अगर्त्ी कॉमपजनयों में सपलाई 
करते ्थे। उस समय 10 से 15 हजार केजी उतपादन प्रजतजदन होता ्था 
और पूरे भारत के सभी बांडों को हम अगर्त्ी देते ्थे । हमारा कानट्ैकट 
मैनयुफैक्चररंग का काम ्था। 80 के दशक में हमने आरसी नाम से खुद 
का अगर्त्ी बांड लॉनच जकया और देश भर में जारी जकया। 2001 में 

A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ AfgMXû¸fZVf³f IYe ´fWX»f 
AfSXÀfe BÔOXÀMÑeþ AWX¸fQf¶ffQ IZY ´fi¸fbJ 
dUSXfþ SXûdWX°f IbY¸ffSX VffWX ³fZ IYe ±feÜ U¿fÊ 
2007 ¸fZÔ CX³WXûÔ³fZ ´fWX»fe ¶ffSX A¦fSX¶fØfe 
CX°´ffQ³f ¸fZÔ AfgMXû¸fZdMXIY ¸fVfe³fûÔ IZY ´fi¹fû¦f 
IYe VfbøYAf°f IYe ±feÜ Afþ 15 U¿fÊ ¶ffQ 
A¦fSX¶fØfe IZYU»f IbYMXeSX CXôû¦f ³fWXeÔ, ¶fd»IY 
´fc¯fÊ°f: AfgMXû¸fZMXZOX BÔOXÀMÑe ¶f³f ¦fBÊ WX`Ü 
Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ EIY ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ dUSXfþ 
SXûdWX°f IbY¸ffSX VffWX ³fZ IYWXf dIY 2007 ¸fZÔ 
þ¶f ¸f`Ô ´fWX»fe ¶ffSX AfgMXû¸fZdMXIY ¸fVfe³fûÔ IYû 
»fZIYSX Af¹ff, °fû CXÀf Àf¸f¹f ¶fWXb°f »fû¦fûÔ ³fZ 
AÀfWX¸fd°f þ°ffBÊ ±feÜ CXÀf Àf¸f¹f ·fe ¸fZSXf 
IYWX³ff ±ff dIY ¹fWX CXôû¦f ¸fVfe³f IZY d¶f³ff 
³fWXeÔ ̈ f»fZ¦ffÜ Afþ UWXe WXû SXWXf WX`Ü Àf·fe ¶fOÞXe 
IÔY´fd³f¹ffÔ ´fc¯fÊ°f¹ff AfgMXû¸fZdMXIY ¸fVfe³fûÔ ´fSX 
CX°´ffQ³f IYSX SXWXe WX`ÔÜ BÀfe °fSXWX IbYL »fû¦fûÔ 
³fZ ´f`IZYdþÔ¦f IYû ·fe ´fcSXe °fSXWX ¸f`IZY³ffBªOX 
dIY¹ff WX`Ü dUSXfþ ·ffBÊ ³fZ ¶f°ff¹ff dIY UWX 
BÔÀMÑc¸fZÔMXZVf³f EÔOX IÔYMÑû»f BÔþed³f¹fSX WX`Ô Ü Afþ 
A¦fSX¶fØfe IYe QZVf ¸fZÔ dþÀf °fSXWX ¸ffÔ¦f ¶fPÞXe WX` 
AüSX IY¸fÊ¨ffdSX¹fûÔ IYe IY¸fe WX` CXÀf¸fZÔ ¸fVfe³fZÔ 
WXe QZVf IYe þøYSX°f ´fcSXe IYSX ´ff SXWXe WX`ÔÜ

A¦fSX¶fØfe
CXôû¦f

dUSXfþ VffWX

¸fZÔ
AfgMXû¸fZVf³f »ffE

dU
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मुं्ई में ऑजफस स्थाजपत जकया गया। आज कंपनी के अपने 
300 से अजधक बांड हैं, जो पूरे देश के अलावा 19 देशों में 
भी जनया्णत जकए जाते हैं। कंपनी का आरसी बांड अगर्त्ी 
्हुत लोकजप्रय रहा है। इसके अलावा कंपनी ्डे पैमाने पर 
जॉ् वक्क भी करती है। 2005 से 2007 तक केंद्र सरकार का 
लाजजेसट ग्ोइंग एकसपोट्ड कंपनी का अवाड्ड हमको जमला ्था। 
जवराज शाह गामडा (गुजरात अगर्त्ी मैनयुफैक्चरस्ण एणड 
डीलस्ण एसोजसएशन) के अधयक्ष रहे हैं और आईमा (ऑल 
इंजडया अगर्त्ी मैनयुफैक्चरस्ण एसोजसएशन) के कई वरषों से 
मैनेजजंग कमेटी में भी हैं । एसेंजशयल आयल कजमटी के एक 
ईवेंट की एडवाइजरी ्ोड्ड में भी उनहें रखा गया ्था और 
गुजरात चें्र ऑफ कॉमस्ण में वह 2 टम्ण को-चेयरमैन रह 
चुके हैं।

अगर्त्ी उद्ोग में हो रहे ्दलाव सं्ंधी सवाल के 
जवा् में जवराज शाह ने कहा जक मैं 1994 में इस कारो्ार 
में आया ्था और मैंने देखा जक अगर्त्ी उतपादों की कीमतें 
दशकों से ्डी नहीं हैं । इन हालातों में कॉमपजनयाँ या तो 
क्ाजलटी से समझौता कर रही हैं या पेकेजजंग  से या जफर 
विन या काडी जक संखया से । इसकी मुखय वजह है जक 
पहले से अ् कंपटीशन ् हुत ् ढ गया है। मुखय रूप से माककेट 
10-20 रु के सेगमेंट में है। हालांजक हाल के वरषों में यह ्डा 
्दलाव है जक एक ्डा उपभोक्ा त्का तैयार हुआ है, जो 
अच्ी क्ाजलटी के जलए अजधक रेट दे रहा है। 

आरसी जक प्रोडकट रेंज सं्ंधी सवाल के जवा् 
में उनहोंने ्ताया जक कंपनी 5 रु से लेकर 1000 रू 
प्रजत ्ॉकस तक के अगर्त्ी उतपाद ्ना रही है। इसके 
अलावा दूसरे बांड के जलए सेंटेड, फलोरा, मसाला सभी 
तरह की अगर्त्ी हम ्नाते है। इसके अलावा धूप, 
कोन, कैंफर भी ्नाते हैं। उनहोंने ्ताया जक कंपनी का 
कोई एक नेशनल बांड नहीं है। हमारा एक उतपाद एक 
राजय या क्षेत्र में तो दूसरा दूसरे इलाके में लोकजप्रय है।

उनहोंने ्ताया जक 10-20 रु  वाले उतपाद दूरस्थ 
राजयों में ले जाकर नहीं ्ेचे जा सकते, कयोंजक इससे 
लागत और माल भाडा ्ढ जाता है। केवल महंगे और 
प्रीजमयम क्ाजलटी के उतपाद ही दूर-दूर के राजयों में भेजे 
जाते हैं। एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक भजवषय 
केवल क्ाजलटी और नेचुरल उतपादों का ही रहेगा और 
हम भी इस जदशा में काम कर रहे हैं।

सुगंध ट्ेंड सं्ंधी सवाल पर उनहोंने कहा जक भारत 
में फूलों और फैनसी पफयू्णम की सुगंध जयादा पसंद की 
जाती है, लेजकन खाडी देशों में ओररएंटल और नेचुरल 
फ्ेगरेंस चलते हैं। कु् माककेट में फ्ूटी और सपाइसी नोट 
भी चलते हैं।  

माककेट सस्थजत के ्ारे में ्ताते हुवे उनहोंने कहा 
जक कोरोना संकट के ्ाद माककेट ्हुत ्ेहतर हुआ 
है। मेहनत जयादा करनी पडी है, लेजकन काम भी ्ढा 
है। माककेट में कंपटीशन है, लेजकन कु् कंपजनयां ्हुत 
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जयादा माजज्णन घटाकर काम कर रही हैं, जजससे वह लं्े समय तक नहीं जटकेंगी और 
भजवषय में यह आतमहतया जैसा होगा।

्डे पैमाने पर उतपादन और दूसरी कंपजनयों के जलए जॉ् वक्क का सही प्र्ंधन 
करने सं्ंधी सवाल पर उनहोंने कहा जक हमने अपना मैनयुफैक्चररंग जडसेंट्लाइज 
जकया है। हमारे पास ्हुत सारे जवश्वसनीय पाट्डनर हैं, जजनको अलग-अलग काम 
जदया गया है और वह सभी ्हुत ्ेहतर कर रहे हैं। हम सारी चीजें इनहाउस नहीं 
करते। वैलयू एडेड प्रोडक्टस और पफयू्णमरी  का काम ही इनहाउस जकया जाता है।

अगर्त्ी एसोजसएशन में रह कर उद्ोग के जहत में जकये गए काय्ण सं्ंधी सवाल 
पर  उनहोंने कहा जक उद्ोग में कई चैलेंज हैं। अगर्त्ी पर एकसाइज लगाया गया त् 
और जफर जीएसटी 12% कर जदया गया, तो हमने इस पर सरकार से ्ात की और 
उसे 5% करने के जलए प्रसताव जदया। रा मटेररयल पर 18% जीएसटी है, लेजकन 
उद्ोग को अ् ररफंड जमल रहा है। 

उनहोंने कहा जक उद्ोग में एक ्डा ्दलाव यह भी आया है जक जजन लोगों का 
अगर्त्ी और सुगंध उद्ोग में पीजढयों से कारो्ार ्था। वह उससे दूर जा रहे हैं। जैसे 
मेरे दादा ने जपता को और जपता ने मुझे कारो्ार और उसका ज्ञान सौंपा ्था। अ् नई 
पीढी कम रुजच ले रही है। उनकी जगह नए पलेयर आ रहे हैं। पुरानी कंपजनयों के 
जलए यह भी चुनौती है जक उनके ्च्े पढ जलख कर जवदेशों में सेटल हो रहे हैं या 
जफर दूसरे उद्ोगों में काम कर रहे हैं। इससे अगर्त्ी सुगंध उद्ोग का पारंपररक 
ज्ञान भी समाप्त हो रहा है।

एक अनय सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक बांड डेवलपमेंट और फ्ेगरेंस 
में ्डे ्दलाव आए हैं। अ् ऑनलाइन ट्ेड हो रहा है। अगर्त्ी एक ऐसा उतपाद 
है जो घर-घर में लोग प्रजतजदन जलाते हैं। यह नष्ट होने वाला उतपाद है, लेजकन यह 
रोज और वर्ण भर खरीदा जाता है। गरी् से लेकर अमीर इसका इसतेमाल करते हैं 
और इसकी कीमत भी ्हुत कम है। 50 या 100 रु का उतपाद है। इसजलए लोग 
जलदी-जलदी नए नए बांड आजमाते हैं। ्ाजार में नई पैजकंग व नए फ्ेगरेंस आते 
रहते हैं और उपभोक्ा उस पर प्रयोग करते हैं। यह कार और टीवी की तरह कोई 
महंगा उतपाद नहीं है। इसजलए ज्ना जयादा सोचे भी लोग बांड चेंज करते रहते हैं।  n

A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ WXû SXWXZ ¶fQ»ffU 
ÀfÔ¶fÔ²fe ÀfUf»f IZY þUf¶f ¸fZÔ dUSXfþ 
VffWX ³fZ IYWXf dIY ¸f`Ô 1994 ¸fZÔ BÀf 
IYfSXû¶ffSX ¸fZÔ Af¹ff ±ff AüSX ¸f`Ô³fZ QZJf 
dIY A¦fSX¶fØfe CX°´ffQûÔ IYe IYe¸f°fZÔ 
QVfIYûÔ ÀfZ ¶fOÞXe ³fWXeÔ WX`Ô Ü B³f WXf»ff°fûÔ 
¸fZÔ IYfg¸´fd³f¹ffh ¹ff °fû ¢½ffd»fMXe ÀfZ 
Àf¸fÓfü°ff IYSX SXWXe WX`Ô ¹ff ´fZIZYdþÔ¦f  ÀfZ 
¹ff dRYSX Uþ³f ¹ff IYfOÞXe dIY ÀfÔ£¹ff 
ÀfZ Ü BÀfIYe ¸fb£¹f UþWX WX` dIY ´fWX»fZ 
ÀfZ A¶f IÔY´fMXeVf³f ¶fWXb°f ¶fPÞX ¦f¹ff WX`Ü 
¸fb£¹f øY´f ÀfZ ¸ffIZYÊMX 10-20 ÷Y IZY 
ÀfZ¦f¸fZÔMX ¸fZÔ WX`Ü WXf»ffÔdIY WXf»f IZY U¿fûÊÔ 
¸fZÔ ¹fWX ¶fOXf ¶fQ»ffU WX` dIY EIY ¶fOÞXf 
CX´f·fûöYf °f¶fIYf °f`¹ffSX WXbAf WX`, þû 
A¨Le ¢½ffd»fMXe IZY d»fE Ad²fIY SXZMX 
QZ SXWXf WX`Ü 
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Àfb¦fÔ²f AüSX A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ̧ fZÔ °fZþe ÀfZ ́ ffÔU ́ fÀffSX SXWXe ̧ f»MXe³fZVf³f»f IÔY´fd³f¹ffÔ ¶fWXb°f ¶fOÞXe ̈ fb³fü°fe ¶f³f³fZ þf SXWXe WX`Ô 
AüSX CX³fÀfZ d³f´fMX³fZ IZY d»fE CXôû¦f IYû °fZþe ÀfZ A´f³fZ AÔQSX ¶fQ»ffU »ff³ff ́ fOÞXZ¦ffÜ ÀfÔþ¹f IZYd¸fIY»f U¢ÀfÊ ¹fcd³fMX-E 
IZY ´fi¸fbJ A³feVf UeSXZÔQi ·ffBÊ VffWX ³fZ Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ IYWXf dIY ¶fOÞXe §fSXZ»fc A¦fSX¶fØfe IÔY´fd³f¹fûÔ IYû 
Àf¶fÀfZ ª¹ffQf J°fSXf WX`Ü BÀfIZY d»fE CX³WXZÔ A´f³fe ¢½ffd»fMXe, ´fiûOX¢Vf³f, MXZ¢³fû»ffgþe AüSX ¸ffIZYÊdMXÔ¦f IZY Àff±f A´f³fZ 
CXôû¦f ¸fZÔ ¶fQ»ffU IYSX³ff ¨ffdWXEÜ CX³WXûÔ³fZ IYWXf dIY BÀfed»fE dIYÀfe ·fe A¦fSX¶fØfe d³f¸ff°ffÊ IYû A´f³fZ ´fSXµ¹fc¸f AüSX 
RiYZ¦fSXZÔÀf Àf´»ff¹fSX IYû ¶fZWX°fSX PXÔ¦f ÀfZ þf³f³ff ¨ffdWXE dIY UWX CX³fIZY CX°´ffQûÔ IZY d»fE ¢¹ff SXf ¸fMXZdSX¹f»f QZ SXWXZ WX`ÔÜ 
CX³WXûÔ³fZ IYWXf dIY dIYÀfe Àf´»ff¹fSX ³fZ EIY ¸fMXZdSX¹f»f Af´fIZY CX°´ffQ ¸fZÔ OXf»ffÜ UWX ¶fifÔOX ¨f»f³fZ »f¦ff dRYSX ¹fdQ CXÀf³fZ 
Af¦fZ CXÀfe ¢½ffd»fMXe IYf ¸fMXZdSX¹f»f ³fWXeÔ dQ¹ff ¹ff dIYÀfe UþWX ÀfZ ¢½ffd»fMXe IY¸f IYSX Qe, °fû ¶fifÔOX °fû ¦f¹ffÜ BÀfd»fE 
EIY d³f¸ff°ffÊ IYû A´f³fZ Àf´»ff¹fSX ÀfZ »fZIYSX A´f³fZ ´fiûOX¢MX IZY EÔOX ¹fcþÀfÊ °fIY IYû A¨LZ PXÔ¦f ÀfZ þf³f³ff ¨ffdWXEÜ 
ÀfÔþ¹f IZYd¸fIY»f U¢ÀfÊ ¹fcd³fMX E, 1975 ¸fZÔ ßfe d¦fSXeVf VffWX õfSXf À±ffd´f°f ³fMXUSX»ff»f ³ff±ff»ff»f ¦fib´f IYe IÔY´f³fe 
WX`Ü ¦fib´f ¸fZÔ ¶fWXb°f CX°ffSX-¨fPÞXfU Af¹fZ , »fZdIY³f A³feVf VffWX ³fZ IÔY´f³fe IYe 5 QVfIY ´fbSXf³fe ¦fbOXdU»f ¶f³ffE SXJe WX` 
AüSX IÔY´f³fe U`»¹fc RYfgSX ¸f³fe ´fiûOX¢MXÐÀf IZY d»fE ´fidÀfð WX`Ü

¨fb³fü°fe

¸f»MXe³fZVf³f»f

EIY ¶fOÞXe
IÔY´fd³f¹ffÔ

A³feVf VffWX
n A¦fSX¶fØfe CXôû¦f IYû 

dUÀ°ffSX IYe AfUV¹fIY°ff 

n þeÀfeE¸fEÀf ´fSX ³f Af³fZ 
Uf»fZ dSXþ»MX ´fSX ·fe JfÀf 
IYf¸f IYSX°fe WX` ÀfÔþ¹f  
IZ d¸fIY»f U¢ÀfÊ ¹fcd³fMX-E
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गंध इंजडया से ्ातचीत में अनीश 
भाई ने कहा जक शुरूआत में ही 
शजश इंडसट्ीज की माजा अगर्त्ी 
में हमारा परफयूम जहट हुआ ्था। 
समय-समय पर उतार-चढाव होते 
रहे, लेजकन 2002 में संजय केजमकल 
वकस्ण का गुडजवल और ले्ल हमारे 
पास रहा। 2019 में मैं एक नए जवजन 

के सा्थ माककेट में आया। चीजें अभी 
जम रही ्थी जक कोजवड-19 आ गया। उसके ्ाद मैंने नया 
ऑटोमेजटक बलेंजडंग पलांट लगाया। यह माककेट की मांग और 
जरुरत के अनुरूप एकदम एडवांस टेक्ोलॉजी से लेस ्था । 
हमारी अगर्त्ी परफयूम में हमेशा अच्ी पकड ्थी। उस पर 
काम करने के सा्थ ही ्ीते 10 वरषों से हमने अनय उतपादों 
के जलए भी काम करना शुरू जकया। मसलन फाइन फ्ेगरेंस, 
कॉसमेजटक, सोप, जडटजजेंट, अतर, एरोमा आजद में भी काम कर 
रहे हैं। एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक नई पीढी को 
हमेशा कु् नया चाजहए इसजलए एरोमा, फयूजन फ्ैग्नस, कैंडल, 
हैंकी परफयूम और जडयो में भी काम कर रहे हैं।

अनीश शाह ने अगर्त्ी उद्ोग में मलटीनेशनल कंपजनयों 
की चुनौती सं्ंधी सवाल पर ् ताया जक यहां 3 तरह की कंपजनयां 
हैं। पहले स्थान पर मलटीनेशनल कंपजनयां हैं, जो भारी जनवेश, 
एडवांस तकनीक और जवशाल नेटवक्क पर काम कर रही हैं। 
दूसरे में हमारी जैसी कंपजनयां हैं, जजनका एक खास लेवल पर 
आने के ्ाद ग्ो्थ अटक जाती है। तीसरे स्थान पर वह कंपजनयां 
हैं, जो उद्ोग में नई हैं और आती जाती रहती हैं, लेजकन माककेट 
में कंपटीशन ्ढा देती हैं। मलटीनेशनल अपनी ताकत के ्ल पर 
हमको नीचे द्ा रही हैं और स्से नीचे वाली कंपजनयां भी द्ाव 
पैदा कर देती हैं। ऐसे में हमको माककेट के अनुरूप तैयार होना 
होगा। मलटीनेशनल तेजी से अपनी यूजनट लगा रहे हैं। जवजभन्न 
राजयों की ्डी कंपजनयां  यहां अपनी यूजनट लगा रही है, कयोंजक 
वह तेजी से माककेट में सपलाई चैन ्नाना चाहती हैं। इसजलए मैं 

इसी दृसष्टकोण से काम कर रहा हं।
एक सवाल के जवा् में उनहोंने कहा जक उधारी से भी उद्ोग 

चौपट हुआ है। उद्ोग को सही ढंग से चलने के जलए एडवांस 
पेमेंट, क्ाजलटी व एडवांस टेक्ोलॉजी का इसतेमाल और समय-
समय पर अपने तरीकों में ्दलाव करना होगा। मलटीनेशनल के 
पास पूंजी, टेक्ोलॉजी और जवशाल नेटवक्क है। उनके अनुरूप 
हमें तैयार होना होगा। अनय्था हमारी ग्ो्थ रुक जाएगी, जजसका 
मतल् है धीरे-धीरे समाप्त हो जाना। उनहोंने कहा जक महंगाई का 
अलग द्ाव है। प्रजत वर्ण रा मटेररयल की कीमतें 10% की दर 
से ्ढ रही है, ज्जक ज्जनेस में जप्ले वर्ण का ही टन्णओवर 

Àfb
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चल रहा है। यह ग्ो्थ नहीं कही जा सकती। पेट्ोल, डीजल, खाने-पीने की 
सभी चीजों की कीमतें ्ढ रही हैं। माजज्णन कम हो रहा है और लागत ्ढ 
रही है।

सुगंध इंजडया के एक सवाल के जवा् में अनीश शाह ने ्ताया जक 
संजय केजमकल वकस्ण यूजनट ए के देश भर में 5000 से अजधक ्ोटे-्डे 
कसटमर हैं। हम कम और अजधक खरीदारी करने वाले सभी तरह के ग्ाहकों 
के सा्थ समान वयवहार रखते हैं। उनहोंने ् ताया जक वह कंपनी का प्रोडकशन 
और आरएंडी 20 वरषों से देख रहे हैं। केजमकल इंजीजनयर होने के कारण 
मेरा केजमकल डेवलपमेंट व फ्ेगरेंस ्नाने का तरीका अलग है। लोग 
जीसीएमएस मशीन पर जनभ्णर रहते हैं। यह मशीन मलटीनेशनल कंपजनयां 50 
वरषों से इसतेमाल कर रही हैं। जीसीएमएस मशीन केवल 80-90 प्रजतशत ही 
ररजलट दे पाती है लेजकन मेरा फोकस जीसीएमएस के उस 10 से 15 प्रजतशत 
ना आने वाले ररजलट पर होता है। आमतौर पर लोग 80 से 90 प्रजतशत पर ही 
काम करते हैं। 10 से 15% ररजलट जो नहीं आ सका उस ्काया ररजलट 
पर एकसट्ा काम करने पर प्रोडकट एकदम अलग पररणाम देता है और वही 
मेरा यूएसपी है। उनहोंने कहा जक इसीजलए मेरा मानना है जक एक जनमा्णता को 
अपने सपलायर को िीक से जानना चाजहए। मशीन पर तो सभी काम कर 
लेते हैं, लेजकन एकसट्ा ररजलट लेने की ्ात कु् और है, जो ्डी बांडेड 
कंपजनयां लेती हैं। जैसे जेड बलैक और साइजकल के फ्ेगरेंस की कोई कॉपी 

नहीं कर सकता। इसी तरह मेरे प्रोडकट की कॉपी जकसी और के पास 
नहीं हो सकती।

उनहोंने ्ताया जक कंपनी की उतपादन क्षमता 5-10 टन प्रजतजदन 
है और हम दो से ढाई टन प्रोडकट प्रजतजदन जडसपैच करते हैं। कंपनी 
की माककेजटंग सं्ंधी रणनीजत पर उनहोंने ्ताया जक देशभर में हमारे 
जडसट्ीबयूटर हैं। जदलिी, नागपुर, राजकोट, सूरत, वडोदरा, कोलकाता, 
जयपुर, अजमेर और ्ीकानेर आजद कई शहरों में हैं। उनहोंने कहा जक 
हम ज्हार सजहत कु् और राजयों में जडसट्ीबयूटर ्नाने जा रहे हैं, 
लेजकन हमारी शत्ण होती है जक वह दूसरे कंपनी का उतपाद नहीं रखेंगे 
और हम भी 200-300 जकलोमीटर के दायरे में दूसरा जडसट्ीबयूटर नहीं 
रखते। हमारे जडसट्ीबयूटर का ्ैकग्ाउंड अगर्त्ी और रा मटेररयल 
सपलायर से होना जरूरी है। कंपनी ने एक नई नीजत शुरू की है। इसके 
तहत जो भी जडसट्ीबयूटर माककेजटंग के जलए टीम और नेटवक्क ्नाता 
है, तो कंपनी उसका आधा खच्ण देगी। 

एक सवाल के जवा् में उनहोंने ्ताया जक कंपनी के 500 से 
600 प्रोडकट ्हुत ही खास हैं। हफते में 8-10 नई वैरायटी ्न जाती 
हैं और हमारे ्हुत सारे प्रोडकट सीक्ेट होते हैं, जो ्डी कंपजनयों की 
मांग पर जसफ्क उनके जलए ही ्नते हैं। इसके अलावा 75% उतपाद 
हमारे हॉट सेजलंग वाले हैं। उनहोंने ्ताया जक 300 से लेकर 5000 
रूपए तक के उनके उतपाद हैं और हमारे जकसी भी उतपाद की कॉपी 

जकसी दूसरी कंपनी के पास नहीं हो सकती है। इसके अलावा कंपनी 
्हुत कम माजज्णन पर कारो्ार करती है। इसजलए हम दूसरों से ससता 
और ्ेसट दे पाते हैं। 

अगर्त्ी कंपजनयों को उनहोंने सुझाव जदया जक वह दूसरे ट्ेड 
मोम्त्ी, फाइन फ्ेगरेंस और कॉसमेजटक में भी जाएं, कयोंजक माककेट 
्दल रहा है। कंपजनयों को जॉ् वक्क भी करना चाजहए और माककेट के 
मूड और जरूरत को समझें। यह ्हुत ्डा देश है और कहीं न कहीं 
उनके उतपाद चल ही जाएंगे। अनय्था अगर्त्ी उद्ोग के ्ारे में तो 
कहा जाता है जक रु.500 में कोई भी जनमा्णता ्न जाएगा, लेजकन इससे 
दूर तक नहीं पहुंचा जा सकता। n
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n A¦fSX¶fØfe IZY Àff±f-Àff±f 
A¶f À´fiZ ´fSXµ¹fc¸f ·fe ¶f³ff 
SXWXZ WX`Ô: A¶Qb»f SXWX¸ff³f

´fb¯fZ IZY Àf¶fÀfZ ´fbSXf³fZ
´fied¸f¹f¸f ¸fÀff»ff A¦fSX¶fØfe 
§fSXf³fûÔ ¸fZÔ Vfb¸ffSX WX`
þWXf¦feSXQfSX A¦fSX¶fØfe

A¦fSX¶fØfe AüSX ²fc´f CXôû¦f EIY ¶ffSX dRYSX MÑZdOXVf³f»f Àfb¦fÔd²f¹fûÔ IYe 
AûSX »füMX SXWXf WX`Ü ÀfQf¶fWXfSX ¦fb»ff¶f, ¨fÔQ³f, ¸fû¦fSXf IZY A»ffUf 
A¶f CXQ, Vf¸ff¸ff AüSX A³¹f AØfSX þ`Àfe Àfb¦fÔ²fûÔ IYf ¨f»f³f ¶fPÞX³fZ 
»f¦ff WX`Ü þWXf¦feSXQfSX A¦fSX¶fØfe AüSX RYÀMXÊ ¨ffgBÀf RiYZ¦fiZ³Àf IZY 
´fi¸fbJ A¶Qb»f SXWX¸ff³f AWX¸fQ AØffSX ³fZ Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ ¶ff°f¨fe°f 
¸fZÔ ¶f°ff¹ff dIY CX³fIZY Ad²fIY°fSX CX°´ffQ ¸fÀff»ff A¦fSX¶fØfe IZY WX`ÔÜ 
Àff±f WXe SXZ¦fb»fSX ¶»f`IY ¶fØfe, ½WXfBMX dOXd´fÔ¦f ¶fØfe AüSX ²fc´f dÀMXIY 
IYf ·fe CX°´ffQ³f WXû°ff WX`Ü BÀfIZY A»ffUf UWX À´fiZ ´fSXµ¹fc¸f ·fe 
¶f³ff°fZ WX`Ô AüSX WXf»f WXe ̧ fZÔ CX³WXûÔ³fZ ¶fJcSX IYf d³f¹ffÊ°f VfbøY dIY¹ff WX`Ü 
þWXf¦feSXQfSX A¦fSX¶fØfe 1850 ¸fZÔ WXbÀf`³f ·ffBÊ ³fZ VfbøY IYe ±fe AüSX 
A¶Qb»f SXWX¸ff³f AWX¸fQ AØffSX CX³fIYe 7 UeÔ ´fePÞXe ÀfZ WX`Ô, þû A¶f 
IYfSXû¶ffSX QZJ SXWXZ WX`ÔÜ CX³fIZY Qû ·ffBÊ A¶Qb»»ff, AüSX A¶fb ¶fIYSX 
·fe BÀf IYfSXû¶ffSX ¸fZÔ WX`Ü CX³WXûÔ³fZ ¶f°ff¹ff dIY UWX JbQ ¸ffIZYÊdMXÔ¦f 
QZJ°fZ WX`Ô Ü ¶fOÞXZ ·ffBÊ A¶Qb»»ffWX ́ fSXµ¹fc¸fSXe IYf IYf¸f QZJ°fZ WX`Ô AüSX 
LûMXZ ·ffBÊ A¶fb ¶fIYSX ¸f`³¹fbR`YˆYdSXÔ¦f Àfh·ff»f°fZ WX`Ô Ü

A बदुल रहमान अहमद अत्ार ने एक सवाल 
के जवा् में कहा जक उनहोंने हाल ही में 
्खूर का एकसपोट्ड शुरू जकया है। उनहोंने 
्ताया जक ्खूर की मांग देश में भी तेजी 
से ्ढ रही है। पहले लोग लो्ान जयादा 

पसंद करते ्थे, लेजकन अ् अर्ी ट्ेंड के चलते ्खूर को 
पसंद जकया जा रहा है। सुगंध इंजडया के उतपाद श्रृंखला सम्नधी 
सवाल के जवा् में उनहोंने ्ताया जक कंपनी के लूि में 110 
आइटम हैं और पैकेजजंग में  जो 20 से लेकर 100 ग्ाम तक 
की पैजकंग में 120 आइटम हैं। कंपनी प्रीजमयम और रेगुलर 
दोनों तरह के उतपाद ्नती है। प्रीजमयम में ्ेस ्त्ी में 1500 
से लेकर रु.3000 प्रजत जकलो तक के उतपाद हैं। इसके अलावा 
रेगुलर में 200 से लेकर 1000 रुपए प्रजत जकलो के भी उतपाद 
हैं। उनहोंने कहा जक मुखयत: महाराष्ट्र, कना्णटक, आंध्रप्रदेश, 
क्मीर और केरल तक उनके उतपादों की आपूजत्ण होती है। 
इसके अलावा हाल ही में दु्ई में भी जनया्णत शुरू जकया  हैं।  
उद्ोग में आ रही चुनौजतयों सम्नधी सवाल पर उनहोंने कहा की 
ऐसी कोई चुनौती है नहीं। मसलन रॉ मटेररयल के ्ढते दामों 
की ्ात की जाए तो हम दाम के जहसा् से एडजसट कर लेते 
हैं। महाराष्ट्र धूप और अगर्त्ी की स्से ्ेहतरीन माककेट है। 
मुं्ई, पुणे और देश के अनय मेट्ो जसटी में लोग हाई क्ाजलटी 
के उतपाद चाहते हैं और यहां कीमत कोई नहीं पू्ता। अनय 
कु् राजयों में ससते उतपादों की मांग है और वहाँ की माजक्कट 
के जहसा् से ही रेट रखने पडते हैं । खासतौर पर उत्र प्रदेश, 
पंजा्, आंध्र प्रदेश में 15, 50 और 75 रुपए की एमआरपी 
वाले उतपाद जयादा चलते हैं। पुणे और मुं्ई में 80% माककेट 
प्रीजमयम की है और लोग क्ाजलटी चाहते हैं। 

्सन् 1850 में हुई थी रुरुआत
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एक सवाल के जवा् में उनहोंने ्ताया जक उनका स्से जयादा 
ज्कने वाला उतपाद केसर चंदन है, जो 1200 रुपए जकलो है। इसके 
अलावा सपेशल जहना, खस, दोना, अं्र जहना और गोलडन क्ीन की 
रेंज जयादा चलती हैं। इसके अलावा उद, ्खूर और शमामा 1500 
रुपए जकलो में अच्े चलते हैं । उनहोंने ्ताया जक यह सभी ्थोक में पेटी का 
रेट है। फुटकर में जयादातर सभी 100 ग्ाम की पैजकंग में ज्कते हैं।  एक सवाल 
के जवा् में उनहोंने कहा जक अगर्त्ी के अलावा धूप, लो्ान और ्ख़ूर का 
भी काम है। धूप और ्ख़ूर उतपादों में जवसतार चल रहा है। कंपनी इन जदनों 
परफयूम सप्रे पर जयादा धयान दे रही है।  उनहोंने कहा जक अगर्त्ी का भजवषय 
्हुत अच्ा है। देश और दुजनया भर में ्ाजार तेजी से ्ढ रहा है, लेजकन इसी 
के सा्थ ्ेहतर क्ाजलटी की भी मांग हो रही है। जो कंपजनयां क्ाजलटी नहीं देंगी 
वह जयादा समय तक नहीं जटक सकेंगी। सा्थ ही उपभोक्ाओं के जलए रेट भी 
वाजज् होने चाजहए।

अगर्त्ी जनमा्णण के सा्थ-सा्थ अबदुल रेहमान भाई का ररटेल काउंटर भी है। 
माककेट में चल रहे बांडो पर उनहोंने ् ताया जक रेगुलर में ् ंगलुरु, नागपुर, गुजरात 
समेत देश के अनय राजयों के बांड यहां चलते हैं। पुणे मुखयतः रूप से प्रीजमयम 
क्ाजलटी की अगर्त्ी का माककेट है जजसके कारण यहां की पुरानी कंपजनयों के 

प्रीजमयम उतपादों की अच्ी 
खपत है। यहां महारष्ट्र 
और ्ाहर के बांडों का 
50-50 माककेट है। पहले 
के समय में ्ेंगलुरु 
का ज़यादा माककेट ्था। 
पैकेजजंग की ्ात की जाये 
तो 100 ग्ाम ्ॉकस और 
120 ग्ाम जजपर का चलन 
ज़यादा है। लूि पैजकंग का 
ट्ेंड कम है। मुठ्ा पैजकंग 
का चलन कोंकण इलाकों 
में है। सुगंध इंजडया के 
इस सवाल पर जक पुणे में 
सौ से डेढ सौ वर्ण पुरानी 
अगर्त्ी कंपजनयां हैं, 
लेजकन वह ्ेंगलुरु और 
गुजरात की तरह ह् नहीं 
्न पाया। इसकी कया 
वजह है?  इस पर उनहोंने 
कहा जक दरअसल पुणे 

में हाई क्ाजलटी की नेचुरल 
मसाला अगर्त्ी ्नती हैं 
और यहां के माककेट में भी 
80% उपभोक्ा प्रीजमयम की 
मांग करते हैं। ्ंगलुरु और 
अहमदा्ाद की तुलना में 
यहां के उतपाद जयादा महंगे 
हैं, जो एक प्रमुख कारण 
है। उनहोंने कहा जक वैसे 
देश में भी हाई क्ाजलटी की 
अगर्जत्यों की मांग ्ढी है। 

अगर्त्ी के इसतेमाल 
सम्नधी सवाल पर उनहोंने 
कहा जक लोग अ् जयादा 
क्ांजटटी में अगर्त्ी लेने 
लगे हैं। घर से लेकर दुकानों 
और होटलों में लोग 24 घंटे 
धूप और अगर्त्ी जलाते 
हैं। पहले जो एक-दो जकलो 
महीने में खरीदता ्था अ् 
वह कई जकलो अगर्जत्यां 

खरीद रहा है। रूम फ्ेशनर के तौर पर अगर्त्ी का उपयोग ्डा है। सुगंध ट्ेंड 
के ्ारे में ्ताते हुवे उनहोंने कहा जक सुगंध में उद, ्खूर, शमामा व मुखलित 
का ट्ेंड मेट्ो शहरों में ्ढा है। रेगुलर में फ्ेंच नोट का ट्ेंड ज़यादा है। मसाला 
अगर्त्ी के ग्ाहक जसफ्क मसाला अगर्त्ी ही लेते हैं। लोग अ् प्राकृजतक 
सुगंध की मांग करते हैं और उसमें क्ाजलटी भी है। लोकल उतपादों की माककेट 
सीजमत होती जा रही है। प्रीजमयम की मांग ्ढ रही है। 

अंत में भजवषय योजनाओं सं्ंधी सवाल पर उनहोंने कहा जक भजवषय में हम 
प्रीजमयम अगर्त्ी और ्खूर व सप्रे परफयूम ला रहे हैं। सप्रे परफयूम उतपादों को 
पहले लोकल माककेट में शुरू करेंगे और जफर उसका जनया्णत भी होगा। जनया्णत 
की ्ात की जाये तो दु्ई हमारा स्से ्डा माककेट है। हम अफ्ीका या अनय 
माककेट में अभी जनया्णत नहीं करते कयोंजक वहां ससते उतपादों की खपत है और 
हमारे उतपाद प्रीजमयम क्ाजलटी के हैं। n
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