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ब तक ईश्वर रहेंगे, तब तक पूजा-पाठ व प्ार्थनाएं होती 
रहेंगी और अगरबत्ी व हवन का महतव बना रहेगा। 
उसका सवरूप समय के अनुसार धूप, ड्ाई ससटिक, कोन, 

सांब्ानी व हवन सामग्ी के रूप में भले ही बदलता रहे, लेककन 
वह सराई और कवककसत होता रहेगा। इतने सवक््थम भकवषय के 
बावजूद उद्ोग कच्े माल, पैककंग मैटिेररयल, टांसपोटि्ट की बढ़ती 
लागत से जूझ रहा है और उतपादों की कीमतें ससरर रखने के 
कलए कववश है। वहीं लंबे समय की उधारी से भी उद्ोग के कलए 
एक बड़ी समसया है। उद्ोग की टिॉप ब्ांड की कंपकनयों, मधयम 
व छोटिे दजजे के उतपादकों के अलावा राजय और कजला सतर पर 
मैनयुफैक्चररंग करने वालों के बीच अब यह सवाल प्मुखता से 
उठने लगा है कक इन ससरकतयों में अगरबत्ी उद्ोग और उसका 
कारोबार कब तक इस तरह चलेगा? एक-दो लाख रूपए की 
मशीन लगाकर सरानीय सतर पर अगरबत्ी उतपादन करने से 
लेकर करोड़ों रुपए के कनवेश के सार कारोबार कर रहीं टिॉप 
ब्ांडेड कंपकनयां भी कड़ी प्कतसपधा्थ के कार् उतपादों की कीमतें 
ना बढ़ा सकने के कलए कववश हैं। इससे उद्ोग का कवकास बहुत 
ही धीमा और ससरर होने लगा है। देश के अकधकांश राजयों में 
अगरबत्ी का बलक उतपादन गांव- गांव में हो रहा है। बाजार में 
क्ाकलटिी और कीमतों को लेकर कड़ी प्कतसपधा्थ के कार् भी 
उधारी देने की मजबूरी है। ऐसे में उतपादकों को गु्वत्ा से भी 
समझौता करना पड़ रहा है।
20-25 वर्थ पूव्थ गेहं का दाम रु.5 प्कत ककलो रा। उस समय 
अचछी क्ाकलटिी की 25-30 काडी के अगरबत्ी का एक पैकेटि 
10 से रु.15 रुपए में रा। आज गेहं की कीमत 20 से रु.25 प्कत 
ककलो है, लेककन अगरबत्ी का एक पैकेटि अभी भी 10 से 15 
रूपए में कबकता है। कच्े माल, पैककंग, टांसपोटि्ट, कडसटीबयूटिस्थ 
का कमीशन के सार उधार माल देने की कववशता से कनपटिने 
के कलए कनमा्थताओं ने अगरबत्ी पैकेटि में वजन और काड़ी में 
भी कमी की है और पैकेटि अब भी 10-12 रूपए का है। बदले 
जमाने में आकर्थक पैककंग का दौर है, कजससे लागत और बढ़ी 
है। लागत ना कनकलने से बहुत सारे मैनयुफैक्चरस्थ, रॉ मटिेररयल 
की क्ाकलटिी से समझौता कर रहे हैं। कफर भी बात नहीं बन पा 
रही है। भारत का अगरबत्ी उद्ोग दुकनया भर में उच् गु्वत्ा 
के कलए जाना जाता है। इन चुनौकतयों के कार् हाकशए पर 
चला जाएगा। भारत अगरबकत्यों के सवा्थकधक उतपादन व खपत 
वाला देश भी है। ऐसे में सरकार, उतपादकों और एशोकसएशन 
को उतपादों की क्ाकलटिी, कीमत और उधारी की समसया पर 
गंभीरता से कवचार करना होगा। l

As long as there is God, worship and 
prayers will continue and the importance 
of incense sticks and havan will prevail. 
Its form may change with time in the 

form of; incense, dry stick, cone, sambrani and 
hawan samagri. However, it will continue to 
grow and develop. Despite a promising future; 
the agarbatti industry is grappling with the rising 
cost of raw materials, packing materials, and 
transportation. The manufacturers are forced to 
keep MRP at an acceptable bandwidth. At the same 
time, the industry is facing an issue of long-term 
credit. Barring national-level brands— Questions 
are being raised vehemently by medium and 
small-scale manufacturers: How long do they have 
to function in such a chaotic environment? Cash-
rich pan-India agarbatti manufacturers, despite 
the advantage of million-dollar investments and 
access to world-class technology, cannot increase 
MRP. As a result, the growth has become stagnant 
and uncertain. Mass production of agarbattis and 
incense-based products has shifted in rural areas 
in most states. The compulsion to borrow due 
to fierce competition for quality and prices is 
a common trade practice today. This has led to 
trading off on product quality.
20-25 years ago the price of wheat was ₹ 5 per 
kg. At that time, a packet of 25-30 kadi incense 
sticks of good quality was priced at Rs 10 to ₹ 
15. Today the price of wheat is ₹ 20 to ₹ 25 per 
kg, but a packet of incense sticks is still sold for ₹ 
10 to 15. In order to deal with the compulsion of 
raw materials, packing, transport, and distributors 
to give goods on credit along with commission, 
manufacturers have also reduced the weight 
and quantity of agarbatti packets and the packet 
is still Rs 10-12. In the changed era, there is an 
era of attractive packaging, due to which the cost 
has increased further. Many manufacturers are 
compromising on the quality of raw materials 
due to cost savings. Still, things are not working. 
India’s agarbatti industry is known worldwide 
for its high quality. Will be marginalized due to 
these challenges. India is also the country with the 
largest production and consumption of incense 
sticks. In such a situation, the government, the 
manufacturers and the association will have to 
seriously consider the quality, price and credit 
problems of the products. l
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Parnami Agarbatti Company was 
established in 1967 by Shri Par-
manand Ji Parnami. Parmanand 
ji’s elder brothers Shri Mulakh 

Raj ji and Shri Sohan Lal ji worked hard 
to expand the business. Earlier, the fam-
ily had a perfume and agarbatti shop in 
Bapu Bazar. Once upon a time, Parnami 
incense sticks used to be popular all-over 
North India. In 1967, the Parnami brand 
launched its product Parnami Rose Agar-
batti. People could never forget this prod-
uct and its pink packet. The popularity 
of Parnami products can be understood 
from the fact that Mr. Ashok Parnami, 
the elder brother of Dinesh Parnami, has 
been the president of the Rajasthan Agar-
batti Association. Today he is a politician. 
He has been the Mayor of Jaipur. He was 
an MLA twice and BJP state President. 
Dinesh ji’s father was in the business of 
incense sticks, perfumes and perfumes. 
Dinesh ji informed, “At that time com-
panies from Mysore used to come to sell 
their products. Later my father felt that 
he should start his production in Rajas-
than. Thus came the Parnami brand.”

In response to a question from 
Sugandh India, he said that we were the 
top brand in North India for quite long. 
Now there is a plethora of manufacturers. 
There are more than 2000 manufacturers 
in Rajasthan alone. Indore and Nagpur 
today have become hubs of agarbatti 

-Dinesh Parnami
Dinesh ji Parnami, head of Parnami Agarbatti Company, one of the 
leading agarbatti companies in North India and president of All 
Rajasthan Agarbatti Trade Association, believes that despite a better 
future, there is a need to make manufacturers and consumers aware 
that high-quality products should be made and used. He said that 
the biggest challenge before the manufacturers in the market today 
is that despite the plethora of agarbatti producers, the misfortune of 
this industry is that the packet which was available 20-25 years ago 
for Rs.10. Even today it costs same, while the prices of raw material, 
packaging and the labour is increasing, the rate of agarbatti is 
not increasing for the consumers. 20-25 years ago, manufacturers 
who used to give 40 grams of incense sticks for ten rupees are now 
selling 15 grams at the same price by reducing weight and quantity. 
Production today is on a large scale. Thanks to the installation of 
machines in every village and locality: product quality dropped 
shamelessly. In an exclusive conversation with Sugandh India, Mr. 
Parnami said “, the biggest challenge of this industry is to make 
consumers aware; light a single good quality premium agarbatti 
instead of two substandard ones.”

increaseD awareness 
among consumers anD 
manufacturers is the 
neeD of the hour
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manufacturing but they lack quality. However, some manufac-
turers are still maintaining quality. These include brands like Zed 
Black and Cycle: brand leaders pan-India and overseas. 

In response to a question, he said that the consumers lack 
awareness per se quality. Reason: small-time local producers are 
making cheap quality goods and selling them freely. People ig-
nore quality because of prices. He said that automation has dis-
turbed the industry and compromised product quality.

Dinesh ji said that now the attachment of the new generation 
to worship and incense sticks have decreased, but its use as a 
room freshener is increasing in foreign countries. Some custom-
ers prefer exclusive quality fragrances. By the way, the trend of 
using diffusers and aroma sprays has also increased. However, 
agarbatti will continue as a tradition in worship. 

In response to a question, he said that for the betterment of 
the industry, consumers must be made aware. We buy the best 
items for our children but use cheap products for worship. Cheap 
quality incense is bad for our health and family as well. Similarly, 
manufacturers should also bring better products to the market.

He told Sugandh India that earlier the entire industry used 
to manufacture incense sticks by hand. Now machines are be-
ing used for everything from raw material mixing, production, 
packing and transportation. Every day new types of machines are 
coming in. Mr. Parnami said that machines have been installed 
in every village. Production is in bulk. Big companies in the in-
dustry used to buy raw incense sticks from these raw agarbat-

ti producers. It was a good start, but now all the big 
companies have set up their own units for raw incense 
sticks. Everything is being done there by machine. In 
such a situation, there are no buyers of raw incense 
sticks from small producers. That’s why they are also 
selling their products in the market by dipping them in 
cheap oil and chemicals. Due to this, the quality has 
fallen in the market and quality products have been lost 
in the crowd of bad and cheap products. He said that’s 
why brand loyalty is not being created in the industry. 
The more quality natural products come in the market, 
the more people’s faith in the products will increase and 
the condition of the industry will be better.

Dinesh ji tells Sugandha India that credit is also a 
big challenge in the industry. There is fierce competi-
tion among manufacturers. The situation is worse be-
cause of the price of the products, he said. The associa-
tion can have a role in this, but it can only give advice. 
Ultimately, it is the job of the manufacturers to make 
quality products, but efforts can be made at many levels 
to create awareness among consumers. 

In response to a question, he said that in 1967 Par-
nami Rose Agarbatti was a very popular brand. Our 
identity was made with this product, then when the era 
of black incense stick came, we made Parnami scent 
incense sticks which were in jasmine fragrance. We 
aimed to give good quality and more goods at less price. 
At that time a big pack was given for ₹ 2 and we had 
many products even for 50 paise. He said that current-
ly, we have around 60 to 70 products, which include 
Dhoop, Cone Dry Stick and Sambrani Cup. Apart from 
Rajasthan, Parnami’s products also go to Uttar Pradesh, 
Bihar, Gujarat, Haryana and Assam.

He said that each state has its own choice. In rajas-
than packs of 250 grams, 500 grams and 1 kg are more 
in demand. 500 grams boxes are in demand as well. In 
Gujarat, a pouch costing ₹50 is sold more. On the other 
hand, in Uttar Pradesh even today the packet of ₹ 10 
to ₹ 20 is sold the most. Parnami’s best-selling prod-
ucts are Parnami Chandan and Two in One in pouch. A 
spoon is also given along with it. He said that the com-
pany is in all three segments of economy, medium and 
premium and there are packs ranging from ₹ 5 to ₹ 150. 

In response to a question, he said that now the youth 
of the third generation have also come for leadership 
in Parnami. He said that his children are now moving 
in the direction of exporting their products abroad as 
well. Apart from this, they are also reducing aroma oil. 
He said that as the president of the Rajasthan agarbat-
ti association, he has been raising these issues. Apart 
from this, the association was instrumental in reducing 
the sales tax and later VAT tax from 12% to 8 then 4% 
and ultimately making incense sticks tax free. Later, 
GST was also reduced from 12% to 5%. He said that 
the All-Rajasthan Agarbatti Trade Association has been 
co-ordinating with All India Agarbatti Manufacturers 
Association (AIAMA) along with Ankit ji of Zed Black 
and Arjun Ranga ji of Cycle for the betterment of the 
industry. Mr. Parnami also applauded the efforts of other 
state associations like Gujarat Agarbatti Manufacturers 
and Dealers Association (GAMDA) for their efforts. l
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Recollecting the history of Gullumal 
agarbatti to Sugandh India, Mr Rahul 
Ludhani said, “ Gullumal as a business 
entity was established in 1955. My fa-
ther, Shankar Lal Ji had to leave school 

abruptly due to my grandfather’s sudden demise: Late 
Gullumal Ji. Our family condition deteriorated. My 
father didn’t have a formal qualification. The family 
condition made him roam in cities like; Delhi, Mum-
bai and Bangalore. His fondness for fragrances came 
at a young age. This made him loiter in and around 
places where agarbattis were made. He gathered a lot 
of knowledge about agarbattis; how they are made, 
where and how they are sold, transportation and logis-
tics etc. Incense industry being a small-scale industry 
and a business that can be started with a small invest-
ment attracted him towards starting the agarbatti busi-
ness. It was then my father started a firm named Gul-

Gullumal is a 68-year-old agarbat-
ti-brand from Ajmer. Mr. Shankarlal 
Ludhani is the proprietor of ‘Shan-
karLal Gullumal Ludhani Agarbatti 
Works’ under which   his son Mr Ra-
hul Ludhani has now renewed Gul-
lumal agarbatti. The brand has been 
launched across various markets of 
Rajasthan including Ajmer, Jodhpur, 
Udaipur and Pali. Talking to Sugandh 
India, Rahul said “, We use DEP oil un-
like the other brands in the market 
that use oil.” The brand comes in 10 
attractive fragrances of Gold, Firdous, 
Kewda, Gulab, Chandan, Mogra, Pine-
apple, Royal, Deepmala and Vatika. All 
these fragrances have been curated 
in-house by his father Mr ShankarLal 
Ludhani through decades of research. 
The firm is focusing only on agarbatti 
for now and is in process to appoint 
hardworking and honest distributors 
in Rajasthan and other states.

rahul luDhani is carrying 
forwarD the family legacy

agarbattis re-enters the market

shankarlal 
gullumal 
luDhani 
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lumal Gehimal. Gehimal being Shankarlal ji’s grandfather.” 
He added,“ My father always focused on making premium 
agarbatti and we are doing the same now.” Rahul further in-
formed,“The company started by my father closed later on 
and Gullumal & Sons was started.”

During his student days, Mr Rahul Ludhani had an incli-
nation towards diamond industry and so his father sent him to 
study same. When he came back, he realised that he should 
fulfil the dream of his father and grandfather. And that’s how 
Shankarlal Gullumal Ludhani Agarbatti Works came into ex-
istence last year. This is what his family legacy stands on. 
Rahul said “, My father is an expert perfumer. I used my fa-
ther’s know-how and put it into making agarbattis. My focus 
is my hometown and its surrounding areas.” Commenting on 
his venture he said “, I have distributed samples in; Jaipur, 
Jodhpur, Udaipur, Pali and other cities besides Ajmer (my 
hometown) and received positive feedback. Orders have start-
ed pouring in.”

In response to a question related to business expansion, 
Rahul informed “, We are in the process of deploying distrib-
utors on a large scale across my home state and outside as 
well. We are looking for dedicated, experienced people who 
can add value to our brand.” He also informed Sugandh India 
“, Besides fragrances curated by my father, research is being 
conducted to develop more exotic fragrances.” Furthermore “, 
Our 100g agarbatti packet costs 70₹ and are sold at 50₹. We 
have also introduced a range of agarbattis with an MRP of; 5₹, 
10₹ and 20₹.”  He warned that “Agarbatti made with oil mix 
ain’t any good. These kind of agarbattis releases more smoke 
than scent. Moreover, oil mix agarbattis are a health hazard. 
We use DEP oil.”  Digging into why he chose his father’s 
business Rahul said, “I observed the market is full of cheap 
quality incense products and I felt bad about it. Dhoop and 
agarbatti are prerequisites for holy shrines and temples that 
dot Ajmer. Moreover, worshipers from all faiths use them. So, 
I thought why not provide the consumer with quality prod-
ucts. Why keep using the substandard products to fragrant 
a pure environment?” Continuing with his story he said “, 
Agarbattis made some three to four decades ago and more 
were of very good quality. Today, machine-made agarbattis 
are mass-produced to sustain margins;lack quality. Agarbattis 
should be made using natural and high grade ingredients.” He 
added, “Ajmer has Garib Nawaz and temples, so I feel God 
should be offered pure products.”

Talking about business strategy for expanding his busi-
ness he said, “Free sampling of of 9 inch white agarbatti in 
attractive packaging in cities and towns in my home state has 
been done through an agent.” Our agent visits distributors and 
shopkeepers and lights two white agarbattis and leaves the 
rest three on the counter. In many cases, traders call the agent 
within no time and place the order.” Adding further he said 
“, People in Ajmer are very happy with the relaunch of our 
company as grandfather Gullumal ji and father Shankar Lal 
ji are well-known personalities. Moreover, when they were 
in business, they made a huge mark with their product qual-
ity and honesty in their work.”  Rahul pointed out that local-
ly made agarbattis in Ajmer produce a lot of smoke and less 
fragrance.” In clear contrast, our agarbattis produce far less 

smoke and the fragrance sweeps the air around. This is some-
thing customers in Ajmer never experienced. We are serving 
it.” Commenting further he said, “We don’t launch hundreds 
of products at one go like other companies as we focus on 
quality. Also, we have to maintain the glory of my father and 
grandfather.” Giving an insight into various trade practices, 
Rahul said,“Nothing is achieved without facing challenges. 
People don’t know about what’s happening in this industry. 
Manufacturers use oil-base for making agarbatti. It is a health 
hazard but nobody cares! We do and that’s why we use DEP 
instead.”  Rahul informed, “Raw material prices are shooting, 
but we keep our profit margins low. To deal with the issue of 
credit, we deal in cash. At most we provide transportation fa-
cility to far away customers but we don’t supply without pay-
ment.”  Talking about packaging he said that they take special 
care in designing agarbatti pouches. Customers after using 
up the pouch, don’t throw them away rather, they bring them 
back to the market so they can show it and buy again. Rahuk 
informed that his company is planning to provide lucrative 
schemes for dealers, distributors and retailers. 

Concluding this interview Mr Rahul Shankar said “, I ap-
peal through Sugandh India, whatever we offer to God should 
be pure and best. People should buy premium incense prod-
ucts only.” l
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RK Packing has been manufacturing agarbatti 
packing machines these since 2015. They used 
to take mechanical job work before 2015 and 
this gave them success. Then in 2015, they be-
gan their manufacturing. The company as per 

order also manufactures packing machines for; spices, tea 
leaves and chips. Agarbatti manufacturing machines is their 
core business.

Jagdish Ji informed Sugandh India that his machines pack-
ages items based on set weight or counting. It depends on the 
buyer. In case the buyer wants both weight and counter in 
his machine, we standardise it accordingly. Customers have 
complained about accuracy issues when both systems are in-
tegrated into machine. It is not recommended to have both 
and therefore we tell our buyers to have separate machines 

Agarbatti making has switched gears. 
Manufacturers can’t fulfil uncontrolla-
ble demand for agarbatti using age-old 
techniques. The hand-rolled technique 
that still is the best and yields the best 
quality agarbattis fails in the face of 
market demands: especially agarbat-
tis manufactured for the economy seg-
ment. Jagdish ji, owner of RK Packaging 
supplies advanced technology packing 
machines for dhoop and agarbatti. They 
have machines for all types of incense 
products like; traditional dhoop, dry 
sticks, cones, sambrani cups, hawan sa-
magri and of course… agarbattis. One 
of the features of agarbatti packing ma-
chines is; when agarbatti sticks are put 
in the hopper, it packs the items as per 
the counting or weight. This reduces the 
cost of labour from four to five labour-
ers to one. Talking about his machines 
Jagdish Ji informed us that 70 pouches 
can be prepared in just a minute. Their 
machines can run for 12 hours nonstop. 
They make vertical machines. Horizon-
tal machines aren’t that successful. Buy-
ers complain a lot. 

ProviDes fully 
automateD Packing 
machines to the 
incense inDustry
-JagDish

rk Packaging 
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for packaging according to weigh and counting. 
Jagdish ji told that they make packaging ma-

chines that can pack between 30g and 200g. We 
recently also made a machine that can also pack 
500 grams. Now we are working on 1 kg packag-
ing. Most popular in demand are machines that pack 
upto 200g.

He told Sugandh India about his after-sales. His 
staff is prompt in attending to service calls. The 
solutions provided are on the phone. It works most 
of the time for general issues. In certain cases, his 
company sends service engineers onsite. Deploy-
ment, installation and setup of newly purchased 
machines are all done by trained staff. Training and 
self-serviceability are included in after-sales. 

Informing Sugandh India, he said “, We too face 
challenges in our line of business just like any other. 
We too have competitors in our trade. Inflation on 
the other hand adds fuel to expenses. I am in a busi-
ness with a 2% margin.”

According to Jagadish Ji, they manufacture ze-
ro-maintenance equipment(s). It is also their USP. 
A single unit costs something between 2.25 to 5.50 
Lakhs. The difference is the packing speed and the 
number of counting wheels. Single-wheel machine 
packs 30 to 40 pouches a minute and costs around 
2.25 lakh. Going a level up from this we have dou-
ble head that packs around 60 to 65 pouches every 
minute. We also have 4 head machines. The main 
difference is the speed. One year warranty is provid-
ed with every sale.l
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BIC, one of the leading Agarbatti brands 
in the country, is coming up with a 
fresh bouquet of products in the market. 
With the festive season approaching, 
the company plans to flood the markets 
across the country with high quality 
products in every segment. In the month 
of May, the company launched several 
high quality bamboo less products. In 
the month of July, the company has 
introduced new products in the premium 
hand rolled agarbatti segment. The 
company has released a total of 8 products 
- Devasthanam, Royal Musk, 1965, 
Brahma Muhurat, Vijay Tilak, Lavender, 
Oud Noir and Million Dollar. In this, 
Devasthanam, Royal Musk and 1965 were 
launched last year in 50 grams packing . 
All of these got a very good response. 
Keeping in view the market demand, 
these three have now been released in 
250 grams packing. Along with this, the 

new products, Brahma Muhurat has been 
launched in 250 and 50 grams. The rest 
of the new products are all in 50 gm 
packing. All these products are prepared 
using the traditional hand rolling method 
of making incense sticks. High quality 
ingredients and fragrances are part of 
the preparation. With these handmade 

incense sticks, the company has breathed 
new life into this segment. These incense 
sticks are specifically aimed at fragrance 
lovers and those who do not hesitate to 
buy the best and choicest incense sticks. 
All these products will be available in 
the markets across the country from the 
month of July. l

BIC’s entry into the 
premium hand rolled 
segment

DevDarshan Bamboo- 
less incense sticks for  
your prayers
When it comes to super-quality, bamboo-
less highly perfumed incense sticks, 
Devdarshan is a leading producer in this 
market. Observing the consumer trends, they 
bring the products that fit perfectly in your 
daily routine of worshipping, meditation or 
yoga. Their newly launched bamboo-less 
incense sticks are highly demanded in the 
market due to the high quality of the product, 
and consumers are loving their wide variety 
of fragrances available. These are highly 
popular across India and capture a great share 
of the market. Made with natural ingredients, 
these sticks are made to fit the Indian market 
requirements. These bamboo-less incense 
sticks fulfil your faith towards worshipping 
your almighty. l

BRAND NEWS

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of June-July-2023 or as mentioned by the respective companies
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Mangalam Camphor leading in the market 
Mumbai’s Mangalam brand is known for its high-quality camphor products. Company 
has a wide range of products not just for worship but also as room fresheners, personal 
care and mosquito repellent. Mangalam specializes in camphor, due to which most of its 
products are camphor based. Considering Jaipur market, ‘Mangalam Camphor’ is one 
of the top camphor products present in the market. As per the market experts, when the 
prices of camphor fell recently, the big brands did not reduce their prices but Mangalam 
decided to reduce the price of its camphor product and that further strengthened its 
position in the market. This step taken by the company was highly appreciated by the 
customers. Mangalam Camphor is priced at Rs.195 MRP for a 100 gm Jar Pack. l

Sewa Brand, a special offering by Parnami 
Parnami is one of the pioneer agarbatti brands of the country 
originating from Jaipur. With a long history and strong hold in 
many markets across the country, the company launched premium 
agarbatti brand named ‘Sewa’ 2 years back in the market. Under 
this brand, the company is manufacturing incense sticks, dhoop, 
dry sticks and cones as well as other worship items. The brand 
has around 75 products with prices starting from Rs.10 to Rs.150. 
The main focus of the company is on the Rs 50-100-150 segment. 
Sewa brand is currently present in the mandis of Rajasthan and the 
company is getting very good response from the market. l

Jesal has a wide variety 
in “multiple fragrance in 
one” products segment

Companies offer multiple fragrances 
in a single packet to provide customers 
with more than one fragrance in a single 
purchase. With this, the customer also 
gets the choice of different fragrances. 
Following this trend, Ahmedabad based 
company Jesal Products has 3 in 1 Jesal 
Agarbatti, 5 in 1 Temple Collection, 6 in 

1 Flower Collection, 3 in 1 Aflatoon and 4 in 1 Josh in 
its portfolio. The 6 in 1 Flower collection has 6 timeless 
fragrances - Chandan, Rose, Kewda, Lavender, Champa 
and Mogra. The price of 3 in 1 Jesal Agarbatti, 5 in 1 
Temple Collection & 6 in 1 Flower Collection in Zipper 
Pack of 450 grams is MRP Rs.140 and this product is in 
Black batti. 3 in 1 Aflatoon and 4 in 1 Josh Agarbatti have 
different exotic fine fragrances in Zipper Pack of 360 gms. 
The price of these is Rs.140 MRP. These are in Premium 
White Batti. These are in great demand. Jesal brand is 
known for its exquisite aroma and quality agarbattis at 
affordable prices. Jesal’s Zippers with MRP Rs.70 are the 
most sought after. l

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of June-July-2023 or as mentioned by the respective companies
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Ajmer’s Gullumal Gehimal firm’s name 
is recorded in the history of Rajasthan’s 
oldest incense sticks brands. Taking 
forward the legacy and the name of the 
forefathers, the young generation of the 
company has launched agarbatti products 
under the brand name Shankarlal Gullumal 
Ludhani Agarbatti. According to the 
company, during the sampling, wherever 
incense sticks were lit in the market, 
everyone appreciated its aroma and 
asked about the brand. The company has 
currently launched agarbattis in 10 enticing 
fragrances - Gold, Firdous, Chandan, 
Gulab, Kewda, Royal, Pineapple, Mogra, 
Deepmala and Vatika. According to the 
company, Gold Agarbatti has the special 
fragrance formula of the forefathers of the 
company. All these products are available 
in 100 gm zipper packing at MRP Rs.70. 
Instead of launching dozens of products 
in the market, the company aims to focus 
only on select quality brands. l

Gullumal Agarbatti carrying 
forward the legacy 

R9 Agarbatti is among the popular brands of Rajasthan 
Jaipur based Oswal Trading Company’s brands are present across all the markets of Rajasthan. The company 
manufactures all types of products from incense sticks to dhoop. Oswal Trading has two brands in the market 
namely Shahi Sugandha and R9. The best-selling products of the company are Magic and OMG (Oh My 
God) incense sticks. Both these are four in one agarbatti products i.e. in one packet the company gives 4 
attractive fragrances. Magic is available in a 250 grams zipper pack for Rs.70 MRP and OMG Agarbatti is 
available in a 170 grams zipper pack for Rs.75 MRP. Oswal Trading also has incense sticks in jar packing 
of 500 grams, which is in great demand across Rajasthan. Along with Agarbatti, Oswal Trading’s R9 Dhoop 
Sticks are also popular. These are available in 4 fragrances - Rose, Tatva, Lavender and Rangoli. It has 9 
sticks in a pack in a very attractive box packing for Rs.15 MRP. l

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of June-July-2023 or as mentioned by the respective companies
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Puja bell incense sticks getting  
repeat orders in Jaipur
Tamil Nadu based match maker Asia Match Company is famous across the 
country for Chavi Matches. The company also has a wide range of incense 
stick products under brand name Puja Bell, present in markets across the 
country. From incense sticks to dhoop and Cup Sambrani, Puja bell has it 
all. Taking Jaipur market into consideration, as per the market experts here, 
the customer are giving repeat orders. Puja Bell products are available in 
different fragrances of sandalwood, musk, rose, lavender, mogra, kewra, 
champa etc. as well as in fine and fruity fragrances and three in one packs. 
All these are available in a box pack of 18 grams at MRP Rs.12. Along with 
incense sticks, the company’s dry dhoop sticks are also present in the market. 
These dhoop stick products are available in 6 exotic evergreen fragrances of 
Sandal, Musk, Rose, Lavender, Kewra and Mogra. A box pack contains 8 
sticks and is priced at Rs.15 MRP. l

Feel Good brand’s 
new offering 
in bamboo less 
segment: Yaas
Since the last few years, the market 
of bamboo less agarbatti products is 
going up across the country. Seeing 
this trend, a lot companies have 
come up with different types of 
bamboo less products in the market. 
Vadodara, Gujarat based company 
Vijay Perfumery Works has also 
recently launched a product named 
Yaas in the premium bamboo less 
agarbatti segment. This bamboo 
less agarbatti with a distinct exotic 
aroma is 8 inches in length and 4 
mm thick and has a burning time 
of up to 50 minutes. The product 
comes in an attractive cylindrical 
packing along with a stand. Its 100 
gm pack costs Rs 130 MRP. Seeing 
the good results of the product, 
the company has plans to launch 
8 more variants of this product 
within in a month. l

Utsav Fragrances is one of the top agarbatti 
companies in Rajkot, Gujarat. Originating from 
Gujarat, Utsav products are selling well across 
many states. The company’s 6 in 1 products are 
very much liked by the customers. In these, the 
customer gets 6 exotic fragrances in a single packet. 
Utsav has Spray Collection and Natural Bouquet in 
6 in 1. The Spray collection has 6 fine fragrances- 
Fantasia, Pajero, Yardley, Charlie, Jordar and Velvet 
Touch. Whereas Natural Bouquet has 6 timeless 
floral fragrances - Night Queen, Rose, Lavender, 
Mogra, Champa and Sandal. Both these products 
are available in zipper packs of 100 to 200 grams 
at MRP ranging from Rs.70 to Rs.130. The quality 
of Utsav Fragrances products can be gauged from 
the fact that the demand for many of the company’s 
products has remained on the rise for a decade. l

Utsav’s Spray and Bouquet 
Collection spreading fragrance

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of June-July-2023 or as mentioned by the respective companies
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JaiPur is a maJor market for  
economic incense ProDucts

We all know about the 
Pink City of India. It is 
well known for exquisite 
Jaipuri jewellery, 

garments, handicrafts and handlooms 
besides its imposing architecture and 
the world-famous ‘Hawa Mahal’. 
Planned by Vidyadhar Bhattacharya in 
1727, Jaipur is the first planned city in 
India. Renowned globally for its gems, 
Rajasthan’s capital city combines 
the allure of its ancient history with 
metropolis advantages. Jaipur is one 
of the most sought-after destinations 
by foreign tourists. The Pink City is 
not just a historical place but heavily 
industrialised. Besides manufacturing, 
the city is also known for engineering, 
textile, chemical, and food industries. 
Jaipur is also known for dhoop 
and agarbatti manufacturing.

The ‘Pink City’ is largely 
middle-income therefore 
the market of premium and 
luxury incense products is 
quite limited. Sugandh India, 
through its extensive survey, 
found out; customers don’t go 
for jazzy-looking products. For 
example, a traditional dhoop 
containing 40 pieces in a box 
in simple packing priced at 
10₹ is preferred. On average, 
customers spend 100₹ to 150₹ a 
month on dhoop and agarbattis. 
Very few spend 500 on such items.

People prefer simple 
packaging
Although, jazzy-looking incense 
products are the trend; Jaipur is an 
exception. Here customers believe, 
jazzy products with lucrative 
packaging are expensive and eats 
product quality so, they go for simple 
and ordinary packaged dhoops and 
agarbattis containing 40 sticks for 10₹. 
This accounts for up to 80% of sales. 
Conversely, in Delhi, NCR agarbattis 
containing 10 to 12 sticks are sold for 
10₹. While dhoop products dominate 
north India, in Rajasthan, 90% market 
is still enjoyed by agarbattis. The good 
news is, French perfumes are trending 
in the Jaipur market. Although, Rose, 
Chandan and Mogra are still preferred 
for worshipping— the demand for fine 

fragrances is growing as well.

Almost half of Jaipur’s incense 
market comes from Indore
Yes. Almost half of Jaipur’s incense 
market comes from Indore (, Madhya 
Pradesh) and the rest belongs to local 
agarbatti manufacturers. Almost 
80% of incense goods sold are in the 
economy range of 10₹, 15₹, 20₹ and 
50₹. Premium incense products sold 
are in the range of 100₹ to 200₹ a box. 
Sugandh India found incense products 
from Ahmedabad and Nagpur in the 
market as well. Customers prefer 
zipper packs over box packing. Zipper 
packs of 150g priced at 50₹ are sold 
the most according to the survey as the 
quantity is more in the zipper.

Zed Black is people’s choice!
Zed Black, the national-level 
agarbatti brand is also the top seller 
in Jaipur. It has pushed back other 
brands. According to the survey, the 
distributors and shopkeepers told that 
the marketing strategy of Zed Black is 
very good. Its team works continuously 
from distributors to shopkeepers and 
also gives more benefits and schemes 
in the market. Apart from this, Zed 
Black brand offers a wide variety 
of products ranging from economy 
to premium quality. ‘Cycle Pure’ 
comes second but not in the economy 
range. Next in the line are; Pooja Path 
(Bhopal), Five Star ( Bangalore) along 
with state brands like Vidhan, Parnami, 
Shyam Kripa, Aromatika and Bharosa 
also enjoy the benefits of good sales. 
Parnami once enjoyed a good market 
across many states: today its products 

are restricted to small cities and rural 
areas of Rajasthan. ITC’s Mangaldeep 
is also in demand. Bangalore-based 
agarbatti brands were popular here. 
Now Indore-based brands have 
replaced them. The reason is pricing. 
Bangalore-based agarbatti brands were 
sold between 80₹ to 90₹ at wholesale of 
10 packets with an MRP of 10₹. Indore 
and Ahmedabad-based agarbattis are 
selling the same at 72₹. The survey 
also found; Tez, Riddhi Siddhi and 
Aalok in a good variety. Nishan, 
Laxmi, Arsi including other brands 
from Ahmedabad and Rocket agarbatti 
from Nagpur have good visibility in 
retail stores. Premium brands are also 
sold at premium retail outlets. These 
include, premium products of Cycle, 

Zed Black, Balaji, BIC, Shreeji, 
Vakratund, Flourish, Satya, 
HEM, Mangal, etc.  

The Jaipur market is all 
about agarbattis
Yes! 90% of Jaipur prefers 
agarbattis. The remaining is 
dhoop. The market of dry sticks 
in Dhoop is growing by 25% and 
more. Zed Black, Hari Darshan, 
Dev Darshan, Aromatika 
and Denim also have a good 
presence. Dhoop is preferred 
more in worshipping and rituals. 

Agarbattis are found more in shops, 
offices and other establishments. Zed 
Black is the best seller in Dhoop. 

Other products  

Sambrani cups have started seeing 
growth in Jaipur. Naivedya, a popular 
brand under ‘Cycle Pure’ is a fast-
selling item followed by; Zed Black, 
Delta, Aromatika,  Chandan Tika 
market is dominated by Hari Darshan, 
Jalani and Kashi. Powdered chandan is 
preferred more and Hari Darshan leads 
in wet chandan tika.  In camphor brands 
like Mangalam, Saraswati and Cycle 
have a good market. Due to fall in 
prices of camphor, Manglam reduced 
its price and gained the market. Roll-
on is dominated by Arochem Ratlam. 
Products of other companies are also 
present in the market. Roll on products 
are majorly sold at; 20₹, 30₹, 50₹, 
100₹ and 125₹. l

JAIPURMARKET REPORT
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AJMERMARKET REPORT

aJmer baseD branDs Dominate  
the city’s market

Ajmer is synonymous with 
two world-famous and 
historical landmarks. The 
Dargah (shrine) of Khwaja 

Moinuddin Chishti and the Pushkar 
Lake. The lake is synonymous with 
the temple of God Brahma— The 
Creator. This area is also famous for the 
camel festival. A five-day grand event 
celebrated in November. Ajmer is more 
than a millennium into existence. Ajmer 
is host to; monuments, forts, historical 
landmarks and places of worship. A 
pilgrimage-like atmosphere dons this 
city all the time. This 
makes Ajmer a place 
in high demand for 
economic dhoop and 
agarbattis.

Sugandh India’s 
team surveyed the 
Ajmer incense market 
and found 80% of the 
market stock is for 
agarbatti. The rest is 
dhoop and dry sticks. 
The highest usage 
was observed in and 
around Ajmer Sharif 
and Pushkar Lake. 
The survey team 
found dhoop and agarbatti costing 
2₹ to 4₹ are sold for 10₹. Local 
incense products like Mahatma and 
Gullumal sell more than branded 
ones. Premium products are sold 
more in cities and economy in 
rural areas. Ajmer based brands 
have an 80% hold on the market. 
Premium and economic dhoop 
and agarbattis brands from other states 
account for around 20%. Besides 
locally manufactured Incense products; 
dhoop and agarbattis from Ahmedabad 
and Indore also get sold followed by 
Bangalore-based incense. Interestingly, 
Jaipur-based brands aren’t sold in the 
Ajmer market.

Zipper-packed dhoop and agarbattis 
sold at 50₹ and 10₹ sell more. That’s the 
bulk of sales in this market. Persistent 
competition ensues between local and 
outside brands. Companies however 

have to be satisfied with whatever sales 
their brands are generating. Suppliers 
and distributors are happy working on 
a two to four per cent cut due to high-
volume sales. Ajmer residents spend 
100₹ a month on average, on dhoop 
and agarbattis. Foreigners and a limited 
number of customers prefer premium 
incense products.

Agarbatti brands 
like; Balaji, Misba, 
BIC, Forest, Satya, 
Amrutha, Aashika, 
Five Star, Aalok 

Poshak and Nishan top the sales in the 
premium segment while Zed Black 
and Cycle Pure agarbattis sweep the 
economy range. Mahatma, a local 
incense brand sells its products from 
100₹ a kilo to 2,500 a kilo. Cycle has 
a lesser market share due to its mild 
fragrance. In Ajmer, customers prefer 
strong fragrance. Zed Black offers a 
wide variety of incense products in the 
economy segment. Other brands like; 
Bhagwati, Shah Fragrance, Nishan, 
Vadodara based Shri Krishna Parnami, 

Sidhhi and Rajkot based Utsav also 
have their market in Ajmer. According 
to the survey, four out of ten customers 
are brand loyal. 

Sugandh India survey found out 
Ajmer is majorly an agarbatti market 
with reason being 40% of the customers 
visits Ajmer Sharif dargah. However, 
with recent growing trend of bamboo 

less due to religious reasons, 
the market share of dhoop is 
increasing.In this too, dry stick 
sales are eclipsing wet dhoop. In 

wet dhoop, Hari Darshan 4-in-
1 and Zed Black Manthan are 
popular choices. In dry dhoop 
stick, Balaji, Satya, Nishan 

dominate the market. Dry stick products 
of other agarbatti brands in the market 
are also present in the market. The 
market for Sambrani cups is growing. 
It is fulfilling 10% of the demands with 
brands like; Balaji, Mahatma, Cycle 
Naivedya and some local brands. 

Mangalam and Saraswati are 
camphor brands. They are quite popular 
with customers here. And, as far as roll-
ons are concerned, Arochem sells in the 
economy segment while Balaji is in the 
premium range. l
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one stoP shoP  
for Premium 
agarbatti: mangal 
agarbatti house

The Pink City Jaipur is an 
economy segment market for 
dhoop and agarbatti. Mangal 
Agarbatti House conversely, 

is a luxury showroom of premium 
agarbatti brands. Luxury and Premium 
variants of 30-35 brands including 
Cycle, Zed Black, Flourish, Vakratund, 
Balaji, Satya, Hari Darshan, ITC 
Mangaldeep, Alaukik, Bimal, Denim, 
Savitri and Hem are showcased here. 
This showroom has been a landmark of 
sorts in the Tonk Road area for the last 
10-12 years. His passion for premium 
quality incense brought him to venture 
into this business. Ravi Agarwal the 
owner of Mangal Agarbatti House said 
that apart from the retail business, he is 
also into wholesale. He exports superfine 
agarbattis to the United States and 
Japan. He has the agencies of; Flourish, 
Vakratund, Nishan, Parnami (Vadodara) 
and Shreeji. He also started Mangal as 
his brand. He manufactures premium 
quality; agarbatti, cones, kapoor 
(camphor), perfumes and perfumes for 
cars, roll-ons and long agarbattis that 
burn nonstop for five hours.

Speaking to Sugandh India, Ravi 
said, “On an average a customer buys 
anywhere from Rs.2,000-10,000 worth 
agarbatti every month from Mangal 
agarbatti house.” He further added, 
“I love this retail business as I come 
in direct contact with my customers. 
Taking proper feedback is a must as 
I’m into the premium and luxury side of 
retail. I tell my customers; in case they 
don’t like a particular product, they are 
most welcome to return it in whatever 
condition the packet is. I also make a 
point— those lighting an inexpensive 
full packet: use a premium quality 
agarbatti instead. Lighting a single 
premium agarbatti shall fragrant not just 
a room and the home but the surrounding 
area outside as well. The fragrance of a 
premium agarbatti is way beyond the 
comprehension of an economy pack 
user. It is as natural as it can be.”  Mangal 
Agarbatti House has three showrooms in 
Jaipur and Ravi plans to open a Flagship 
store as well shortly.

Ravi Agarwal informed Sugandh 
India that he doesn’t operate outside 
Jaipur. He also informed; usage of dry 
sticks in dhoop segment has grown 
considerably and so have sambrani 
cups. Agarbatti is the leader holding 
70% of Jaipur’s market. Listing the top 
five most trending premium agarbatti 
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brands, he said “, Flourish is the best in 
terms of price and quality followed by; 
Balaji, Cycle, Vakratund and Parnami 
(Vadodara).” He said “Vakratund, 
Parnami Feel Good, Balaji and Flourish 
are premium products in dry stick 
dhoop segment. Cycle, Hari Darshan 
and Bansi; a local brand are popular 
in the traditional dhoop segment.” 
Adding to this information Ravi said 
that— Agarbattis at 50₹ MRP in zipper 
packs sell the most. Box packing is for 
premium agarbatti brands. The sale of 
traditional dhoop is diminishing by the 
day. It produces more smoke and less 
scent. These are popular in 100g for 
premium and half a kilo for economy.

Ravi said that Cycleand Delta are 
most sought after brands in Sambrani 
cups. These sell between 50₹ to 400₹ a 
box. Parnami comes with 12 pieces in a 
box at 400₹. Vakratund and Flourish sell 
at 150₹ a box. 

Ravi added, “In Camphor, our 
Mangal Kapoor sells good and Manohar 
Chandan Tika sells the most followed 
by Kashi.  Telling about his own brand, 
Ravi said, “ Mangal is a premium 
brand. Mangal’s five-hour-long burning 
premium agarbatti is sold twice a week.” 

Aerochem and Balaji roll on sold 
most at prices that go from 70₹ to up to a 
thousand.  National level companies give 

display schemes in Mangal Agarbatti 
House. Cycle has put on a great display. 
Ravi said that cycle company had gifted 
a 5-day trip to Mumbai and a meeting 
with film actor Amitabh Bachchan was 
also arranged. Apart from this, Zed 
Black, Flourish, Vakratund also give 
displays and other important schemes 
during festivals. l
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ranJan agarbatti uDyog heaD DetaineD for allegeD 
coPyright infringement of “manthan”

Gujarat-based Ranjan Agarbatti Udyog has come under 
fire for copyright infringement following a complaint 
filed by the country’s leading agarbatti company, 
Mysore Deep Perfumery House (MDPH). The 

Mysore Deep Perfumery House of Madhya Pradesh lodged 
an FIR against Ranjan Agarbatti Udyog for 
unauthorized use of copyrighted material 
and infringement of their intellectual 
property rights. In the FMCG sector, MDPH 
Agarbatti invests substantial resources and 
huge capital in research development and 
creative endeavours to bring unique and 
premium-quality luxury products to the market. 
The company is renowned for its excellent 
product range and commitment to quality. It 
has taken a strong stand against unauthorized 
use of its copyright by a company. For this, he 
has filed a case to enforce his copyright through 
legal means.

On written compliance of legal documents 
of Mysore Deep Perfumery House and as per 
Copyright Act 1957 Deesa Police raided Ranjan Agarbatti 
Udyog Malgarh, Deesa including its premises located in 
Gujarat and other states and registered FIR u/s 51,63 & 64 Is. 
Copies, boxes and accessories worth ₹60000 of Copyright Act 
1957 Ranjan and Manthan have been seized. Along with this, 
its owner has also been arrested, who copied the artwork of 
MDPH’s Manthan on the disputed label of Ranjan and Manthan. 

MDPH’s Attorney and Advocate Mr. Rajendra Bhansali pointed 
out that Ranjan Agarbatti Udyog has illegally copied the design, 
work and arrangement of MDPH’s Manthan Label. He is 
causing confusion and deception in the minds of the customers 

and causing damage to the reputation and goodwill of 
the Company. According to the Copyright Act 1957 if 
anyone is found to be copying the art, work, colour, 
plan, arrangement and trade mark irrespective 
of the trade mark and substantial and material 
reproduction of the artwork of the original owner, 
then the said illegal work will be punished with 
very serious It is believed. Therefore, this offence 
is completely non-bailable.

Mr. Ankit Agrawal, Managing Partner, 
Mysore Deep Perfumery House said that the 
company has always been very aggressive in 
protecting its intellectual property rights and 
has been very quick in taking legal action. 
The company has taken thousands of legal 
actions in different parts of India and also 

abroad against individuals, firms and companies who have 
copied the marks, labels, artwork and designs of MDPH. The 
company has proven its commitment to combat counterfeiting 
and counterfeiting by taking necessary legal action in the 
interest of consumers. By taking this proactive approach, we 
aim to set a precedent that will prevent future infringement and 
foster an environment conducive to innovation and respect for 
intellectual property rights. l

kfri gets Patent for its eco-
frienDly binDing material for 

incense sticks

The Kerala Forest Research Institute (KFRI) has 
successfully developed an eco-friendly binding 
material for incense sticks or incense cones, which has 
recently been granted a patent. This groundbreaking 

adhesive, created by a team of researchers at KFRI, offers 
numerous advantages over existing options. Notably, it is 
more environmentally friendly, less polluting, and more cost-
effective. Typically, incense sticks are manufactured using a 
combination of aromatic biotic materials such as powdered 
wood, charcoal, barks, leaves, flowers, essential oils, and 
aromatic chemicals. A crucial component in the production of 
incense sticks is the binding material, traditionally derived from 
the bark of Litsea glutinosa, commonly known as Jigat. Jigat, 
in the form of powdered bark, is used to create the ignitable 
coat on the incense stick.

The newly developed binding matrix by KFRI is a 
composition comprising Litsea deccanensis bark powder, 
bamboo sawdust, and bamboo charcoal. These ingredients are 
mixed with a suitable quantity of distilled water to form a semi-
solid paste. The prepared matrix is then applied to bamboo 
sticks using a machine and dried at temperatures of 50-60°C 
for three hours. Fragrances or essential oils can be added to 
the paste or incorporated into the incense cones after proper 
drying.

The Litsea deccanensis bark powder acts as a highly 
effective adhesive and significantly increases the burning 
time of the incense sticks. The KFRI research team arrived 
at this matrix formulation after experimenting with various 
combinations of eco-friendly materials. The project, led by 
KFRI researchers R. Jayaraj, Unnimaya Raveendran, V.B. 
Sreekumar, and Syam Viswanath, received financial support 
from the National Bamboo Mission under the Ministry of 
Agriculture and Farmer’s Welfare, Government of India, New 
Delhi. In comparative tests, the newly developed incense sticks 
exhibited a burning time that was 20-25% longer than those 
available in the market. Additionally, experiments demonstrated 
that the new matrix produces comparatively lower amounts 
of CO2 gas during combustion. The process of preparing the 
support sticks from bamboo typically generates approximately 
70% waste material. However, with this invention, bamboo 
sawdust and bamboo charcoal can be derived from this waste 
and used to create the binding matrix.

The invention provides a novel method for producing a 
binding matrix using alternative resource materials that are both 
economical and environmentally friendly. The binding matrix 
developed through this innovation offers improved product 
quality by extending the burning time while minimizing the 
production of harmful smoke. l
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agarbattis are solD in gooD 
numbers throughout the 

year: sanJay lalwani

Who doesn’t know Ajmer in 
Rajasthan? Synonymous with 
Ajmer Sharif Dargah, Pushkar 
Lake and the landmark temple 

of Lord Brahma… it is one of the oldest 
habitations in the country dating back to a 
millennium. Being a centre of pilgrimage, 
tourists and worshippers from all faiths 
and beliefs flock to Ajmer all year around. 
This is the reason why dhoop and agarbatti 
consumption is so unusually high. Mahatma, 
a popular agarbatti brand of this town is well-
known in Rajasthan. The brand is retailed in 
Punjab and Gujarat as well. Sanjay Lalwani 
in conversation with Sugandh India said; 
apart from having their own agarbatti brand, 
his company also does trading. Sanjay is 
talking about the Mahatma brand of agarbatti. 
He is the owner of Ramesh Agarbatti Works, 
established in 1980 in Ajmer. Sanjay also 
has distribution rights for Balaji, BIC, Satya, 
and many more and is involved in trading of 
brands like Forest.He also has counters for 
retail and wholesale.

Informing about his products he said “, 
Mahatma (brand) has over 200 products. We 
sell between 100₹ a kilo to 2,500₹ a kilo in 
wholesale. Ajmer being a town for pilgrims 
and religious activities attract more need for 
lighting dhoop and agarbattis. Around 60% 
of the bulk comes from the economy segment 
sold in zipper packing. The rest is retail. 
Customers buy premium quality agarbattis 
from the shops. Agarbattis costing 300₹, 600₹ 
and 1000₹ a kilo sell more, in wholesale.”

Discussing various brands of agarbattis 
available in the market Mr Lalwani informed 
Sugandh India that— People here, especially 
around Ajmer Sharif love the strong odour 
of dhoop and agarbattis. While Cycle Pure 
agarbattis come in mild scents. Balaji and 
Misbah are preferred premium agarbatti 
brands. Balaji is also a hot selling in economy 
segment. Zed Black is less in demand as 
it comes in black batti while customers 
here prefer white batti more. The premium 
segment is dominated mostly by brands from 
other states that include Disha, Bhagwati, 
Shah Fragrance and Nishan from Ahmedabad 
and Shree Krisha Parnami from Vadodara. 
Premium are in demand more in the city while 
economic are purchased more in rural areas.

Demand for traditional dhoop is also 
growing. Nearly 35% of Ajmer incense 

market stocks dhoop. Balaji and Satya 
are popular traditional dhoop brands. 
While ZED Black’s Manthan enjoys 
good sales in the economy segment, 
Hari Darshan is also present in the 
market.

Mr Lalwani informed Sugandh India 
“, Agarbatti manufacturing machines 
are installed in every nook and corner in 
Ajmer and its surrounding villages. This 
has adversely affected the monopoly 
of pan-India brands. Four out of ten 

customers are brand-conscious. On 
average a customer spends a hundred 
rupees on dhoop and agarbattis. Ajmer 
today is a rapidly growing agarbatti 
market in Rajasthan. l

Mr. Sanjay Lalwani
M/s. Ramesh Agarbatti Works

15, New Kawandaspura Madan 
Gate, Ajmer (Raj.)-305001

Mobile : 9829619988
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local or branDeD, all have a market 
share in aJmer: JaiPrakash

Ajmer -based Mamta 
Agarbattii has been in 
the business of dhoop 
and agarbatti for the past 

40 years. It has been the agency for 
numerous brands like; Five Star, 
Amruta, Aashika, Poshak and Aalok. 
Once it also had agency of Zed Black.  
Mamta agarbatti supplies in a radius of 
100 km through its vehicles. Jaiprakash, 
the owner of Mamta Agarbattii told 
Sugandh India that Aalok and Five 
Star are sold the most from his outlet. 
He said that the 50₹ pouch attracts the 
most sales and he deals in premium 
products.  Ajmer being a religious and 
tourist city, a plethora of both local and 
brands from other states are present in 
the market with each having a share. 

Remarking on the market, 
Jaiprakash told Sugandh India— 
Sales of dry sticks have grown over 
traditional dhoop in Ajmer. Traditional 
dhoop produces too much smoke 
which is why dry stick is preferred 

Mr. Jaiprakash Jain
M/s. Mamta Agarbatti Works

G-5, Shri Talkies Mall, Shri Talkies, 
Ajmer-305001

Mobile : 9829164882

more. Agarbatti is the leader. Around 
90% of Ajmer’s market is agarbatti. 
Sambrani Cup is a new concept. The 
sale of sambrani is low. 

PuJa bell Delivers quality agarbatti 
ProDucts: subhash viJaivargiya

Puja Bell dhoop and agarbatti is 
a subsidiary of Bell & Chavi 
brands of matchbox company, 
Asia match company. In 

a conversation with Sugadh India, 
the owner of Vijaivargiya Agencies, 
Subhash Vijaivargiya said “, Puja bell 
is providing ten different varieties of 
quality agarbatti in 10₹ a packet. As 
a dealer of Puja bell agarbatti, my 
experience is that customers always 
go for repeat orders once they’ve used 
Puja Bell products.”

Subhash Vijaivargiya is a 
distributor of Bell Matches for the 
last two decades. In the last two 
years, he sold Pooja Bell dhoop and 
agarbatti besides matchboxes. Talking 
to Sugandh India, he said; his firm 
has a fair share of this brand’s incense 
products in the market. Although with 
a printed MPR of 15₹, Pooja Bell 
agarbatti is sold at 10₹ a packet. On the 
question of regarding the marketing of 
puja bell, he clarified “, The company 
doesn’t get much into marketing stuff 
as it believes that anything that can be 

sold easily does not require marketing. 
This is also why the company don’t fix 
targets.” Adding further he said “, We 
deal in cash. Our products are good 
in quality. They are easily exchanged 
over cash. Puja Bell is a fast-selling 
item.”

A packet of Puja Bell contains 
20g of agarbattis that sells for Rs.10. 

Company also has Dry dhoop stick 
in 6 different fragrances and the retail 
price of the same is ₹10. l

Mr. Subhash
M/s. Vijaivargiya Agencies

856, Bagru Walon Ka Rasta, 
Chandpole Bazar, Jaipur

Mobile : 9829015682
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aJmer has the highest  
volume of agarbatti  

ProDucts: bharat khatri

Ajmer based Sukh Sagar firm 
has been in operations in 
Agarbatti industry since 34 
years. It was established 

in 2002, and does job work for other 
agarbatti companies. Along with this, 
Sukh Sagar is also into distribution and 
trading of agarbatti products for the last 
5-6 years. Bharat Khatri, head of Sukh 
Sagar, told Sugandh India that he is the 
distributor for Siddhi and Nishan. Apart 
from this, he is also into trading of many 
other branded companies. As per Bharat, 
the trend of premium products is limited 
in Ajmer and such agarbatti products 
are only sold at dedicated agarbatti 
counters. Whereas, economy products 
sell more in the general market. He told 
that the manufacturers who specifically 
make premium quality products have 
a market here.  Bharat remarked that 
the branded products from other states 
are sold by big retailers. In this, the 
products of Balaji, Nishan, etc. have a 
good market presence along with the 
products with competitive prices in the 
economy range. Mostly every product 
with a competitive price has a little bit 
of market share in Ajmer.

Talking to Sugandh India, Bharat 
said that Ajmer is a small city, but 
the volume is high. That’s why be it 
local manufacturers or big branded 
companies from other states, everyone’s 
products are sold more or less here. The 
zipper packs of ₹ 50 are sold the most in the 
market whereas the ₹ 10 packs are mainly 
sold in the rural parts. 

Commenting on Dhoop market, Bharat 
said that both wet and dry dhoop are sold 
here. Local manufacturers have a greater 
share in Dry stick market. In response to a 
question, he said that 80% of the market here 
is of local producers and 20% is of branded 
companies. Nishan’s ₹ 10 pack and jar both 
are sold here. Products of Forest and Siddhi 
are present at limited counters. Nishan and 
Balaji are amongst the products that are 
present everywhere in the Ajmer market.

Bharat informed that the market of 
Agarbatti is 80% and incense is 20%. Wet 
dhoops have a lesser market than dry sticks 
as a lot of people do not know how to use 
wet dhoops. North Indian and companies 

from MP have a good market share in 
wet dhoop segment as compared to wet 
dhoops from South India as the latter 
ones expire within a month. Mostly 
Mahatma runs in local brands. He told 
that the ₹ 10 pack of Mahatma’s round 
packing is sold the most in the Dargah 
and the surrounding areas of the temple. 
The competition is very high here, but 
due to the high volume, the products of 
all the companies are sold more or less. 

Bharat said that the products of 
Bengaluru based companies have a 
lesser market. 70% of the sales are from 
the Indore based companies. The share 
of Ahmedabad and local producers is up 
to 30%. The rates of Indore products are 
low and their quality is also good. He 
said that the market of Hari Darshan and 

Dev Darshan incense has decreased as in 
Ajmer the consumer wants high quality 
at a lower price. Most of the distributors 
and retailers here demand schemes and 
higher target commission for selling 
any product. Brand loyalty is very low 
in Ajmer and sales are mostly dependent 
on shopkeepers. The company which 
gives them more profit or scheme, are 
passed on to the customers. l

Mr. Bharat Khatri
M/s. Sukh Sagar Dhoop 

Agarbatti
Kesarganj Near Bata 

Showroom, Opp. Allahrakha 
Building, Ajmer-

Mobile : 9057248236
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उत्र भारत की प्कसद्ध परनामी अगरबत्ी कंपनी के संसरापक सवगगीय परमानंद जी 
परनामी की पतनी श्ीमती दुगा्थ देवी परनामी जी का 92 वर्थ की आयु में 20 जून 2023 
को परमधाम गमन हो गया। सवगगीय दुगा्थ देवी परनामी जी की तीये की बैठक गुरुवार 
22 जून 2023 को सांयकाल 5 से 6 बजे तक अ्ु कवभाग केंद्र, आचाय्थ तुलसी 
माग्थ, डी- बलॉक, मालवीय नगर, वलड्ट टेड पाक्क के पास जयपुर में संपन्न हुई। 
इस मौके पर पररजनों , ररशतेदारों, कमत्ों और राजसरान की कई राजनीकतक हससतयों 
सकहत अगरबत्ी और सुगंध उद्ोग के प्मुख लोग उपससरत रे।  शोकाकुल पररवार 
के सदसयों में श्ीमती चंद्रबाला परनामी, शकश-राजेंद्र परनामी, अशोक परनामी (पूव्थ 
प्देश अधयक्ष भाजपा), कवजय-सुरेश परनामी, कवनीता-कदनेश परनामी (पुत्-पुत्वधू), 
उकम्थलारानी-अशोक खरबंदा पुषपाभगत (पुत्ी-दामाद) कोमल-बकुल परनामी, 
रुकचका-उदय परनामी, पल्लवी-प््व परनामी, अंकशका-कबरेन परनामी (पौत्-
पौत् वधू) आकशमा-अलक्क लाल मेहरा, पीह-अकमत जैन, आंचल-कनकखल कजंदल, 
सोनम-कनकतन दुआ, कनयकत-राहुल माहेश्वरी, (पौत्ी-दामाद), ककयान (पड़पौत्), 
मेहर (पड़पौत्ी), आयान, आकहल, जयरूद्र, अकवराज (पड़दोकहते), हेमंती, आराधया 
(पड़दोकहती) शाकमल हैं। श्ीमती दुगा्थ देवी परनामी के पीहर पक्ष की तरफ से श्ी 
सुखदेवराज सुखीजा, श्ी बलदेवराज सुखीजा, श्ीमती कैलाश मेहता, श्ीमती शांकत 
सुखीजा, परमधामवासी श्ीमती लाजवंती (भाई-बहन) ने शोक वयक्त करते हुए 
हाकद्थक श्द्धांजकल दी है।

´fSX³ff¸fe ´fdSXUfSX VfûIYfIbY»f

श्री आनंद झुनझुनवाला का महाप्रयाण

सुगंध क्षेत् के जाने पहचाने नाम श्ी आनंद झुनझुनवाला का 22 जून 2023 
को देहावसान हो गया। कोलकाता के प्कतसठित ए एफ एफ एरोमकटिकस 
प्ा. कल. के कनदेशक व फ्ेग्ेंस एंड फलेवर एसोकसएशन ऑफ इंकडया 
(फफाई) के पूव्थ अधयक्ष आनंद जी के आकससमक कनधन से पूरे सुगंध 
उद्ोग के बीच शोक की लहर वयाप्त हो गई। असार संसार से कवदा लेकर 
अनंत यात्ा के पकरक बन गये श्ी आनंद झुनझुनवाला ने अपनी ईमानदारी, 
मेहनत व लगन से सुगंध उद्ोग में अपनी एक खास पहचान बनाई। आनंद 
जी काफी कमलनसार और सबके दुख दद्थ में शरीक होने वाले वयसक्त रे। 
वे अपने पीछे भरा पूरा पररवार छोड़ गये हैं। आनंद जी भले ही अब इस 
असार संसार में सशरीर मौजूद नहीं हैं लेककन उनके पुणय कम्थ हमेशा 
उनकी यादों को सममृकत पटिल पर बनाये रखेंगे।

दुख की इस घडरी में सुगंध इंडिया परिवाि ईश्वि से प्रार्थना किता 
है डक वह डदवंगत आतमा को अपने श्री चिणों में सरान दे। सार हरी 
शोकाकुल परिवाि को इस गहिरी वेदना को सहन किने की शक्ति 
प्रदान किे।

सुगंध इंडिया परिवाि ने श्रीमतरी दुगा्थ देवरी पिनामरी के डनधन पि  
हाडद्थक श्द्ा सुमन अडप्थत किते हुए श्द्ांजडल दरी है।

³f`³fÔ dL³Qd³°f VfÀÂffd¯f ³f`³fÔ QWXd°f ´ffUIY:Ü
³f ¨f`³fÔ ¢»fZQ¹f³°¹ff´fû ³f Vfû¿f¹fd°f ¸fføY°f:Ý

þf°fÀ¹f WXe ²fibUû ¸fÈ°¹fb, ²fibU¸¸f ÷ þ³¸f ¸fÈ°fÀ¹f ¨fÜ
°fÀ¸ffQÐ A´fdSXWXf¹fZÊVfZÊ, ³f °U¸f÷ Vfûd¨f°fb¸fWXÊdÀfÝ
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त्र प्देश में प्ीकमयम क्ाकलटिी के अगरबत्ी और धूप उतपादों 
की कबक्ी में तेजी आ रही है। रोकहत देव माककेकटिंग फम्थ के 
प्मुख रोकहत गुप्ता ने सुगंध इंकडया से एक बातचीत में कहा 
कक उत्र प्देश में प्ीकमयम उतपादों का बाजार लगभग 20% है 
और 10 व रु.20 की एमआरपी वाले उतपादों का बाजार 80% 

के करीब है। यूपी देश का सबसे बड़ा राजय है कजसकी 24 करोड़ से अकधक 
आबादी है। भारत एजेंसी के नाम से अगरबत्ी और धूप में कारोबार शुरू करने 
वाली फम्थ की सरापना 1980 में हुई री, जो बाद में रोकहत देव माककेकटिंग फम्थ 
बन गई है। भारत एजेंसी की सरापना रोकहत गुप्ता के कपताजी ने की री। रोकहत 
देव माककेकटिंग, उत्र प्देश और उत्राखंड में भारत इंडससटयल कॉरपोरेशन का 
पंचवटिी फोर इन वन जैसे उतपादों के होलसेल एजेंटि हैं। फम्थ कंपनी से सीधे 
माल लेकर कडसटीबयूटिस्थ को कंपनी रेटि पर सपलाई करती है और कंपनी फम्थ 
को कमीशन देती है। फम्थ के उत्र प्देश और उत्राखंड में लखनऊ, बनारस, 
गाजीपुर, बकलया, आगरा, मरुरा, बरेली, सहारनपुर, हररद्ार, टिनकपुर सकहत 
दोनों राजयों में लगभग 40 कडसटीबयूटिर हैं।

सुगंध इंकडया को रोकहत गुप्ता ने बताया कक इस उद्ोग में आने के कलए 
उनके कपता पढ़ाई छोड़ कर बंगलुरु चले गए रे और वहां बीआइसी में काम शुरू 
कर कदया और इस तरह वह इस कारोबार में आए। उनहोंने कहा कक उत्र प्देश 
और उत्राखंड में उनकी फम्थ के जररए ही राजय में तैनात सभी कडसटीबयूटिस्थ 
को माल सपलाई होती है। उनहोंने कहा कक कंपनी टेकडंग नहीं करती। हम कंपनी 
रेटि पर कडसटीबयूटिस्थ को आपूकत्थ करते हैं। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा 

CXØfSX ´fiQZVf ¸fZÔ ´fied¸f¹f¸f 
²fc´f¶fØfe CX°´ffQûÔ IYe ¶fPÞX SXWXe 
WX` d¶fIiYe : SXûdWX°f ¦fb~f

CX

कक उत्र प्देश एक ऐसा सटिेटि है जहां इकोनामी और प्ीकमयम दोनों 
रेंज में अगरबत्ी, धूप, ड्ाई ससटिक कोन आकद सभी तरह के उतपाद 
कबकते हैं। उनहोंने कहा कक रु.10 की एमआरपी वाले उतपादों की कबक्ी 
सबसे जयादा है। वहीं 50 और रु.100 की एमआरपी वाले भी उतपाद 
चलते हैं। 

उनहोंने कहा कक बीआइसी का पंचवटिी फोर इन वन, पंचवटिी धूप 
डबल साइज और 24 इन वन बहुत चलते हैं। इससे पहले कंपनी का 
रु.2 में कदल नाम का ब्ांड बहुत कबकता रा। उनहोंने बताया कक बालाजी 
और बीआईसी के एक हो जाने के बाद कारोबार में फक्क नहीं आया 
है। उनहोंने कहा कक यूपी में सबसे बेहतर रु.12 में जेड बलैक चलता 
है। उसके बाद सच्े साईं, काशी, भारतवासी, पंचवटिी फोर इन वन, 
साइककल का थ्ी इन वन, कतरंगा टिॉप 10 की कबक्ी पर हैं। रोकहत जी 
ने कहा कक अगरबत्ी की कबक्ी कम हुई है, लेककन ऐसा नहीं है कक 
वह बंद हो जाएगी। अगरबत्ी का चलन हमेशा रहेगा। बांस को लेकर 
धाकम्थक आपकत्यां हैं। इसकलए धूप का चलन बढ़ा है और अगरबत्ी व 
धूप के बाजार में 50-50 प्कतशत की कहससेदारी है।

उनहोंने बताया कक धूप में रु.10 की एमआरपी में बॉकस और रु.20 
में जीपर चलता है। जेड बलैक, काशी और  देव दश्थन का कोन चलता 
है। यूपी और उत्राखंड में पैककंग को लेकर लोगों का आकर्थ् बढ़ा 
है और वह अचछी पैककंग पसंद करते हैं। कडबबी रु.10 में ही चलती 
है और बड़े पैक में 200, 300 और 400 ग्ाम का जीपर 100 से 150 
रूपए में चलता है। उद्ोग में उधारी संबंधी सवाल पर रोकहत जी ने 
कहा कक नगद-उधार चलता रहेगा। ऐसा कभी नहीं होगा कक 100% 
कारोबार नगद पर चले, लेककन हम इतना जरूर धयान रखते हैं कक 
कजतना ऑड्टर ककया जाए उतने का ही माल लोगों को देना चाकहए। 
अकधक सपलाई से कदककतें बढ़ती हैं। उनहोंने कहा कक कोरोना के बाद 
से माककेटि डाउन हुई है और इस कार् उधारी में भी कुछ कमी आई है।

कंपनी की भकवषय की योजनाओं पर रोकहत जी ने कहा कक गीली 
धूप, ड्ाई ससटिक, अगरबत्ी में जीपर पैक आने वाले हैं। रु.100 में 
प्ीकमयम धूप ससटिक 80 ग्ाम और 450 ग्ाम में अगरबत्ी के जीपर पैक 
कनकाले गए हैं। यह सभी उतपाद वन इंकडया, मैसूर संदल और पंचवटिी 
के नाम से आएंगे और इनमें 6 तरह की रेंज हैं। यह सभी उतपाद जून 

माह के पहले सप्ताह तक आ जाएंगे। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा कक 
उद्ोग में चुनौकतयां तो हैं, लेककन काम करने के बेहतर तरीके से हम उनसे कनपटिने 
में सक्षम रहे हैं। हम सही ढंग से काम करें तो सब ठीक रहता है। इसीकलए कोई 
भी कडसटीबयूटिर कजतना आड्टर करता है उतना ही माल उसे भेजा जाता है और एक 
इलाके में कसफ्क एक ही कडसटीबयूटिर कनयुक्त ककया जाता है। उनहोंने दावा ककया कक 
यूपी में रु.10 का अगरबत्ी का पैकेटि लेने वाला रु.50 में भी खरीद कर रहा है। 
इसकलए प्ीकमयम की मांग बढ़ी है। इसके अलावा क्ाकलटिी सबसे प्मुख चीज है। 
कोई उपभोक्ता कोई भी उतपाद खरीदें वह चाहता है कक उसे अपनी पूंजी की लागत 
जरूर कमले। उद्ोग में आ रहे नए फ्ेगरेंस संबंधी सवाल पर रोकहत जी ने  कहा कक 
फ्रूटिी फलेवर सकहत कई तरह के फलेवर बाजार में आते रहते हैं, लेककन सराकयतव 
केवल पारंपररक सुगंधों को ही कमलता है। आजकल लोग कफर जासमीन, संदल, रोज, 
चंदन और उद पसंद करने लगे हैं, लेककन इसमें भी वह बेहतर क्ाकलटिी चाहते हैं। 
उनहोंने कहा कक ग्ाहक अब अचछे बुरे की पहचान करने लगे हैं। पंचवटिी का फोर 
इन वन हम 25 वर्थ से बेच रहे हैं और उसकी लोककप्यता आज भी उसी तरह है, 
कयोंकक उसकी क्ाकलटिी में कमी नहीं आई है। उपभोक्ता लोकल उतपादों को छोड़कर 
ब्ांडेड उतपाद इसीकलए खरीदता है कक उसे पूरा मूलय कमले। l

Mr. Rohit Gupta
128/100, GROUND FLOOR, K BLOCK, KIDWAI NAGAR 

KANPUR UTTAR PRADESH-208 011
Ph.: 09839794913
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नामी अगरबत्ी कंपनी की 
सरापना 1967 में परमानंद जी 
परनामी ने की री। कारोबार  
को बढ़ाने के कलए परमानंद 

जी के बड़े भाई मुलख राज जी और सोहन लाल जी 
ने कठोर पररश्म ककया। इससे पूव्थ पररवार की बापू 
बाजार में परफयूम, इत् और अगरबत्ी की एक दुकान 
री। एक समय परनामी अगरबत्ी पूरे उत्र भारत में 
लोककप्य हुआ करती री। 1967 में परनामी ब्ांड ने 
सबसे पहले अपना उतपाद परनामी रोज अगरबत्ी 
कनकाला। गुलाबी पैकेटि के इस उतपाद को लोग कभी 
नहीं भूल सके। परनामी उतपाद की लोककप्यता को 
इसी से समझा जा सकता है कक कदनेश परनामी जी के 
बड़े भाई श्ी अशोक परनामी जी राजसरान अगरबत्ी 
एशोकसएशन के अधयक्ष रह चुके हैं। अब वह सकक्य 
राजनीकत में है और जयपुर के मेयर, दो बार कवधायक 
और भाजपा प्देश अधयक्ष रह चुके हैं। कदनेश जी ने 
बताया कक कपताजी अगरबत्ी, परफयूम और इत् के 
कारोबार में रे। उस समय मैसूर की कंपकनयां अपने 
उतपाद बेचने आया करती रीं। बाद में कपताजी को 
लगा कक उनहें सवयं राजसरान में उतपादन शुरू करना 
चाकहए और इस तरह उनहोंने परनामी ब्ांड का पौधा 
लगाया। जो आज एक बड़ा वटिवमृक्ष बन चुका है।

सुगंध इंकडया के एक सवाल के जवाब में उनहोंने 
कहा कक बहुत समय तक हम उत्र भारत में नंबर 
एक की ससरकत में रहे। अब बहुत सारे उतपादक आ 
चुके हैं। अकेले राजसरान में ही 2000 से अकधक 
मैनयुफैक्चरस्थ हैं। इंदौर व नागपुर आकद कई शहर 

-dQ³fZVf ´fSX³ff¸fe 

CXôû¦f IZY d»fE  
CX´f·fûöYf U d³f¸ffÊ°ffAûÔ IYf 
þf¦føYIY WXû³ff þøYSXe

CXØfSX ·ffSX°f IYe A¦fi¯fe A¦fSX¶fØfe IÔY´fd³f¹ffÔ ¸fZÔ ÀfZ EIY ´fSX³ff¸fe A¦fSX¶fØfe IÔY´f³fe IZY ´fi¸fbJ 
AüSX Afg»f SXfþÀ±ff³f A¦fSX¶fØfe MÑZOX EÀfûdÀfEVf³f IZY A²¹fÃf dQ³fZVf þe ´fSX³ff¸fe IYf ¸ff³f³ff 
WX` dIY ¶fZWX°fSX ·fdU¿¹f IZY ¶ffUþcQ ¸f`³¹fbR`YˆYSXSX AüSX CX´f·fûöYfAûÔ IYû þf¦føYIY IYSX³fZ IYe 
þøYSX°f WX` dIY UWX CX¨¨f ¦fb¯fUØff Uf»fZ CX°´ffQûÔ IYû ¶f³ffEÔ AüSX BÀ°fZ¸ff»f IYSXZÔÜ CX³WXûÔ³fZ IYWXf 
dIY Afþ ¶ffþfSX ¸fZÔ Àf¶fÀfZ ¶fOÞXe ¨fb³fü°fe ¸f`³¹fbR`YˆYSXÀfÊ IZY Àff¸f³fZ ¹fWX WX` dIY ¶fOÞXZ ´f`¸ff³fZ ´fSX 
A¦fSX¶fØfe CX°´ffQIY °fû AfE WX`Ô, »fZdIY³f CXôû¦f IYf Qb·ffÊ¦¹f ¹fWX WX` dIY þû ´f`IZYMX 20-25 U¿fÊ 
´fcUÊ ÷Y.10 ̧ fZÔ d¸f»f°ff ±ffÜ Afþ ·fe UWX B°f³fZ ÷Y´fE IYf WXe WX`, þ¶fdIY SXfg ̧ f`MXZdSX¹f»f U ́ f`IZYdþÔ¦f 
IYe IYe¸f°fZÔ ¶fPÞXe WX`Ô AüSX »fZ¶fSX »ff¦f°f ¶fPÞX SXWXe WX`, »fZdIY³f CX´f·fûöYfAûÔ IZY d»fE A¦fSX¶fØfe IYf 
SXZMX ³fWXeÔ ¶fPÞX SXWXf WX`Ü 20-25 U¿fÊ ´fWX»fZ d³f¸ff°ffÊ þû A¦fSX¶fØfe ÷Y.10 ¸fZÔ 40 ¦fif¸f QZ°fZ ±fZ 
Afþ CXÀfIYf Uþ³f AüSX IYfOXe IY¸f IYSX CX´f·fûöYfAûÔ IYû ÷Y.10 ¸fZÔ 15 ¦fif¸f QZ SXWXZ WX`ÔÜ BÀfe 
°fSXWX ¦ffÔU-¦ffÔU AüSX WXSX ¸fûWX»»fZ ¸fZÔ ¸fVfe³f »f¦f þf³fZ ÀfZ ¶fOÞXZ ´f`¸ff³fZ ´fSX CX°´ffQ³f WXû SXWXf WX`, 
dþÀfÀfZ ¢½ffd»fMXe ¶fbSXe °fSXWX d¦fSX ¦fBÊ WX`Ü Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ JfÀf ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ CX³WXûÔ³fZ IYWXf dIY 
CXôû¦f IYe Àf¶fÀfZ ¶fOÞXe ¨fb³fü°fe WX` CX´f·fûöYfAûÔ IYû þf¦føYIY IYSX³ff dIY UWX Qû IZY ¶fþf¹f EIY 
WXe A¦fSX¶fØfe þ»ffEÔ, »fZdIY³f ¢½ffd»fMXe CX°´ffQûÔ IYf BÀ°fZ¸ff»f IYSXZÔ, þû ¸ff³fU ÀUfÀ±¹f AüSX 
´f¹ffÊUSX¯f IZY d»fE ·fe A¨Lf WX`Ü

´fSX
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उतपादन के बड़े हब बन गए हैं, लेककन क्ाकलटिी घटिी है। उनहोंने कहा कक इसके 
बावजूद कुछ कंपकनयां हैं, जो क्ाकलटिी को मेंटिेन कर रही हैं। इनमें जेड बलैक 
और साइककल जैसे ब्ांड भी हैं, जो उद्ोग के ब्ांड लीडर हैं और देश ही नहीं 
पूरी दुकनया में सपलाई कर रहे हैं। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा कक उपभोक्ता गु्वत्ा को लेकर 
जागरूक नहीं हैं। यही कार् है कक छोटिे-छोटिे सरानीय और लोकल उतपादक 
बहुत ही ससता माल बनाकर बाजार में बेच रहे हैं। ससते के चककर में लोग 
क्ाकलटिी नहीं देखते। उनहोंने बताया कक मशीनीकर् से उद्ोग में कदककतें आई 
हैं और क्ाकलटिी कगर गई है।

कदनेश जी ने कहा कक नई पीढ़ी का अब पूजा पाठ करने और अगरबत्ी 
के प्कत लगाव कम हुआ है, लेककन कवदेशों में रूम फ्ेशनर के तौर पर इसका 
इसतेमाल बढ़ रहा है। देश में भी ऐसे ग्ाहक हैं, जो सपेशल क्ाकलटिी और बेहतर 
सुगंध पसंद करते हैं। वैसे लोगों में कडफयूजर और एरोमा सप्े के इसतेमाल का 
भी चलन बढ़ा है, लेककन धाकम्थक काययों में परंपरा के तौर पर अगरबत्ी का 
इसतेमाल सदैव चलता रहेगा। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा कक उद्ोग की बेहतरी के कलए यह 
जरूरी है कक उपभोक्ताओं को जागरूक बनाया जाए। उनहें समझाया जाना चाकहए 
कक हम अपने बच्ों को सबसे बेहतर चीज खरीद कर देते हैं, लेककन भगवान 
को जो सबका पालनहार है उनके कलए ससते उतपादों  का इसतेमाल करते हैं, जो 
अपने और पररवार के सवास्थय के कलए भी खराब है। इसी तरह मैनयुफैक्चरस्थ 
को भी चाकहए कक वह बाजार में बेहतर से बेहतर उतपाद लेकर आएं।

सुगंध इंकडया को उनहोंने बताया कक पहले पूरा उद्ोग हार से 
अगरबकत्यों का कनमा्थ् करता रा। अब रॉ मटिेररयल के कमश््, उतपादन, 
पैककंग और ढ़ुलाई सब चीजों के कलए मशीनों का इसतेमाल हो रहा है। रोज 
नए-नए ढंग की मशीनें आ रही हैं। उनहोंने कहा कक गांव-गांव में मशीनें 
लग गई हैं। बलक में उतपादन हो रहा है। इन कच्ी अगरबत्ी उतपादकों से 
उद्ोग की बड़ी कंपकनयां रॉ बत्ी खरीदती री। यह एक अचछी शुरुआत 
री, लेककन अब सभी बड़ी कंपकनयों ने अपने बड़े-बड़े कारखाने लगा 
कलए हैं। वहां सब कुछ मशीन से काम हो रहा है। ऐसे में छोटिे उतपादकों 
से रॉ अगरबत्ी के खरीदार नहीं रह गए हैं। कलहाजा वो भी ससते तेल और 
केकमकल का इसतेमाल करके बाजार में सवयं अपने उतपाद बेच रहे हैं। 
इससे बाजार में क्ाकलटिी कगर गई है और खराब व ससते उतपादों की भीड़ 
में क्ाकलटिी उतपाद खो गए हैं। उनहोंने कहा कक इसीकलए उद्ोग में ब्ांड 
लॉयलटिी नहीं बन पा रही है। क्ाकलटिी वाले नेचुरल प्ोडक्टस बाजार में 
कजतना जयादा आएंगे उतना ही उतपादों के प्कत लोगों का कवश्वास बढ़ेगा 
व उद्ोग की ससरकत बेहतर होगी।

परनामी जी ने सुगंध इंकडया को बताया कक उद्ोग में उधारी भी 
एक बड़ी चुनौती है। कनमा्थताओं में भारी कंपटिीशन है। उनहोंने कहा कक 
उतपादों की कीमत को लेकर ससरकत जयादा खराब है। एशोकसएशन की 
इसमें भूकमका हो सकती है, लेककन वह कसफ्क सलाह ही दे सकती है। 
अंततः क्ाकलटिी वाले उतपाद बनाना मैनयुफैक्चरस्थ का काम है, लेककन 
उपभोक्ताओं को जागरूक करने के कलए कई सतर पर प्यास ककया जा 
सकते हैं। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने बताया कक 1967 का परनामी रोज 
अगरबत्ी बहुत लोककप्य ब्ांड रा। इसी प्ोडकटि से हमारी पहचान बनी 
कफर काली बत्ी का दौर आया तो हमने जेससमन (चमेली) की  सुगंध 
में परनामी सेंटि अगरबत्ी बनाई। हमारा उद्ेशय कम कीमत में अचछी 
क्ाकलटिी और जयादा माल देना रा। उस समय रु.2 में बड़ा पैक कदया 
जाता रा और 50 पैसे में भी हमारे कई उतपाद रे। उनहोंने बताया कक इस 
समय परनामी उतपाद 60 से 70 रेंज में हैं, कजनमें धूप, कोन ड्ाई ससटिक 
और सांब्ानी कप हैं। परनामी के उतपाद पूरे राजसरान के अलावा उत्र 
प्देश, कबहार, गुजरात, हररया्ा और असम में भी जाते हैं। 

उनहोंने बताया कक प्तयेक राजय की अपनी पसंद होती है। राजसरान 
में 250 ग्ाम, आधा ककलो और 1 ककलो के पैक का जयादा चलन है। 
सार ही 500 ग्ाम बॉकस भी चलते हैं  । गुजरात में रु.50 की कीमत 
वाला पाउच जयादा चलता है। वहीं उत्र प्देश में आज भी 10 से रु.20 
का पैकेटि सबसे जयादा कबकता है। परनामी का सबसे जयादा कबकने वाला 
उतपाद परनामी चंदन और टिू इन वन पाउच है। इसके सार ग्ाहक को 
एक चममच भी देते हैं। उनहोंने बताया कक कंपनी इकोनॉमी, मीकडयम और 
प्ीकमयम तीनों ही रेंज में है और रु.5 से लेकर 150 रुपए तक के पैक हैं।

एक सवाल की जवाब में उनहोंने बताया कक अब परनामी में तीसरी 
पीढ़ी के युवा भी नेतमृतव के कलए आ गए हैं। उनहोंने बताया कक उनके बच्े 
अब अपने उतपाद कवदेश में भी कनया्थत करने की कदशा में बढ़ रहे हैं। इसके 
अलावा एरोमा ऑयल पर भी वह काम कर रहे हैं। उनहोंने बताया कक 
एशोकसएशन के अधयक्ष के तौर पर वह इन सवालों पर बात करते रहे हैं। 
इसके अलावा सेलस टिैकस और बाद में वैटि टिैकस 12% को कम कर 8 
कफर 4% और कफर टिैकस फ्ी करने और बाद में जीएसटिी को भी 12% 
से घटिवाकर 5% करने में एशोकसएशन की अहम भूकमका री। उनहोंने 
कहा कक ऑल इंकडया अगरबत्ी मैनयुफैक्चरस्थ एसोकसएशन(आइमा) में 
साइककल के अजु्थन रंगा जी और जेड बलैक के अंककत जी के सार हम 
सब लोग ऑल राजसरान अगरबत्ी टेड एसोकसएशन के जररए बेहतर 
तालमेल के सार काम करते हैं। श्ी परनामी जी ने अनय राजयों कक 
अगरबत्ी एसोकसएशन जैसे गुजरात अगरबत्ी मैनयुफैक्चरस्थ एंड डीलस्थ 
एसोकसएशन (गामडा) के प्यासों की भी सराहना की। l
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ल्लू ब्ांड के इकतहास संबंधी सवाल पर श्ी राहुल 
ने बताया कक गुल्लूमल ब्ांड 1955 में सराकपत 
हुआ रा। मेरे दादा सवगगीय गुल्लूमल जी का कनधन 
कम उम्र में ही हो गया। इससे मेरे कपता श्ी शंकर 
लाल जी को गरीबी के कार् पढ़ाई भी छोड़नी 

पड़ी। उनहोंने बताया कक उनके कपता को खुशबुओं से 
बहुत लगाव रा। उनके पास और कोई योगयता नहीं री। काफी 
समय तक कदल्ली, मुंबई व बेंगलुरु में वह धकके खाते रहे और 
अंततः उनहोंने परफयूम और अगरबत्ी के बारे में काफी जानकारी 
एककत्त कर ली। उनहें समॉल सकेल इंडसटी के तौर पर अगरबत्ी 
का उतपादन करना जयादा अचछा लगा, कयोंकक इसमें कम पूंजी से 
भी कारोबार शुरू हो सकता रा। शंकरलाल जी ने कफर गुल्लूमल 
गेहीमल नाम से फम्थ शुरू की। गेहीमल, शंकरलाल जी के दादा 
का नाम रा। एकदम शुरुआत में और बाद में भी उनका प्ीकमयम 
उतपादों पर जोर है। उनका मानना है कक अगरबत्ी में गु्वत्ा 

¦fb»»fc¸f»f A¦fSX¶fØfe ¶fifÔOX SXfþÀ±ff³f IYf 68 U¿fÊ 
´fbSXf³ff »fûIYd´fi¹f CX°´ffQ SXWXf WX` AüSX EIY ¶ffSX dRYSX 
ßfe SXfWXb»f »fb²ff³fe þe ³fZ VfÔIYSX»ff»f ¦fb»»fc¸f»f »fb²ff³fe 
A¦fSX¶fØfe U¢ÀfÊ IZY þdSXE ¶fifÔOX IYû ³fE dÀfSXZ ÀfZ 
Aþ¸fZSX, þû²f´fbSX, CXQ¹f´fbSX, ´ff»fe ÀfdWX°f SXfþÀ±ff³f 
IZY IYBÊ dþ»fûÔ ¸fZÔ CX°ffSXf WX`Ü VfÔIYSX»ff»f ¦fb»»fc¸f»f 
»fb²ff³fe A¦fSX¶fØfe U¢ÀfÊ IZY ́ fiû´fSXfBMXSX ßfe VfÔIYSX»ff»f 
»fb²ff³fe IZY ´fbÂf ßfe SXfWXb»f ³fZ Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff IYû ¶f°ff¹ff 
dIY ¦fb»»fc¸f»f ¶fifÔOX ¶ffþfSX ¸fZÔ °fZ»f d¸fdßf°f d¶fIY³fZ 
Uf»fe A¦fSX¶fdØf¹fûÔ IZY ¶fþf¹f OXeBÊ´fe ¶fZÀOX WX`Ü IÔY´f³fe 
³fZ A´f³fe Àfb¦fÔd²f¹ffÔ JbQ °f`¹ffSX IYe WX`Ô AüSX ¦fb»»fc¸f»f 
¶fifÔOX 10 ¸f³f¸fûWXIY Àfb¦fÔ²fûÔ-¦fû»OX, dRYSXQüÀf, IZYUOÞXf, 
¦fb»ff¶f, ¨fÔQ³f, ¸fû¦fSXf, ´ffB³fE´´f»f, SXfg¹f»f, Qe´f¸ff»ff 
AüSX UfdMXIYf ¸fZÔ  WX`ÔÜ B³f Àfb¦fÔ²fûÔ IYû CX³fIZY d´f°ff 
ßfe VfÔIYSX »ff»f ³fZ ¶fe°fZ IYBÊ QVfIYûÔ IZY ´fdSXßf¸f ÀfZ 
°f`¹ffSX dIY¹ff WX`Ü IÔY´f³fe A·fe dÀfRYÊ A¦fSX¶fdØf¹fûÔ IYf 
WXe CX°´ffQ³f IYSX°fe WX`Ü ¦fb»»fc¸f»f ¶fifÔOX IZY ¸ffIZYÊdMXÔ¦f 
´fSX CX³WXûÔ³fZ IYWXf dIY WX¸f SXfþÀ±ff³f U A³¹f SXfª¹fûÔ 
¸fZÔ ¸fZWX³f°fe AüSX BÊ¸ff³fQfSX dOXÀMÑe¶¹fcMXSX d³f¹fböY IYSX³fZ 
þf SXWXZ WX`ÔÜ

VfÔIYSX»ff»f 
¦fb»»fc¸f»f »fb²ff³fe 
A¦fSX¶fØfe IYû EIY ³fE  
dÀfSXZ ÀfZ  dIY¹ff »ffg³¨f 

8´fdSXUfSX dIY dUSXfÀf°f IYû Af¦fZ ¶fOÞXf SXWXZ WX`Ô SXfWXb»f »fb²ff³fe 

¦fb



ÁéÜæ§ü-w®wx âé»¢Ï §¢çÇUØæ 49

बहुत ही उच् कोकटि की और प्ाकृकतक ततवों और सुगंकधयों की होनी 
चाकहए। काफी समय बाद यह फम्थ बंद हो गई और कफर गुल्लूमल एंड 
सनस उनहोंने शुरू की।

राहुल जी ने बताया कक कक पढ़ाई के समय ही मेरा रुझान डायमंड 
उद्ोग की तरफ आककर्थत हो गया रा। कलहाजा कपताजी ने मुझे पढ़ने के 
कलए भेज कदया। पढ़ाई करने के बाद जब मैं लौटिा तो मुझे महसूस हुआ कक 
मुझे अपने कपता और दादाजी का सपना पूरा करना चाकहए। इस तरह कपछले 
वर्थ हमने शंकर लाल गुल्लूमल लुधानी अगरबत्ी वकस्थ की सरापना की। 
अगरबत्ी उद्ोग में काम की मेरे पररवार के पास 70 वर्थ के अनुभव की 
कवरासत री। खुद मेरे कपता सुगंध के कवशेरज्ञ हैं। कलहाजा नई कंपनी में हमने 
उनके द्ारा तैयार ककए गए 10 फ्ेगरेंस से कनकम्थत अगरबकत्यों का उतपादन 
शुरू ककया। उनहोंने बताया कक अभी कंपनी का पूरा धयान अजमेर शहर 
और उसके आसपास के इलाकों पर है। इसके अलावा जयपुर, जोधपुर, 
उदयपुर, पाली आकद कजलों में फ्ी सैंपल बांटिे गए हैं और वहां से अचछा 
ररसपांस कमला है और ऑड्टर कमलने लगे हैं।

कारोबार बढ़ाने संबंधी एक सवाल के जवाब में राहुल जी ने कहा कक 
कंपनी इन कदनों पूरे राजसरान और दूसरे राजयों में बड़े पैमाने पर कडसटीबयूटिस्थ 
की तैनाती करने जा रही है और इसके कलए अनुभवी लोगों की तलाश हो रही 
है। राहुल जी ने बताया कक उनके कपताजी ने 10 सुगंकधयां तैयार की हैं और 
कुछ अनय कवकशष्ट सुगंकधयों पर वह ररसच्थ कर रहे हैं। हमारे 100 ग्ाम के 
पैक वाली अगरबत्ी रु.70 की एमआरपी में है, जो रु.50 में सबसे जयादा 
कबकती है। अब 5,10 और 20 रूपए की एमआरपी वाले उतपाद भी शुरू 
ककए गए हैं।  उनहोंने कहा कक अगरबत्ी को तेल से कनकम्थत करना अचछा 
नहीं है। इससे धुंआ अकधक होता है, जो मानव सवास्थय के कलए हाकनकारक 
है। इसीकलए हमारे सारे उतपाद डीईपी बेसड हैं और तेल का एकदम इसतेमाल 
नहीं करते। अगरबत्ी उद्ोग में आने की वजह बताते हुए राहुल जी ने कहा 
कक मैंने डायमंड का काम सीखा है, लेककन मैंने देखा कक कपता और दादाजी 
का सपना तो है ही सार ही बेहतर क्ाकलटिी के उतपादों की बाजार में बहुत 
कमी है। पुराने जमाने में अगरबत्ी बहुत अचछी क्ाकलटिी की होती री, 
लेककन आज वह नहीं है, उसे जबकक घर, मंकदर और पूजा पाठ में इसतेमाल 
ककया जाता है। इसकलए मेरे कदमाग में आया कक इतने अचछे और पकवत् 
वातावर् को सुगंकधत बनाने के कलए कचरे का इसतेमाल कयों करें? इसकलए 
अगरबत्ी को प्ीकमयम क्ाकलटिी में ही होना चाकहए। उसे उच् गु्वत्ा वाले 
प्ाकृकतक ततवों से तैयार ककया जाना चाकहए। राहुल जी ने कहा कक अजमेर में 
गरीब नवाज हैं और बड़े-बड़े मंकदर हैं ऐसे में भगवान या खुदा को शुद्ध चीजें 
अकप्थत करनी चाकहए। माककेटि में अपने उतपाद के कवसतार संबंधी र्नीकत पर 
उनहोंने बताया कक कंपनी ने अपने एजेंटि के जररए बड़े पैमाने पर फ्ी सैंपकलंग 
कराई है। इसके कलए हमने 9 इंच की वहाइटि अगरबत्ी खूबसूरत पैककंग में 
सेंपकलंग कराई। हमारा आदमी कडसटीबयूटिर और ररटिेलर के यहां जाता है 
और दो अगरबत्ी जला कर लगा देता है। पैकेटि में बची तीन अगरबत्ी वहीं 
छोड़ देता है। बहुत मामलों में देखा गया है कक वयापाररयों ने तुरंत एजेंटि को 
बुलाकर कई पैकेटि का आड्टर पकड़ा कदया। उनहोंने कहा कक दादा गुल्लूमल 
जी और कपता शंकरलाल जी की कंपनी ने पुनः गुल्लूमल अगरबत्ी लॉनच 
की है, तो लोगों में बहुत उतसाह आया है, कयोंकक दादा व कपताजी का नाम 
क्ाकलटिी उतपादों के कलए प्कसद्ध रा। हमारे उतपाद में लोगों ने देखा कक धुआं 
कम और सुगंध जयादा है। 

राहुल जी ने कहा कक अजमेर में कनकम्थत अगरबकत्यों में धुआं जयादा 
होता है, कजसे लोग पसंद नहीं करते। इसकलए गुल्लूमल ब्ांड लोगों के कदलों 
में जगह बना रहा है। उनहोंने कहा कक दूसरी कंपकनयों की तरह हम सैकड़ो 

रेंज में अपने उतपाद नहीं कनकाल रहे हैं। हम सीकमत उतपाद लेकर उनहें 
बाजार में सराकपत कर रहे हैं, कयोंकक हमारा उद्ेशय जयादा रेंज देना नहीं, 
बसलक क्ाकलटिी को बनाए रखना है और अपने कपता व दादाजी का नाम 
रोशन करना है। अगरबत्ी उद्ोग की चुनौकतयां संबंधी सवाल के जवाब में 
राहुल जी ने कहा कक कबना चुनौती के कुछ नहीं होता और वासतकवकता यह 
है कक उद्ोग में सही सूचना और सही क्ाकलटिी के बारे में लोगों को पता 
नहीं है। इसके बारे में आम जन तक जानकारी पहुंचनी चाकहए। उनहोंने कहा 
कक उद्ोग में तेल बेस बत्ी का जयादा इसतेमाल हो रहा है, कजसे कसफ्क तेल 
में डुबो कदया जाता है, कयोंकक उनहें पता है कक यह रोक में जलाई जाएगी। 
इसके कवपरीत हम तेल का इसतेमाल नहीं करते। 

राहुल जी ने बताया कक रॉ मटिेररयल की कीमतें तेजी से बढ़ी हैं, लेककन 
हमने अपने प्ॉकफटि माकज्थन को कम रखा है। दूसरा उधारी की समसया 
से कनपटिने के कलए वयापाररयों को नगद माल ही देते हैं। बाहर से आने 
वाले वयापाररयों को टांसपोटि्ट आकद सुकवधाएं जरूर कदलाते हैं, लेककन कबना 
भुगतान के माल सपलाई नहीं करते।  अपने ब्ांड कक पैककजींग के बारे में 
उनहोंने बताया कक हमारे पाउच का कडजाइन बहुत सुंदर है और ग्ाहक 
अगरबत्ी खतम हो जाने के बाद भी उनहें अपने पास सुरकक्षत रखता है और 
उसे बाजार लेकर के जाता है और वही पुनः खरीदता है। उनहोंने बताया कक 
अपने ब्ांड के कवसतार के कलए हम कडसटीबयूटिस्थ और ररटिेलस्थ को अचछी 
सकीम देने के बारे में भी कवचार कर रहे हैं। 
अंत में राहुल जी ने कहा कक सुगंध इंकडया के जररए लोगों को यह बताया 
जाना चाकहए कक भगवान को अकप्थत करने वाली वसतु की क्ाकलटिी  
सबसे बेहतर होनी चाकहए। इसकलए प्ीकमयम अगरबत्ी का ही इसतेमाल 
लोग करें। l
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के पैककंग फम्थ 2015 से अगरबत्ी और धूप उद्ोग 
के कलए मशीनें बना रहा है। जगदीश जी ने बताया कक 
इससे पहले हम मैकेकनकल जॉब वक्क ककया करते रे। 
कुछ लोगों ने अगरबत्ी के कलए मशीन की मांग की 
और हमने उसे बनाया। वह बहुत सफल हुई तो कफर 

कंपनी ने सभी तरह की मशीनों का कनमा्थ् शुरू कर कदया। अगरबत्ी और धूप के अलावा 
फम्थ मसालों, चाय की पत्ी, कचपस स्ैकस के कलए भी मशीनें ऑड्टर पर बनाती है। यकद अनय 
उतपादों के कलए आड्टर कमलते हैं, तो हम उस तरह की भी खास मशीनें बना सकते हैं। वैसे 
कंपनी की मुखय आपूकत्थ अगरबत्ी उद्ोग में है

सुगंध इंकडया के एक सवाल के जवाब में उनहोंने बताया कक अगरबत्ी में वजन और 
कगनती दोनों तरह से पैककंग कससटिम की मशीनें उनके पास हैं। यकद कोई कगनती की पैककंग 
वाली मशीन चाहता है, तो हम वैसी सेकटिंग करके देते हैं। यकद कोई ग्ाम (वजन) वाली मशीन 
मांगता है तो उसकी आपूकत्थ करते हैं। उनहोंने कहा कक एक ही मशीन में दोनों कससटिम जोड़ा 
जा सकता है, लेककन वह बहुत कारगर नहीं होता। उसमें कशकायतें बहुत आती हैं। इसकलए 

²fc´f AüSX A¦fSX¶fØfe CX°´ffQûÔ IYe QZVf ¸fZÔ ¶fOÞXZ ´f`¸ff³fZ ´fSX ¶fPÞX 
SXWXe ¸ffÔ¦f IYû QZJ°fZ WXbE A¶f Àf¸fc¨ff CXôû¦f A°¹ff²fbd³fIY 
¸fVfe³fûÔ ÀfZ CX°´ffQ³f IYSX³fZ ¸fZÔ »f¦f ¦f¹ff WX`Ü AfSX IZY 
´f`IZYdþÔ¦f RY¸fÊ IZY ´fi¸fbJ þ¦fQeVf þe ³fZ Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ 
¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ ¶f°ff¹ff dIY UWX ²fc´f A¦fSX¶fØfe CXôû¦f IZY d»fE 
RbY»f AfgMXû¸fZdMXIY EOXUfÔÀf MXZ¢³fû»ffgþe IYe ´f`dIÔY¦f ¸fVfe³fûÔ 
IYe Àf´»ffBÊ IYSX°fZ WX`ÔÜ AfSXIZY ´f`IZYdþÔ¦f IYe ¸fVfe³fûÔ ÀfZ 
A¦fSX¶fØfe, ¦fe»fe ²fc´f, OÑfBÊ dÀMXIY, IYû³f, ÀffÔ¶fif³fe IY´f AüSX 
WXU³f Àff¸fd¦fi¹fûÔ IYe ´f`dIÔY¦f IYe þf ÀfIY°fe WX`Ü B³f Àf·fe 
CX°´ffQûÔ IZY d»fE A»f¦f-A»f¦f ´fiIYfSX IYe ¸fVfe³fZÔ dOXþfB³f 
IYe þf°fe WX`ÔÜ CX³WXûÔ³fZ ¶f°ff¹ff dIY RbY»f AfgMXû¸fZdMXIY ¸fVfe³fûÔ 
¸fZÔ A¦fSX¶fØfe WXû´fSX ¸fZÔ OXf»f°fZ WX`Ô, °fû UWX Uþ³f ¹ff d¦f³f°fe IZY 
dWXÀff¶f ÀfZ ´f`dIÔY¦f ·fe IYSX QZ°fe WX`Ü BÀfÀfZ »fZ¶fSX IYe »ff¦f°f 
IY¸f WXû þf°fe WX`Ü 4 ÀfZ 5 »fZ¶fSX þû IYf¸f IYSX°fZ WX`Ô UWX EIY 
¸fVfe³f §fÔMXZ ·fSX ¸fZÔ IYSX QZ°fe WX`Ü CX³WXûÔ³fZ ¶f°ff¹ff dIY ¹fWX 
¸fVfe³fZÔ »f¦ff°ffSX 12 §fÔMXZ °fIY ¨f»f ÀfIY°fe WX`Ô AüSX 1 d¸f³fMX 
¸fZÔ 70 ´ffCX¨f ´f`IY IYSX ÀfIY°fe WX`ÔÜ IÔY´f³fe ¸fb£¹f°f: UdMXÊIY»f 
¸fVfe³fZÔ ¶f³ff°fe WX`Ô, ¢¹fûÔdIY WXûdSXþZÔMX»f ¸fVfe³fZÔ CXôû¦f ¸fZÔ ¶fWXb°f 
ÀfRY»f ³fWXeÔ WXû°fe AüSX CXÀf¸fZÔ dVfIYf¹f°fZÔ ·fe ¶fWXb°f Af°fe WX`Ô, 
þ¶fdIY UdMXÊIY»f IZY þdSXE ²fc´f AüSX A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ÀfZ 
ÀfÔ¶fÔd²f°f Àf·fe CX°´ffQûÔ IYû ¶f³ff¹ff þf ÀfIY°ff WX`Ü 

A¦fSX¶fØfe CXôû¦f IYû RbY»f 
AfgMXû¸fZdMXIY ´f`dIÔY¦f ¸fVfe³fZÔ QZ°ff WX`

AfSXIZY ´f`IZYdþÔ¦f
-þ¦fQeVf

AfSX
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हम लोगों को सलाह देते हैं कक वह वजन और ग्ाम के कलए अलग-अलग 
मशीनें लें, कयोंकक हमने एक बार उसे सेटि करक दे कदया, तो वह उसी 
तरह काम करती है। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा कक कंपनी 30 से लेकर 200 
ग्ाम तक की पैककंग वाली मशीन बनाती है। इसके अलावा 500 ग्ाम के 
कलए भी बड़ी साइज की मशीन बनाई  है। 1 ककलो की बड़ी मशीन हम 
बना रहे हैं। कफलहाल जयादा मांग 500 ग्ाम तक की होती है।

जगदीश जी ने बताया कक हमसे उद्ोग के लोग जो मशीनें ले जाते 
हैं। हम उनहें जरूरत पड़ने पर सकव्थस भी देते हैं। फोन के जररए भी उनहें 
समसया का समाधान बताते हैं और जरूरत पड़ने पर अपना इंजीकनयर भी 
भेजते हैं। मशीन लगाने के समय हमारा आदमी उसे सेटि करेगा और उसे 
चलाने की टेकनंग भी देता है। उनहें मशीन से संबंकधत पूरा फीचर समझाया 
जाता है। उनहोंने बताया कक उनके पास सबसे जयादा मांग अगरबत्ी 
उद्ोग से है। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने बताया कक इस कारोबार में चुनौकतयां 
बहुत हैं और कड़ी प्कतयोकगता है। इसके अलावा महंगाई भी बहुत बढ़ी है। 
5 वर्थ पहले जो सामान 3-4 रूपए में कमलता रा अब वह रु.50 में कमल 
रहा है। इसके अलावा हमारा पूरा कारोबार 2% की माकज्थन पर चलता है। 
इसी में लेबर चाज्थ भी कनकालना होता है। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने बताया कक उनके फम्थ की मशीनों 
की खाकसयत यह है कक हम मशीन को परफेकटि बनाते हैं, कजन लोगों को 
हमने मशीनों की आपूकत्थ की है। उनहें कभी कोई समसया नहीं होती। उनहोंने 
बताया कक अगरबत्ी के कलए उनके पास सवा दो लाख रुपए से लेकर 
5.50 लाख रुपए तक की मशीनें हैं। इनमें सपीड का फक्क होता है । कसंगल 
और डबल काउंकटिंग वहील का फक्क होता है। कसंगल वहील में सपीड 30 
से 40 पाउच प्कत कमनटि होती है और इसकी कीमत सव दो लाख रुपए 
है। इससे बेहतर है टिू हैड, कजसमें सपीड 60-65 पाउच प्कत कमनटि होती 
है। 4 हेड की मशीन भी है। सब में सपीड का फक्क है। फम्थ इन मशीनों 
की साल भर की गारंटिी लेती है।  l
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Õýæ¢ÇU ‹ØêÊæ

देश के अग््ी अगरबत्ी ब्ांडो में से एक 
बी आई सी,  माकक्कटि में ढेरों उतपाद ला 
रही है। तयोहारी सीजन के आते आते कंपनी 
की हर सेगमेंटि में देश भर की माककेटिों को 
अपने उतपादों से भर देने की योजना है। मई 
के महीने में कंपनी ने कई उच् क्ाकलटिी 
के बमबू लेस उतपाद माकक्कटि में उतारे रे। 
जुलाई के महीने में कंपनी प्ीकमयम हैंड 
रोलड अगरबत्ी सेगमेंटि के कलए नए उतपाद  
लायी है। 

कंपनी ने कुल 8 उतपाद -  देवसरानम, 
रॉयल मसक, 1965, ब्ह्ा मुहरत, कवजय 
कतलक, लैवेंडर, ऊद नुआर और  कमकलयन 
डॉलर जारी ककये हैं। इसमें देवसरानम, 
रॉयल मसक और 1965 कपछले साल ही 
कंपनी ने 50 ग्ाम पैककंग में जारी ककये रे 
और इन तीनो उतपादों को काफी अचछा 
ररसपॉनस कमला रा। माकक्कटि की कडमांड को 

देखते हुवे इन तीनों को अब 250 ग्ाम की पैककंग 
में जारी ककया है। इसके सार ही नए उतपादों 
में  ब्ह्ा मुहरत  250 और 50 ग्ाम में है। 
शेर सभी नए उतपाद 50 ग्ाम की पैककंग में हैं। 
यह सभी उतपाद पुरानी हसत कनकम्थत अगरबत्ी 
बनाने की कवकध से बनाये गए हैं।  इन सभी को 
बनाने  में उच् सतर सामग्ी और सुगंधों का प्योग 

ककया गया है। इन हैंडमेड अगरबकत्यों के द्ारा 
कंपनी ने इस सेगमेंटि में नई जान डाल दी है। यह 
अगरबकत्यां ख़ास उन लोगों के कलए हैं कजनहे 
सुगंध से प्ेम है और अचछी से अचछी अगरबत्ी 
खरीदने में संकोच नहीं करते। यह सभी उतपाद 
जुलाई माह से ही देशभर के बाज़ारों में उपससरत 
होंगी। l

प्ररीडमयम हैंि िोलि 
सेगमेंट में बरी आई 
सरी का उपहाि

आपकी श्द्ा औि 
आसरा के डलए 
देवदश्थन बांस-िडहत 
अगिबडतियां         
जब सुपर-क्ाकलटिी, बांस-रकहत अतयकधक सुगंकधत 
अगरबकत्यों की बात आती है, तो देवदश्थन इस 
बाजार में नमबर वन के सार अग््ी कनमा्थता है। 
उपभोक्ताओं के रुझान को देखते हुए, वे ऐसे उतपाद 
लाते हैं जो आपकी पूजा, धयान या योग की दैकनक 
कदनचया्थ में कबलकुल कफटि बैठते हैं। उतपाद की 
उच् गु्वत्ा के कार् उनकी नई लॉनच की गई  
बांस-रकहत अगरबकत्यों की बाजार में अतयकधक मांग 
है, कदन प्कतकदन इनकी मांग बढ़ रही है और उपभोक्ता 
उपलबध कवकभन्न प्कार की सुगंधों को पसंद कर रहे 
हैं। ये पूरे भारत में अतयकधक लोककप्य हैं और बाजार 
में बड़ी कहससेदारी रखते हैं। प्ाकृकतक सामकग्यों से 
कनकम्थत, ये तेज खुशबूदार अगरबकतयाँ भारतीय बाजार 
की आवशयकताओं के अनुरूप बनाई गई हैं। ये बांस-
रकहत अगरबकत्याँ आपके सव्थशसक्तमान की पूजा के 
प्कत आपकी श्द्धा व आसरा को पूरा करती हैं। l
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माककेट में बढ़त पि मंगलम कपूि   
मुंबई का मंगलम ब्ांड जाना जाता है अपने उच् क्ाकलटिी के कपूर उतपादों के कलए। पूजा के सार सार 
वातावर् सुगसनधत करने, पस्थनल केयर और मचछर भगाने के कलए भी कंपनी के पोटि्टफोकलयो में कई उतपाद 
हैं। कंपनी की कवशेरता कपूर में है कजस कार् इसके लगभग सभी उतपादों में कपूर का उपयोग ककया 
जाता है। बात की जाए जयपुर माकक्कटि की तो ‘मंगलम केमफर’ माकक्कटि में उपससरत टिॉप कपूर उतपादों में  
शाकमल है। सुगंध इंकडया द्ारा ककये गए सवजे में माककेटि जानकारों ने कहा कक हाल ही में जब कपूर की 
कीमतों में कगरावटि आयी तब जहां बड़े ब्ांडों ने अपनी कीमत कम नहीं की वहीं मंगलम ने माकक्कटि में अपनी 
जगह और मज़बूत करने के कलए कपूर की कीमत में कगरावटि के अनुसार उतपाद की कीमत कम कर दी। 
कंपनी के इस कदम को ग्ाहकों ने बहुत सराहा। मंगलम केमफर के 100 ग्ाम जार पैक की कीमत 195 
रु एमआरपी है। l

सेवा बांि, पिनामरी की एक 
खास पेशकश   
जयपुर से कनकलने वाले देश के पायकनयर अगरबत्ी ब्ांडों में परनामी का 
नाम शुमार है। एक लमबे इकतहास और देश की कई मंकडयों में मज़बूत 
पकड़ बनाने के बाद कंपनी ने 2 साल पूव्थ  ‘सेवा’ नाम से प्ीकमयम 
अगरबत्ी ब्ांड माकक्कटि में जारी ककया रा। इस ब्ांड के अंतग्थत कंपनी 
अगरबत्ी, धूप, ड्ाई ससटिक व कोन से लेकर अनय पूजा सामग्ी का कनमा्थ् 
कर रही है। इस ब्ांड में 75 के आसपास उतपाद हैं कजनकी कीमत 10 रु 
से शुरू होकर 150 रु तक है। कंपनी का ख़ास फोकस 50-100-150 रु 
के सेगमेंटि पर है। सेवा ब्ांड किलहाल राजसरान की मंकडयों में उपससरत है 
और कंपनी को माकक्कटि से काफी अचछा ररसपांस है। l

एक हरी पैक में कई 
सुगंध के डलए जेसल 
की अफलातून, 
जोश, टेमपल औि 
फलावि  कलेकशन

ग्ाहकों को एक ही खरीद में एक से ज़यादा सुगंध देने 
के कलए कंपकनयां कई सुगंध एक ही पैकेटि में देती हैं। 
इससे ग्ाहक के पास भी अलग-अलग सुगंधों की चॉइस 

होती है। इसी टेंड के चलते ,अहमदाबाद की कंपनी  जेसल प्ोडक्टस के 
पोटि्टफोकलयो में हैं 3 इन 1 जेसल अगरबत्ी, 5 इन 1 टिेमपल कलेकशन, 6 इन 
1 फलावर कलेकशन, 3 इन 1 अफलातून और  4 इन 1 जोश। 6 इन 1 फलावर 
कलेकशन में है 6 सदाबहार सुगंध - चनदन, रोज, केवड़ा, लैवेंडर, चंपा  और 
मोगरा। 450 ग्ाम के कजपर पैक में 3 इन 1 जेसल अगरबत्ी, 5 इन 1 टिेमपल 
कलेकशन और  6 इन 1 फलावर कलेकशन की कीमत 140 रु एमआरपी है और 
यह उतपाद बलैक बत्ी में है। 360 ग्ाम के कजपर पैक में 3 इन 1 अफलातून 
और 4 इन 1 जोश में कवकभन्न मनमोहक फाइन फ्ेग्ेनस की अगरबत्ी की कीमत 
है  140 रु एमआरपी और यह उतपाद  प्ीकमयम वाइटि बत्ी में  हैं। जेसल के 
अनय उतपादों की तरह इन सभी की भी अचछी कडमांड है। जेसल ब्ांड  जाना 
जाता है वाकजब दामों में उत्म सुगंध और क्ाकलटिी की अगरबकत्यों के कलए। 
जेसल के 70 रु एमआरपी वाले कजपर सबसे अकधक मांग में हैं। l
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राजसरान के सबसे पुराने अगरबत्ी ब्ांडों के 
इकतहास में अजमेर की गुल्लूमल गेकहमल का 
नाम दज्थ है। अपनी कवरासत और पुरखों के 
नाम को आगे बड़ाते हुवे कंपनी की युवा पीढ़ी 
ने शंकरलाल गुल्लूमल लुधानी अगरबत्ी ब्ांड 
नाम से अगरबत्ी उतपाद लांच ककये हैं। कंपनी 
के अनुसार सैंपकलंग के दौरान माककेटि में जहां 
भी अगरबत्ी जलाई गयी, सभी ने इसकी सुगंध 
की सराहना की और ब्ांड के बारे में पूछा। 
कंपनी ने किलहाल 10 मनमोहक सुगंधों - 
गोलड, कफरदौस, चनदन, गुलाब, केवड़ा, 
रॉयल, पाइनएपपल, मोगरा, दीपमाला और 
वाकटिका में अगरबत्ी जारी की हैं। कंपनी के 
अनुसार गोलड अगरबत्ी में कंपनी के पुरखों 
का ख़ास सुगंध फामू्थला है। यह सभी उतपाद 
100 ग्ाम की कजपर पैककंग में 70 रु एमआरपी 
में हैं। दज्थनों उतपाद माककेटि में डालने के बजाय 
कंपनी का उद्ेशय कसफ्क चुकनंदा क्ाकलटिी 
ब्ांडों पर फोकस रखने का है। l

डविासत को आगे 
लेजातरी गुल्ूमल 
अगिबतिरी

िाजसरान का लोकडप्रय उतपाद है आि 9 अगिबतिरी  
जयपुर ससरत ओसवाल टेकडंग कंपनी के ब्ांड राजसरान के सभी बाज़ारों में उपससरत है। कंपनी अगरबत्ी से लेकर धुप ससटिक तक 
सभी प्कार के उतपाद बनाती है। शाही सुगंध और आर नाइन नाम से ओसवाल टेकडंग के दो ब्ांड माकक्कटि में उपससरत हैं। कंपनी के 
सवा्थकधक कबकने वाले उतपादों में मैकजक और ओएमजी (ओ माई गॉड ) अगरबत्ी है। यह दोनों ही फोर इन वन अगरबत्ी उतपाद 
हैं याकन इनके एक पैकेटि में कंपनी 4 आकर्थक सुगंध देती है। मैकजक का एक 250 ग्ाम का कजपर पैक 70 रु एम आर पी में है 
और ओएमजी अगरबत्ी, 170 ग्ाम के कजपर में 75 रु एमआरपी में है। ओसवाल टेकडंग 500 ग्ाम की जार पैककंग में भी अगरबत्ी 
कनकालती  है कजसकी राजसरान के बाज़ारों में काफी अचछी कडमांड है। अगरबत्ी के सार सार ओसवाल टेकडंग के आर नाइन धूप 
ससटिक भी लोककप्य है। यह उतपाद 4 सुगंधों - रोज़, ततवा, लैवेंडर और रंगोली में हैं। बेहद आकर्थक बॉकस पैककंग में इसके एक 
पैक में 9 ससटिक हैं कजसकी एमआरपी 15 रु है। l
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जयपुि में पूजा बेल अगिबतिरी  
को डमल िहे िरीपरीट ऑि्डि 
कसवकासी, तकमल नाडु की माकचस कनमा्थता एकशया मैच कंपनी की चावी माकचस देश भर 
में प्कसद्ध है। माकचस के सार-सार कंपनी का अगरबत्ी ब्ांड पूजा बेल भी देशभर की 
मंकडयों में उपससरत है। कंपनी, अगरबत्ी से लेकर धूप  ससटिक और कप संब्ानी उतपाद का 
भी कनमा्थ् करती है। बात करें जयपुर माकक्कटि की तो यहां माककेटि जानकारों के अनुसार जो 
ग्ाहक एक बार पूजा बेल की अगरबत्ी ले जाता है वह वाकपस वही मांगता है। पूजा बेल 
के उतपाद कई कवकभन्न सुगंधों - चनदन, मसक, गुलाब, लैवेंडर, मोगरा, केवड़ा, चंपा अकद 
के सार सार फाइन और फ्रूटिी फ्ेग्ेनस और थ्ी इन वन पैक में भी उपलबध है। यह सभी 
18 ग्ाम के बॉकस पैक में 12 रु एमआरपी में उपलबध हैं। अगरबत्ी के सार सार कंपनी 
की ड्ाई धूप ससटिक भी माकक्कटि में उपससरत है। संदल, मसक, गुलाब, लैवेंडर, केवड़ा और 
मोगरा की  6 आकर्थक सदाबहार सुगंधों में ये धूप ससटिक उतपाद उपलबध हैं। इनके एक 
बॉकस  पैक में 8 ससटिक हैं और कीमत 15 रूपए एमआरपी है। l

बमबू लेस  
सेगमेंट में फ़ील 
गुि बांि की नई 
पेशकश: यास  
बीते कुछ वरयों से बमबू लेस अगरबत्ी 
उतपादों का माकक्कटि देश भर में बढ़ रहा है 
कजसे देख कई कंपकनयों ने कवकभन्न तरह 
के बमबू लेस उतपाद माकक्कटि में जारी 
कर कदए हैं। वडोदरा, गुजरात की कंपनी 
कवजय परफयूमरी वकस्थ ने भी  हाल ही 
में प्ीकमयम बमबू लेस अगरबत्ी सेगमेंटि 
में यास नाम से उतपाद लांच ककया है। 
एक अलग आकर्थक सुगंध में  यह बमबू 
लेस अगरबत्ी 8 इंच लमबाई में है और 
इसकी मोटिाई 4 एम एम है और इसका 
बकनिंग टिाइम 50 कमनटि तक है। आकर्थक 
कसकलंकड्कल पैककंग में यह उतपाद सटिैंड 
के सार है। इसके 100 ग्ाम के पैक की 
कीमत 130 रु एमआरपी है। उतपाद को 
कमले अचछे परर्ामों को देख महीने भर 
में कंपनी की इस उतपाद के  8 और 
वैररएं्टस कनकालने की योजना है। l

गुजरात के राजकोटि की टिॉप अगरबत्ी कंपकनयों में उतसव 
फ्ेग्ेनस का नाम शुमार है। गुजरात से कनकलकर देश के कई 
राजयों में उतसव के उतपाद अचछी कबक्ी में हैं। कंपनी के 6 
इन 1 उतपाद ग्ाहकों को काफी पसंद आते हैं। उतसव के इन 
उतपादों में एक ही पैकेटि में ग्ाहक को 6 आकर्थक सुगंध में 
अगरबत्ी कमल जाती हैं। 6 इन 1 में उतसव के पास है सप्े 
कलेकशन और नेचुरल बुके। सप्े कलेकशन में है 6 फाइन 
फ्ेग्ेनस सुगंध - फैंटिाकसया, पजेरो, याड्टले, चालगी, जोरदार  
और वेलवेटि टिच। वहीं नेचुरल बुके में हैं 6 सदाबहार  
फरूलों की सुगंध -नाईटि क्ीन, रोज, लैवेंडर, मोगरा, चंपा और 
संदल।  ये दोनों उतपाद 100 से लेकर 200 ग्ाम के कजपर 
पैक में 70 से लेकर 130 रु एमआरपी में उपलबध हैं। उतसव 
फ्ेग्ेनस के उतपादों की क्ाकलटिी इसी से मापी जा सकती है 
कक कंपनी के कई उतपादों की कडमांड  दशक भर से बढ़त में 
ही रही है। l

सुगंध डबखेितरी उतसव डक 
सप्रे औि बुके कलेकशन 
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क कसटिी के नाम से मशहर 
जयपुर राजपूताने की शान रहा 
है। देश की आजादी के पहले 
कहंदुसतान के तमाम शहरों में 
सबसे खूबसूरत और सरापतय 

कला का शहर माना जाता रा। जयपुर राजसरान की 
राजधानी है और देश के सवा्थकधक पयटि्टन सरल यहां 
होने के कार् या राजसरान के अनय ऐकतहाकसक 
सरलों पर घूमने जाने वाले लाखों देसी कवदेशी पय्थटिक 
प्कतवर्थ यहां आते हैं। पयटि्टन के अलावा पतररों और 
कपड़ों पर कारीगरी और हसतकशलप जयपुर का प्मुख 
वयवसाय है। राजपूताने के राजसी पराभव के बाद यहां 
अब उद्ोग शुरू हुए हैं। ऐसे में जयपुर मधयम आय 
वग्थ की आबादी वाला शहर है। इसकलए यहां अगरबत्ी 
और धूप के इकोनामी वाले उतपाद ही सबसे जयादा 
चलाते हैं। सुगंध इंकडया की एक टिीम ने जयपुर के 
अगरबत्ी बाजार का वयापक का अधययन ककया और 
देखा कक यहां लोग प्ीकमयम क्ाकलटिी के महंगे उतपाद 
और खूबसूरत, शानदार पैककंग वाले उतपाद कम पसंद 
करते हैं। यहां के उपभोक्ता साधार् पैककंग 
में रु.10 की एमआरपी में 40 अगरबत्ी या 
जयादा वजन के धूप पैक पसंद करते हैं। 
औसतन एक ग्ाहक यहां प्कतमाह 100 से 
डेढ़ सौ रुपए तक की अगरबत्ी और धूप 
खरीदता है और बहुत कम लोग ही रु.500 
तक की खरीदारी करते हैं।
साधािण पैक जयादा  
कांडटटरी की मांग
देश ही नहीं कवदेशों में भी आकर्थक और 
खूबसूरत पैकेकजंग का चलन बढ़ा है, लेककन 
जयपुर अगरबत्ी बाजार ऐसा है, जहां के 
उपभोक्ता यह मानते हैं कक बहुत अचछी पैककंग यकद 
है, तो उतपाद की लागत अकधक होगी और उसमें 
क्ाकलटिी और क्ांकटिटिी दोनों ही कम होगी। इसकलए 
वह उसे नहीं पसंद करते। सुगंध इंकडया ने जयपुर 
के कडसटीबयूटिर और दुकानदारों से बातचीत में पाया 
कक 80% उपभोक्ता साधार् पैककंग पसंद करते हैं, 
कजसकी एमआरपी रु.10 हो और उसमें 40 अगरबकत्यां 
हों। सार ही उसमें क्ाकलटिी भी होनी चाकहए। इसके 
कवपरीत अनय राजयों और बड़े शहरों में मैनयुफैक्चरर 
अपने उतपादों की पैकेकजंग में बड़ी धनराकश खच्थ करते 
हैं। इसकलए वह रु.10 की एमआरपी में 10 या 12 
अगरबकत्यां ही दे पाते हैं। जयपुर के नजदीक कदल्ली, 
हररया्ा और पंजाब में रु.10 के पैकेटि में 10-12 
अगरबत्ी वाले उतपाद ही चलते हैं, लेककन जयपुर का 
बाजार इसके एकदम उलटिा है। इसके अलावा जहां 
उत्र भारत में धूप कक खपत अगरबत्ी से अकधक है, 
राजसरान में अभी भी 90% माककेटि अगरबत्ी की है। 

जयपुर के माककेटि में नई सुगंकधयों का टेंड बढ़ रहा है। 
अब लोग इंकटिमेटि फलेवर व फ्ेंच परफयूम जयादा पसंद 
कर रहे हैं। धाकम्थक काययों के कलए गुलाब, मोगरा व 
चंदन चलता है, लेककन दुकानों, ऑकफस या मॉल में 
फाइन फ्ेग्ेंस की मांग हैं।
जयपुि में 50% उतपाद इंदौिरी
सुगंध इंकडया की माककेटि ररपोटि्ट के अनुसार जयपुर 
अगरबत्ी का सबसे अचछा बाजार है और यहां 
इकोनॉमी में 10,15, 20 और रु.50 तक का बाजार 
है। प्ीकमयम अगरबकत्यों की माककेटि 100 से लेकर 
200 रूपए के बीच कसमटि जाती है। इस तरह इकोनामी 
उतपादों का बाजार 80% है। धूप और अगरबत्ी में 
राजसरान के बाहर के 50% ब्ांड कबकते हैं और 
50% में सरानीय कंपकनयों और लोकल कनमा्थताओं 
के उतपाद कबकते हैं। जयपुर में मुखयतः मधय प्देश 
के इंदौर की कंपकनयों के उतपाद जयादा कबकते हैं। 
इसके अलावा अहमदाबाद और नागपुर के भी कुछ 
उतपाद चलाते हैं। आमतौर पर वयसक्तगत इसतेमाल के 

कलए ही प्ीकमयम उतपाद लोग खरीदते हैं, लेककन पूजा 
पाठ और धाकम्थक काय्थक्मों के कलए जयादा मात्ा में 
इकोनामी उतपादों की कबक्ी होती है। यहां बॉकस के 
बजाय जीपर को लोग जयादा पसंद करते हैं। जीपर 
में रु.50 में 150 ग्ाम जयादा चलता है कयोंकक जीपर 
पैककंग में अगरबत्ी व धूप की मात्ा जयादा होती है।
जेि बलैक का माककेट में वच्थसव
जयपुर में अगरबत्ी और धूप में नंबर एक का ब्ांड जेड 
बलैक है। उसने अनय ब्ांड के उतपादों को पीछे धकेल 
कदया है। सवजे के अनुसार कडसटीबयूटिस्थ और दुकानदारों 
ने बताया कक जेड बलैक कंपनी की माककेकटिंग बहुत 
बेहतर है। उनकी टिीम लगातार काम करती है और 
कडसटीबयूटिर से लेकर दुकानदारों तक वह लोगों को 
जयादा मुनाफा और सकीम देते हैं। इसके अलावा जेड 
बलैक ब्ांड में इकोनामी से लेकर प्ीकमयम क्ाकलटिी 
के उतपादों में असंखय वैरायटिी उपलबध है। ब्ांडेड में 

जेड बलैक के बाद साइककल का उतपाद चलता है, 
लेककन उसमें इकोनामी रेंज कम है। वह प्ीकमयम रेंज 
में जयादा चलता है। इसके बाद भोपाल के पूजा पाठ, 
बेंगलुरु का फाइव सटिार, राजसरान के ब्ांड कवधान, 
परनामी, शयाम कृपा, ऐरोमकटिका, भरोसा, आकद चलते 
हैं। एक जमाने में परनामी कई राजयों में प्कसद्ध ब्ांड 
रहा है, लेककन अब वह राजसरान के गांवों तक सीकमत 
हो गया है। आईटिीसी के मंगलदीप की भी अचछी सेल 
है। अहमदाबाद के भी कुछ ब्ांड चलते है। ककसी 
जमाने में बेंगलुरु का चौरंगी चलता रा, लेककन अब 
उसकी जगह इंदौर की कंपकनयां ने ले ली है, कयोंकक 
बेंगलुरु का माल 80-90 रूपए में 10 पैकेटि रु.10 
की एमआरपी में आता रा। अब इंदौर वाले 72 रुपए 
में 10 पैकेटि दे रहे हैं और क्ाकलटिी भी उनकी बेहतर 
है। अनय ब्ांडों में  तेज, ररकद्ध कसकद्ध, आलोक जैसे 
कई ब्ांड आ रहे हैं और इन सभी के पास अचछी 
वैरायटिी है। कनशान, लक्मी, आरसी समेत अहमदाबाद 
के कई ब्ांड तरा नागपुर का रॉकेटि भी यहां कदखाई 
देता है। प्ीकमयम ब्ांड की भी कबक्ी प्ीकमयम ररटिेल 

आउटिले्टस पर है। इनमें साइककल, जेड 
बलैक, बालाजी, बीआईसी, श्ीजी, वक्तुंड, 
फलोररश, सतया, हेम, मंगल आकद के प्ीकमयम 
उतपाद शाकमल हैं।
जयपुि माककेट में 90%  
अगिबतिरी का चलन
जयपुर में अगरबत्ी की माककेटि 90% है, 
जबकक धूप का चलन 10% ही है। धूप में भी 
ड्ाई ससटिक की ग्ोर 25% से अकधक हो रही 
है। गीली धूप में जेड बलैक, हरर दश्थन, देव 
दश्थन, एरोमेकटिक और डेकनम चलते हैं। धूप का 
इसतेमाल पूजा पाठ और हवन में ककया जाता है, 

जबकक दुकानों, ऑकफस और मॉल में लोग अगरबत्ी 
लेते हैं। जेड बलैक का मंरन सबसे जयादा कबकता है। 
अनय उतपाद 
सांब्ानी कप का माककेटि भी यहां बढ़ रहा है। इसमें 
साइककल का नैवेद् सबसे आगे है। इसके बाद डेलटिा, 
जेड बलैक और एरोमेकटिका है।  चंदन टिीका में हरर 
दश्थन, जालानी और काशी चलता है। यहां अकधक 
माककेटि पाउडर चंदन की है लेककन गीले चंदन में 
हरी दश्थन की सेल है।  कपूर में सरसवती, मंगलम 
और साइककल के अलावा कई अनय लोकल उतपादन 
चलाते हैं। हाल ही में कपूर के दाम में कगरावटि आने 
पर मंगलम ने अपने दाम कम कर कदए कजस कार् 
उसे माककेटि में बढ़त कमल गई।  रोल आन में एयरोकैम 
रतलाम का सबसे अकधक माककेटि है। इसके अलावा 
कई और कंपकनयों के उतपाद चलते हैं। यहां रोल आन 
20, 30, 50, 100 और 125 रुपए की एमआरपी में 
कबकते हैं। l
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जार वर्थ से अकधक प्ाचीन शहर 
अजमेर दुकनया भर में प्कसद्ध सूफी 
संत खवाजा मोइनुद्ीन कचशती की 
दरगाह के कलए प्कसद्ध है। इसके 
अलावा ऐकतहाकसक शहर अजमेर 

के पास ससरत पुषकर झील, ब्ह्ा मंकदर और वहां 
लगने वाला मेला, जैन मंकदर, अढ़ाई कदन का झोपड़ा, 
तारागढ़ दुग्थ, आना सागर झील आकद प्मुख पयटि्टन 
सरल हैं। दुकनया भर से लाखों कवदेशी और देश से 
करोड़ों पयटि्टक और तीर्थ यात्ी प्कतवर्थ यहां आते हैं। 
प्ाचीन शहर अजमेर अरावली की पहाकड़यों पर ससरत 
है, लेककन बड़ी संखया में याकत्यों के आने से यहां वर्थ 
भर मेले जैसा माहौल रहता है। खासतौर पर खवाजा 
की दरगाह पर लगने वाले उस्थ 
और पुषकर मेले के दौरान पूरा 
शहर ज़ायरीनों व तीर्थ याकत्यों 
से भरा रहता है। यही कार् है 
कक राजसरान का छोटिा शहर 
होने के बावजूद अजमेर में 
अगरबत्ी और धूप उतपादों की 
वर्थभर कबक्ी होती है। अजमेर 
में उस्थ और मेले के कर् 
लाखों की भीड़ जुटिती है। 
इसकलए यहां ससते व इकोनामी 
उतपादों की जयादा मांग है।

सुगंध इंकडया की टिीम ने 
अजमेर बाजार का कवसतमृत 
अधययन ककया और पाया कक 
यहां अगरबत्ी की खपत लगभग 80% और 
20% में धूप और ड्ाई ससटिक का चलन है। 
दरगाह, तारागढ़ और पुषकर झील के आसपास 
बड़े पैमाने पर अगरबत्ी और धूप की खपत 
होती है, लेककन यहां बहुत ही ससते उतपाद 
कबकते हैं। कडसटीबयूटिस्थ और ररटिेलस्थ ने बताया 
कक दरगाह और मंकदर के इलाके में दो-चार रुपए 
की कीमत वाले उतपाद भी रु.10 में धड़ाधड़ 
कबकते हैं। अजमेर शहर में प्ीकमयम क्ाकलटिी 
के उतपादों की मांग है, जबकक गांवों में इकोनामी रेंज 
के उतपाद चलते हैं। यहां लोकल ब्ांड के उतपाद 
महातमा,भरोसा, गुल्लूमल के अलावा अनय सरानीय 
अगरबत्ी कनमा्थताओं के उतपादों की भारी खपत है। 
इस तरह अजमेर में सरानीय उतपादों की खपत 80% 
है। बाहर के प्ीकमयम और इकोनॉमी उतपादों की 20% 
ही मांग है। सबसे जयादा अहमदाबाद व इंदौर के 
उतपाद यहां कबकते हैं। बेंगलुरु के उतपाद तीसरे सरान 
पर हैं, जबकक बगल के कजले जयपुर के उतपाद यहां 
नहीं चलते।

ररपोटि्ट के अनुसार अजमेर की मुखय माककेटि 50 
रूपए में जीपर की है और रु.10 के उतपाद भी काफी 

चलते हैं। बॉकस के बजाय जीपर पैककंग इकोनामी 
उतपादों में चलते हैं। प्ीकमयम उतपाद यहां काउंटिर 
से ही कबकते हैं। एक ररटिेलर ने बताया कक महंगी 
अगरबकत्यां उपभोक्ता सीधे दुकानों से खरीदते हैं। 
रोक खरीदार ही इकोनामी उतपाद लेते हैं। यहां 
सरानीय उतपादकों, लोकल ब्ांडस और बाहर की 
ब्ांडेड कंपकनयों के बीच कड़ा मुकाबला है, लेककन 
सभी के उतपाद यहां कम जयादा कबक ही जाते हैं। यहां 
के कडसटीबयूटिर और कवतरक 
अनय क्षेत्ों की तुलना में 2 
से 4 प्कतशत के कमीशन पर 
भी काम कर लेते हैं, कयोंकक 
यहां सेल वॉलयूम जयादा 

है। आमतौर पर एक उपभोक्ता प्कतमाह अगरबत्ी 
पर रु.100 खच्थ करता है। कवदेशी और कुछ चुकनंदा 
पय्थटिक प्ीकमयम क्ाकलटिी के उतपाद खरीदते हैं।

सुगंध इंकडया के माककेटि सवजे के अनुसार प्ीकमयम 
अगरबत्ी में बालाजी, कमसबा, बीआईसी, फॉरेसटि, 
सतया, अममृता, आकशका, फाइव सटिार, आलोक, 
पोरक, कसकद्ध और कनशान चलते हैं। इकोनॉमी में जेड 
बलैक और साइककल की कबक्ी है। इसके अलावा 
सरानीय ब्ांड में महातमा, भरोसा, गुल्लूमल आकद 
चलते हैं। महातमा का मुट्ा सबसे जयादा चलता है। 
महातमा के उतपाद रु.100 ककलो से लेकर 2500 रुपए 
प्कत ककलो तक का है। बड़े ब्ांड यहां कम चलाते 

हैं। साइककल अगरबत्ी की सुगंध भीनी है, जबकक 
यहां लोग सटांग खुशबू पसंद करते हैं। जेड़ बलैक 
की कई रेंज है और इकोनामी के ग्ाहक उसे लेते 
हैं। जयादातर प्ीकमयम में बाहरी ब्ांड और इकोनॉमी 
में लोकल चलते हैं। इसके अलावा भगवती, शाह 
फ्ेगरेंस, कसकद्ध, वडोदरा का श्ी कृष् परनामी और 
राजकोटि का उतसव चलता है। माककेटि सवजे के अनुसार 
यहां 10 में से 4 ग्ाहक ब्ांड के नाम से उतपाद लेते हैं। 

अजमेर में अभी भी अगरबत्ी का 
चलन जयादा है। यहां 40% ग्ाहक दरगाह 
जाने वाले होते हैं। यही कार् है कक 
अजमेर में अगरबत्ी की कबक्ी जयादा है। 

बांस ना जलाने की धाकम्थक वजह के कार् 
धूप का बाजार बढ़ रहा है। उसमें भी लोग 
गीली धूप कम ड्ाई ससटिक जयादा पसंद कर 
रहे हैं। ड्ाई धूप में भी बालाजी, सतया और 

कनशान का मुखय बाजार है। इसके अलावा कजन ब्ांडों 
कक अगरबकत्याँ कबकती हैं उनके ड्ाइ ससटिक उतपाद भी 
माककेटि में उपससरत हैं। गीली धूप में हरर दश्थन, 4 इन 
1, जेड बलैक का मंरन भी चलता है। इसके अलावा 
गाड्टन फ्ेश भी है। यहां सांब्ानी का बाजार लगभग 
10% है, कजसमें बालाजी, महातमा, साइककल नैवेद् 
और कुछ लोकल ब्ांड चलते हैं।

कपूर में मंगलम और सरसवती चलता है। चंदन 
टिीका में लोकल जयादा चलता है। रोड़ा बहुत हरर 
दश्थन का बाजार है। इसके अलावा रोल आन उतपादों 
में एरोकेम इकोनॉमी में और प्ीकमयम में बालाजी के 
उतपाद चलते हैं। l

WX
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þ¹f´fbSX IYf ´fied¸f¹f¸f 
dSXMXZ»f ÀMXûSX: ¸fÔ¦f»f 
A¦fSX¶fØfe WXfCXÀf

यपुर अगरबत्ी और धूप 
उतपादों का इकोनामी माककेटि 
है, लेककन कपंक कसटिी में मंगल 
अगरबत्ी हाउस केवल और 
केवल बड़े ब्ांडों के प्ीकमयम 

उतपादों का शानदार ररटिेल सटिोर है। अगरबत्ी का 
ररटिेल सटिोर मंगल अगरबत्ी हाउस की अहकमयत 
इसी से आंकी जा सकती है कक साइककल और जेड 
बलैक जैसी प्ीकमयम अगरबत्ी कंपकनयां दुकान पर 
शानदार कडसपले करती हैं। 

मंगल अगरबत्ी हाउस के प्मुख रकव अग्वाल 
ने सुगंध इंकडया से एक खास बातचीत में बताया 
कक यह अगरबत्ी सटिोर 10-12 वर्थ पूव्थ खोला 
रा। इससे पहले वह जॉब करते रे, लेककन ररटिेल 
कवशेरतः अगरबत्ी कारोबार में आना उनका पैशन 
रा। मंगल अगरबत्ी हाउस ररटिेल के अलावा 
होलसेल और यूएसए व जापान आकद देशों 
में एकसपोटि्ट भी करता है। उनके पास फलररश, 
वक्तुंड, कनशान, बड़ौदा का परनामी और श्ीजी 
की एजेंसी है। रकव अग्वाल का अपना ब्ांड मंगल 
भी  है, कजसमें वह कोन, अगरबत्ी, कपूर, कार 
परफयूम, इत्, रोल ऑन और 5 घंटिे तक जलने 
वाली लॉनग ससटिक अगरबत्ी भी बनाते हैं। यह सभी 
प्ीकमयम क्ाकलटिी के उतपाद हैं। इसके अलावा 
मंगल अगरबत्ी हाउस ररटिेल सटिोर पर देश की टिॉप 
प्ीकमयम ब्ांड की अगरबकत्यां कमलती हैं, कजसमें 
बालाजी, साइककल, सतया, हरर दश्थन, मंगलदीप, 
अलौककक, कबमल, डेकनम, साकवत्ी और हैम जैसे 
30-35 बड़े ब्ांड के उतपाद हैं।

रकव अग्वाल ने एक सवाल के जवाब में 
बताया कक उनके अगरबत्ी हाउस से लोग 2000 
से लेकर 10 हजार रूपए तक की अगरबत्ी व 
धूप आकद की प्कतमाह खरीदारी करते हैं। उनहोंने 
बताया कक अगरबत्ी के ररटिेल में कारोबार करना 
उनहें बहुत अचछा लगता है, कयोंकक यह ऐसी जगह 
है, जहां ग्ाहकों से सीधा संपक्क रहता है। मैं उनको 
कोई प्ीकमयम उतपाद देता हं, तो उनसे फीडबैक 
भी लेता हं। इस आश्वासन के सार उतपाद बेचता 
हं कक यकद पसंद ना आए तो वह खुला पैकेटि भी 
वापस दे जाएं।  उनहोंने कहा कक अगरबत्ी उद्ोग 
सबसे बेहतर है और मैं उपभोक्ताओं को कहता हं 
कक वह 10-5 ससती अगरबत्ी जलाने के बजाय 
एक अचछी क्ाकलटिी की प्ीकमयम बत्ी जलाएं, तो 
उनहें जयादा संतुसष्ट प्ाप्त होगी। जयपुर में मंगल 
अगरबत्ी हाउस के 3 ररटिेल सटिोर हैं। भकवषय में 
उनकी योजना है कक वह एक बहुत कवशाल ररटिेल 
सटिोर खोलें। सुगंध इंकडया के एक सवाल के जवाब 
में उनहोंने बताया कक वह केवल जयपुर के माककेटि में 
ही काम करते हैं और मुखयतः प्ीकमयम उतपादों पर 
फोकस करते हैं। प्ीकमयम उतपादों में सबसे जयादा 
चलने वाले 5 ब्ांड पर उनहोंने बताया कक फलररश 
कीमत और गु्वत्ा में सबसे बेहतर है। इसके 
बाद बालाजी, साइककल, वक्तुंड और परनामी है। 

þ
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उनहोंने बताया कक जयपुर में धूप खासतौर पर ड्ाई 
ससटिक का चलन बढ़ा है। अगरबत्ी 70% चलती 
है, तो 30% में धूप, ड्ाई ससटिक और सांब्ानी कप 
चलते हैं। पूरे जयपुर में मुखयतः रु.50 वाला जीपर 
सबसे जयादा चलता है, लेककन प्ीकमयम उतपादों 
में बॉकस ही चलता है। उनहोंने बताया कक ड्ाई 
ससटिक में वक्तुंड, परनामी फील गुड,  बालाजी, 
फलररश के प्ीकमयम उतपाद चलते हैं। गीली धूप में 
साइककल, हरर दश्थन और सरानीय उतपाद बनसी 
की मांग है। वैसे अब गीली धूप की मांग कम हो 
रही है, कयोंकक उसमें सुगंध कम और धुआं जयादा 
होता है। गीली धूप में प्ीकमयम 100 ग्ाम और 
एकॉनोमी आधा ककलो के पैक में जयादा चलती है 
।  रकव अग्वाल ने बताया कक यहां सांब्ानी कप 
रु.50 से लेकर 400 रूपए तक का कबकता है। 
इसमें साइककल और डेलटिा मुखय हैं। परनामी का 
रु.400 में 12 पीस है। वक्तुंड  और फलररश का 
पैक डेढ़ सौ रुपए में आता है। उनहोंने बताया कक 
कपूर में वह अपना ब्ांड मंगल कपूर बेचते हैं, 
जबकक चंदन में मनोहर सबसे बेहतर है। इसके 
बाद काशी आकद उतपाद आते हैं। 

अपने खुद के ब्ांड मंगल पर उनहोंने कहा 
कक मैंने अपना मंगल ब्ांड बनाया है, जो प्ीकमयम 
उतपाद है। हमारी लॉनग ससटिक अगरबत्ी सप्ताह में 
दो कबकती है जो 5 घंटिे तक जलती है। रोल आन 
में एरोकैम, बालाजी का चलता है, जो रु.70 से 
लेकर हजार रुपए तक का है। 

मंगल अगरबत्ी हाउस में देश कक बड़ी 

कॉमपकनयां कडसपले सकीम देती हैं। साइककल ने 
बहुत शानदार कडसपले कर रखा है। उनहोंने बताया 
कक साइककल कंपनी ने 5 कदन का मुंबई कटप 
कदया रा और कफलम अकभनेता अकमताभ बच्न 
से भी मुलाकात कारवाई री। इसके अलावा जेड 
बलैक, फलोररस, वक्तुंड कंपनी भी तयोहारों के 
समय कडसपले और तमाम महतवपू््थ सकीम देती  
रहती है। l



60 ÁéÜæ§ü-w®wxâé»¢Ï §¢çÇUØæ

l¸fÔ±f³fl IYfg´feSXfBMX CX»»fÔ§f³f ´fSX SXÔþ³f A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ´fi¸fbJ d¦fSXµ°ffSX
श की प्मुख अगरबत्ी कंपनी मैसूर दीप परफयूमरी हाउस 
(एमडीपीएच) द्ारा दज्थ कशकायत के बाद गुजरात ससरत रंजन 
अगरबत्ी उद्ोग पर कॉपीराइटि उल्लंघन का कशकंजा कस गया 

है। मधय प्देश की मैसूर दीप परफयूमरी हाउस ने रंजन अगरबत्ी उद्ोग पर 
कॉपीराइटि सामग्ी के अनाकधकृत उपयोग और उनके 
बौकद्धक संपदा अकधकारों का उल्लंघन करने को लेकर 
एक एफआईआर दज्थ कराई। एफएमसीजी क्षेत् में 
एमडीपीएच अगरबत्ी बाजार में अकद्तीय और प्ीकमयम 
क्ाकलटिी के महंगे उतपादों को लाने के कलए अनुसंधान 
कवकास और रचनातमक प्यासों में पया्थप्त संसाधनों और 
भारी पूंजी का कनवेश करता है। कंपनी अपने उतकृष्ट 
उतपाद रेंज और गु्वत्ा के प्कत प्कतबद्धता के कलए प्कसद्ध 
है। उसने एक कंपनी द्ारा अपने कॉपीराइटि का अनाकधकृत 
उपयोग करने के कखलाफ कड़ा रूख अपनाया है। इसके 
कलए उसने कानूनी तरीकों से अपने कॉपीराइटि को लागू कराने 
के कलए मामला दज्थ कराया है।

मैसूर दीप परफयूमरी हाउस के कानूनी दसतावेजों के 
कलकखत अनुपालन पर और कॉपीराइटि अकधकनयम 1957 के अनुसार दीसा 
पुकलस ने रंजन अगरबत्ी उद्ोग मालगढ़, दीसा सकहत गुजरात और अनय 
राजयों में ससरत उसके पररसरों पर छापा मारा और धारा 51,63 और 64 के 
तहत प्ारकमक दज्थ की है। कॉपीराइटि अकधकनयम 1957 रंजन और मंरन के 
रु.60000 मूलय के कॉपी, बॉकस और सामान जप्त ककए गए हैं। सार ही उसके 
माकलक को भी कगरफतार ककया गया है, कजसने रंजन और मंरन के कववाकदत 

लेबल पर एमडीपीएच के मंरन की कलाकृकत की नकल की री। एमडीपीएच 
के अटिॉनगी और एडवोकेटि श्ी राजेंद्र भंसाली ने बताया कक रंजन अगरबत्ी उद्ोग 
ने एमडीपीएच के मंरन लेबल की कडजाइन, काय्थ और वयवसरा की अवैध 

रूप से नकल की है। वह ग्ाहकों के मन में भ्रम और धोखा पैदा 
कर रहा है और कंपनी की प्कतठिा और सद्ावना को नुकसान 
पहुंचा रहा है। कॉपीराइटि अकधकनयम 1957 के अनुसार यकद ककसी 
को कला, काय्थ, रंग, योजना, वयवसरा और वयापार कचनह के 
बावजूद नकल करते हुए पाया जाता है और मूल सवामी के कला 
काय्थ का पया्थप्त और भौकतक पुननोउतपादन ककया जाता है, तो 
उक्त अवैध काय्थ को बहुत गंभीर माना जाता है। इसकलए यह 
अपराध पूरी तरह गैर जमानती है। मैसूर दीप परफयूमरी हाउस 
के प्बंध भागीदार श्ी अंककत अग्वाल ने कहा कक कंपनी 
अपने बौकद्धक संपदा अकधकारों की रक्षा के कलए हमेशा 
बहुत आक्ामक रही है और कानूनी कार्टवाई करने में बहुत 
तेज है। कंपनी ने भारत के कवकभन्न कहससों में और कवदेशों 
में भी ऐसे वयसक्तयों, फमयों और कंपकनयां के कखलाफ 

हजारों कानूनी कार्टवाइयां की हैं, कजनहोंने एमडीपीएच के कचनह, लेबल, 
कला काय्थ और कडजाइन की नकल की है। कंपनी ने उपभोक्ताओं के कहत में 
आवशयक कानूनी कार्टवाई करके नकली वसतुओं और जालसाजी का मुकाबला 
करने की अपनी प्कतबद्धता को कसद्ध ककया है। इस सकक्य दृसष्टको् को अपना 
कर हमारा लक्य एक कमसाल कायम करना है, जो भकवषय में कानूनी उल्लंघन 
को रोकेगा और बौकद्धक संपदा अकधकारों के कलए नवाचार और सममान के 
कलए अनुकरूल वातावर् को बढ़ावा देगा। l

QZ

IZYERYAfSXAfBÊ IYû d¸f»ff ´f¹ffÊUSX¯f IZY A³fbIcY»f 
A¦fSX¶fØfe d¨f´fIYf³fZ Uf»fZ ´fQf±fÊ IZY d»fE  ´fZMXZÔMX

रल वन अनुसंधान संसरान (केएफआरआई) ने अगरबत्ी और 
धूप कोन के कलए एक आवशयक ततव कचपकाने वाले पदार्थ को 
कवककसत ककया रा, कजसे पेटिेंटि कमल गया है। केएफआरआई के 
शोधकता्थओं के अनुसार कचपकाने वाला पदार्थ कजसे कजगटि कहते 

हैं, अगरबत्ी कनमा्थ् में एक अकत आवशयक ततव है। केएफआरआई द्ारा 
कवककसत पदार्थ पया्थवर् के अनुकरूल, कम प्दूर्कारी और अभी इसतेमाल 
ककए जा रहे कजगटि की तुलना में कम लागत वाला है। 

अगरबत्ी आमतौर पर अगर लकड़ी, लकड़ी का कोयला, छाल, पत्े, 
फरूल और आवशयक तेलों व सुगंकधत रसायनों को कमला कर सुगंकधत जैकवक 
सामग्ी से कनकम्थत की जाती है। इन घटिकों का पेसटि बांस की सीख पर लगाया 
जाता है। अगरबत्ी में उपयोग की जाने वाली आवशयक सामकग्यों में यह 
अतयंत आवशयक ततव है, जो कलस्टसया गलूटिीनोसा नामक प्जाकत के पेड़ 
की छाल से प्ाप्त होता है। इसे आमतौर पर कजगटि के रूप में जाना जाता है। 
कजगटि कलटिसी गलूटिीनोसा की छाल का चू््थ है, कजसका उपयोग अगरबत्ी पर 
ज्वलनशील लेप बनाने के कलए ककया जाता है।

केएफआरआई द्ारा कवककसत नया बाधयकारी मैकटकस एक कनसचित 
संरचना में कलटिसी डेककनेंकसस छाल पाउडर, बांस बुरादा और बांस चारकोल 
का कमश्् है। इस अध्थ ठोस पेसटि को बनाने के कलए सामग्ी को उपयुक्त 
मात्ा में आसुत जल के सार कमलाया जाता है। इस तैयार मैकटकस को बांस 
की काकडयों पर मशीन से कचपकाया जाता है और 3 घंटिे के कलए 50 से 
60 कडग्ी सेसलसयस पर सुखाया जाता है। उकचत सुगंध या आवशयक तेलों 

को पेसटि में जोड़ा जा सकता है या सही ढंग से सूखने के बाद अगरबत्ी में 
शाकमल ककया जा सकता है। कलटिसी डेककनेंकसस बाक्क पाउडर एक अचछे 
एडहेकसव के रूप में काम करता है और जलने के समय को काफी हद तक 
बढ़ा देता है। शोधकता्थओं के मुताकबक कवकभन्न पया्थवर् अनुकरूल सामकग्यों 
के कई संयोजनों को आजमाने के बाद मैकटकस को कवककसत ककया गया 
है। केएफआरआई के शोधकता्थओं की टिीम कजसमें आर जयराज, उन्नीमाया 
रकवंद्रन, वीबी श्ीकुमार और शयाम कवश्वनार ने कवकभन्न पौधों की सामग्ी की 
जांच और उनका मूलयांकन करने के बाद कचपकने वाला ततव कवककसत ककया 
है। यह शोध राष्टीय बांस कमशन, केंद्र सरकार के कृकर और ककसान कलया् 
मंत्ालय के कवत्ीय सहयोग से ककया गया रा।

कजगटि जैसे नए ततव में ज्वलनशील क्षमता अकधक है। बाजार में उपलबध 
10 सेंटिीमीटिर लंबी अगरबत्ी के जलने के समय की तुलना में नए ततव से 
कनकम्थत अगरबत्ी 20 से 25% अकधक समय तक जलती है। शोधकता्थओं के 
अनुसार प्योगों से पता चला है कक नए मैकटकस के जलने के दौरान C02 
गैस का उतपादन तुलनातमक रूप से कम होता है। बांस से कनकम्थत सींक तैयार 
करने के दौरान लगभग 70% बायोमास अपकशष्ट पदार्थ के रूप में चला जाता 
है। वत्थमान आकवषकार में बाइंकडंग मैकटकस बनाने के कलए इस कचरे से बांस 
का बुरादा और बांस का कोयला तैयार ककया जाता है। यह नया अकवषकार 
वैकसलपक संसाधन सामग्ी का उपयोग करके बाधयकारी मैकटकस बनाने के 
कलए एक नई कवकध प्दान करता है, जो ससता और पया्थवर् के अनुकरूल है। 
वत्थमान आकवषकार के बाइंकडंग मैकटकस ने उतपादन qu में सुधार ककया है। l

IZY



ÁéÜæ§ü-w®wx âé»¢Ï §¢çÇUØæ 61

U¿fÊ ·fSX ¦f¸fÊ SXWX°ff WX` Aþ¸fZSX ¸fZÔ A¦fSX¶fØfe 
IYfSXû¶ffSX: ÀfÔþ¹f »ff»fUf³fe

जसरान के धाकम्थक एवं 
ऐकतहाकसक पय्थटिन सरलों वाले 
शहर अजमेर में अगरबत्ी और 
धूप का कारोबार वर्थ भर गम्थ 
रहता है। उस्थ और मेलों के दौरान 

बड़े पैमाने पर अगरबत्ी और धूप की मांग रहती 
है। अजमेर से कनकलने वाली महातमा अगरबत्ी पूरे 
राजसरान में कबकती है। इसके अलावा पंजाब और 
गुजरात में भी उसकी सपलाई है। रमेश अगरबत्ी वकस्थ 
की सरापना 1980 में हुई री। कंपनी के प्मुख संजय 
लालवानी ने सुगंध इंकडया को बताया कक कंपनी का 
अपना खुद का ब्ांड महातमा अगरबत्ी है और इसके 
अलावा टेकडंग का काम भी करती है । रमेश अगरबत्ी 
वकस्थ के पास बालाजी, बीआईसी, सतया, समेत कई 
कॉमपकनयों की एजेंसी है। इसके अलावा कई ब्ांड जैसे   
फॉरेसटि की वह टेकडंग करते हैं। संजय जी ने बताया 
कक कंपनी का मुखय धयान ररटिेल पर रहता है। ररटिेल 
और होलसेल के अलग काउंटिर हैं। एक सवाल के 
जवाब में उनहोंने कहा कक दरगाह और मंकदरों के कार् 
अगरबत्ी और धूप की यहां हमेशा मांग बनी रहती है।

महातमा ब्ांड की अगरबत्ी रु.100 प्कत ककलो से 
लेकर 2500 रुपए प्कत ककलो तक है। कंपनी अगरबत्ी 
और धूप दोनों का ही उतपादन करती है। संजय जी ने 
बताया कक महातमा ब्ांड के 200 से भी अकधक उतपाद 
हैं। रु.100 प्कत ककलो के उतपाद इकोनामी और ढाई 
हजार रुपए प्कत ककलो वाले प्ीकमयम उतपाद हैं। उनहोंने 
बताया कक अजमेर में इकोनामी अगरबत्ी की बलक 
में उतपादन और कबक्ी है, लेककन ररटिेल में उपभोक्ता 
प्ीकमयम क्ाकलटिी के उतपाद खरीदते हैं। यहां प्ीकमयम 
उतपादों की 40% मांग है, जबकक 60% में इकोनामी 
जीपर पैककंग का चलन है। 300, 600 और रु.1000 
प्कत ककलो तक की अगरबकत्यां जयादा कबकती हैं।

एक सवाल के जवाब में उनहोंने बताया कक यहां 
प्ीकमयम में सबसे जयादा बालाजी और कमसबाह चलता 
है। इकोनॉमी में बालाजी की अकधक सेल है । यहां 
लोग सटांग सुगंध पसंद करते हैं और यही कार् है 
कक साइककल की यहां कम कडमांड है। जेड बलैक कक 
कडमांड कम होने का कार् है कक वह बलैक ससटिक 
में है जबकक अब यहां टेंड वहाइटि/ब्ाउन ससटिक का है। 
उनहोंने बताया कक प्ीकमयम में यहां राजसरान से बाहर 
के ब्ांड जयादा चलते हैं। अहमदाबाद का कनशान, 
कदशा, भगवती, शाह फ्ेगरेंस और वडोदरा का श्ी 
कृष् परनामी चलता है। शहरों में जयादातर प्ीकमयम 
और ग्ामी् इलाकों में इकोनामी उतपाद चलाते हैं। 
उनहोंने बताया कक अजमेर में धूप का चलन बढ़ रहा 
है। 65% अगरबत्ी और 35% धूप की कबक्ी है। 
बालाजी और सतया गीली धूप में चलते हैं। जेड बलैक 

का मंरन इकोनामी में अचछा कबकता है। हरी 
दश्थन भी माककेटि में उपससरत है। 
संजय लालवानी ने सुगंध इंकडया को बताया कक 
यहां उद्ोग का भकवषय बेहतर है लेककन लाख 
रूपए की मशीन हर गांव और मोहल्ले में लग 
गई है, जो काफी उतपादन करती हैं। इससे दूसरी 
बड़ी कंपकनयों को काफी नुकसान होता है। आज 
उपभोक्ता ससते की मांग करता है लेककन उसे 
क्ाकलटिी भी चाकहए। 10 में से 4 ग्ाहक ब्ांड 

के नाम से खरीदारी करते हैं। एक उपभोक्ता 
औसतन महीने में रु.100 की अगरबत्ी खरीदता 
है। इसकलए अजमेर अगरबत्ी और धूप उद्ोग 
के कलए तेजी से बढ़ता शहर है। l

SXf

Mr. Sanjay Lalwani
M/s. Ramesh Agarbatti Works

15, New Kawandaspura Madan 
Gate, Ajmer (Raj.)-305001

Mobile : 9829619988
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अजमेर में ममता अगरबत्ी 
बीते 4 दशकों से अगरबत्ी 
और धूप के कारोबार में है। 
चार-पांच दशक से इस फम्थ 

के पास चारु पफयू्थमरी की फाइव सटिार, अममृता, 
आकशका, पोरक, आलोक, समेत कई ब्ांडों 
की एजेंसी है। एक समय में उनके पास जेड 
बलैक का भी काम रा। ममता अगरबत्ी 100 
ककलोमीटिर के दायरे में गाड़ी से माल  सपलाइ 
करती है। कंपनी के प्मुख जयप्काश जी ने सुगंध 
इंकडया को बताया कक उनके यहां से आलोक और 
5 सटिार ब्ांड सबसे जयादा कबकते हैं। उनहोंने कहा 
कक यहां रु.50 का पाउच सबसे जयादा चलता 
है और वह अपने यहां से प्ीकमयम क्ाकलटिी के 
उतपाद बेचते हैं। एक समय में उनके पास जेड 
बलैक का भी काम रा।

धाकम्थक और पयटि्टन का शहर होने के कार् 
बड़ी संखया में सरानीय मैनयुफैक्चरस्थ और दूसरे 
राजयों की ब्ांडेड कंपकनयां के होने के बावजूद 
यहां सभी के माल रोड़ा काम जयादा कबक जाते 
हैं। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा कक 
अजमेर में बड़ी संखया में लोकल उतपादक भी 
हैं, कजसके कार् माककेटि में कड़ी प्कतयोकगता है। 
उनहोंने बताया कक यहां धूप में ड्ाई ससटिक जयादा 

चलती है। धुंआ जयादा होने के कार् गीली धूप 
का चलन कम हुआ है, लेककन कफर भी अगरबत्ी 
की कबक्ी लगभग 90% है, जबकक धूप 10% ही 
कबकती है। उनहोंने बताया कक सांब्ानी कप यहां 
कम चलता है। उनहोंने बताया कक सरानीय सतर 
पर बहुत मैनयुफैक्चरर हैं और दूसरे राजयों की भी 
बड़ी ब्ांडेड कंपकनयों के उतपाद रहते हैं। इसकलए 

माककेटि में रोड़ा बहुत सभी चलते हैं। 

A

Mr. Jaiprakash Jain
M/s. Mamta Agarbatti Works

G-5, Shri Talkies Mall, Shri Talkies, 
Ajmer-305001

Mobile : 9829164882

¢½ffd»fMXe CX°´ffQ WX` ´fcþf ¶fZ»f A¦fSX¶fØfe : Àfb·ff¿f dUþ¹fU¦feÊ¹f
ल माकचस और चाबी माकचस 
बनाने वाली कंपनी ‘एकशया मैच 
कंपनी’ की अगरबत्ी और धूप 
“पूजा बेल” इन कदनों जयपुर व 
राजसरान के कई इलाकों में तेजी 

से लोककप्य हो रही है। जयपुर की  कवजयवगगीय 
एजेनसीस के प्मुख श्ी सुभार कवजयवगगीय ने 
सुगंध इंकडया से एक बातचीत में बताया कक यह 
क्ाकलटिी उतपाद है जो 10 रूपए में कबकती है। 
पूजा बेल अगरबत्ी की 10 रेंज है और इन सब 
की सुगंकधयां अलग-अलग है। उनहोंने बताया कक 
यह एक क्ाकलटिी उतपाद है और एक कवतरक के 
तौर पर मेरा अनुभव है कक मैं कजन उपभोक्ताओं 
को पूजा बेल अगरबत्ी की कोई भी रेंज देता हं। 
वह दूसरी बार भी उसे मांगने आता है। 

सुभार कवजयवगगीय की फम्थ 20 वरयों से 
मुखयतः बेल माकचस की कडसटीबयूटिर है। बीते 
दो वरयों से वह अब पूजा बेल अगरबत्ी और धूप 
की भी कबक्ी अपने काउंटिर से कर रहे हैं। सुगंध 
इंकडया से बातचीत में उनहोंने कहा कक पूजा बेल 
अगरबत्ी की एमआरपी रु.15 में है, लेककन वह 
रु.10 में कबकती है और जयपुर में इसकी अचछी 
खासी माककेटि बन गई है। पूजा बेल अगरबत्ी 
के राजसरान और अनय राजयों में आपूकत्थ संबंधी 
सवाल पर उनहोंने कहा कक कंपनी की नीकत है 

कक वह माककेकटिंग पर बहुत जोर नहीं देती। उनका 
मानना है कक कजतनी आसानी से उनका उतपाद 
कबके उतना ही बेचा जाए। इसकलए वह कभी 
कोई टिारगेटि कफकस नहीं करते। इसके अलावा 
कंपनी और मेरी भी यह नीकत है कक जो भी माल 
बेचा जाए वह नगद बेचा जाए। उनहोंने कहा कक 
यकद ककसी उतपाद की क्ाकलटिी अचछी है, तो वह 
जरूर कबकती है और पूजा बेल अगरबत्ी की 
ररपीटि सेल इसका प्मा् है कक लोग उसे पसंद 
कर रहे हैं। 

उनहोंने बताया कक वह पूजा बेल अगरबत्ी 
की कबक्ी कसफ्क जयपुर में अपने काउंटिर से ही 
करते हैं। इसमें रु.10 में 20 ग्ाम अगरबत्ी होती 
है। अगरबत्ी के अलावा ड्ाई धूप ससटिक 6 सुगंध 
में हैं और इसका भी ररटिेल प्ाइस रु.10 है।  l

¶fZ

Mr. Subhash
M/s. Vijaivargiya Agencies

856, Bagru Walon Ka Rasta, 
Chandpole Bazar, Jaipur

Mobile : 9829015682
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जमेर में सुखसागर 
फम्थ अगरबत्ी 
उद्ोग में 34 वरयों 
से काय्थरत है। 
2002 में सुखसागर 

फम्थ की सरापना हुई तब से वह अगरबत्ी 
और धूप के कारोबार में है। फम्थ दूसरी 
कंपकनयों के कलए जॉब वक्क भी करती 
है। सार ही सुखसागर बीते 5-6 वरयों से 
कडसटीबयूशन के भी क्षेत् में सकक्य है। 
सुखसागर के प्मुख भरत खत्ी ने सुगंध 
इंकडया को बताया कक वह कसकद्ध और 
कनशान के कडसटीबयूटिर हैं। इसके अलावा 
कई अनय ब्ांडेड कंपकनयों की टेकडंग करते 
हैं। उनहोंने बताया कक यहां प्ीकमयम उतपादों 
का चलन कम है और वह अगरबत्ी 
काउंटिर पर ही कबकते हैं। जनरल माककेटि 
में इकोनॉमी के उतपाद जयादा चलते हैं। 
उनहोंने बताया कक जो उतपादक प्ीकमयम 
क्ाकलटिी के उतपाद बनाते हैं और उनका 
बाजार है। उनहोंने कहा कक बड़े ररटिेलर 
दूसरे राजयों के ब्ांडेड उतपादों को भी 
बेचते हैं। इसमें बालाजी, कनशान, आकद के 
उतपाद चलते हैं और इकोनामी रेंज में जो 
उतपाद प्कतसपधगी कीमत दे वह चलता है। 
इस कार् इकॉनोमी में सभी के पास रोड़ा 
रोड़ा माककेटि शेयर है।

सुगंध इंकडया से बातचीत में उनहोंने कहा 
कक अजमेर छोटिा शहर है, लेककन वॉलयूम 
जयादा है। इसकलए सरानीय उतपादक हों या 
बाहर की बड़ी ब्ांडेड कंपकनयां  यहां सभी 
के माल कम या जयादा कबक जाते हैं। यहां 
के बाजार में रु.50 का जीपर पैककंग सबसे 
जयादा कबकता है और गांवों में मुखयतः 
रु.10 का पैकेटि कबकता है।  भरत भाई ने बताया कक 
यहां ररटिेकलंग में गीली और सुखी धूप दोनों कबकती है। 
ड्ाई ससटिक लोकल कंपकनयों का जयादा चलता है। 
एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा कक यहां 80% 
माककेटि लोकल उतपादकों का है और 20% में ब्ांडेड 
कंपकनयां हैं। यहां कनशान का रु.10 का पैक और जार 
दोनों कबकते हैं। फॉरेसटि और कसकद्ध माककेटि में कुछ ही 
जगहों पर उपससरत है। अजमेर में कनशान और बालाजी 
ऐसे उतपाद हैं जो बाजार में हर जगह कदखाई देते हैं।
उनहोंने बताया कक अगरबत्ी का बाजार 80% और धूप 
का 20% है। गीली धूप लोगों को उपयोग करनी नहीं 
आती इस कार् सुखी धूप का माककेटि जयादा है। उत्र 
भारतीय और मधय प्देश कक कंपकनयों का भी गीली 
धूप में दकक्ष् भारतीय कंपकनयों से जयादा माककेटि है 

कयोंकक दकक्ष् भरकतए धूप उतपाद महीने भर में 
खराब हो जाते हैं। गीली धूप लोकल उतपादकों 
की भी जयादा चलती है। लोकल में जयादातर 
महातमा चलता है। उनहोंने बताया कक महातमा 
का रु.10 वाला मुट्ा पैक दरगाह और मंकदर 
के आसपास के इलाकों में सबसे जयादा कबकता 
है। यहां कंपटिीशन बहुत जयादा है, लेककन 
वॉलयूम अकधक होने के कार् सभी कंपकनयों 
के उतपाद कम जयादा कबक जाते हैं। उनहोंने 
बताया कक बेंगलुरु के उतपाद यहां बहुत कम 
चलते हैं। यहां 70% कबक्ी इंदौर की कंपकनयों 
की है। अहमदाबाद और सरानीय उतपादकों की 
कहससेदारी 30% तक है। इंदौर के उतपादों का 
रेटि कम है और उनकी क्ाकलटिी भी अचछी है। 
उनहोंने बताया कक हरर दश्थन और देव दश्थन धूप 

की माककेटि पहले से कम हुई है । इसका एक 
कार् है कक अजमेर में ग्ाहक को कम कीमत 
में क्ाकलटिी चाकहए। यहां जयादातर कडसटीबयूटिर 
और ररटिेलर ककसी भी उतपाद को बेचने के कलए 
सकीम और अकधक टिारगेटि कमीशन की मांग 
करते हैं। अजमेर में ब्ांड लाएलटिी बहुत कम है 
और कबक्ी जयादातर दुकानदारों पर कनभ्थर होती 
है। उनहें जो कंपनी जयादा मुनाफा या सकीम देती 
है वह वही उतपाद ग्ाहकों को दे देते हैं।  l
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