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श्विक महामारी कोरोना के प्रकोप के 3 वर्ष बाद पहली 
बार त्ोहारों के मौसम में बाजार में उतसाह और उमंग 
देखा जा रहा है। सावन माह के बाद गणेश पूजा, नवरात्रि, 
दशहरा और दीपावली तक देश भर में त्वत्भन्न प्रकार 

के त्ोहारों का त्सलत्सला शुरू हो ग्ा है। अगरबत्ी उद्ोग को 
इस त्ोहारी मौसम से बडी उममीद है त्क कई वरषों से चल रही 
आत्््षक मंदी से उनहें राहत त्मलेगी। इसके त्लए उद्ोग में बड़े 
पैमाने पर तै्ारी देखी जा रही है। त्ोहारों के इस सीजन में लगभग 
सभी कंपत्न्ां अपने नए-नए उतपाद लांच कर चुकी हैं ्ा त्िर 
करने की तै्ारी में हैं। कंपत्न्ां प्रीत्म्म क्ात्लटी के उतपादों 
की भी लॉश्नचंग कर रही हैं, त्जससे अनुमान लगता है त्क बाजार 
का सवास्थ् और उपभोक्ा की जेब दोनों मजबूत हुए हैं। इसके 
अलावा अगरबत्ी उद्ोग में त्बक्ी बढाने के त्लए लगभग सभी 
कंपत्न्ां टारगेट़ेड सकीम लॉनच कर रही हैं। अत्िकांश कंपत्न्ां 
टारगेट़ेड सकीम के तहत होलसेलर, त्डसट्ीब्ूटर और ररट़ेलर 
को एक त्नश्चित सम् सीमा के अंदर अत्िक से अत्िक माल 
खरीदने और बेचने के त्लए कई तरह के आत्््षक िा्दे दे रही 
हैं। कुछ कंपत्न्ां ग्ाहकों के त्लए भी अत्िक खरीदारी करने पर 
उपहार दे रही हैं।

सावन माह से लेकर दीपावली तक देश में आत्््षक गत्तत्वत्ि्ां 
तेज रहती हैं। त्वत्भन्न तरह के बाजारों में उपभोक्ाओं की भी 
आमदरफत बढ जाती है। प्राचीन काल से भारत कृत्र प्रिान देश 
रहा है और बरसात के बाद नदी-तालाब भर जाते हैं। इससे अचछी 
खेती का अनुमान रहता है। इस सम् िान व दलहन और कई 
तरह की िसलें बाजार में आ जाती हैं। देश की 60% आबादी 
खेती पर त्नभ्षर है। ऐसे में त्कसानों के पास भी रुप्ा आ जाता 
है। सरकारी कम्षचारी और साव्षजत्नक क्ेरि त्ा त्नजी क्ेरि की 
भी बडी कंपत्न्ों में त्ोहारों के दौरान बोनस त्मलता है। इस 
तरह गांव से लेकर शहरों तक सभी बाजारों में रुपए का लेनदेन 
बढ जाता है। इसीत्लए त्ोहारों के सम् सभी तरह के उद्ोगों में 
उतपादन बढा त्द्ा जाता है। अगरबत्ी उद्ोग में भी वर्ष के अन् 
महीनों की तुलना में जुलाई से लेकर त्दसंबर तक उतपादन और 
त्बक्ी बढ जाती है। कोरोना महामारी के दौरान लगाए गए लॉक 
डाउन से सभी तरह की आत्््षक गत्तत्वत्ि्ां ठप हो गई ्ीं। बड़े 
पैमाने पर छटनी होने और कई वरषों तक वेतन में वृत्धि न होने से 
सभी तरह का नौकरी पेशा तबका पऱेशान ्ा। रॉ मट़ेरर्ल की 
बडती  कीमतों व आवश्क उपभोक्ा वसतुओं की कीमतों में 
भारी वृत्धि से बाजार सुसत पड ग्ा ्ा। वह सुसती तीन-चार वर्ष 
बाद टूटने की उममीद अगरबत्ी उद्ोग कर रहा है। l

The festive season is bringing back 
excitement and enthusiasm to the market 
after a three-year recession due to the 
global pandemic. The festive season has 

started with Sawan and Ganesh Puja and will be 
followed by; Navratri, Dussehra, and Diwali. The 
agarbatti industry is gearing up on a large scale for 
this season, hoping for relief from the persisting 
economic recession. Companies are launching 
new products, especially premium quality incense 
products: indicating a strengthened market and 
consumer wallets. To increase sales, companies 
are also launching targeted schemes and offering 
economic benefits to wholesalers, distributors, 
and retailers within a certain time limit. Some 
companies even offer gifts to customers who 
purchase more products.
During the months of Sawan to Diwali, economic 
activities in India become more intense, and 
consumer interest in various markets increases. 
India has a long history of being an agricultural 
country, and the rains fill the rivers and ponds, 
providing hope for good farming. During this time, 
crops like paddy, pulses, and many others enter 
the market, and 60% of the country’s population 
is dependent on agriculture. As a result, farmers 
receive money, and government employees and 
large companies in the public and private sectors 
receive bonuses during festivals, increasing 
transactions across all markets from villages to 
cities. This leads to increased production in all 
industries during festivals, including the agarbatti 
industry, which experiences higher production and 
sales from July to December compared to other 
months. However, due to the lockdown imposed 
during the Corona epidemic, all economic 
activities came to a halt, leading to distress among 
working professionals, large-scale layoffs, and 
no salary increases for many years. The market 
also became sluggish due to significant increases 
in raw material procurement prices and essential 
consumer goods. The agarbatti industry hopes to 
break this slowdown after three to four years. l
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Challenges are 
opportunities for us:
Chintan sheth

JB Fragrances 
and Flavours is 

a one stop for 
high quality 

fragrances 

J 
B Fragrances & Flavours is a top player in the fragrance industry. The company, based in 
Ahmedabad has kept their standing for more than seven decades. They specialize in sup-
plying fragrances and flavours for high-street fragrances, cosmetics, agarbatti, incense, 
candles, tobacco, deodorants, detergents, soaps, and other products. Additionally, they 

also supply flavours to the pharmaceutical, medicine, and ice cream industries. With its strong 
reputation for excellence, JBFF has been able to expand its reach to countries such as the UAE, 
Iran, Kuwait, Uganda, Nigeria, USA, South Africa, Sri Lanka, Bangladesh, Russia, Indonesia, 
and Malaysia. Speaking with Sugandh India, Mr. Chintan Sheth, the third-generation owner, 
said that his grandfather started the business in 1950 with a small shop in Ahmedabad. He 
remarked joyfully, “Our products launched in the 50s are still in demand today. That is the leg-
acy my grandfather created.” Mr. Sheth shared that Nag Champa and Chancy Flower were our 
most popular fragrances at that time and are still running. In 1970’s, my uncle and my father 
took over and expanded this business, added Mr. Sheth. Since then, the family has continued 
working in the fragrance industry, with Mr. Sheth and his cousin,Mr Niraj Sheth taking over the 
business in 2006-07.
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Over the past 73 years, JBFF has undergone 
phenomenal changes. What once was a 
business run from a small shop with all 
manual work now spans across multiple 
fully automated units. From raw materials 
to production and packaging everything 
is automated. When asked about JBFF 
Products, Mr Chintan Sheth said, the 
company stands out from its competitors due 
to its unwavering focus on product quality. 
JBFF follows a “High-Quality Product, Best 
price” policy. If a product is priced at ₹500, 
the company ensures that the consumer 
receives full value for their money. This is 
what sets JBFF Company apart from others 
in the market.

In response to Sugandh India’s inquiry, 
Mr. Sheth noted that the industry poses 
challenges, with its knowledge-based 
nature being a primary factor. Like any 

other industry, fragrance industry has also 
seen increase in number of players over the 
time. Unfortunately, this has led to a trend 
of prioritizing low rates over high quality, 
which can result in dissatisfied customers 
and complicating the market. Multinational 
companies are also a challenge but we take it 
as an opportunity. The competition improves 
us. Even the Indian companies now prefer 
Indian fragrance manufacturers that have 
good infrastructure over MNCs. On issue 
of raw materials, he said that the market is 
stable right now and will be same for a year. 
Fluctuations always happen once a year and 
the opportunity is, learning when the prices 
are down and purchasing in bulk to control 
cost.

According to Mr. Chintan Sheth, the 
industry has seen significant changes over 
the past couple of decades in terms of the 
widespread use of technology. Previously, 
manual labour was the norm. Today, high-tech 
machines are installed for manufacturing and 
packaging. Consistency is ensured through 
quality control machines and parameters. 
The company has been focussing on flavours 
for the past ten years, which make up 10% 
of their production, while fragrance accounts 
for the remaining 90%. 

JBFF is a certified business operation. 
GMP, ISO 45001:2018, ISO 14001:2015, ISO 
9001:2015, HALAL, HACCP and GLP are 
some of the certifications earned from a long 
list of industry certifications. Additionally, the 
company also has MUI HALAL certification 
from Indonesia. Obtaining this certificate is 
a stringent process in which auditors from 

Left to right Niraj Sheth and Chintan Sheth
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Indonesia visit the unit and do extensive checks. The 
company along with domestic fragrance industry, has a 
strong presence overseas too. 

JBFF has two units in Ahmedabad and boasts an 
impressive 1,50,000 square feet of space, with 70-
75,000 square feet of that space dedicated to production 
facilities. The company has invested in high-tech 
automated machinery, including 3 fully automatic 
machines with a capacity of 3 tons/ batch. For bigger 
batches, company has 6 tanks with different capacities 
ranging from 4 to 18 tons. This makes for the total 
production of 35 to 50 tonnes per day. The company 
employs 110 workers.

On the topic of export-related challenges, he 
mentioned competition with larger companies in 
Europe. There was a perception in foreign markets 
that Indian companies could not provide good 
fragrances and produced cheap, low-quality products. 
Additionally, some countries believed that Indian 
companies were unable to maintain the quality of 
products exported for the first time, while European 
companies consistently provided higher quality 
products. Mr. Sheth, confidently remarked that after 
a considerable effort, we have managed to break such 
notions. 

In response to a question about the future of the 
agarbatti industry, Mr. Sheth expressed optimism but 
emphasized the importance of quality maintenance. He 
suggested that companies should expand into FMCG 
sector to offer a complete package in the market. Many 
companies are growing rapidly, and he believes they 
could benefit from this approach.

When asked about the JBFF products supply in 
the tobacco industry, he explained that each company 
in this field has its unique flavours. Our company 
provides them with compounds. Some brands have 
their own special compounds. We offer advice and 
assistance to those who want their product to stand 
out by suggesting special combinations. Our company 
does not supply ingredients, but we can assist or do 
the entire compounding for them. Additionally, we can 
offer a complete structure to our clients. The use of 
natural aromatic oils like sandalwood can increase the 
cost of their products. Therefore, we have substitutes 
that are high on quality at lower prices. Finally, when 
asked about future plans, he disclosed that the company 
plans to venture into backward integration in the next 
two to three years.

JBFF not only does business but also works with 
organisations like Prabhat Education Foundation that 
train differently abled individuals so they can work and 
earn a living for themselves. Mr Chintan Sheth told 
Sugandh India that the company has hired differently 
abled employees to work in departments like packaging 
& filling. Prabhat Education Foundation provides 
education to these such individuals living in slums. 
They train them for employment. Five such individuals 
have been given jobs in the company. l
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N
ishan is among the top five in the economy segment in the Ahmed-
abad and Gujarat agarbatti market but the business priority is about 
to change. Sandip Patel, one of the head of Nishan informed Sugandh 
India that their business will now also focus on the premium incense 

market. The company launched a wide range of dhoop, agarbatti and dry dhoop 
sticks for the premium market. Nishan is cashing on the value for money that 
customers don’t get buying a premium incense product from competing brands. 
The value customers ought to get is premium quality and a signature fragrance. 
Moreover, being 25 years into the incense business, it was high time… push the 
boundaries and deliver something incomparable in changing customer buying 
preferences. Talking more about his business Sandip said, they began by sup-
plying raw materials and by 2009, they started making agarbattis. They have 
over 350 different; agarbatti, dry dhoop sticks, puja items, sambrani cups, and 
camphor products. He informed Sugandh India that their products sell the most 
in; Gujarat, Maharashtra, Rajasthan, Madhya Pradesh, Chhattisgarh, Orissa, West 
Bengal, Bihar, Punjab and Telangana.

nishan forays 
into the premium 
agarbatti market:

new attraCtive 
fragranCe in 
pipeline for future : 

sandip patelpratik patel
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Nishan Products launched dhoop and agarbatti products 
for the upcoming festive season. The company that serves 
lower and middle-income groups has begun targeting 
upper-income customers with premium incense products. 
Sandip informed Sugandh India that Nishan will divert their 
business to the premium incense market. They recently 
launched masala agarbatti. He said a 50g agarbatti costs 
110₹. Traditional wet dhoop costs 70₹ a packet containing 
ten sticks. Discussing their premium quality, Sandip 
informed Sugandh India that Nishan launched four masala 
agarbatti and six specially curated dhoop for premium 
customers. Premium masala agarbatti launched priced 
at 110₹ in 50g packaging. Sandeep claims its premium 
products are better than competitors. “Our customers are 

getting value for money. We enjoy repeat orders,” said 
Sandeep. Saffron, Sandalwood, Magnet, Woods, The Fern 
and Ambrosia are traditional wet dhoop launched by Nishan 
for premium customers. Tathastu, Amritam and Tatvam. 
Nishan’s premium masala agarbatti is specially curated in 
traditional fragrances. Their 300g products are available in 
a zipper pouch. The company has a wide range of bamboo-
laced agarbattis for retail. They come in three and five-
inch jar packing. Dry dhoop sticks are available in a 50g 
zipper pouch and 250g in box packing. They also launched 
attractive masala sambrani dhoop cups. These colourful 
dhoop cups are available in sandalwood and rose fragrances. 
Remarking on their premium range of products, Sandip said 
that while competitors sell similar cups for 100₹, our’s is 
half the price with much better value for money.

Exploring the market competition, Sandip said Agarbatti 
brands that deliver innovative quality will survive. Yes, their 
products should be readily available in stores whenever 
customers demand. Talking about his Nishan (brand) he 
said, Our’s is one of the most in-demand brands in Gujarat. 
We have ensured our products are always available to 
customers. Significantly, Nishan’s price over quality 

juxtaposes competitor’s products in the premium range. The 
quality of incense we deliver for 100₹… our competitors 
can’t. What we do is a demonstration of years of insightful 
research and span the raw material market for the best we 
can get. Our custom-built methods gained through years of 
experience make us stand out in the market. 

Keeping the upcoming festive season, the company has 
implemented target schemes from August to December. 
The distributor will receive the same profit if they meet the 
target. In Gujarat, branded products are in higher demand 
compared to locally produced loose products in the past. 
These products today are sold under brand names.

When discussing the challenges of being a producer, 
he explained that raw material acquisition isn’t an issue. 

However, due to high demand and a lack of producers, 
dhoop stick production is decreasing. To keep up, we must 
outsource production since our capacity is limited. Shortage 
of labour is the main obstacle, preventing us from expanding 
production.

Pratik Patel, brother of Sandip Patel, who is looking 
after Nishant’s business, said that we are trying to give 
better products to the consumers. We are also working on 
new fragrances. So that our brand stands out from other 
products in the market. Many products have also been 
launched in fine fragrances. On new fragrances trends in 
the industry, he said that traditional fragrances like rose, 
mogra, sandalwood, champa, jasmine have been in trend 
for centuries and are equally liked even today. We add 
something new to traditional fragrances to stand out from 
other brands. Therefore, the company has used the fragrance 
of perfume and air freshener in incense sticks and it has 
been liked a lot. Discussing an issue where people criticize 
other brands and praise their own, Patel warns against this. 
Praising your own brand is good but criticizing and pushing 
back other brands is not. l
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rathore pooja produCts  
making dhoop & agarbatti out 
of attar perfumery waste

T
he trend of making agarbat-
ti and dhoop from flowers 
offered in temples is some-
thing new. However, this is 

not entirely true. For over three de-
cades Sonu Rathore who owns Ra-
thore Pooja Products Pvt. Ltd. is do-
ing this. Their company is extracting 
perfume and attar from sandalwood 
and flowers. The leftover waste is 
used for making agarbattis. Sonu 
Rathore runs this business from 
Kannauj (UP). Talking to Sugandh 
India, Sonu remarked; The city, as 
you know, is the Fragrance capital of 
India. It has been so for more than a 
thousand years. Albeit this fact, Kan-
nauj does not figure anywhere in the 
agarbatti industry. He said his broth-
er Ashok started this business. Tulsi 
Dhoop was their first brand. He said 
a lot of waste gets generated during 
the extraction process. My brother 
found that this waste can generate 
additional revenue. That’s how he 
started making dhoop and agarbat-
ti. Our company owns the first mov-
er’s advantage. The trend that you 
see today, we did it 31 years ago. To-
day, our brands are running success-
fully. Speaking on the challenges, he 
said; Acute shortage of Kassa pow-
der is increasing the manufacturing 
cost of agarbatti. Kassa is a raw ma-
terial required in agarbatti making. 
The powder is derived from the bark 
of the tree. Today this powder is used 
excessively by plywood manufactur-
ers and brick kiln owners.

Describing their family business, Sonu told Sugandh India that Late Shri 
Ramswaroop Rathore, his father and Shri Munnu Lal Rathore, his uncle 
started ‘Rathore Udyog’ in 1986. The credit goes to his father and uncle for 
identifying waste as a potential revenue influencer. He started researching 
raw materials used for making attar and perfumes. Eventually, my elder 
brother created his brand. Sonu remarked; that was a time when incense 
brands like Dev Darshan and Hari Darshan ruled the roost. Rathore Udyog 
products began gaining popularity in the late 80s. Thanks to high-quality 
dhoop and agarbattis delivered at the most competitive rates, their products 
added competition to established brands in Western UP. Although the 
company enjoys a good market in UP, Eastern UP is where the focus is today. 
The company extended its market into MP and some parts of Uttarakhand. 

Shortage of  
“Kassa” Powder has 

become a challenge:
Sonu RathoRe
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Bihar is next on the cards. Having deep gratitude 
for his birthplace, he remarked Kannauj in itself is a 
brand. The name speaks volumes about its heritage 
and credibility. That is the reason our products sell 
so smoothly wherever they move.

Informing Sugandh India about the UP 
incense market, Sonu Rathor said— It is the 
largest market known to us. It is even bigger than; 
Delhi, Rajasthan, Uttarakhand, Madhya Pradesh, 
Jharkhand and Bihar combined. He said that the 
trend of dhoop is increasing rapidly in Western 
Uttar Pradesh. Conversely, Agarbatti holds the 
market in Central and Eastern UP. Punjab is also 
growing as a dhoop market. He remarked the 
consumer base in UP is steadily catching up with 
the premium market. Customers now prefer 50₹ 
and 100₹ a packet of agarbattis over 10₹ and 20₹ 
agarbatti packets. Dealers and distributors in rural 
areas are also getting an overwhelming response in 
retailing 50₹ and 100₹ MRP agarbattis.

The Rathore-51 and Rathore-101 brands of 
agarbattis are in such demand, remarked Sonu, that 
they are unable to fulfil orders. Growing demand 
for traditional wet dhoop is visible in UP. Rathor’s 
20₹ zipper pack is the most in-demand wet dhoop, 
reported Sonu. The company will launch a series 
of agarbatti products in 400g packaging by the 
first of September. Aahuti— A brand of havan 
samagri in; 50g, 100g, 250g and 500g shall launch 
soon. The same shall be sold loose in one and 
five kilos. Excessive demand for dhoops coupled 
with staggering competition and rising prices of 
raw materials is spoiling the quality and quantity.  
This is not good news, remarked Sonu. Our 
company is doing everything to maintain quality 
standards. l
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Ocean’s Deep Printers has been a major player in the printing 
and packaging industry for almost 90 years. The company 
regularly introduces new products in response to market needs. 
The company received numerous awards for their innovative 
packaging. In 2022, UK based Print Week awarded Ocean’s 
Deep and in March 2023, the company received a gold award 
from Screen Print India. One of the USP of the company is 
that  they can do the designing and printing and provide the 
packaging sample, all within an hour. Ocean Deep Printers is 

a family business, with the fifth generation currently working 
there, and has gained customers from across the country, 
including major agarbatti brands.

Vrund Patel, the head of plastic division shared an 
experiment on zipper and sample pouches. He told that they 
can now print 3000 pouches without cylinder. This will 
benefit small and new manufacturers who want to experiment 
with their products or produce them in smaller quantities. 
He also revealed that they are now also producing jars. 

O
cean’s Deep Printers, Ahmedabad is a leader in printing and packaging materi-
al manufacturing. They use high-tech machines to ensure timely delivery of their 
products. The company offers plastic zipper pouches, rigid box and cannister round 
packing. Now it has stepped into jar packaging. Company excels in providing at-

tractive rigid box packaging for premium quality dhoop and agarbatti products. Along with 
this Ocean’s Deep is also doing innovations in zipper pouch packaging. In a special conversa-
tion with Sugandh India, head of Ocean’s Deep Printers, Mr. Shripal Patel along with his sons, 
Mr. Vrund Patel and Mr. Shubh Patel share the innovations going on in Ocean’s Deep Printers. 
Vrund Patel looks over the plastic division, whereas Shubh Patel looks over rigid box and 
cannister round packaging division.

introduCing innovations  
in paCkaging

oCean’s deep printers
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Company has now ventured into jar packing



The agarbatti and incense industry’s jar packing market 
is growing rapidly. Earlier we used to print only stickers 
for jars but now we are providing jars as well along with 
stickers. We have jars available in sizes ranging from 50g to 
400g are equipped with stickers. The company specializes 
in printing and packing materials in various quantities and 
plans to establish a new unit with advanced machines by 
next year. A team of 150 to 200 technicians, designers, and 
managers are dedicated to delivering high-quality products 
on time.

Shubh Patel, head of rigid box and cannister round 
packaging division said that attractive packaging is the key 
to customer response. The company has designed luxurious 
rigid boxes and cannister packagin specifically for the 
agarbatti and incense industry, ensuring complete product 
safety. Good packaging is critical for maintaining the 

quality of premium products 
due to their high value. 
These high-quality boxes 

and cannisters can securely 
pack products, preserving 
their scent. The visually 
appealing appearance of 

these catches the attention 
of customers and is being 
promoted on social media, 

gaining popularity amongst 
younger generations.

Head of the company, 
Shripal Patel mentioned that 

his company provides printing and packaging services 
for a variety of industries including; garments, food, 
pharmaceuticals, perfumery, jewellery, marriage cards, 
and visiting cards. He also mentioned that they have an 
advanced Israeli machine called skodix, that has widely 
gained success. People were initially sceptical regarding 
this machine and said that it would fail but proved them 
wrong.

In the end when asked about the printing and packaging 
market, he noted that all industries are performing well, 
especially during the festival season. Their company has 
already printed and packaged around 400 new products 
this year. He added that the Israeli printing machine Skodix 
produces excellent quality packaging material, particularly 
designer perfume boxes or boxes for other products, but it 
is quite expensive. l
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BRAND NEWS

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of September-October-2023 or as mentioned by the respective companies

The monsoon and rainy seasons usher in the concern of mosquitoes, which are carriers of 
diseases like malaria, chikungunya, and dengue, posing serious health risks. To address 
this issue, Uttar Pradesh based Radio Brand has innovated a distinctive dhoop (incense) 
product that doubles as a mosquito repellent. Known as “Radio Machhar Maar,” this 
herbal dhoop not only provides relief from mosquitoes but also imparts a pleasant 
fragrance to homes, offering a superior alternative to mosquito coils and sprays.
Radio, a renowned UP-based brand, is committed to crafting products that are both cost-
effective and high in value, establishing itself as a popular choice among consumers. l

Balaji Circle agarbatti gains 
popularity during festivals
The Balaji Agarbatti Company is renowned for 
its superior products and has gained a strong 
foothold in markets worldwide. In addition 
to its high-quality premium offerings, the 
company also produces unique products, such 
as the Balaji Circle Agarbatti. This agarbatti 
has a distinct spiral shape that sets it apart from 
traditional agarbattis. Each pack includes 30 
incense sticks, with each stick burning for 9 
hours. This special product is popular among 
customers, particularly during festivals. Its 
evergreen fragrances of sandalwood and rose 
create a pure and pleasant atmosphere in your 
home. l

Delhi based Tirupati industries, is famous for their 
high quality wet dhoop products at best prices. Its top 
selling products include GodGift Sachhe Sai, Kashi 
and Chance. The brand has a major market in Uttar 
Pradesh. Apart from Uttar Pradesh, the products 
are in demand across Madhya Pradesh, Rajasthan, 
Uttarakhand, Delhi, National Capital Region, Bihar, 

Gujrat, West Bengal and Maharashtra. Company’s 
marketing strategy, product quality and growing 
trend of bamboo less products has helped GodGift 
gain market and trust of the consumers. Tirupati 
industries apart from wet dhoop products also 
produces agarbatti, dry sticks, cones, hawan 
samagri and sambrani cups. l

God Gift, among 
top selling dhoop 
products 

Radio Machhar Maar: for fragrance  
and relief from mosquitoes
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*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of September-October-2023 or as mentioned by the respective companies

Bigbell Incense: elevating Fragrance experiences 
Bigbell Incense, based in Bangalore, has been making significant strides in establishing its presence across diverse markets 
throughout India. Their impressive product lineup spans from opulent to luxurious agarbattis and dhoops. A standout is the 
popular Kacha Bella agarbatti, known for its mesmerizing Jasmine scent that enchants customers. Packaged in a 120g zipper 
pouch, it’s priced at Rs. 70 MRP, appealing to quality-conscious buyers. The brand’s portfolio also includes an array of other 
highly sought-after products in the same category. These include scintillating offerings such as Chandan, Heena, Karpoor Tulsi, 
and a variety of other captivating fragrances. Diversifying their offerings, Bigbell also indulges in crafting luxury incense sticks, 
available in a range of alluring scents such as Oudh, White Musk, Chandan, and Rose, elegantly packaged for Rs. 399 (25 sticks) 
and Rs. 199 (10 sticks). These cater to upscale buyers and enthusiasts. Additionally, they’ve expanded into Roll On perfumes, 
highlighting their dedication to crafting captivating fragrances and enhancing personal experiences. Beyond their remarkable 
incense product range, Bigbell Incense has also expanded its portfolio to encompass Roll On perfumes, further showcasing their 
commitment to crafting captivating fragrances and enhancing personal experiences. l

Real total among the  
best-selling brands in Gujarat

experience timeless 
elegance with Lia 
Chandanam agarbatti Real brand’s popularity extends 

beyond Maharashtra to various 
states across India. In Gujarat, 
Real Total is a top agarbatti 
brand, recognized through 
market surveys. Alongside 
incense sticks, Total brand’s 
candy sticks are also in high 
demand. The premium Real 
Total Agarbatti comes in 90g and 
250g packaging, while the Real 
Total Candy Sticks are available 
in packs of ten. Customers also 
appreciate the Divine series, 
with Divine Rose and Divine 
Lavender being the most sought-
after products for Real. These 
come in 90-gram packaging, 
priced at 90₹. The Divine series 
Majmua and Heena also enjoy 
good demand. Pune-based Real 
Fragrance, a leading company, 
offers an extensive range of 
incense sticks, wet incense, dry 
sticks, cones, incense powder, 
cup incense, and bakhoor. l

Cycle brand has become synonymous 
with agarbatti in households 
worldwide, establishing itself as the 
global leader in the incense industry. 
Amidst the extensive array of 
agarbatti products by the company, 
the Lia collection stands out as a line 
of exotic fragrant agarbattis. This 
brand emanates youthful vibrancy 
and offers a distinctive fusion of 
classic and contemporary scents. 
Lia Agarbattis are known for their 
unique, long-lasting, nature-inspired 
fragrances, all presented in eco-
friendly packaging. One of the gems 
within the Lia range is the elegant and 
majestic Lia Chandanam Agarbatti, 
designed to revive the ambiance 
around you. These incense sticks 
encapsulate the timeless fragrance 
of sandalwood with a modern twist, 
infusing your surroundings with a warm, 
lingering, and harmonious essence with its sweet, woody, 
warm, and rich aroma. The use of divine sandalwood 
fragrance has been cherished throughout history, serving 
both sacred and ambiance-enhancing purposes. l
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Monsoons bring a welcome change after hot summer months, with their beautiful rains, cozy chai-pakoda evenings, 
and the earthy scent of rain-soaked soil. However, along with these delights, rainy weather also brings pesky 
mosquitoes and insects, which can potentially cause diseases. To help you stay prepared and protected during this 
season, Hari Darshan has launched Neem and Citronella Mosquito Repellent Incense Sticks. These incense sticks 
offer a natural and effective solution to keep bugs and mosquitoes at bay during the monsoon. They are crafted 
from natural ingredients derived from neem and citronella plants, both known for their insect-repelling properties. 
These sticks not only serve as an effective mosquito repellent but also emit a pleasant aroma when burned, creating 
a refreshing atmosphere. They are chemical-free, safe for use around children and pets, and provide long-lasting 
protection with each stick burning for approximately 90 minutes. These versatile and eco-friendly incense sticks 
can be used both indoors and outdoors, making them suitable for various settings, including homes, gardens, and 
outdoor events. Enjoy a mosquito-free environment while minimizing your environmental impact with these safe 
and eco-friendly incense sticks. l

Stay protected during monsoon with hari Darshan neem  
and Citronella Mosquito Repellent Incense Sticks

Dev Darshan unveils exquisite Perfume Dry Dhoop Sticks for Festival Celebrations!
In the heart of ancient traditions, where devotion meets innovation, emerges Dev Darshan—a name synonymous with 
sacred fragrances. As the festive fervor of Dussehra and Navratri envelops the air, Dev Darshan proud to present their 
latest offerings: Oriental, Bloom, Eternity, and Gardina, all under the category of Perfume Dry Dhoop Sticks. Each 
product is a testament to Dev Darshan unwavering commitment to quality, crafted to elevate spiritual experiences. 
Oriental, an enchanting symphony of exotic fragrances, transports one to a realm of mystique, evoking the essence 
of power, ambition, and unbridled confidence. Bloom, with its delicate floral and earthy notes, harmoniously blends 
nature’s beauty with the sacred, creating an ambiance of serenity. Eternity, a fragrance beyond time, offers a sensory 
journey that resonates that will take you on a captivating voyage. Meanwhile, Gardina pays homage to the resplendent 
blossoms of a sacred garden, inviting an aura of tranquility and grace. Dev Darshan’s Perfume Dry Dhoop Sticks are 
meticulously curated to ensure a steady wide spread of fragrance, promising an enduring sensory experience. With these 
new additions, Dev Darshan continue legacy of providing exceptional quality and an unmatched aromatic  journey. l

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of September-October-2023 or as mentioned by the respective companies
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Launch of new products from Dhanlaxmi and Jai Ganesh

R.K.t. Kingdom Collection thick incense sticks in  
high demand in metro cities and Gujarat

Dhanlaxmi Industries is a top brand from Ahmedabad, known for its two brands - Dhanlaxmi and Jai Ganesh. These 
brands offer a variety of incense sticks and dhoop products that are popular across many states of India. Recently, 
the company has introduced several new products in the market. Under the Jai Ganesh brand, company has launched 
eight evergreen fragrances, including Sandal, Rajnigandha, Mogra, Lily, Gulab, Lavender, Sugandh, and Ratrani. These 
premium agarbatti products are packaged in attractive boxes of 100g, with a maximum retail price of 70₹. Additionally, 
Dhanlakshmi has introduced new agarbatti products in zipper packs, priced at MRP 70₹. l

R.K.T., a reputable brand hailing from Nagpur, is renowned for its innovative approach.For the festival season, R.K.T. 
Brand has come up with an exclusive and premium series known as the Kingdom Collection. This extraordinary 
series comprises four distinct variants, each named after a famous global city: Paris, Lord’s, Kyoto, and New York. 
These incense sticks are available in 80-gram packs, priced at an MRP of Rs 80. These white incense sticks measure 
9 inches in length with a burning time of 60 mins, and all four variants are included in the outer packaging. True to 
R.K.T.’s commitment to quality, these products boast exceptional quality and feature unique fragrances that are sure 
to win over customers, making them come back for more. l

*Note:The prices and quantity/weight mentioned are as of September-October-2023 or as mentioned by the respective companies
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AHMEDABADMARKET REPORT
inCense  hub ahmedabad has 50% market 

share of produCts from other states

Ahmedabad, one of the ancient cities of India, is the 
center for various industries including cotton, pharma, 
jewelery and medicine. Apart from this, dozens small 
scale industries also operate from here. Ahmedabad has 

emerged as a hub of agarbatti and incense products over the past 
several decades. Apart from this, top educational institutions for 
vocational education, engineering and business education are also 
here. The population of this centuries old city is around 51 lakh. 
Apart from this, there are dozens of tourist places here that attract 
lakhs of domestic and foreign tourists every year. Additionally, 
due to its proximity to the sea coast, Gujarat has been among 
the developed states of the country for many centuries. Due to 
advanced agriculture, raw material and adequate mineral wealth in 
neighboring states, industrialization has taken place on a large scale 
here. This is the reason that along with cotton, pharma, precious 
stone, jewelry and other big industries, small scale industries like 
incense sticks have also developed here on a large scale.

50% market in premium goes to external brands
Ahmedabad has emerged as a major hub of agarbatti industry. There 
are a large number of local producers here, who make economy to 
premium quality incense sticks, dhoop and other products. There 
was a time when only economy incense sticks were produced locally. 
Premium quality products used to come from Bengaluru, but many 
Gujarat based businessmen, learned about premium incense sticks 
from Bengaluru, started production on a large scale themselves, due 
to which today the brands from Ahmedabad are sold in other states 
as well. Team Sugandh India conducted a comprehensive survey of 
the agarbatti and incense market of Ahmedabad, according to which 
despite Ahmedabad being a incense manufacturing hub, the brands 
from Bengaluru, Mumbai, Pune, Indore and other states also have 
50% market here and rest belongs to local brands. Due to large-scale 
industrial development here, a large population from other states of 
the country comes here for business and jobs. Being a commercial 

city, apart from festivals and religious activities, there is 
a demand for premium products throughout the year in 
commercial centers, offices, malls, shops and corporate 
offices. The demand for agarbatti products, especially 
premium brand products, is continuously increasing 
here. On an average a consumer buys products worth 
Rs 300 to Rs 500 per month which further increases 
thousands of rupees in case of premium products. 
Besides, brand loyalty is also increasing here. 6 to 7 out 
of 10 customers ask for their favorite brand.

Rapidly increasing demand for premium products
As per the market survey by Sugandh India, the market 
share of incense sticks in Ahmedabad is 60%. There is 
also a trend of 30% premium quality products in this, 
which is increasing rapidly. Most of the companies are 
now moving towards premium products. The market 
share for economy segment is 40%, while 30% market 
share belongs to lose and unbranded incense sticks by 
large scale local manufacturers. Apart from Gujarat, 
products from other states also have a major share in 
premium quality products in Ahmedabad. The biggest 
market is for zipper packing products with MRP of Rs 50, 
70 and 100. Apart from Gujarat, brands from Bengaluru, 
Pune, Mumbai and Indore are also sold in the premium 
market, which mainly include Balaji Amrita, Sai Flora, 
KF, Real, Nishan, Kalpana, Shah Fragrance, Oswal, 
Misbah, Forest, BIC, Flourish, Vijay, Big Bell, ITC, 
Janak, Bimal, Jesal and Nandi brands are visible in the 

market. Cycle and Jade Black are the choice of medium consumers 
here, hence are sold more, but the volume of Zipper packing is 
more. The trend of economy products is gradually decreasing here. 
This is the reason why local brands like Nishan, Kalpana, Vijay, 
Shah Fragrances are moving towards premium range products. In 
the economy segment Nishan Kalpana, Shah Fragrance, Cycle and 
Zed Black lead.

Demand for dry stick is increasing in sunlight
As per Sugandh India’s survey, the dhoop market is growing 
rapidly in Ahmedabad. At present around 40% market share 
belongs to dhoop products with more demand for dry stick than 
wet dhoop. The demand for wet dhoop is more in the rainy season, 
but in general in dhoop, 60% of the market is for dry sticks, which 
also includes cones, sambrani cups. In dry stick, MRP of Rs 20, 
50, 100 and ₹ 200 for 50 grams are most popular. Wet dhoop of 
MRP of ₹20 is more in demand. Apart from this, the demand for 
loose dhoop is around 30%. Zed Black is at its best in wet dhoop. 
Hari Darshan, Dev Darshan, Sharma Dhoop of Jalandhar and Kashi 
are also available. Balaji, Forest, Nandi, Bansi, Nishan, Vijay, 
Shah fragrances sell the most in premium quality dhoop. Cycle’s 
Naivedya, Chennai based Mahalaxmi, Delta Nishan, Zed Black, 
Misbah, Forest zre top sellers in the Sambrani Cup. Forest’s 50 
cups for price of Rs. 300 is in good demand. Apart from this, cups 
and cones of local producers are also sold. 

Camphor, Chandan tika and roll on attar
999, Mangalam, 333 are the most selling camphor brands. Manohar, 
Hari Darshan, Kashi, Balaji, Dev darshan are most popular in 
Chandan Tika. Arochem is in highest demand in roll on. Apart from 
this, Balaji and some other companies are popular across premium 
roll ons.l
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agarbatti market in saharanpur moving 
from medium to premium: pradeep kumar

The market for high-quality incense sticks and 
dhoop has recently expanded in Saharanpur. In 
the past, only products priced at 5₹ and 10₹ were 
on sale, but now products ranging from 50₹ to 

150₹ are also in demand, making up about five per cent of 
the total offerings. Shree Ratan Trading Company is the top 
distributor of dhoop and agarbatti products in Saharanpur. 
Its head, Mr. Pradeep Kumar, explained that his father, Mr. 
Ratan Chanana, started marketing of dhoop and agarbatti 
twenty years ago. Speaking with Sugandh India, Pradeep 
Kumar noted that while Saharanpur was once known for 
economy products, it now also offers high-end premium 
incense products.

Pradeep Kumar responding to a query from Sugandh 
India, shared that five to six wholesalers in Saharanpur are 
authorised agencies for agarbatti brands. Additionally, there 
are 4-5 sale counters too. Shri Ratan Trading Company is 
a wholesaler who also retails and has a distributorship of 
around 20 companies. This firm has established a robust 
network throughout Saharanpur. He informed Sugandh 
India that agarbatti-based products dominate 70% of the 
market in Saharanpur. Agarbatti products sell at 10₹ per 
packet. Incense products with MRP of 40₹ and 50₹ enjoy 
a 25% market share, and the remaining 5% is for packs 
of 50₹, 100₹, and 150₹ containing ten agarbattis. Parimal, 
Sai Flora, Nikhil and Cycle Woods are popular in premium 
segment brands. Renowned high-end companies like Balaji 

and Big Bell won’t offer two to three boxes of products 
due to low demand for premium brands locally. They are 
hesitant to provide fewer products, and ordering more 
goods is not feasible.

Pradeep Kumar said that ZED Black is number one 
among the top-selling agarbatti brands followed by Cycle 
Pure, ITC, Liberty and Rajlakshmi. He said he has a 
marketing network within a four to five-kilometre radius. 
He said bulk buyers come from Roorkee, Haridwar and 
Dehradun. This is because there are fewer brands in their 
city. Moreover, distributors are also few. In response 
to a question, he said that dhoop and agarbatti do not 
monopolise each other. Apart from Zed Black and Cycle 
Pure, Denim, Devdarshan’s traditional wet dhoop enjoys 
a good market. Dev Darshan’s dry dhoop cone is popular 
too. The demand for dry dhoop sticks is on a growing trend. 
The market for the Sambrani Cup has also started in the last 
four years. Cycle Pure Naivedya is the top seller. Nikhil and 
ZED Black are also popular. He said that the festive season 
brings huge demand in the sale of dhoop and agarbatti from 
the monsoon to Diwali. l

Mr. Pradeep Kumar
M/s. RATTAN TRADING COMPANY

3, Mahavir Bazar (Behind Chowki Sarai),  
Saharanpur-247001 (U.P.)

Mobile : 9456086685
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gujarat is a major  
market for aroChem 

produCts: himanshu wala

Mr. Himanshu Wala
M/s. SUMAN FRAGRANCES

Behind Bharat Petrol Pump, Opp. Ganesh Society,  
Outside Shahpur Gate, Ahmedabad-380004

Mobile : 9825190590

Ahmedabad is also a big market for attar, roll-on and 
“eau de parfum”. Suman Fragrances is an agency 
for Arochem Industries based in Ratlam, Madhya 
Pradesh. Arochem (Now Arome) is one of the oldest 

and biggest players in the Fragrance industry. Suman Fragrances 
is a manufacturer and supplier of agarbatti perfume, spray 
perfume & industrial air freshener in Ahmedabad. Talking to 
Sugandh India, Himanshu Wala, the owner of Suman Fragrances 
revealed that he has a long-standing association of 25 years with 
Arochem. His company is well-known and supplies throughout 
Gujarat. Suman Fragrances made agarbattis have a market 
outside their home state. His company also makes unbranded 
agarbattis supplie within and outside Gujarat. He said his home 
city and state are a hub for unbranded agarbattis. Unbranded 
agarbattis are sold in loose in the wholesale markets and retail 
shops.

Arochem manufactures a wide range of products for 
individual, commercial, and industrial use. He said their 
products start from a mere 20₹ and go up to thousands a unit. 
The demand for Aerochem products never ceases. The demand 
explodes during the festive. However, perfumes are also part 
of and wedding season, worship and lifestyle which makes it 
in demand throughout the year. Arochem has a wide range of 

Attar, Perfume spray and roll products. Compant has a product 
for every kind of customer which adds to its popularity. The 
fragrance & perfume industry is as big as the agarbatti industry, 
remarked Himanshu Wala.

According to Himanshu Wala of Suman Fragrances— 
Aerochem offers a wide variety of products at affordable prices. 
They have 6 ml packaging priced at 40₹, 50₹, and 60₹, as well 
as 2ml sizes sold for 20₹ to 25₹. It’s important to note that 
perfumes are natural products while deodorant and perfume 
sprays contain alcohol. Attars also last way longer than perfume 
sprays. Aerochem has introduced many new products, including 
a 20ml bottle priced at ₹1,499 and the Exotic Series with an 
MRP of ₹349 for 25ml. Additionally, the Dio range includes 
seventeen to eighteen options. They offer a set box of 24 pieces. 
Magnet and Diamond Sukhad (Sandal) are the best-selling 
products in numerous options between 2ml and 6ml. l
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Bhavesh Bhai, the Owner of Bhavesh Trading 
Company is confident of a bright future for the 
agarbatti industry despite the challenge of credit. 
As more producers and sellers enter the market, 

competition grows, leading to increased credit. Bhavesh bhai 
in a conversation with Sugandh India revealed Ahmedabad 
as a major hub for agarbatti production. He informed that 
his father started the family business in 1984 after retiring 
from Lipton India. He was good with marketing and planned 
to start his own business after retirement. Bangalore based 
Nandi brand supported him. Bhavesh Trading Firm acts as 
the agent of Nandi and Vijay Agarbattis in Gujarat, with 
operations for several other brands, including Balaji, Real 
Fragrance, Oswal, Forest, Big Bell, and Bharat Darshan. 
The firm’s distribution network exceeds 60 distributors in 
Ahmedabad and Gujarat.

In a conversation with Sugandh India, Bhavesh Bhai shared 
top premium` brands like; Balaji, Nandi, Forest, Big Bell, and 
others. ZED Black and Cycle Pure also have a considerable 
market share while Nishan and Kalpana are also easily 
available. In Ahmedabad, zipper pouches with an MRP of 50₹ 
and 100₹ have the highest demand all year round: premium 
products with an MRP of 200₹ and 500₹ or more sell the 
most during festival seasons. Bhavesh Bhai noted that half the 
market share belongs to local brands and manufacturers. The 
other half belongs to brands from Bengaluru, Pune, Mumbai, 
and Indore. Ahmedabad is a hub for agarbatti manufacturing. 
Brands such as Balaji, Real’s Total, and Nandi’s Madhulika are 
popular. A product or two of every brand sells.

According to Bhavesh, Ahmedabad is garnering a trend 
of making super-quality fragrances, especially oud, sandal, 
amber, and rose. These premium products are available in 
50g packs with an MRP of 250₹ or more. Dry dhoop sticks 
are in high demand throughout the year, with dry Dhoop 
available in packs of 50g with an MRP range of 20₹ to 
200₹. ZED Black’s traditional wet dhoop Manthan has a 
good market at an MRP of ₹20 and is best in zipper pouches 
, while Balaji’s dry and wet incense also sells well. Forest 
has recently entered the market. Premium products sells 
most at 50 Rs. Wet dhoop sells more during the rainy season 
due to flies and mosquitoes. Hari Darshan, Dev Darshan, 
and Kashi have a limited market here.

Bhavesh Bhai states that premium brands sell the 
most from Sawan to Diwali, while economy products are 
typically sold on regular days. In Ahmedabad, the market 
is made up of 60% economy products and 40% premium 
quality products. Bhavesh Bhai also mentioned a growing 
market for the Sambrani Cup, with brands such as Forest 
Baahubali, Balaji, Vijay, and local ones selling the most. 
Local producers of Sambrani are also popular. IN Roll 
onm Balaji is the only premium option. Lastly, Mangalam 
and 333 gets most sales in camphor, while Hari Darshan 
Chandan Tika is commonly used. l

Mr. Bhavesh
M/s.Bhavesh Trading Co.

C/151, BG Tower, Gr. Floor, O/s Delhi Gate,  
Shahibaug Road, Ahmedabad-380004, Gujarat 

Mobile :9426392263

CrEdit will COntinuE duE tO COMPEtitiOn
in thE industry: BhAvEsh BhAi

46 SUGANDH INDIA OCTOBER-2023



demand for zippers and jumbo-zippers grows 
in ahmedabad: amit shah, paras trading

Ahmedabad is a hub of dhoop and agarbatti 
manufacturers. The city also is a hub for zipper 
and jumbo zipper packaging. The bulk of the 
sales goes through this packaging. Ahmedabad 

is largely a market for lower and middle-income groups. 
Amit Shah, the owner of Paras Trading Company, in a 
conversation with Sugandh India in Ahmedabad, said 
that customers spend around five hundred rupees on 
buying agarbattis in a month. He remarked, three out 
of ten customers demand their choice of agarbattis by 
brand name.Paras trading company is in operations since 
1974. Ahmedabad-based Amrut Aromatics and Goodluck 
Perfumers, Pune associate themselves with Amit Shah’s 
company. His company has a presence throughout Gujarat. 
He also sells his own brand by the name Paras.

The upcoming festive season heated agarbatti 
production in his home state remarked Mr Shah. The 
market is jostling with competition from both local and 
big players. Although Nishan, Kalpana Perfumery, Shah 
Fragrance and Dhanlaxmi are top-selling brands in the city. 
Cycle Pure and Zed Black rule the roost. Customers go for 
the zipper and the jumbo version pouches for these two 
National brands. Aagarbatti in a zipper pouch costs 50₹ and 
the jumbo version costs 70₹.

According to Mr Shah, the demand for; Flourish, Vijay, 
Balaji, Misbah and Forest brand of premium agarbattis are 
growing rapidly. BIC, rather a new entrant in Ahmedabad, 

is gaining momentum. Overall, agarbatti still dominates 
the market but dhoop products have achieved 40% 
market share, reported Mr Shah. Bamboo-less products 
are attracting more customers. The reason being religious 
sentiments or environmental issues. Mr Shah added that the 
Kalpana brand of dry dhoop sticks is selling the most at 15₹ 
a packet: and contains six fragrances. Kalpana is followed 
by Zed Black and Cycle Pure brands of dry dhoop sticks.

Zed Black’s ‘Manthan’ is the top seller in traditional wet 
dhoop followed by Bansi and Nishan. Besides dhoop and 
agarbattis— Pandia’s Black Laxmi Sambrani Dhoop from 
Chennai is the most in demand in sambrani cups followed 
by; Nishan, Zed Black, Misbah and Forest. Adding to his 
comments he said, the Forest Pooja Cup Sambrani sold for 
300₹ for a box of 50 cups is high in demand. In camphor, 
333 and 999 followed by Mangalam and Bhanu brands have 
top sales. In the Chandan tika segment, most selling brands 
are; Manohar, Hari Darshan and Kashi. Arochem is the 
oldest running roll-on in the market. Balaji Chandan Roll-
on Perfume is selling the most in the premium segment.l

Mr.Amit Shah
M/s.Paras Trading Company

C-149/150, BG Tower Gr. Floor, O/s Delhi Gate, 
Shahibaug Road, 380004-Ahmedabad, Gujarat 

Mobile : 9898141491
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Despite Gujarat being the hub of the agarbatti and 
incense industry and being the market for the products 
of major branded companies across the country, loose 
agarbatti products are quite popular in the local market. 

Anil Bhai, head of Asha Agencies, Ahmedabad and distributor 
of Nishan Agarbatti company’s products, told Sugandh India 
that 30% of the market share in the state belongs to unbranded 
agarbatti products. 70% of the market share is dominated by 
branded products from Gujarat and other states. In response to 
a question, he said that the products of Nishan company are in 
highest demand in Ahmedabad. 7 out of 10 customers demand 
Nishan’s agarbatti and dhoop sticks. Along with Nishan, Asha 
Agencies also sells products of other brands including Shah 
Fragrance, Kalpana, Amruta, Balaji, Real, Oswal, Flourish and 
Liberty. He said that with the start of festive season, there is a huge 
demand for incense products, which will continue till Diwali.

Anil Bhai told that Asha Agencies have a distribution network 
within a radius of 5-6 kilometers in Ahmedabad. He said that on 
an average a customer here buys incense sticks products worth 
Rs 300 to Rs 500. Here the premium market is 40%, but medium 
range products are most popular. The premium market increases 
slightly during festivals, but there is a section of consumers who 
buy premium products throughout the year. He told that among 
the brands from Ahmedabad in the economy segment, Nishan is at 
the top followed by Kalpana, Shah Fragrance, Roshan, Flourish, 
Neev and Siddhi also follow. In response to a question, he said 
that Zed Black and Cycle do not sell that much because they 
offer low margins and customers also do not demand. Apart from 
this, the top brands in premium are Sai Flora, Amruta, Balaji, 
KF, Real Oswal, Big Bell and ITC’s Mangaldeep. The highest 

sales are of products with MRP of ₹70. Rajkot’s Janak and Utsav 
also sell well. He told Sugandh India that in dhoop, Nishan is 
at number one. They have introduced 5-6 new fragrances in dry 
sticks. Though, Zed Black is most popular in wet dhoop. Cycle, 
Shah Fragrance and Amrita also sell.  60% of the market is 
of dry sticks, while 40% is of wet sticks. The demand for dry 
sticks is increasing rapidly. He said that Hari Darshan and Dev 
Darshan are also used to some extent. There is more demand 
for products with MRP of ₹20 in the wet dhoop. There is also  
market for unbranded incense. He said that branded products are 
sold more, but 30% of the market is also for unbranded incense. 
In response to a question, he said that incense sticks constitute 
70% of the market in Ahmedabad, while the market of dhoop is 
increasing. Apart from this, Nishan, Shah Fragrance, Neev, Delta 
sell in Sambrani Cup. Cycle Naivedya tops sale. Apart from this, 
Sambrani cups of many local brands are also sell. He added that 
the brands from Pune, Bangalore, Mumbai and Indore account for 
40% of the market here.

For the Roll on market, He told that demand for roll on and 
perfume is seasonal. The demand increases a lot during festivals. 
Arochem and Patel Company’s products sell the most. Balaji 
dominates Chandan Tika followed by Kashi, and Manohar. In 
Camphor segment, Pine, Mangalam and 333 brand are most 
preferred.l

ahmedabad also has a market for loose 
inCense stiCks produCts: anil bhai

Mr. Anil Bhai
M/s. Asha Agency

C-221, Ground Floor, B.G. Tower, O/s, Delhi Gate, 
Shahibaug Road, Ahmedabad-4

Mobile : 9898463741
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ÀfWXfSX³f´fbSX ¸fZÔ ¸fedOX¹f¸f ÀfZ ´fied¸f¹f¸f °fIY 
IYe ¸ffIZÊYMX ¶fPÞXe: ´fiQe´f IbY¸ffSX

हारनपुर में अब प्रीत्म्म क्ात्लटी की अगरबत्ी और िूप 
का बाजार बढने लगा है। एक सम् ्ा जब ्हां 5 और 
रु.10 की एमआरपी वाले उतपाद ही चलते ्े, लेत्कन अब 
50, 100 और 150 रुपए की एमआरपी वाले उतपाद भी 
चलते हैं, जो ्हां त्बकने वाले कुल उतपादों का लगभग पांच 

प्रत्तशत है। श्ी रतन ट़्ेत्डंग कंपनी सहारनपुर में िूप और अगरबत्ी उतपादों 
के प्रमुख त्डसट्ीब्ूटर है। कंपनी के प्रमुख श्ी प्रदीप कुमार ने बता्ा त्क 
अगरबत्ी-िूप उतपादों की माककेत्टंग की शुरुआत 20 वर्ष पूव्ष उनके त्पता श्ी 
रतन चांनना जी ने की ्ी। श्ी रतन ट़्ेत्डंग कंपनी के प्रमुख प्रदीप कुमार ने 
सुगंि इंत्ड्ा से बातचीत में कहा त्क एक सम् ्ा जब सहारनपुर इकोनामी 
उतपादों का बाजार ्ा, लेत्कन अब ्हां हाई-िाई प्रीत्म्म उतपादन भी 
चलने लगे हैं।

सुगंि इंत्ड्ा के एक सवाल के जवाब में प्रदीप कुमार ने बता्ा त्क 
सहारनपुर में 5-6 ्ोक त्वक्ेता हैं, त्जनके पास त्वत्भन्न बांड के उतपादों की 
एजेंसी है। इसमें 4-5 लोगों के सेल काउंटर भी हैं। उनहोंने बता्ा त्क श्ी 
रतन ट़्ेत्डंग कंपनी सहारनपुर में होलसेल और ररट़ेल दोनों का काम करती 
है और लगभग 20 कंपत्न्ां के वह त्डसट्ीब्ूटर हैं। िम्ष ने पूऱे सहारनपुर 
में मजबूत त्डसट्ीब्ूशन नेटवक्क बना्ा है। उनहोंने बता्ा त्क सहारनपुर में 
70% बाजार रु.10 की एमआरपी वाली अगरबत्त््ों का है। 25% बाजार 
40 से रु.50 की एमआरपी वाले उतपादों का है, तो 5% में 50, 100 और 
150 रुपए की एमआरपी में 10 अगरबत्ी के पैक का बाजार बन ग्ा है। 
उनहोंने बता्ा त्क प्रीत्म्म में पररमल, सांई फलोरा, त्नत्खल और साइत्कल 
वुडस जैसे उतपाद हैं। उनहोंने बता्ा त्क ्हां सबसे बडी समस्ा है त्क 

बालाजी और त्बग बेल जैसी बडी प्रीत्म्म क्ात्लटी वाली कंपत्न्ां दो-तीन 
पेटी माल नहीं देना चाहतीं। क्ोंत्क ्हां बड़े पैमाने पर प्रीत्म्म बांड की 
सेल नहीं है। इसत्लए ज्ादा माल नहीं मंगा्ा जा सकता और ्ोडा माल 
कंपत्न्ां देना नहीं चाहतीं।

प्रदीप कुमार ने बता्ा त्क सहारनपुर में टॉप 10  में चलने वाले उतपादों 
में जेड बलैक नंबर वन पर है। इसके बाद साइत्कल, मंगलदीप, त्लबटटी 
और राजलक्मी आत्द उतपाद चलाते हैं। उनहोंने कहा त्क सहारनपुर में 4-5 
त्कलोमीटर के दा्ऱे में उनका माककेत्टंग नेटवक्क है। इसके अलावा रुडकी, 
हररद्ार और देहरादून से भी ्ोक खरीदार वेरा्टी के त्लए आते हैं, क्ोंत्क 
इन शहरों में त्वत्भन्न बांड की रेंज नहीं है और त्डसट्ीब्ूटर भी कम हैं। एक 
सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क ्हां अगरबत्ी और िूप दोनों बराबर 
चलते हैं। जेड बलैक और साइत्कल के अलावा ड़ेत्नम, देवदश्षन की गीली 
िूप भी चलती है। देव दश्षन का ड्ाई कोन भी है। ्हां ड्ाई श्सटक की मांग 
बढ रही है। बीते 4-5 वरषों से सांबानी कप का भी बाजार शुरू हुआ है। इसमें 
नंबर एक पर साइत्कल का नैवेद् है। त्नत्खल और जेड बलैक भी है। उनहोंने 
कहा त्क अब त्ोहारों का मौसम आ ग्ा है। ऐसे में सावन से दीपावली तक 
िूप और अगरबत्ी की त्बक्ी में बहुत तेजी आ जाती है। l

Àf

Mr. Pradeep Kumar
M/s. RATTAN TRADING COMPANY

3, Mahavir Bazar (Behind Chowki Sarai),  
Saharanpur-247001 (U.P.)

Mobile : 9456086685



50 çâÌ¢ÕÚU-w®wxâé»¢Ï §¢çÇUØæ

¨fb³füd°f¹ffÔ WX¸ffSXZ d»fE AUÀfSX WX`Ô:

CX¨¨f ¦fb¯fUØff 
IYf ´f¹ffÊ¹f WX` 

þZ¶fe RiZY¦fiZÔÀfZÀf 
E¯OX µ»fZUÀfÊ

¦fÔ²f CXôû¦f ¸fZÔ 73 U¿fûÊÔ ÀfZ IY¸f IYSX SXWXe AWX¸fQf¶ffQ IYe þZ¶fe RiYZ¦fSXZÔÀfZÀf E¯OX µ»fZUÀfÊ IÔY´f³fe QZVf IYe ´fi¸fbJ 
Àfb¦fÔ²f IÔY´fd³f¹fûÔ ¸fZÔ ÀfZ EIY WX`Ü þZ¶feERYERY  RYfB³f RiYZ¦fSXZÔÀf, IYfgÀ¸fZdMXIY, A¦fSX¶fØfe, ²fc´f, I`YÔOX»f, °fÔ¶ffIcY CXôû¦f, 
dOXAûOXSXZÔMX, dOXMXþZÊÔMX, AüSX Àfû´f BÔOXÀMÑe IZY A»ffUf Àfb¦fÔ²f IYf dþ³f CX°´ffQûÔ ¸fZÔ BÀ°fZ¸ff»f WXû°ff WX` UWXfÔ °fIY UWX 
Af´fcd°fÊ IYSX°fe WX`Ü Àfb¦fÔ²f CXôû¦f IZY Àff±f-Àff±f  ¸fZdOXdÀf³f RYf¸ffÊ AüSX AfBÀfIiYe¸f CXôû¦f ¸fZÔ ·fe UWX µ»fZUSX 

Af´fcd°fÊ IYSX°fe WX`Ü þZ¶feERYERY  ¹fcEBÊ, BÊSXf³f, IbYU`°f, ¹fb¦ffÔOXf, ³ffBþedSX¹ff, ¹fcEÀfE, ÀffCX±f ARiYeIYf, ßfe»fÔIYf, ¶ffÔ¦»ffQZVf, øYÀf, 
BÔOXû³fZdVf¹ff AüSX ¸f»fZdVf¹ff AfdQ QZVfûÔ ¸fZÔ RiYZ¦fSXZÔÀf IYe Af´fcd°fÊ IYSX°fe WX`Ü Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ JfÀf ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ IÔY´f³fe IZY °feÀfSXe 
´fePÞXe IZY ÀfQÀ¹f ßfe d¨fÔ°f³f VfZNX ³fZ ¶f°ff¹ff dIY BÀf IYfSXû¶ffSX IYe VfbøYAf°f CX³fIZY QfQf þe ³fZ 1950 ¸fZÔ AWX¸fQf¶ffQ VfWXSX ¸fZÔ EIY 
LûMXe Àfe QbIYf³f ÀfZ IYe ±feÜ CXÀf Àf¸f¹f CX³WXûÔ³fZ þû CX°´ffQ ¶f³ffE ±fZ, 73 U¿fÊ ¶ffQ Afþ ·fe UWX ¸ffIZYÊMX ¸fZÔ Àf¶fÀfZ ª¹ffQf »fûIYd´fi¹f 
WX` AüSX CXôû¦f ¸fZÔ WX¸ffSXe EIY A»f¦f ´fWX¨ff³f WX`Ü CX³WXûÔ³fZ ¶f°ff¹ff dIY CXÀf Àf¸f¹f ³ff¦f ¨fÔ´ff, ¨fZÔÀfe µ»ffUSX WX¸ffSXZ »fûIYd´fi¹f Àfb¦fÔ²f 
CX°´ffQ ±fZ þû Afþ ·fe ¨f»f SXWXZ WX`Ô Ü ßfe d¨fÔ°f³f VfZNX ³fZ ¶f°ff¹ff dIY 1970 ¸fZÔ ¨ff¨ff þe AüSX d´f°ffþe BÀf IYfSXû¶ffSX ¸fZÔ AfE AüSX 
CX³WXûÔ³fZ CXÀfZ AüSX Af¦fZ ¶fPÞXf¹ffÜ U¿fÊ 2006-07 ¸fZÔ ¸f`Ô AüSX ¸fZSXZ ¨f¨fZSXZ ·ffBÊ ßfe ³feSXþ VfZNX ³fZ RiYZ¦fSXZÔÀf IZY IYfSXû¶ffSX IYû ÀfÔ·ff»ffÜ 
BÀf °fSXWX ¹fWX ´fdSXUfSX Àfb¦fÔ²f CXôû¦f ¸fZÔ °fe³f ´fedPÞX¹fûÔ ÀfZ IYf¹fÊSX°f WX`Ü 

d¨fÔ°f³f VfZNX

Àfb
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जेबीएिएि में 73 वरषों में कई बदलाव आए हैं। कारोबार 
की शुरुआत एक छोटी दुकान से हुई ्ी और सब काम 
हा् से होता ्ा।  आज जेबी फ्रैग्ेनस की कई ऑटोमैत्टक 
्ूत्नट हैं । रॉ मैट़ेरर्ल से लेकर प्रोडकशन और पैत्कंग 
तक सब ऑटोमेजाइशन से होता है। सुगंि इंत्ड्ा के 
एक सवाल के जवाब में श्ी त्चंतन शेठ ने बता्ा त्क 
जेबीएिएि देश की प्रमुख कंपत्न्ों की तुलना में एकदम 
अलग है। कंपनी ने अपने स्ापना काल से ही प्रोडकट की 
क्ात्लटी पर िोकस त्क्ा ्ा। हमाऱे प्रोडक्टस बाजार के 
दूसऱे उतपादों की तुलना में एकदम अलग हैं। जेबीएिएि 
की पॉत्लसी “उच्च गुणवत्ा उतपाद और वात्जब दाम” की 
रही है। हम ्त्द कोई उतपाद रु.500 में दे रह़े हैं, तो हमारा 
पूरा ध्ान इस पर रहता है त्क उपभोक्ा को उसके रुपए 
की पूरी कीमत त्मले।

सुगंि इंत्ड्ा के एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा 
त्क उद्ोग में कई तरह की चुनौत्त्ां हैं। मुख्तः ्ह 
एक ज्ान आिाररत कारोबार है। सम् के सा्-सा् सुगंि 
उद्ोग में कंपत्न्ों की संख्ा बडती गई और “कम कीमत 

कम गुणवत्ा” का चलन बढा है। कंपटीशन के कारण 
बहुत सी कंपत्न्ां क्ात्लटी से समझौता करती हैं और ऱेट 
कम कर देती हैं। इस कारण कुछ ग्ाहक ससते माल के 
लालच में उनके पास जाते हैं। बाद में खराब अनुभव के 
कारण वह त्िर लौटते हैं, लेत्कन बाजार में इससे समस्ा 
होती है। मलटीनेशनल कंपत्न्ां भी   चुनौती हैं लेत्कन हम 
इसे अवसर की तरह लेते हैं। हम खुद को और बेहतर करते 
हैं और भारती् त्नमा्षता भी भारत त्क सुगंि कंपत्न्ों को 
तजटी दे रही हैं त्जनके पास अचछा इनफ्सट्क्चर है। उनहोंने 
बता्ा त्क रॉ मट़ेरर्ल का बाजार अभी श्स्र है और एक 
साल तक ऐसा ही रह़ेगा. उतार-चढाव हमेशा साल में एक 
बार होता है और इसमे अवसर तब होता है जब कीमतें 
नीचे होती हैं और आप  लागत को त्न्ंत्रित करने के त्लए 
्ोक में खरीदारी की जाए।

श्ी त्चंतन शेठ ने एक सवाल के जवाब में बता्ा त्क 
उद्ोग में बड़े बदलाव आए हैं। 20-25 वर्ष से ट़ेक्ोलॉजी 
का तेजी से इसतेमाल शुरू हुआ है। पहले हा् से ज्ादातर 
काम होते ् े। अब अत्ािुत्नक मशीनें आ गई हैं। क्ात्लटी 
कंट्ोल की मशीनें और पैरामीटस्ष त् हो गए हैं। उतपादन 
से लेकर पैत्कंग तक में मशीनों का इसतेमाल हो रहा है। 
एक सवाल के जवाब में उनहोंने बता्ा त्क 10 वर्ष पहले 
कंपनी ने फलेवर का भी काम शुरू त्क्ा है। शुरुआत में 
दादा जी अगरबत्ी उद्ोग को फ्ेगरेंस सपलाई करते ्े, 
लेत्कन बाद में सभी तरह के उतपादों त्जनमें सुगंि की 
आवश्कता है उसका उतपादन त्क्ा जाने लगा। 10 वर्ष 
पूव्ष कंपनी ने फलेवर में भी काम शुरू त्क्ा और अब 
हमारा 90% उतपादन फ्ेगरेंस और 10% फलेवर में हो 
रहा है। 

जेबीएिएि के पास उतपादन संबंिी अनेक 
तरह के सत्टटित्िकेशन हैं, त्जसमें जीएमपी, आएसओ 
45001:2018, आएसओ 14001 :2015, आएसओ 
9001:2015, हलाल, एचएसीसीपी और जीएलपी है। 
कंपनी के पास इंडोनेत्श्ा द्ारा त्द्ा जाने वाला एम्ूआई 

¶ffEÔ ÀfZ QfEÔ ßfe ³feSXþ VfZNX U ßfe d¨fÔ°f³f VfZNX
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हलाल सत्टटित्िकेट भी है । ्ह सत्टटित्िकेट एक कडी प्रत्क््ा 
के बाद त्मलता है त्जसमे इंडोनेत्श्ा से अत्िकारी व्ापक 
जांच के त्लए िरैकट्ी आते हैं। कंपनी का भारती् सुगंि 
उद्ोग के अलावा बड़े पैमाने पर त्न्ा्षत होता है। एक सवाल 
के जवाब में उनहोंने कहा त्क 25 ग्ाम का मैसूर संदल और 
दत्क्ण भारत में सेंसी फलावर उनके बहुत लोकत्प्र् उतपाद हैं। 

जेबीएिएि के पास अहमदाबाद में दो ्ूत्नट हैं। 
कुल 1,50,000 सक्ा्र िीट एरर्ा में से 70-75,000 
सक्ा्र िीट एरर्ा में िरैकट्ी है। कंपनी में 3 हाई ट़ेक िुल 
औटोमेट़ेड मशीनें लगी हैं त्जनकी क्मता 3 टन प्रत्त बैच है। 
बड़े बैच के त्लए कंपनी के पास 4 से लेकर 18  टन की 
क्मता के अलग-अलग 6 टेंक हैं। ्ूत्नट में प्रत्तत्दन 35 से 
50 टन उतपादन त्क्ा जाता है। कंपनी में 110 कम्षचारी 
काम करते हैं। 

त्न्ा्षत संबंिी चुनौत्त्ों पर उनहोंने कहा त्क ्ूरोपी् देश 
की बडी कंपत्न्ों से मुकाबला रहता है। आमतौर पर त्वदेशी 
बाजार में िारणा ्ी त्क भारती् कंपत्न्ां अचछा फ्ेगरेंस नहीं 
दे सकतीं, वह ससता और लो क्ात्लटी का उतपादन देती हैं। 
दूसरा त्क कुछ देशों का मानना है त्क जो क्ात्लटी पहली बार 
त्न्ा्षत की जाती है उसे भारती् कंपत्न्ां मेंट़ेन नहीं कर पातीं, 
जबत्क ्ूरोपी् कंपत्न्ां हा्र रेंज और हा्र क्ात्लटी देती 
रह़ेगी। त्चंतन जी ने कहा त्क आज कािी कोत्शशों के बाद 
इस िारणा को तोडने में हम सिल रह़े हैं। 

एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क अगरबत्ी 
उद्ोग का भत्वष् बहुत उज्वल है, लेत्कन कंपत्न्ों को 
क्ॉत्लटी बनाए रखनी होगी। उनहोंने कहा त्क बहुत सारी 
कंपत्न्ां तेजी से आगे बढ रही हैं, लेत्कन मेरा सुझाव है त्क 
उनहें एिएमसीजी सेकटर में भी आना चात्हए तात्क वह माककेट 
में पूरा एक पैकेज दे सकें।

टोबैको इंडसट्ी में जेबी एिएि की आपूत्त्ष संबंिी 
सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क इस उद्ोग में का््षरत 
सभी कंपत्न्ां अलग-अलग फलेवर लेती हैं। हम उनके 
त्लए कंपाउंत्डंग करते हैं। कुछ बांड अपनी कंपाउंत्डंग खुद 
करते हैं। हम उनहें सलाह ्ा मदद देते हैं त्क ्त्द वह इन 
कॉमबीनेशन का इसतेमाल करें, तो उनका उतपाद खास बन 
जाएगा। उनहोंने बता्ा त्क कंपनी इंत्डग्ेंडस की आपूत्त्ष नहीं 
करती। उनके त्लए हम पूरी कंपाउंत्डंग करते हैं ्ा उसमें 
मदद देते हैं। कंपनी उनहें पूरा एक सट्क्चर भी दे सकती है। 
तंबाकू उद्ोग में संदल व अन् प्राकृत्तक सुगंत्ित तेल का 
इसतेमाल करने से उनके उतपादों की लागत बढ जाएगी। 
इसके त्लए हम उनहें प्राकृत्तक उतपादों का त्वकलप भी देते हैं। 
कंपनी की भत्वष् की ्ोजनाओं पर उनहोंने कहा त्क कंपनी 
अगले दो-तीन वरषों में बेकवाडटि इंटीग्ेशन करने की ् ोजना है।

जेबीएिएि  न केवल व्वसा् करती है बश्लक प्रभात 
एजुकेशन िाउंड़ेशन जैसे संगठनों के सा् भी काम करती है 
जो त्दव्ांग व्श्क््ों को प्रत्शत्क्त करते हैं तात्क वे काम कर 
सकें और अपने त्लए जीत्वकोपाज्षन कर सकें। श्ी त्चंतन शेठ 
ने सुगंि इंत्ड्ा को बता्ा त्क कंपनी ने त्दव्ांग कम्षचारर्ों 
को काम पर रखा है जो पैकेत्जंग और त्ित्लंग जैसे त्वभागों 
में काम कर सकते हैं। प्रभात एजुकेशन िाउंड़ेशन  संस्ा 
झुगगी-झोपत्ड्ों में रहने वाले ऐसे व्श्क््ों को त्शक्ा प्रदान 
करती है। वे उनहें रोजगार के त्लए प्रत्शत्क्त करते हैं। ऐसे 
पांच लोगों को कंपनी में नौकरी दी गई है। l
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रत के प्राचीन शहरों में से एक 
अहमदाबाद कई तरह के उद्ोगों का 
केंद्र है। कॉटन इंडसट्ी से लेकर ्हां 
िामा्ष, ज्ेलरी व मेत्डत्सन इंडसट्ी भी 

का््षरत हैं। इसके अलावा दज्षनों प्रकार के लघु उद्ोग 
भी ्हां हैं। अहमदाबाद बीते कई दशकों के दौरान 
अगरबत्ी व िूप उतपादों के हब के रूप में उभरा 
है। इसके अलावा व्ावसात््क त्शक्ा इंजीत्न्ररंग 
और त्बजनेस एजुकेशन से संबंत्ित बडी-बडी त्शक्ण 
संस्ाएं भी ्हां हैं। शताश्बद्ों पुराने इस शहर की 
आबादी लगभग 51 लाख है। इसके अलावा ्हां 
दज्षनों प््षटन स्ल हैं, त्जसे देखने के त्लए प्रत्तवर्ष 
लाखों देशी-त्वदेशी प््षटक ्हां पहुंचते हैं। वैसे भी 
समुद्र तट के नजदीक होने के कारण गुजरात कई 
शताश्बद्ों से देश के त्वकत्सत राज्ों में रहा है। उन्नत 
कृत्र के कारण रॉ मैट़ेरर्ल और पडोसी राज्ों में 
प्ा्षप्त खत्नज संपदा होने के करण ्हां बड़े पैमाने पर 
औद्ोगीकरण हुआ है। ्ही कारण है त्क ्हां कॉटन, 
िामा्ष, कीमती पत्र, ज्ेलरी व अन् बड़े उद्ोगों के 
सा्-सा् बड़े पैमाने पर अगरबत्ी जैसे लघु उद्ोग 
भी त्वकत्सत हुए हैं।
प्रीमियि िें 50% िार्केट बाहररी बाांडों र्ी-
अहमदाबाद अगरबत्ी उद्ोग के बड़े केंद्र के रूप 
में उभरा है। ्हां बड़े पैमाने पर स्ानी् उतपादक 
हैं, जो इकोनामी से लेकर प्रीत्म्म क्ात्लटी की 
अगरबत्ी, िूप व अन् उतपाद बनाते हैं। एक सम् 

्ा जब ्हां स्ानी् सतर पर इकोनामी अगरबत्ी 
का ही उतपादन होता ्ा। प्रीत्म्म क्ात्लटी के 
उतपाद बेंगलुरु से आ्ा करते ्े, लेत्कन गुजरात 
के कई व्ापारर्ों ने बेंगलुरु से अनुभव लेकर खुद 
बड़े पैमाने पर उतपादन शुरू त्क्ा, त्जससे आज 
अहमदाबाद की कई बांड़ेड कंपत्न्ों के उतपाद 
देश के दूसऱे राज्ों में त्बकते हैं। सुगंि इंत्ड्ा की 
टीम ने अहमदाबाद के अगरबत्ी और िूप बाजार 
का व्ापक सववेक्ण त्क्ा, त्जसके अनुसार ्हां 
के उतपाद बाहर भले त्बकते हों, लेत्कन बेंगलुरु, 
मुंबई, पुणे, इंदौर व अन् राज्ों के बांड़ेड उतपादों 
का भी ्हां 50% माककेट है। ्ाने त्क स्ानी् 
कंपत्न्ों के उतपादों का माककेट त्सि्क 50% है। 
्हां बड़े पैमाने पर औद्ोत्गक त्वकास होने के 
कारण व्वसा् व नौकरी के त्लए देश के दूसऱे 
राज्ों की बडी आबादी रहती है। व्ावसात््क शहर 
होने के कारण त्ोहार व िात्म्षक गत्तत्वत्ि्ों के 
अलावा व्ावसात््क केंद्रों, दफतर, मॉल, दुकान 
और कॉरपोऱेट ऑत्िस में प्रीत्म्म उतपादों की मांग 
वर्ष भर रहती है। अगरबत्ी उतपादों खासतौर पर 
प्रीत्म्म बांड के उतपादों की मांग ्हां लगातार 
बढ रही है। औसतन एक उपभोक्ा प्रत्तमाह 300 
से 500 रूपए तक के उतपाद खरीदता है लेत्कन 
प्रीत्म्म उतपादों में इसकी कोई सीमा नहीं है क्ोंत्क 
कुछ ग्ाहक हजारों रुपए की अगरबत्ी भी खरीदते 
हैं । सा् ही ्हां बांड लॉ्लटी भी बढ रही है। 10 
में 6 से 7 ग्ाहक मनपसंद बांड मांगते हैं। 

प्रीमियि उत्ादों र्ी तेजरी  
से बढ़ रहरी िाांग-
सुगंि इंत्ड्ा की माककेट ररपोटटि के अनुसार अहमदाबाद 
में अगरबत्ी की माककेट 60% है। इसमें भी प्रीत्म्म 
क्ात्लटी के उतपादों का 30% चलन है, जो तेजी से 
बढ रहा है। अत्िकांश कंपत्न्ां अब प्रीत्म्म उतपादों 
की तरि बढ रही हैं। ्हां 40% इकोनामी उतपादों का 
बाजार है, तो 30% अगरबत्ी और िूप लूज में त्बकती 
है, त्जसके स्ानी् सतर पर बडी संख्ा में उतपादक हैं। 
अहमदाबाद में प्रीत्म्म क्ात्लटी के उतपादों में गुजरात 
के अलावा दूसऱे राज्ों के उतपादों की भी बडी त्हससेदारी 
है। सबसे बडी माककेट 50, 70 और 100 रूपए की 
एमआरपी में जीपर पैत्कंग वाले उतपादों की है। प्रीत्म्म 
में गुजरात के अलावा बेंगलुरु पुणे मुंबई और इंदौर की 
कंपत्न्ां के बांड भी चलते हैं, त्जसमें मुख् तौर पर 
बालाजी अमृता, सांई फलोरा, केएि, रर्ल, त्नशान, 
कलपना, शाह फ्ेगरेंस, ओसवाल, त्मसबाह, िॉऱेसट, 
बीआईसी, फलररश, त्वज्, त्बग बेल, आईटीसी, जनक, 
त्बमल, जेसल और नंदी बांड माककेट में त्दखाई देते 
हैं। साइत्कल और जेड बलैक ्हां मीत्ड्म श्ेणी के 
उपभोक्ाओं की पसंद है, इसत्लए ज्ादा त्बकते हैं, 
लेत्कन जीपर के जंबो पैत्कंग का वॉल्ूम ज्ादा है। 
्हां इकोनामी उतपादों का चलन िीऱे-िीऱे कम हो रहा 
है। ्ही कारण है त्क ्हाँ के स्ानी् बांड त्नशान, 
कलपना, त्वज्, शाह फ्ेगरेंस आत्द प्रीत्म्म रेंज के 
उतपादों की तरि बढ रह़े हैं। इकोनामी बाजार में त्नशान, 
कलपना, शाह फ्ेगरेंस, साइत्कल और जेड बलैक की 
सबसे अत्िक त्बक्ी  है।
धू् िें ड्ाई स्टर् र्ी िाांग िें आ रहरी तेजरी-
सुगंि इंत्ड्ा की ररपोटटि के अनुसार अहमदाबाद में िूप 
की माककेट तेजी से बढ रही है। इस वक् लगभग 40% 
िूप का चलन है। इसमें भी गीली िूप से ज्ादा ड्ाई 
श्सटक की मांग है। गीली िूप की मांग बरसात में ज्ादा 
है , लेत्कन सामान् तौर पर िूप में 60% माककेट ड्ाई 
श्सटक की हो गई है, त्जसमें कोन, सांबानी कप भी 
शात्मल हैं। ड्ाई श्सटक में 20, 50, 100 और रु.200 
की एमआरपी में 50 ग्ाम के पैक सबसे ज्ादा चलते 
हैं। गीली िूप में रु.20 की एमआरपी का ज्ादा चलन 
है। इसके अलावा िूप में लूज की भी मांग लगभग 30% 
है। गीली िूप में जेड बलैक सबसे बेहतर श्स्त्त में है। 
हरर दश्षन, देव दश्षन, जलंिर की शमा्ष िूप और काशी 
भी चलते हैं। िूप में प्रीत्म्म क्ात्लटी में बालाजी, 
िॉऱेसट, नंदी, बंसी, त्नशान, त्वज्, शाह फ्ेगरेंस 
चलते हैं। सांबानी कप में साइत्कल का नैवेद्, चेन्नई 
का महालक्मी, ड़ेलटा,  त्नशान, जेड बलैक, त्मसबाह, 
िॉऱेसट चलते हैं। िॉऱेसट का रु.300 की एमआरपी 
में 50 कप बहुत बेहतर श्स्त्त में है। इसके अलावा 
लोकल उतपादकों के भी कप और कोन चलते हैं। 
र््ूर, चांदन टरीर्ा और रोल ऑन इत्र 
कपूर में 999, मंगलम, 333, बाजार में त्दखाई देते हैं। 
चंदन टीका में मनोहर, हरर दश्षन, देव दश्षन, काशी, 
बालाजी चलता है। रोल ऑन में ए्रोकेम की मांग 
सबसे अत्िक है। इसके अलावा प्रीत्म्म में बालाजी 
और कुछ अन् कंपत्न्ों के उतपादन भी चलते हैं। l
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WX¸fQf¶ffQ AüSX ´fcSXZ ¦fbþSXf°f ¸fZÔ BIYû³ff¸fe SXZÔþ IZY CX°´ffQûÔ ¸fZÔ d³fVff³f MXfg´f 5 ´fSX d¶fIY³fZ Uf»ff ¶fifÔOX SXWXf WX`Ü 
A¶f EIY ¶fOÞXf ¶fQ»ffU IYSX°fZ WXbE d³fVff³f ³fZ ´fied¸f¹f¸f SXZÔþ IZY CX°´ffQûÔ IYe ßfÈÔJ»ff VfbøY IYe WX`Ü ´fied¸f¹f¸f 
CX°´ffQûÔ ¸fZÔ IÔY´f³fe ³fZ d´fL»fZ dQ³fûÔ A¦fSX¶fØfe, ²fc´f AüSX OÑfBÊ dÀMXIY ¸fZÔ IYBÊ SXZÔþ IZY CX°´ffQ ¶ffþfSX ¸fZÔ CX°ffSXZ 
WX`ÔÜ d³fVff³f ´fiûOX¢MXÐÀf AWX¸fQf¶ffQ IZY ´fi¸fbJ ßfe ÀfÔQe´f ´fMXZ»f ³fZ Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ IYWXf dIY 

IÔY´f³fe IYf A·fe °fIY BIYû³ff¸fe CX°´ffQûÔ IYe ¸ffIZYÊMX ´fSX RYûIYÀf ±ff, »fZdIY³f A¶f CXÀf³fZ ´fied¸f¹f¸f CX°´ffQûÔ IYe AûSX 
÷YJ dIY¹ff WX`Ü IÔY´f³fe BÀf Àfû¨f IZY Àff±f ´fied¸f¹f¸f ¸ffIZYÊMX ¸fZÔ AfBÊ WX` dIY þû ¶fifÔOX ÷Y.100 ¸fZÔ ¶fZÀMX ¢½ffd»fMXe ³fWXeÔ 
QZ ÀfIY°fZ, WX¸f CXÀfe SXZMX ¸fZÔ CX³fÀfZ IYBÊ ¦fb³ff ª¹ffQf ¶fZWX°fSX ´fiûOX¢MX QZ SXWXZ WX`ÔÜ d³fVff³f ´fiûOX¢MXÐÀf IYf A·fe °fIY 95% 
CX°´ffQ³f BIYû³ff¸fe CX°´ffQûÔ IYf ±ff, »fZdIY³f A¶f UWX ´fied¸f¹f¸f ¶ffþfSX ¸fZÔ CX°fSX Af¹ff WX`Ü A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ ÀfÔQe´f 
´fMXZ»f A´f³fZ ´ffdSXUfdSXIY ½¹fUÀff¹f IYe QcÀfSXe ´fePÞXe ÀfZ WX`ÔÜ IÔY´f³fe IYe VfbøYAf°f 1998 ¸fZÔ CXôû¦f IZY d»fE SXfg ¸f`MXZdSX¹f»f 
Af´fcd°fÊIY°ffÊ IZY øY´f ¸fZÔ WXbBÊ ±feÜ 11 Àff»f ¶ffQ IÔY´f³fe ³fZ d³fVff³f ¶fifÔOX IZY ³ff¸f ÀfZ A¦fSX¶fØfe IYf JbQ CX°´ffQ³f VfbøY 
dIY¹ffÜ d³fVffÔ°f ¶fifÔOX IZY A¦fSX¶fØfe, ²fc´f, OÑfBÊ dÀMXIY, ´fcþf Àff¸f¦fie, ÀffÔ¶fif³fe IY´f, IY´fcSX ÀfdWX°f A¶f °fIY CXÀfIZY 350 
ÀfZ Ad²fIY CX°´ffQ ¶ffþfSX ¸fZÔ WX`ÔÜ IÔY´f³fe IYf ¸fb£¹f ¸ffIZYÊMX ¦fbþSXf°f IZY A»ffUf ¸fWXfSXf¿MÑX, SXfþÀ±ff³f, ¸f²¹f ´fiQZVf, 
LØfeÀf¦fPÞX, CXOÞXeÀff, ´fd›¸f ¶fÔ¦ff»f, d¶fWXfSX, ´fÔþf¶f AüSX °fZ»fÔ¦ff³ff WX`Ü

BIYû³ff¸fe ÀfZ ´fied¸f¹f¸f 
¸ffIZYÊMX ¸fZÔ CX°fSXf d³fVff³f:

ÀfÔQe´f ´fMXZ»f

·fdU¿¹f ¸fZÔ AüSX ³fE 
RiZY¦fSXZÔÀf »ff³fZ IYe ¹fûþ³ff:

´fi°feIY ´fMXZ»f

A
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संदीप पट़ेल ने सुगंि इंत्ड्ा को बता्ा त्क त्ोहारों का मौसम 
शुरू हो ग्ा है और उससे पहले कंपनी ने अगरबत्ी और िूप की 
कई रेंज माककेट में लॉनच कर दी है, त्जसके अचछ़े पररणाम आ रह़े 
हैं। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क माककेट में दो करैट़ेगरी 
होती है। एक मास माककेट, जो इकोनामी उतपादों की है और दूसरा 
त्सलेकट़ेड कंज्ूमस्ष की है, जो प्रीत्म्म की माककेट है। अभी तक 
हम इकोनॉमी में ्े और अब प्रीत्म्म में भी आ गए हैं। भत्वष् में 
भी कंपनी प्रीत्म्म उतपादों पर ही िोकस कऱेगी। उनहोंने बता्ा त्क 
पहली बार कंपनी ने मसाला अगरबत्ी लॉनच की है। इसके अलावा 
50 ग्ाम की पैत्कंग में 110 रुपए की एमआरपी में अगरबत्ी और 
10 श्सटक में गीला िूप है, जो 70 रुपए की एमआरपी में है।

उनहोंने बता्ा त्क त्नशान प्रोडक्टस ने प्रीत्म्म क्ात्लटी में 4 
मसाला अगरबत्ी और िूप में 6 उतपाद त्नकाले हैं और सभी में नए 

फ्ेगरेंस त्दए गए हैं। कंपनी वैल्ू िॉर मनी का ध्ान रखती है त्क 
उपभोक्ा त्जतने रुपए का माल ले रहा है उससे ज्ादा की क्ात्लटी 
उसे त्मले। 50 ग्ाम में 110 रुपए की एमआरपी में हमारा जो उतपाद 
है। वह इसी ऱेट में माककेट के अन् उतपादों से कई गुना बेहतर है। 
गीला िूप में केसर, चंदन, मैगनेट, वुडस, द फ़न्ष और अंबोत्स्ा 
है। इसके अलावा मसाला अगरबत्ी में ट़्ेत्डशनल फ्ेगरेंस त्द्ा है, 
जो त्ासतु ,अमृतम और ततवम है। ् ह सभी उतपाद देश भर में एक 
सा् लॉनच त्कए गए हैं। 300 ग्ाम में एक न्ा जीपर त्द्ा है। बंबू 
लेस श्सटक में भी हमने कई रेंज दी हैं। इसमें 3 और 5 इंच की िूप 
श्सटक का जार है। 50 ग्ाम के पैक और 250 ग्ाम का बॉकस ड्ाई 
श्सटक में ला्ा ग्ा है। इसके अलावा त्नशान ने कलर मसाला िूप 
कप भी त्नकले हैं, त्जसमें चंदन और रोज का फ्ेगरेंस है। दूसऱे बांड 
में ्ह उतपाद रु.100 में है, जबत्क हमने इसे रु.50 की एमआरपी 
में उसी क्ात्लटी में त्द्ा है।

बाजार में बढ रह़े कंपटीशन संबंिी सवाल पर उनहोंने कहा त्क 
माककेट में चाह़े त्जतनी भी कंपनी आ जाएं वह सभी चलेंगी, जो भी 
अचछी क्ात्लटी देगा ग्ाहक उसे पसंद करेंगे और सम् पर सपलाई 
करने पर सभी बांड चलते हैं। अहमदाबाद में अगरबत्ी और िूप 
उतपादों की माककेट बढ रही है और त्नशान गुजरात का लीत्डंग बांड 
है। उनहोंने कहा त्क हम टॉप पर भले ना हों, लेत्कन टॉप 5 में हम 

जरूर हैं। उनहोंने कहा त्क रु.100 की एमआरपी में बहुत सारी 
कंपत्न्ां प्रीत्म्म रेंज ्ह कह कर के नहीं देती त्क उससे उनकी 
लागत भी नहीं त्नकलती, लेत्कन त्नशान ने उसे करके त्दखा्ा है। 

अपने उतपादों की माककेत्टंग संबंिी सवाल पर उनहोंने कहा त्क 
्ह त्ोहार का मौसम है और 5 माह की सकीम अगसत से त्दसंबर 
माह तक शुरू की गई है। त्डसट्ीब्ूटर टारगेट पूरा करते हैं, तो उनहें 
उतना ही लाभ त्मलता है। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क 
गुजरात में बांड़ेड उतपादों की मांग बढी है। त्कसी जमाने में ्हां 
लूज का सबसे ज्ादा माककेट ्ा, जो लोकल उतपादक ्े, लेत्कन 
अब बांड के नाम से उतपाद त्बक रह़े हैं।

एक उतपादक के रूप में आ रही चुनौत्त्ों संबंिी सवाल पर 
उनहोंने कहा त्क रा मट़ेरर्ल की खास समस्ा नहीं है, लेत्कन 
िूप श्सटक का उतपादन मांग के अनुरूप कम हो रहा है। हमें भी 

िूप श्सटक को आउटसोस्ष करना पडता है। मांग के अनुरूप इसके 
उतपादक कम हैं। हम भी कुछ ही बना पाते हैं। उसकी बडी वजह 
्ह है त्क इसमें मजदूर की मांग सबसे ज्ादा है। इसत्लए उतपादन 
नहीं बढ पाता।

त्नशान का कारोबार देख रह़े संदीप पट़ेल के भाई प्रतीक पट़ेल 
ने कहा त्क हम उपभोक्ाओं को बेहतर से बेहतर उतपाद देने की 
कोत्शश कर रह़े हैं। नए-नए फ्ेगरेंस में भी काम कर रह़े हैं। तात्क 
माककेट के अन् उतपादों से हमारा बांड अलग त्दखे। िाइन फ्ेगरेंस 
में भी कई उतपाद लाए गए हैं। 

उद्ोग में आ रह़े हैं नए फ्ेगरेंस पर उनहोंने कहा त्क गुलाब, 
मोगरा, चंदन, चंपा, चमेली जैसी ट़्ेत्डशनल सुगंि सत्द्ों से चल 
रही है और आज भी वह उतनी ही पसंद की जाती हैं। हम ट़्ेत्डशनल 
सुगंि में कुछ न्ा प्र्ोग करते हैं तात्क दूसऱे बांड से अलग त्दखे। 
इसत्लए कंपनी ने लगाए जाने वाले परफ्ूम और ए्र फ्ेशनर के 
फ्ेगरेंस को अगरबत्ी में इसतेमाल त्क्ा है और इसे कािी पसंद 
त्क्ा ग्ा है। उनहोंने कहा त्क उद्ोग में एक समस्ा त्दखाई दे 
रही है त्क एक कंपनी दूसरी कंपनी के उतपाद को खराब बताती है 
और अपना अचछा। ्ह ट्ेंड अचछा नहीं है। सबको अपने बांड की 
तारीि करनी चात्हए, लेत्कन दूसऱे बांड की बुराई ्ा उसे पीछ़े नहीं 
िकेलना चात्हए। l
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BÂf CXôû¦f IZY UZÀMX ¸fMXZdSX¹f»f ÀfZ 
SXfNXüSX IÔY´f³fe ¶f³ff°fe WX` ¶fZÀMX ²fc´f

dQSXûÔ ¸fZÔ ¨fPÞXfE þf³fZ Uf»fZ RcY»fûÔ 
IYf CX´f¹fû¦f A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ 
B³f dQ³fûÔ VfbøY WXbAf WX`, »fZdIY³f, 
IY³³füþ IYe SXfNXüSX ́ fcþf ́ fiûOX¢MXÀf 

´fifBUZMX d»fd¸fMXZOX IÔY´f³fe 1992 ÀfZ WXe ¨fÔQ³f 
AüSX RcY»fûÔ ÀfZ BÂf AüSX °fZ»f d³fIYf»f³fZ IZY 
¶ffQ ¶f¨fZ WXbE UZÀMX ¸fMXZdSX¹f»f ÀfZ ²fc´f ¶fØfe 
¶f³ff SXWXe WX`Ü QZVf AüSX Qbd³f¹ff ·fSX ¸fZÔ BÂf 
IYe SXfþ²ff³fe IZY ¶f°füSX ´fidÀfð IY³³füþ IYe 
A¦fSX¶fØfe CXôû¦f ¸fZÔ JfÀf ·fcd¸fIYf ³fWXeÔ SXWXe 
WX`Ü SXfNXüSX ´fcþf ´fiûOX¢MXÀf ´fifBUZMX d»fd¸fMXZOX 
IZY ´fi¸fbJ ßfe Àfû³fc SXfNXüSX ³fZ Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ 
EIY JfÀf ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ ¶f°ff¹ff dIY CX³fIZY ¶fOÞXZ 
·ffBÊ ßfe AVfûIY SXfNXüSX ³fZ 1992 ¸fZÔ °fb»fÀfe 
²fc´f ¶fifÔOX IZY ³ff¸f ÀfZ A´f³ff CX°´ffQ VfbøY 
dIY¹ff ±ff AüSX A¶f IÔY´f³fe IZY IYBÊ »fûIYd´fi¹f 
¶fifÔOX WX`ÔÜ CX³WXûÔ³fZ ¶f°ff¹ff dIY ¨fÔQ³f IYe »fIYOÞXe 
AüSX RcY»fûÔ ÀfZ BÂf ¶f³ff³fZ IZY ¶ffQ IYfRYe 
UZÀMX ¸fMXZdSX¹f»f ¶f¨f°ff WX`Ü A¶f CXÀfIYf ²fc´f 
¸fZÔ CX´f¹fû¦f dIY¹ff þf SXWXf WX`, »fZdIY³f ¸füþcQf 
QüSX ̧ fZÔ UWX ¶fWXb°f IYe¸f°fe WXû ¦f¹ff WX`Ü CXôû¦f ̧ fZÔ 
Af SXWXe ¨fb³füd°f¹fûÔ IZY ÀfÔQ·fÊ ¸fZÔ CX³WXûÔ³fZ IYWXf 
dIY ²fc´f ¶f³ff³fZ ¸fZÔ BÀ°fZ¸ff»f dIYE þf³fZ Uf»ff 
IYÀÀff ´ffCXOXSX IYe ·ffSXe IY¸fe WXû SXWXe WX`, 
¢¹fûÔdIY ´fZOÞX IYe Lf»f ÀfZ °f`¹ffSX BÀf ´ffCXOXSX 
IYf BÀ°fZ¸ff»f A¶f ´»ffBÊUbOX R`Yd¢MÑ¹fûÔ AüSX 
BÊMX ·f˜ûÔ ¸fZÔ dIY¹ff þf³fZ »f¦ff WX`Ü BÀfd»fE 
·fdU¿¹f ¸fZÔ CXÀfIYe AüSX IY¸fe WXû³fZ IYf  
J°fSXf WX`Ü

सोनू राठौर ने सुगंि इंत्ड्ा को बता्ा त्क सुगंि उद्ोग में कारोबार की शुरूआत उनके त्पता 
सवगटी् श्ी रामसवरूप राठौर और चाचा श्ी मुन्नू लाल राठौर ने 1986 में राठौर उद्ोग के नाम 
से की ्ी। उस सम् पररवार के कई लोग इरि उद्ोग में काम करते ्े। त्पता और चाचा ने सोचा 
त्क इरि उद्ोग से त्नकलने वाला वेसट मट़ेरर्ल का बेहतर उप्ोग करैसे त्क्ा जाए। इसत्लए 
उनहोंने अगरबत्ी और िूप उद्ोग के त्लए कच्चे माल का काम शुरू त्क्ा। बाद में बड़े भाई 
ने अपने बांड का उतपादन शुरू त्क्ा। उनहोंने बता्ा त्क उस सम् हरर दश्षन और देव दश्षन 
जैसे बड़े बांड का बाजार में दबदबा ्ा। त्िर भी अचछी क्ात्लटी और कम कीमत के कारण 
हमारा बांड भी चत्च्षत हो ग्ा। उनहोंने बता्ा त्क उनका बांड पश्चिमी उत्र प्रदेश के अलावा 
पूऱे ्ूपी में कािी पसंद त्क्ा जाता है। खासतौर पर पूवटी ्ूपी में उसका प्रमुख बाजार है। इसके 
अलावा उत्राखंड और मध्प्रदेश के कुछ इलाकों में भी उनके उतपाद चलते हैं। कंपनी जलद ही 
त्बहार में अपने उतपाद लांच करने वाली है। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क कन्नौज 

²fc´f IZY d»fE þøYSXe IYÀÀff 
´ffCXOXSX IYe ·ffSXe IY¸fe:

Àfû³fc SXfNXüSX

¸fa
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की कंपनी होने के कारण हमाऱे बांड की त्वविसनी्ता लोग मानते 
हैं। लोगों का मानना है त्क इसकी क्ात्लटी और परफ्ूम बेसट 
होगा। इसत्लए हम भी अचछ़े से अचछ़े उतपादों का इसतेमाल अपने 
बांड में करते हैं।

सुगंि इंत्ड्ा के एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा 
त्क उत्र प्रदेश अगरबत्ी और िूप का सबसे बडा बाजार है। 
आसपास के चार राज्ों को त्मला दें तब वह ्ूपी के बराबर 
ठहरेंगे। उनहोंने कहा त्क देश में िूप का चलन तेजी से बढ रहा 
है। हालांत्क पश्चिमी उत्र प्रदेश में िूप का ज्ादा चलन है, 
लेत्कन गोरखपुर, गोंडा व बहराइच और पूऱे पूवटी और मध् ्ूपी 
में अगरबत्ी का चलन ज्ादा है। उनहोंने कहा त्क पंजाब में िूप 
का चलन है, लेत्कन ्ूपी में त्मला-जुला बाजार है। एक सवाल 
के जवाब में उनहोंने कहा त्क उत्र प्रदेश तेजी से प्रीत्म्म माककेट 
की ओर जा रहा है। ् हां रु.5 के उतपाद अब बहुत कम त्बकते हैं। 
सबसे ज्ादा रु.10 की एमआरपी वाले उतपाद त्बकते जरूर हैं, 
लेत्कन बडी संख्ा में उपभोक्ा 50 और रु.100 की एमआरपी 
वाले 100 और 200 ग्ाम के पैक मांगते हैं। उनहोंने बता्ा त्क 
ग्ामीण क्ेरिों में भी अत्िकांश दुकानदार 50 और रु.100 की 
एमआरपी वाले उतपाद रखना पसंद करते हैं। इस तरह उत्र प्रदेश 
तेजी से प्रीत्म्म बाजार की ओर बढ रहा है।

सोनू राठौर ने बता्ा त्क उनके बांड राठौर 51 और राठौर 
101 अगरबत्ी की भारी मांग है और कंपनी उसकी पूरी सपलाई 
नहीं कर पाती। उनहोंने बता्ा त्क ्ूपी में प्रीत्म्म क्ात्लटी के 
गीले िूप की मांग बढ रही है। कंपनी का रु.20 वाले जीपर पैक 
की सेल सबसे ज्ादा है। कंपनी जलद ही 400 ग्ाम की पैत्कंग में 
एक सीरीज ला रही है। कंपनी की भत्वष् की ् ोजनाओं पर उनहोंने 
कहा त्क 400 ग्ाम का अगरबत्ी पैक 1 त्सतंबर को वह लॉनच 
करने जा रह़े हैं। इसी के सा् ही आहुत्त बांड के नाम से पूरी हवन 
सामग्ी की सीरीज भी ला रह़े हैं, जो 50, 100, 250, 500 ग्ाम, 
1 त्कलो, 5 त्कलो और लूज पैत्कंग में उपलबि होगा। एक सवाल 
के जवाब में उनहोंने कहा त्क िूप का माककेट त्जतना तेजी से बढ 
रहा है उसी तरह उसके क्ात्लटी को भी त्गरा्ा जा रहा है। कम 
कीमत में ज्ादा बेचने की होड के कारण क्ात्लटी त्गराई जा रही 
है। इसके कारण िूप का भत्वष् खराब हो सकता है। l



ओशनस डीप त्प्रंटस्ष अहमदाबाद त्प्रंत्टंग और पैकेत्जंग उद्ोग में लगभग 90 
वरषों से कम कर रहा है। कंपनी त्नरंतर माककेट की जरूरत के अनुरूप त्प्रंत्टंग 
एवं पैकेत्जंग के क्ेरि में नए-नए प्र्ोग और उतपाद दे रही है। ्ही कारण है त्क 
ओशनस डीप त्प्रंटस्ष को देश-त्वदेश में बेसट पैकेत्जंग के कई अवाडटि त्मल चुके 
हैं। 2022 में ्ूके की त्प्रंट वीक द्ारा अवॉडटि त्मला और माच्ष 2023 में सक्ीन 
त्प्रनट इंत्ड्ा ने गोलड अवॉडटि त्द्ा। ओशनस डीप त्प्रंटस्ष की सबसे बडी खूबी 
्ह है त्क वह एक घंट़े में त्कसी भी उतपाद की त्डजाइत्नंग और त्प्रंत्टंग करके  
पैकेत्जंग सैमपल तै्ार कर सकती है। ओशनस डीप त्प्रंटस्ष एक पाररवाररक 

व्वसा् है, त्जसमें पांचवीं पीढी भी काम कर रही है। शुरुआत में कंपनी त्सि्क 
गुजरात में काम करती ्ी, लेत्कन बीते 10 वरषों से देश के सभी राज्ों की 
प्रमुख अगरबत्ी कंपत्न्ां उसकी ग्ाहक हैं।

कंपनी की पलाश्सटक त्डत्वजन संभाल रह़े वुंद पट़ेल ने बता्ा त्क जीपर 
और सैंपल पाउच में एक न्ा प्र्ोग त्क्ा ग्ा है। अब त्बना त्सत्लनडर के हम 
3000 पाउच त्प्रनट करके ग्ाहक को दे सकते हैं। इसका िा्दा छोट़े व न्े 
उतपादकों को त्मल सकेगा, जो माककेट में नए आए हैं और शुरुआत में अपने 
उतपाद प्र्ोग के तौर पर कम डालना चाहते हैं। इसके अलावा अगरबत्ी व िूप 

Vf ¸fZÔ d´fiÔdMXÔ¦f AüSX ´f`IZYdþÔ¦f IYe Qbd³f¹ff ¸fZÔ Àf¶fÀfZ EOXUfÔÀf ¸fVfe³fûÔ IZY þdSXE AûVf³Àf OXe´f d´fiÔMXÀfÊ AWX¸fQf¶ffQ 
Àf¶fÀfZ ¶fZWX°fSX U Jc¶fÀfcSX°f d´fiÔdMXÔ¦f EUÔ ´f`IZYdþÔ¦f °f`¹ffSX IYSX³fZ Uf»fe IÔY´f³fe WX` þû Àf¸f¹f ´fSX Àf´»ffBÊ IYSX°fe 
WX`Ü IÔY´f³fe ³fZ dþ´fSX ´ffCX¨f, dSXdþOX ¶ffg¢Àf U IZYd³fÀMXSX SXfCX³OX ´f`dIÔY¦f IZY ¶ffQ A¶f þfSX ´f`dIÔY¦f ¸fZÔ EIY ³f¹ff 
´fi¹fû¦f VfbøY dIY¹ff WX`Ü IÔY´f³fe JfÀf ´fied¸f¹f¸f ¢½ffd»fMXe IZY ²fc´f AüSX A¦fSX¶fØfe CX°´ffQûÔ IYe ´f`IZYdþÔ¦f IZY d»fE 

EIY ÀfZ EIY A³fûJZ dSXdþOX ¶ffg¢Àf ¶f³ff°fe WX`Ü Àff±f WXe IÔY´f³fe ³fZ dþ´fSX ´»ffdÀMXIY ´ffCX¨f ¸fZÔ ³f¹ff B³fûUZVf³f dIY¹ff WX`Ü 
Àfb¦fÔ²f BÔdOX¹ff ÀfZ JfÀf ¶ff°f¨fe°f ¸fZÔ IÔY´f³fe IZY ´fi¸fbJ ßfe ßfe´ff»f ´fMXZ»f AüSX CX³fIZY ¶fZMXZ ßfe UibÔQ ´fMXZ»f AüSX ßfe Vfb·f ´fMXZ»f 
³fZ ¶f°ff¹ff dIY IÔY´f³fe d´fiÔdMXÔ¦f AüSX ´fZIZYdþÔ¦f IZY ÃfZÂf ¸fZÔ ¢¹ff ¢¹ff B³fûUZVf³f IYSX SXWXe WX`Ü UibÔQ ´fMXZ»f ´»ffdÀMXIY dOXUeþ³f 
ÀfÔ·ff»f°fZ WX`Ô AüSX UWXeÔ Vfb·f ´fMXZ»f dSXdþOX ¶ffg¢Àf U IZYd³fÀMXSX SXfCX³OX ´fZdIÔY¦f dOXUeþ³f QZJ°fZ WX`ÔÜ 

´f`dIÔY¦f ¸fZÔ °fZþe ÀfZ ³fE B³fûUZVf³f IYSX SXWXf 
AûVf³f OXe´f d´fiÔMXÀfÊ

´ffCX¨f, dþ´fSX, ¶ffg¢Àf, WXfOXÊ ¶fûOXÊ U dÀfd»fd³OÑIY»f MXÐ¹fc¶f ´f`dIÔY¦f  
IZY ¶ffQ A¶f þfSX ´fZdIÔY¦f ¸fZÔ ·fe IÔY´f³fe ³fZ SXJf IYQ¸f 
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उद्ोग में जार पैत्कंग की माककेट तेजी से बढ रही है। उनहोंने बता्ा त्क पहले 
हम अपने उपभोक्ाओं के त्लए केवल जार पर त्चपकाने के त्लए सटीकर 
बनाते ्े। अब श्सटकर के सा् सा् जार भी बना रह़े हैं । इसमें 400 ग्ाम, 
250, 100 और 50 ग्ाम के जार हैं, जो मूलतः िूप श्सटक को सुरत्क्त ढंग से 
रखने के त्लए तै्ार त्कए गए हैं। उनहोंने कहा त्क हमारी खूबी ्ह है त्क हम 
त्प्रंत्टंग, पैत्कंग संबंिी कोई भी मट़ेरर्ल कम से कम और अत्िक से अत्िक 
मारिा में तै्ार कर सकते हैं। ओशनस डीप अगले वर्ष तक एक नई ्ूत्नट 
लगाने जा रहा है, त्जसमें सबसे एडवांस मशीनें लगाई जाएंगी । कंपनी के 
पास 150 से 200 ट़ेक्ीत्श्न, त्डजाइनर और उससे संबंत्ित मैनेजर जुड़े हैं, 
जो बेसट क्ात्लटी का उतपादन सही सम् पर ग्ाहकों को उपलबि कराते हैं।

कंपनी में ररत्जड बॉकस और केत्नसटर राउनड पेकेत्जंग देख रह़े शुभ 
पट़ेल ने बता्ा त्क पैकेत्जंग की दुत्न्ा में आकर्षक पैत्कंग का महतव बढा 
है। अगरबत्ी और िूप उद्ोग के त्लए कंपनी ने आकर्षक ररत्जड बॉकस और 
केत्नसटर राउनड पेत्कंग तै्ार की हैं। एक एकसट्ाऑत्डटिनरी पैत्कंग होने के 
सा् सा् इसमें प्रोडकट की सुरक्ा की भी पूरी गारंटी ह़े। प्रीत्म्म उतपादों 

की बहुत कीमत होती है और अचछी 
पैत्कंग ना होने से वह कम हो जाती 
है। ररत्जड बॉकस और केत्नसटर में 

प्रीत्म्म क्ात्लटी के अगरबत्ी 
उतपाद भी पैक त्क्े जाते हैं, 
त्जसमें उनकी सुगंि बरकरार 
रह़ेगी। इस खूबसूरत पेत्कंग 
को त्कसी भी काउंटर पर रखे 
जाने पर ग्ाहक की उस पर नजर 
जरूर पड़ेगी। आज की ्ुवा पीढी 
आकर्षक पैत्कंग की ओर आकत्र्षत 

होती है। सोशल मीत्ड्ा पर ऐसी 
आकर्षक पेत्कंग का प्रचार त्क्ा जा रहा है, 

त्जसे लोग कािी पसंद कर रह़े हैं।
कंपनी के प्रमुख श्ीपाल जी ने सुगंि इंत्ड्ा को बता्ा त्क हम 

अगरबत्ी उद्ोग के अलावा गारमेंट, िूड, िामा्ष, परफ्ूमरी, ज्ेलरी, 
मैररज काडटि, त्वत्जत्टंग काडटि सत्हत त्कसी भी क्ेरि के त्लए कोई भी त्प्रंत्टंग 
और पैकेत्जंग कर सकते हैं। उनहोंने बता्ा त्क हमने सबसे एडवांस 
इसराइली मशीन सकॉत्डकस लगाई है। शुरू में लोगों ने कहा ्ा त्क भारत 
में ्ह सिल नहीं होगी, लेत्कन बीते कई वरषों से ्ह काम्ाबी के सा् 
चल रही है।  

अंत में त्प्रंत्टंग और पैकेत्जंग के माककेट संबंिी एक सवाल के जवाब 
में उनहोंने कहा त्क सभी उद्ोग ठीक चल रह़े हैं। ्ह त्ोहार का मौसम 
है। इस वर्ष अभी तक लगभग 400 नए उतपाद लांच त्कए जा चुके हैं, 
त्जनकी पैकेत्जंग और त्प्रंत्टंग हमने की है। उनहोंने बता्ा त्क इसराइली 
त्प्रंत्टंग मशीन सकॉत्डकस बहुत महंगी है, लेत्कन उससे त्नत्म्षत पैकेत्जंग 
मैट़ेरर्ल खास तौर पर त्डजाइनर परफ्ूम बॉकस ्ा त्कसी अन् उतपादों के 
बॉकस सबसे बेसट क्ात्लटी के माने जाते हैं। l

¥€ÅêUÕÚU-w®wx âé»¢Ï §¢çÇUØæ 59



60 ¥€ÅêUÕÚU-w®wxâé»¢Ï §¢çÇUØæ
*ÙôÅU: ©çËÜç¹Ì ×êËØ ßU ×æ˜ææ çâÌ¢ÕÚU-¥€ÅêUÕÚU-w®wx, ·¢¤ÂÙè mæÚUæ ÕÌæ§ü »§ü ÁæÙ·¤æÚUè ·ð¤ ¥ÙéâæÚU ãñ´Ð

Õýæ¢ÇU ‹ØêÊæ

रेमडयो िच्छर िार: िच्छरों से राहत खुशबू र्े साथ
मानसून और बरसात के मौसम में मचछरों की समस्ा बढ जाती है।  मचछर  मलेरर्ा, त्चकनगुत्न्ा और डेंगू 
जैसी बीमारर्ों के वाहक होते हैं और ्ह  सवास्थ् के त्लए हात्नकारक होते  हैं। इस समस्ा से छुटकारा पाने 
के त्लए, उत्र प्रदेश श्स्त ऱेत्ड्ो बांड ने एक त्वत्शष्ट िूप उतपाद जारी त्क्ा है जो मचछर प्रत्तरोिी के रूप में 
काम करता है। “ऱेत्ड्ो मचछर मार” के नाम से जानी  जाने वाली ्ह हब्षल िूप न केवल मचछरों से राहत देती 
है बश्लक घरों में एक सुखद खुशबू भी प्रदान करती है।  ्ह मचछर कॉइल और सप्रे का एक बेहतर त्वकलप है।
ऱेत्ड्ो, एक प्रत्सधि ्ूपी-आिाररत बांड, ऐसे उतपाद तै्ार करने के त्लए प्रत्तबधि है जो क्ात्लटी सा् सा्  
वात्जब दाम में हैं। उपभोक्ाओं के बीच ऱेत्ड्ो एक  लोकत्प्र् उतपाद  के रूप में स्ात्पत है। l

तयोहारों िें खास 
लोर्मप्य है बालाजरी 
सर््कल अगरबत्री 
बालाजी अगरबत्ी कंपनी प्रीत्म्म उतपादों के त्लए जानी 
जाती है। कंपनी ने अपनी उच्च गुणवत्ा वाले उतपादों के 
बलबूते पर देश ही नहीं दुत्न्ा भर की माककेटों में अपना 
धवज लहरा्ा है। उच्च गुणवत्ा वाले प्रीत्म्म उतपादों के 
सा् ही कंपनी कई अनोखे उतपाद भी त्नकालती है। ऐसा ही 
एक उतपाद है बालाजी सक्कल अगरबत्ी। एक अनोखे गोल 
आकार में ्ह अगरबत्ी, पारंपररक अगरबत्ी से त्बलकुल 
अलग है। इसके एक पैक में 30 अगरबत्त््ाँ आती हैं और 
एक अगरबत्ी 9 घंट़े तक जलती है। त्ोहारों के त्लए ्ह 
एक खास उतपाद है और ग्ाहकों को ्ह कािी पसंद भी 
आती है। ्ह संदल और गुलाब की सदाबहार सुगंिों में है 
जो आपके घर के वातावरण को पत्वरि और खुशनुमा बना 
देती है। l

त्दल्ी की  त्तरूपत्त इंडसट्ीज़, वात्जब कीमतों पर उच्च गुणवत्ा 
वाले गीले िूप उतपादों के त्लए प्रत्सधि है। इसके सबसे अत्िक त्बकने 
वाले उतपादों में गॉडत्गफट सच्चे साईं, काशी और चांस शात्मल 
हैं। उत्र प्रदेश इस बांड का  एक प्रमुख बाजार है। उत्र प्रदेश 
के अलावा, उतपादों की मांग मध् प्रदेश, राजस्ान, उत्राखंड, 

त्दल्ी, राष्टी् राजिानी क्ेरि, त्बहार, गुजरात, पश्चिम बंगाल 
और महाराष्ट में है। कंपनी की माककेत्टंग रणनीत्त, उतपाद की 
गुणवत्ा और बांस रत्हत उतपादों के बढते चलन ने गॉडत्गफट 
को बाजार और उपभोक्ाओं का त्वविास हात्सल करने में 
मदद की है। त्तरुपत्त इंडसट्ीज़ गीले िूप उतपादों के अलावा 
अगरबत्ी, ड्ाई श्सटक, कोन, हवन सामग्ी और सांबानी कप भी  
बनाती है। l

गॉड मगफट, 
सरावामधर् मबर्ने 
राले धू् उत्ादों 
िें शामिल 
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सुगांध र्े अनुभर र्ो और बढ़ाता मबगबेल इंसेनस  
बेंगलुरु श्स्त त्बगबेल इनसेंस पूऱे भारत के त्वत्भन्न बाजारों में अपनी उपश्स्त्त स्ात्पत कर रहा है। उनका प्रभावशाली उतपाद लाइनअप इकॉनोमी 
से लेकर लकज़री अगरबत्ी और िूप तक िरैला हुआ है। त्बग बेल का उतपाद ‘कच्चा बेला’  एक असािारण लोकत्प्र् अगरबत्ी है, जो अपनी 
मंरिमुगि कर देने वाली चमेली की खुशबू के त्लए जानी जाती है। 120 ग्ाम के इसके त्ज़पर पाउच की कीमत 70 रु एमआरपी है जो  गुणवत्ा 
के प्रत्त जागरूक खरीदारों को आकर्षक करती है । बांड के पोटटििोत्ल्ो में ईसी श्ेणी में अन् अत्त्िक मांग वाले उतपादों की एक श्ृंखला भी 
शात्मल है। त्जसमें चंदन, हीना, कपू्षर तुलसी जैसे शानदार और कई अन् मनमोहक सुगंि शात्मल हैं। अपनी पेशकशों में त्वत्विता लाते हुए, 
त्बगबेल लकजरी अगरबत्त््ां बनाने में भी शात्मल है, जो ऊद, वाइट मसक, चंदन और गुलाब जैसी आकर्षक सुगंिों की एक श्ृंखला में उपलबि 
है।  ्ह  399 (25 श्सटक) और रु. 199 (10 श्सटक) में आकर्षक पैत्कंग में है। ्े अगरबत्ी के शौकीनों के त्लए एक ख़ास उतपाद हैं । इसके 
सा् ही त्बग बेल ने रोल ऑन परफ्ूम में भी  त्वसतार त्क्ा है, जो कंपनी के  मनमोहक सुगंि तै्ार करने और ग्ाहकों के सुगंि के  अनुभवों 
को बढाने के प्रत्त उनके समप्षण को उजागर करता है। l

गुजरात िें सरावामधर् मबक्ी 
राले बाांडों िें ररयल टोटल 

मलया चांदनि 
अगरबत्री र्े 
साथ सदाबहार 
सुगांध र्ा 
अनुभर र्रें

पुणे के  रर्ल बांड के चाहने वाले त्सि्क 
महाराष्ट तक ही सीत्मत नहीं है। महाराष्ट 
के सा्-सा् भारत के कई राज्ों में रर्ल 
के उतपादों का बोलबाला है। बात की जाए 
गुजरात की तो बाज़ार सववे में रर्ल टोटल,  
सबसे लोकत्प्र् अगरबत्ी बांडो में शुमार 
है। अगरबत्ी के सा्-सा् कैंडी श्सटक में 
भी टोटल बांड की मांग कािी आगे है। 
प्रीत्म्म श्ेणी की रर्ल टोटल अगरबत्ी 
90 ग्ाम और 250 ग्ाम की पैत्कंग में और 
रर्ल टोटल कैंडी श्सटक 10 श्सटक त्क 
पॅत्कंग में उपलबि है। रर्ल की अन् 
सीरीज में त्डवाइन सीरीज भी ग्ाहकों को 
कािी पसंद है।  त्डवाइन सीरीज के उतपाद 
त्डवाइन रोज़ और त्डवाइन लैवेंडर की 
मांग सबसे आगे है। ्ह उतपाद 90 ग्ाम 
की पैत्कंग में 90 रु की एम आर पी में 
उपलबि हैं। त्डवाइन सीरीज के मजमुआ 
और हीना की मांग भी अचछी है। पुणे त्क 
अग्णी कंपनी रर्ल फ्ेग्ेंस के पोटटििोत्ल्ो 
में अगरबत्ी, गीली िुप, ड्ाई श्सटक से 
लेकर कोन, िूप पाउडर, कप िूप और 
बख़ूर समेत कई तरह के उतपाद हैं। l

साइत्कल बांड दुत्न्ा भर के घरों में अगरबत्ी 
का प्ा्ष् बन ग्ा है, त्जसने खुद को अगरबत्ी 
उद्ोग में त्ववि की सबसे बडी अगरबत्ी कंपनी 
के रूप में स्ात्पत त्क्ा है। कंपनी के अगरबत्ी 
उतपादों की व्ापक श्ृंखला में  त्ल्ा, कई तरह 
की अनोखी सुगंत्ित अगरबत्त््ों की श्ृंखला है। 
इस बांड की सुगंि, पारंपररक और नई सुगंिों 
का त्मश्ण है जो ग्ाहक में ्ुवा के समान ऊजा्ष 
प्रदान करती है। त्ल्ा अगरबत्ी अपनी अनूठी, 
लंबे सम् तक चलने वाली, प्रकृत्त से प्रेररत 
सुगंिों के त्लए जानी जाती है, जो सभी प्ा्षवरण-
अनुकूल पैकेत्जंग में प्रसतुत की जाती हैं। त्ल्ा 
रेंज त्क खास सुगंिों में से एक है त्ल्ा चंदनम 
अगरबत्ी जो एक उत्म दजवे का शानदार  उतपाद 
है। इसकी सुगंि वातावरण में एक नई ऊजा्ष भर 
देती है। इस अगरबत्ी में चंदन की सदाबहार खुशबू 
को एक आिुत्नक ढंग से पेश त्क्ा ग्ा है। इसकी मीठी, वुडी, गम्ष 
सुगंि आपके पररवेश को लंबे सम् तक शांत्त और पत्वरिता से भर देती 
हैं। त्दव् चंदन की सुगंि का उप्ोग इत्तहास में पत्वरि और वातावरण-
वि्षक दोनों उद्ेश्ों के त्लए त्क्ा जाता रहा है। l



गमटी के महीनों के बाद मानसून, अपनी खूबसूरत बाररश, आरामदा्क चा्-पकौड़े की शाम और बाररश से भीगी त्मट्ी की सौंिी खुशबू के सा् 
एक राहत बनकर आता है। हालाँत्क, इन खुत्श्ों के सा्-सा्, बरसात का मौसम बीमारी िरैलाने वाले मचछर और कीड़े भी लाता है। इस मौसम के 
दौरान आपको सुरत्क्त रहने में मदद करने के त्लए, हरर दश्षन ने नीम और त्सट्ोनेला मचछर प्रत्तरोिी अगरबत्ी लॉनच की है। ्े अगरबत्त््ाँ मानसून 
के दौरान कीडों और मचछरों को दूर रखने के त्लए एक प्राकृत्तक और प्रभावी समािान प्रदान करती हैं। ्ह अगरबत्ी नीम और त्सट्ोनेला पौिों से 
प्राप्त प्राकृत्तक सामत्ग््ों से तै्ार की  ग्ी  हैं जो अपने कीट-त्वकर्षक गुणों के त्लए जाने जाते हैं। ्े न केवल एक प्रभावी मचछर प्रत्तरोिी के रूप 
में काम करती है, बश्लक जलने पर एक सुखद सुगंि भी छोडती है, त्जससे एक ताज़ा वातावरण बनता है।  रसा्न-मुक् हैं और  बच्चों व पालतू 
जानवरों के आसपास उप्ोग के त्लए एकदम  सुरत्क्त। प्रत्ेक अगरबत्ी  लगभग 90 त्मनट तक जलने पर लंबे सम् तक सुरक्ा प्रदान करती  हैं। 
इन बहुमुखी और प्ा्षवरण-अनुकूल अगरबत्त््ों का उप्ोग घर के अंदर और बाहर दोनों जगह त्क्ा जा सकता है, जो उनहें घरों, बगीचों और 
बाहरी का््षक्मों, सभी  के त्लए उप्ुक् बनाता है। इन सुरत्क्त और प्ा्षवरण-अनुकूल अगरबत्त््ों के सा् अपने प्ा्षवरणी् प्रभाव को कम करते 
हुए मचछर-मुक् वातावरण का आनंद लें। l

िानसून िें िच्छरों से रहत र्े मलए हरर दशवान  
नरीि और मसट्ोनेला िच्छर प्मतरोधरी अगरबत्री 

तयोहारों र्े मलए देर दशवान र्ी ख़ास नई उत्ि ् रफयूि सूखरी धू्बत्री
प्राचीन परंपराओं के केंद्र में, जहां भश्क् नवीनता से त्मलती है, देवदश्षन उभरता है- एक ऐसा नाम जो पत्वरि सुगंिों का प्ा्ष् है। दशहरा और नवरात्रि 
के त्ोहारी उतसाह वातावरण में, देवदश्षन ने अपने नवीनतम उतपाद जारी त्क्ा है: ओररएंटल, बलूम, एंटरत्नटी और गात्डटिना। ्े सभी परफ्ूम ड्ाई िूप 
श्सटक की श्ेणी के अंतग्षत हैं। प्रत्ेक उतपाद, गुणवत्ा के प्रत्त देवदश्षन की अटूट प्रत्तबधिता का प्रमाण है, जो आध्ाश्तमक अनुभवों को उन्नत करने 
के त्लए तै्ार त्क्ा ग्ा है। ओररएंटल की मनमोहक सुगंि शश्क्, महतवाकांक्ा और आतमत्वविास का सार जगाती है। बलूम, प्रकृत्त की सुंदरता को 
पत्वरिता के सा् सामंजस्पूण्ष ढंग से त्मत्श्त करता है, त्जससे शांत्त का माहौल बनता है। एटत्न्षटी, सम् से पऱे एक खुशबू, आपको एक मनोरम 
्ारिा पर ले जाती है। इस बीच, गात्डटिना एक पत्वरि बगीचे के शानदार िूलों की तरह शांत्त और अनुग्ह की आभा को आमंत्रित करता है। देवदश्षन के 
परफ्ूम ड्ाई िूप श्सटक को त्नरंतर व्ापक सुगंि प्रसार को सुत्नश्चित करने के त्लए साविानीपूव्षक तै्ार त्क्ा ग्ा है, जो एक स्ा्ी संवेदी अनुभव 
का वादा करता है। इन नए उतपादों के सा्, देवदश्षन असािारण गुणवत्ा और बेजोड सुगंत्ित ्ारिा प्रदान करने की त्वरासत को जारी रखे हुए है। l
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धनलकिरी और जय गणेश र्े नए उत्ादों र्ी बहार 

आर. र्े. टरी. मर्ंगडि र्लेकशन र्ी िहानगरों और गुजरात िें मडिाांड ज़ोरों ्र  

अहमदाबाद से त्नकलने वाले टॉप बांडो में िनलकमी का नाम शुमार है। िनलकमी इंडसट्ीज के अंतग्षत दो बांड - िनलकमी और ज् गणेश हैं त्जनके सैंकडो 
अगरबत्ी व िूप उतपाद देश के कई राज्ों में अचछी त्बक्ी में हैं। कंपनी ने हाल ही में कई नए उतपाद माककेट में उताऱे हैं।  ज् गणेश बांड के अंतग्षत 
कंपनी ने 8 सदाबहार सुगंिो - संदल, रजनीगंिा, मोगरा, त्लली, गुलाब, लैवेंडर, सुगंि और  रातरानी में  उतपाद जारी त्क्े हैं। ्ह सभी प्रीत्म्म अगरबत्ी 
उतपाद 100 ग्ाम की आकर्षक बॉकस पैत्कंग में 70 रु एमआरपी में उपलबि हैं।  इसके अलावा कंपनी ने िनलकमी बांड के अंतग्षत त्जपर पैक में भी नए 
अगरबत्ी उतपाद जारी त्क्े हैं। ्ह सभी 70 रु एमआरपी में हैं। l

आर.के.टी., नागपुर का एक प्रत्तश्ठित बांड सम्-सम् पर नए उतपाद लाने के त्लए प्रत्सधि है। इस त्ौहारी सीज़न में, आर.के.टी. बांड, त्कंगडम 
कलेकशन के नाम से एक त्वशेर और प्रीत्म्म श्ृंखला ला्ा है । इस अनोखी श्ृंखला में चार अलग-अलग वेररएंट शात्मल हैं, प्रत्ेक का नाम एक 
प्रत्सधि वैश्विक शहर के नाम पर रखा ग्ा है: पेररस, लॉडस्ष, क्ोटो और न्ू्ॉक्क। ्े अगरबत्त््ां 80 ग्ाम के पैक में उपलबि हैं, त्जनकी एमआरपी 
80 रुप्े है। वहाइट बत्ी में ्े अगरबत्त््ाँ 9 इंच की लंबाई में है, और सभी चार वेररएनट आउटर पैत्कंग में उपलबि हैं। ्ह 60 त्मनट तक जलती 
रहती है। गुणवत्ा के प्रत्त आर.के.टी. की प्रत्तबधिता के अनुरूप, ्े उतपाद उच्च गुणवत्ा के सा् सा् अत्द्ती् सुगंि से भरपूर है। जो ग्ाहक इसे 
एक बार ले जाएगा वो दोबारा त्िर ्ही मांगेगा। l

*ÙôÅU: ©çËÜç¹Ì ×êËØ ßU ×æ˜ææ çâÌ¢ÕÚU-¥€ÅêUÕÚU-w®wx, ·¢¤ÂÙè mæÚUæ ÕÌæ§ü »§ü ÁæÙ·¤æÚUè ·ð¤ ¥ÙéâæÚU ãñ´Ð
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¦fbþSXf°f ¸fZÔ E¹fSXûIZY¸f BÂf IYe ¶fOÞXe 
¸ffIZÊYMX: dWX¸ffÔVfb Uf»ff

Mr. Himanshu Wala
M/s. SUMAN FRAGRANCES

Behind Bharat Petrol Pump, Opp. Ganesh Society,  
Outside Shahpur Gate, Ahmedabad-380004

Mobile : 9825190590

हमदाबाद में अगरबत्ी और िूप की तरह ही रोल ऑन, इरि 
और सप्रे परफ्ूम की भी बडी माककेट है। अहमदाबाद में सुमन 
फ्ेगरेंस के पास ए्रोकेम रतलाम (ऐरोम) की एजेंसी है, जो पूऱे 
गुजरात में सपलाई करती है। सुमन फ्ेगरेंस के प्रमुख त्हमांशु वाला 
ने सुगंि इंत्ड्ा से बातचीत में कहा त्क उनकी िम्ष परफ्ूम 

कंपाउंड, इरि, रोल ऑन और सप्रे परफ्ूम के पूऱे गुजरात के प्रमुख त्वतरक हैं। 
उनके पास बीते 25 वरषों से ए्रोकेम रतलाम की एजेंसी का काम है। इसके 
अलावा वह अगरबत्ी का भी उतपादन करते हैं, त्जसकी गुजरात के अलावा अन् 
राज्ों में भी सपलाई होती है। उनहोंने कहा त्क गुजरात में लूज अगरबत्ी का बहुत 
अचछा माककेट है और एक अनुमान के अनुसार लूज अगरबत्ी बांड़ेड अगरबत्त््ों 
के बराबर ही त्बकती है, क्ोंत्क अत्िकांश िुटकर व्ापारी और दुकानदार अपने 
काउंटर पर लूज अगरबत्ी भी रखते हैं।

त्हमांशु वाला ने सुगंि इंत्ड्ा के एक सवाल के जवाब में बता्ा त्क वह 25 
वरषों से गुजरात में ए्रोकेम के अत्र सत्हत उसके सभी उतपाद बेचते हैं। उनहोंने 
बता्ा त्क ए्रोकेम के उतपाद रु.20 से लेकर के हजारों रुपए तक की कीमत के 
हैं और उसकी अहमदाबाद सत्हत पूऱे गुजरात में अचछी खासी माककेट है। उनहोंने 
बता्ा त्क इस सम् त्ोहारों का मौसम है। इसत्लए उसकी मांग ज्ादा है, 
लेत्कन शादी त्ववाह, पूजा पाठ और लाइिसटाइल में शात्मल हो जाने के कारण 
इन उतपादों की वर्ष भर मांग रहती है। उनहोंने बता्ा त्क ए्रोकेम कंपनी के पास 
इरि, परफ्ूम सप्रे और रोल ऑन उतपादों की लंबी सीरीज और बहुत सारी रेंज है। 
ए्रोकेम उतपादों की लोकत्प्र्ता इसत्लए है त्क वह सभी तरह के ग्ाहकों की 

जरूरत को पूरा करता है। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क अगरबत्ी 
उद्ोग की तरह इरि उद्ोग की भी एक बडी माककेट है।

सुगंि इंत्ड्ा के एक सवाल के जवाब में उनहोंने बता्ा त्क ए्रोकेम में 
बहुत सारी रेंज है। रु.40, 50 और 60 रुपए में 6 एमएल की पैत्कंग है। इसके 
अलावा 2 एमएल 20 से रु.25 में भी त्बकता है। उनहोंने कहा त्क फ्ेगरेंस में कंपनी 
उपभोक्ा को ससते से ससता और बेसट क्ात्लटी के उतपाद देती है। उनहोंने कहा 
त्क इरि नेचुरल उतपाद है, जबत्क त्ड्ो और परफ्ूम सप्रे में बेस अलकोहल का 
होता है। उसकी अलग माककेट है लेत्कन इरि का भी बडा बाजार है, क्ोंत्क सप्रे 
कुछ देर तक ही सुगंि देता है, लेत्कन अतर की खुशबू कई त्दनों तक बनी रहती 
है। उनहोंने बता्ा त्क ए्रोकेम ने कई नए प्रोडकट बनाए हैं, त्जसमें 1499 रुपए 
में 20 एमएल की शीशी है। कंपनी ने एगजॉत्टक सीरीज भी त्नकाली है, जो 25 
एमएल 349 की एमआरपी में है। इसके अलावा 2 एमएल से 6 एमएल के बीच 
में भी कई रेंज है। त्ड्ो में 17-18 रेंज है। इसके अलावा 24 पीस का सेट बॉकस 
कंपनी ने त्नकाला है। उनका मैगनेट और डा्मंड सुखड (चंदन) सबसे ज्ादा 
त्बकने वाले उतपाद हैं। l

A
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गरबत्ी उद्ोग के भत्वष् को उज्जवल बताते हुए भावेश ट़्ेत्डंग 
कंपनी के प्रमुख भावेश भाई ने कहा त्क उिारी एक समस्ा है, 
लेत्कन उद्ोग में त्जतना ज्ादा उतपादक और त्वक्ेता बढेंगे, उिारी 
उतना ही चलती रह़ेगी। उद्ोग में प्रत्त्ोत्गता बढ रही है और 
प्रत्ेक उतपादक अपना माल बेचना चाहता है और इसके त्लए 

वह उिारी के त्लए तै्ार रहता है। भावेश भाई ने सुगंि इंत्ड्ा से एक बातचीत में 
कहा त्क अहमदाबाद अगरबत्ी उतपादन में बड़े हब के रूप में उभरा है। उनहोंने 
बता्ा त्क इस कारोबार की शुरुआत 1984 में उनके त्पताजी ने की ्ी। वह पहले 
त्लपटन इंत्ड्ा त्लत्मट़ेड में काम करते ्े। वह माककेत्टंग के अचछ़े जानकार ्े 
और ररटा्रमेंट के बाद उनहोंने अपना काम शुरू करने का पलान त्क्ा ्ा। इसके 
त्लए नंदी बांड कंपनी ने उनहें पूरा सपोटटि त्द्ा। इसके बाद मैं 1995 में िम्ष से 
जुडा। भावेश ट़्ेत्डंग िम्ष के पास नंदी और अहमदाबाद की त्वज् अगरबत्ी का 
पूऱे गुजरात की एजेंसी है। इसके अलावा िम्ष बालाजी, रर्ल फ्ेगरेंस, ओसवाल, 
िॉऱेसट, त्बग बेल और भारत दश्षन सत्हत कई और बांड का माल भी बेचती है। 
िम्ष का 60 से अत्िक त्डसट्ीब्ूटस्ष की मदद से अहमदाबाद और पूऱे गुजरात में 
त्डसट्ीब्ूशन का नेटवक्क है।

सुगंि इंत्ड्ा से बातचीत में भावेश भाई ने बता्ा त्क ्हां प्रीत्म्म उतपादों 
में टॉप िाइव बांड में बालाजी, नंदी, िॉऱेसट, त्बग बेल आत्द हैं, जबत्क जनरल 
माककेट में जेड बलैक एवं साइत्कल का भी अपना बडा माककेट है। इसके अलावा 
त्नशान और कलपना बांड है। उनहोंने बता्ा त्क अहमदाबाद में सबसे ज्ादा 50 
और 100 रुपए की एमआरपी में जीपर पैक साल भर त्बकता है, लेत्कन त्ोहारों के 
मौसम में प्रीत्म्म क्ात्लटी के उतपाद ही सबसे ज्ादा त्बकते हैं। ्हां 200, 500 
रुपए की एमआरपी और उससे भी अत्िक की कीमत वाले उतपाद त्बकते हैं। एक 
सवाल के जवाब में उनहोंने बता्ा त्क अहमदाबाद में 50% माककेट स्ानी् बांड 
और लोकल उतपादकों की है। 50% माककेट में दूसऱे राज्ों के बांड चलते हैं। इसमें 
सबसे ज्ादा बेंगलुरु, पुणे, मुंबई और इंदौर के बांड चलते हैं। उनहोंने बता्ा त्क 
अहमदाबाद खुद भी अगरबत्ी का हब है। इसत्लए ्हां के बांड भी खूब चलते हैं। 
बालाजी, रर्ल का टोटल, नंदी का मिुत्लका चलता है। इसके अलावा हर बांड 

के कुछ खास रेंज चलते हैं। 
भावेश भाई ने बता्ा त्क अहमदाबाद में भी नई-नई खुशबू का ट्ेंड चला है, 

लेत्कन वह प्रीत्म्म क्ात्लटी में है। खास तौर पर ऊद, संदल, अंबर व रोज का 
ट्ेंड बढ ग्ा है। प्रीत्म्म क्ात्लटी में ्ह उतपाद 250 रूपए ्ा उससे अत्िक की 
एमआरपी में 50 ग्ाम के पैक में चलते हैं। उनहोंने बता्ा त्क अगरबत्ी से ज्ादा 
अब िूप का चलन बढ रहा है। गीला िूप बरसात के मौसम में मकखी और मचछर 
की वजह से ्ोडा ज्ादा चलता है, लेत्कन ड्ाई िूप की वर्ष भर मांग रहती है और 
उसका बाजार तेजी से बढ रहा है। ड्ाई िूप की कीमत भी अत्िक है। ससते ड्ाई 
िूप चलते हैं, लेत्कन प्रीत्म्म की मांग ज्ादा है। ड्ाई िूप में 20, 50, 100, 200 
की एमआरपी वाले 50 ग्ाम के पैक चलते हैं। जेड बलैक का गीला िूप मं्न की 
रु.20 की एमआरपी में अचछी माककेट है और जीपर में सबसे ज्ादा चलता है। हरर 
दश्षन, देव दश्षन और काशी की सीत्मत माककेट है। बालाजी का ड्ाई श्सटक और 
गीला िूप भी चलता है। िॉऱेसट भी माककेट में आ ग्ा है। प्रीत्म्म में रु.50 का 
पैक सबसे ज्ादा चलता है। 
उनहोंने कहा त्क इकोनामी उतपाद सामान् त्दनों में त्बकते हैं, लेत्कन सावन से 
लेकर दीपावली तक सबसे ज्ादा प्रीत्म्म बांड चलते हैं। अहमदाबाद में इकोनॉमी 
उतपादों की माककेट 60 प्रत्तशत और 40 प्रत्तशत प्रीत्म्म क्ात्लटी उतपादों का 
है। सुगंि इंत्ड्ा से बातचीत में भावेश भाई ने कहा त्क ्हां सांबानी कप का भी 
माककेट बन ग्ा है। िॉऱेसट का बाहुबली, बालाजी, त्वज् और कुछ लोकल बांड 
भी चलते हैं। ्हां बड़े पैमाने पर सांबानी के स्ानी् उतपादक भी हैं और उनके 
उतपाद भी पसंद त्कए जाते हैं। रोल आन भी ्हां कािी चल रहा है और प्रीत्म्म 
में बालाजी ही चलता है। इसके अलावा कपूर में मंगलम और 333 चलते हैं, जबत्क 
टीका में हरी दश्षन त्दखाई देता है। l

CXôû¦f ¸fZÔ ´fid°f¹fûd¦f°ff IZY IYfSX¯f ¨f»f°fe 
SXWXZ¦fe CX²ffSXe: ·ffUZVf ·ffBÊ

Mr. Bhavesh
M/s.Bhavesh Trading Co.

C/151, BG Tower, Gr. Floor, O/s Delhi Gate,  
Shahibaug Road, Ahmedabad-380004, Gujarat 

Mobile :9426392263
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AWX¸fQf¶ffQ ¸fZÔ þe´fSX AüSX þÔ¶fû þe´fSX IYe  
¸ffÔ¦f °fZþ: Ad¸f°f VffWX, ´ffSXÀf MÑZdOXÔ¦f

हमदाबाद अगरबत्ी और िूप उद्ोग का बडा हब बन ग्ा 
है। ्ही कारण है त्क ्हां ज्ादातर उतपाद स्ानी् उतपादकों 
के त्बकते हैं। खासतौर पर गुजरात में जीपर और जंबो जीपर 
पैत्कंग के उतपादों की माककेट तेजी से बढ रही है। पारस ट़्ेत्डंग 
कंपनी अहमदाबाद के प्रमुख अत्मत शाह जी ने सुगंि इंत्ड्ा 

से एक बातचीत में कहा त्क उनके ्हां से एक ग्ाहक औसतन रु.500 की िूप 
और अगरबत्ी प्रत्तमाह खरीदते हैं। ्ही नहीं ्हां के 30% ग्ाहक बांड के नाम 
से उतपाद मांगते हैं। 70% ग्ाहक ही अगरबत्ी की मांग करते हैं। पारस ट़्ेत्डंग 
कंपनी 1974 से का््षरत है और उनके पास पुणे की गुड लक परफ्ूमरी और 
अहमदाबाद का अमृत एरोमेत्टक बांड का काम है। इसके अलावा पारस के नाम 
से खुद उनका अपना भी बांड है। अत्मत शाह पूऱे गुजरात में अपने त्डसट्ीब्ूशन 
नेटवक्क के जररए सपलाई करते हैं। 

सुगंि इंत्ड्ा से बातचीत में अत्मत शाह ने कहा त्क इस वक् अहमदाबाद में 
अगरबत्ी और िूप की माककेट तेजी से चल रही है, क्ोंत्क पूजा और त्ोहारों का 
मौसम आ ग्ा है। उनहोंने कहा त्क स्ानी् उतपादकों और नेशनल कंपत्न्ों के 
ढ़ेर साऱे बांड माककेट में है। इसत्लए कंपटीशन भी टि है। एक सवाल के जवाब 
में उनहोंने कहा त्क अहमदाबाद में टॉप 5 बांड में त्नशान, कलपना परफ्ूमरी, शाह 
फ्ेगरेंस, िनलक्मी जैसे बांड चलते हैं। साइत्कल और जेड बलैक पर उनहोंने कहा 
त्क ्हां के उतपादक जीपर और जंबो जीपर बनाते हैं, त्जसकी सबसे ज्ादा मांग 
है। उनहोंने बता्ा त्क ्हां रु.50 का जीपर सबसे ज्ादा चलता है और उसकी 
एमआरपी रु.70 है।

अहमदाबाद में प्रीत्म्म का माककेट तेजी से बढने संबंिी सवाल पर उनहोंने 

कहा त्क प्रीत्म्म में टॉप 5 बांड में फलररश, त्वज्, बालाजी, त्मसबाह और 
िॉऱेसट जैसे उतपाद हैं। उनहोंने कहा त्क बीआईसी अभी बाजार में आ्ा है, लेत्कन 
वह भी तेजी पकड रहा है। अगरबत्ी का माककेट ्हां अभी भी ज्ादा है, लेत्कन 
िूप की माककेट 40% हो चुकी है। लोगों को बंबू रत्हत उतपाद ज्ादा पसंद आ रह़े 
हैं। इसकी वजह िात्म्षक भी है तो बांस के जलने से होने वाले ह़ेल् के नुकसान 
पर भी लोग सोच रह़े हैं। उनहोंने बता्ा त्क ड्ाई श्सटक में कलपना की रु.15 की 
एमआरपी वाली पैत्कंग त्जसमें 6 सुगंि होती है वह सबसे ज्ादा त्बकता है। इसके 
बाद जेड बलैक और साइत्कल चलते हैं।

अत्मत शाह ने बता्ा त्क गीली िूप में जेड बलैक का मं्न चलता है। 
इसके अलावा बंसी, त्नशान आत्द की माककेट है। उनहोंने बता्ा त्क सांबानी कप 
में पांड्ं का चेन्नई से त्नकलने वाला महालक्मी बांड चलता है। इसके अलावा 
कप में त्नशान, जेड बलैक, त्मसबाह, िॉऱेसट चलते हैं। िॉऱेसट का रु.300 की 
एमआरपी में 50 कप की बहुत ज्ादा मांग है। कपूर में 999, 333, मंगलम और 
भानू चलता है। इसी तरह चंदन टीका में मनोहर, हरर दश्षन और काशी की मांग 
है। रोल आन में सबसे ज्ादा एरोकाम चलता है, क्ोंत्क वह सबसे पुराना बांड 
है। इसके बाद प्रीत्म्म में बालाजी चलता है। l
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जरात अगरबत्ी व िूप उद्ोग का हब होने और देश भर के प्रमुख 
बांड़ेड कंपत्न्ां के उतपादों का बाजार होने के बावजूद स्ानी् 
माककेट में लूज अगरबत्ी उतपादों का कािी चलन है। अहमदाबाद 
के आशा एजेंसीज के प्रमुख और त्नशान अगरबत्ी कंपनी के 
उतपादों के त्वतरक अत्नल भाई ने सुगंि इंत्ड्ा से एक बातचीत में 
कहा त्क राज् में 30% माककेट में लूज अगरबत्ी उतपाद त्बकते 
हैं। 70% कंपनी के उतपादों की त्बक्ी होती है, त्जसमें स्ानी् 

और बाहर की बांड़ेड कंपत्न्ां हैं। एक सवाल के जवाब में उनहोंने बता्ा त्क 
अहमदाबाद में सबसे ज्ादा मांग त्नशान कंपनी के उतपादों की है। 10 में से 7 ग्ाहक 
त्नशान के िूप व अगरबत्ी की मांग करते हैं। आशा एजेंसीज त्नशान के सा् सा् 
शाह फ्ेगरेंस, कलपना, अमृता, बालाजी, रर्ल, ओसवाल, फलररश और त्लबटटी 
समेत कई कॉमपत्न्ों का माल भी बेचते हैं। उनहोंने कहा त्क अब त्ोहारों का सीजन 
शुरू हो ग्ा है ऐसे में अगरबत्ी व िूप उतपाद की भारी मांग है, जो दीपावली तक 
चलेगी।

अत्नल भाई ने बता्ा त्क आशा एजेंसीज का अहमदाबाद में 5-6 त्कलोमीटर के 
दा्ऱे में त्वतरण का नेटवक्क है। उनहोंने कहा त्क ्हां एक ग्ाहक औसतन 300 से 
लेकर रु.500 तक के अगरबत्ी उतपाद खरीदते हैं। ्हां प्रीत्म्म की माककेट 40% 
है, लेत्कन सबसे ज्ादा मीत्ड्म रेंज के उतपाद चलते हैं। त्ोहारों में प्रीत्म्म की 
माककेट ्ोडी बढ जाती है, लेत्कन उपभोक्ाओं का एक ऐसा तबका है, जो वर्ष भर 
प्रीत्म्म उतपाद लेता है। उनहोंने बता्ा त्क अहमदाबाद में त्बकने वाले इकोनामी 
उतपादों में टॉप बांडों में त्नशान सबसे ऊपर है। इसके बाद कलपना, शाह फ्ेगरेंस, 
रोशन, फलररश, नीव, त्सत्धि भी चलते हैं। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क 
जेड बलैक और साइत्कल उतना नहीं चलते, क्ोंत्क वह कम मात्ज्षन देते हैं और 
कसटमर भी मांग नहीं करते। इसके अलावा प्रीत्म्म में टॉप पर सांई फलोरा, अमृता, 
बालाजी, केएि, रर्ल ओसवाल, त्बग बेल और आईटीसी का मंगलदीप चलता 

है। सबसे ज्ादा त्बक्ी रु.70 की एमआरपी वाले उतपादों की है। राजकोट का जनक 
और उतसव भी चलते हैं।

सुगंि इंत्ड्ा को उनहोंने बता्ा त्क िूप में भी त्नशान नंबर एक पर है। ड्ाई 
श्सटक में उनके 5-6 नई सुगंि  आई हैं। गीली िूप में सबसे ज्ादा जेड बलैक का 
चलता है। साइत्कल, शाह फ्ेगरेंस और अमृता भी चलता है। ्हां िूप में 60% 
ड्ाई श्सटक की माककेट है, जबत्क गीली िूप में 40% की मांग है। ड्ाई श्सटक की 
मांग तेजी से बढ रही है। उनहोंने बता्ा त्क हरर दश्षन और देव दश्षन भी ्ोडा बहुत 
चलते हैं। गीली िूप में रु.20 की एमआरपी वाले उतपादों की ज्ादा मांग है। इसमें 
भी लूज िूप का माककेट है उनहोंने कहा त्क बांड़ेड उतपाद ज्ादा चलाते हैं, लेत्कन 
30% बाजार लूज का भी है। एक सवाल के जवाब में उनहोंने कहा त्क अगरबत्ी 
अहमदाबाद में 70% चलती है, जबत्क िूप की माककेट बढ रही है। इसके अलावा 
सांबानी कप में त्नशान, शाह फ्ेगरेंस, नीव, ड़ेलटा चलता है। सबसे ज्ादा साइत्कल 
का नैवेद् चलता है। इसके अलावा ्हां सांबानी में लोकल बांड भी बहुत चलाते 
हैं। उनहोंने बता्ा त्क पुणे, बैंगलोर, मुंबई और इंदौर की कंपत्न्ों के उतपाद ्हां 
की माककेट में 40% है।
उनहोंने बता्ा त्क ्हां रोल आन और इरि की माककेट सीजनल होती है। त्ोहारों में 
उसकी मांग बहुत बढ जाती है। ्हां ए्रोकेम और पट़ेल कंपनी के उतपाद चलते 
हैं। चंदन टीका में बालाजी का चलता है। इसके अलावा काशी, और मनोहर चलते 
हैं। कपूर में पाइन, मंगलम और 333 बांड चलते हैं। l
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