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नई ऊर्जा, नए अवसर और रंगों 
की शुभकामनाएँ

As we move forward into a new season of 
growth and positivity, Sugandh India extends 
its warmest wishes to all the readers, partners, 

and members of the incense and fragrance industry 
on the joyous occasion of Holi. This vibrant festival 
of colours reminds us of unity, renewal, and new 
beginnings. May this Holi bring prosperity, happiness, 
and success to your businesses and families, and 
may the coming months open new opportunities for 
growth and collaboration across the industry.
The recently concluded 3rd Sugandh India Expo 2026 
in Kolkata has once again highlighted the strong po-
tential and resilience of our sector. The enthusiastic 
participation of exhibitors, buyers, and international 
visitors reaffirmed that the agarbatti and fragrance in-
dustry continues to expand, innovate, and strength-
en its global presence. Platforms that bring together 
manufacturers, suppliers, distributors, and retailers 
are becoming increasingly important to support this 
growth and to create meaningful business connec-
tions.

Building on this momentum, we are pleased to an-
nounce the 4th Sugandh India Expo, which will take 
place on 9th and 10th January 2027 in Indore. This 
edition will specifically focus on Central India, a re-
gion that holds immense untapped potential for the 
incense and perfume trade. For the first time, an exhi-
bition of this scale and format dedicated to our indus-
try will be organised in Indore, offering new access to 
buyers and markets across Madhya Pradesh, Chhat-
tisgarh, Maharashtra, Rajasthan, and surrounding 
regions.

We invite all industry stakeholders to be part of this 
milestone event and continue supporting initiatives 
that contribute to the long-term growth of our sector. 
Together, let us strengthen our industry, create new 
partnerships, and move towards a brighter and more 
successful future.

Wishing you and your loved ones a safe, colourful, 
and prosperous Holi. n

New Energy, New Opportuni-
ties and a Happy Holi!

गो ंऔर खुशियो ंके पावन पर्व होली के अवसर पर 
सुगंध इंडिया की ओर से अगरबत्ती और सुगंध उद्योग 
से जुड़े सभी पाठको,ं व्यापारियो,ं निर्माताओ,ं सप्लायर्स 

और सहयोगियो ंको हार्दिक शुभकामनाएँ । यह त्योहार एकता, 
नई शुरुआत और सकारात्मकता का प्रतीक है । ईश्वर से 
प्रार्थना ह ैकि यह होली आपके जीवन और व्यापार में खुशियाँ, 
समृद्धि और नई सफलताएँ लेकर आए तथा आने वाला समय 
उद्योग के लिए नए अवसरो ंसे भरपूर हो ।

हाल ही में कोलकाता में सफलतापूर्वक सम्पन्न हुआ तीसरा 
सुगंध इंडिया एक्सपो 2026 हमारे उद्योग की मजबूत प्रगति 
और बढ़ती संभावनाओ ंका प्रमाण है । देश और विदश से 
आए प्रदर्शको,ं खरीदारो ं और व्यापारिक आगंतुको ं की 
उत्साहपूर्ण भागीदारी ने यह स्पष्ट किया कि अगरबत्ती और 
परफ्यूम उद्योग लगातार आगे बढ़ रहा है । ऐसे प्लेटफॉर्म, जो 
निर्माताओ,ं सप्लायर्स, डिस्ट्रीब्यूटर्स और रिटेलर्स को एक 
साथ लाते हैं, आज के समय में उद्योग के विकास और नए 
व्यापारिक संबंध बनाने के लिए बहुत महत्वपूर्ण बन चुके हैं ।

इसी क्रम को आगे बढ़ाते हुए हमें यह घोषणा करते हुए खुशी 
हो रही ह ैकि चौथे सुगंध इंडिया एक्सपो का आयोजन 9 और 
10 जनवरी 2027 को इंदौर में किया जाएगा । यह संस्करण 
विशेष रूप से मध्य भारत को ध्यान में रखते हुए आयोजित 
किया जा रहा ह,ै जहाँ इस उद्योग के लिए काफी संभावनाएँ 
हैं । पहली बार इंदौर में इस स्तर का अगरबत्ती और सुगंध 
उद्योग का बी2बी प्रदर्शनी आयोजित होगी, जिससे मध्य 
प्रदेश, छत्तीसगढ़, महाराष्ट्र, राजस्थान और आसपास के क्षेत्रों  
के खरीदारो ंतक सीधी पहुँ च मिलेगी ।

हम सभी उद्योग से जुड़े लोगो ंको इस महत्वपूर्ण आयोजन का 
हिस्सा बनने के लिए आमंत्रित करते हैं, ताकि मिलकर उद्योग 
को और मजबूत बनाया जा सके और नए अवसरो ंका निर्माण 
किया जा सके ।

आप सभी को सुरक्षित, सुखद और रंगो ंसे भरी होली की 
शुभकामनाएँ ।n
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n a significant step towards 
strengthening the fragrance 
and flavour ecosystem in 
Central India, the Indian 
Institute of Technology 
Indore (IIT Indore) hosted 
a one-day workshop on 

12 February 2026 at its campus, 
focusing on the prospects of 
the fragrance and flavour sector 
in Madhya Pradesh. The event 
was organised in collaboration 
with Fragrance and Flavour 
Development Centre (FFDC), 
Kannauj; the Fragrance & Flavour 
Association of India (FAFAI), 
Mumbai; Sugandh Vyapar Sangh; 
and the Bureau of Indian Standards 
(BIS). 
The workshop, titled “Prospects of 
Fragrance and Flavour in Madhya 
Pradesh,” aimed to promote 
industry–academia collaboration 

IIT INDORE HOSTS FRAGRANCE & FLAVOUR WORKSHOP

and explore emerging opportunities 
in the fragrance and flavour 
sector. The programme brought 
together experts, industry leaders, 
academicians and students to 
deliberate on innovation, research 
and market development in the 
sector. 
 
The event was conducted under the 
guidance and vision of Prof. Suhas 
S. Joshi, Director, IIT Indore, along 
with the institute’s distinguished 
team of deans and faculty members. 
The workshop featured an eminent 
panel of speakers, including Prof. 
Debyan Sarkar, IIT Indore and In-
charge CRDT; Prof. Abhirup Dutta, 
Dean Research & Development; and 
Prof. Sandeep Chaudhary, Dean 
Administration. 
Industry and institutional 
perspectives were shared by 

WITH FFDC, FAFAI, SUGANDH VYAPAR 
SANGH AND BIS
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Mr. Shakti Vinay Shukla, 
Director, and Dr. Nadeem 
Akbar, Deputy Director, 
FFDC Kannauj, who 
highlighted the role of 
FFDC in skill development, 
entrepreneurship and 
technology transfer in 
the fragrance and flavour 
domain. Yogesh Dubey, 
President, FAFAI, spoke 
about the growth potential 
of the Indian fragrance 
and flavour industry and 
the need to create strong 
manufacturing and export 
hubs in emerging regions 
such as Madhya Pradesh. 
Ashish Jhunjhunwala, 
Vice President, FAFAI, 
emphasised the importance 
of collaboration between 

research institutions and industry 
to foster innovation and global 
competitiveness. Other key 
contributors included Dr. Majid 
A. Gannie and Dr. Rohit Seth, 
President, Sugandh Vyapar Sangh, 
who discussed market trends, 
supply chain dynamics and the 
growing demand for natural and 
sustainable ingredients. 

The workshop also witnessed 
strategic inputs from industry 
and association leaders, focusing 
on policy support, industry 
networking, standardisation and 
skill development to support the 
long-term growth of the sector. 
The programme was excellently 
coordinated by Dr. Harsha 
Upadhyay, ensuring active 

participation and interaction 
among attendees. The vote of 
thanks was delivered by Prof. Pawan 
Kumar Kankar, Associate Dean 
(Administration), IIT Indore. 
More than 100 participants, 
comprising students, faculty 
members and local industry 
delegates, attended the event. The 
workshop served as an important 
platform to explore opportunities 
in manufacturing, research, 
startups and entrepreneurship 
in the fragrance and flavour 
sector, particularly in the context 
of Madhya Pradesh’s growing 
industrial ecosystem. 
The organisers expressed 
confidence that such collaborative 
initiatives will pave the way for 
skill development, innovation and 
sustainable growth, positioning the 
region as an emerging hub for the 
fragrance and flavour industry in 
India.n
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3RD SUGANDH INDIA EXPO 2026
CONCLUDES SUCCESSFULLY IN KOLKATA

ugandh India Expo 2026, the leading B2B 
exhibition for the agarbatti and perfume 
industry, concluded successfully at Hall 
A, Biswa Bangla Mela Prangan, opposite 
Science City, Kolkata. Held from 6th to 
8th February 2026, the three-day event 
witnessed strong business networking, 

product showcases, and industry collaboration.

Over 100 companies participated, representing 
agarbatti and dhoop brands, perfume manufacturers, 
fragrance and chemical suppliers, raw material 
providers, printing and packaging firms, machinery 
manufacturers, and allied sectors. The exhibition 
attracted thousands of trade visitors, making it one of 
the most impactful incense and fragrance platforms in 
Eastern India.

The expo drew manufacturers, suppliers, 
distributors, wholesalers, and retailers from West 
Bengal, the North-East, Bihar, Jharkhand, Odisha, and 
other regions, along with international buyers and 
visitors, highlighting the growing global interest in 
India’s agarbatti and perfume industry. 
 

Inauguration and Industry Presence

The exhibition was formally inaugurated with a grand 
ribbon-cutting ceremony led by all sponsors and key 
industry leaders. Representing the Diamond Sponsor, 
Charu Perfumery House, Bengaluru, were Mr. Bharat 
Shah, Mr. Vaibhav Shah, and Mr. Parth Shah. The 
Fragrance Partner, Imperial Fragrances and Flavours 
Pvt. Ltd., Kolkata, was represented by Mr. Mrinal 
Naik, Mr. Amish Naik, and Mr. Raghav Naik, while 
the Platinum Sponsor, Svar Fragrances, Mumbai, was 
represented by Mr. Shailesh Rao and Mr. Vihan Rao. 
Among the Gold Sponsors present were Mr. Adit Shah 
of Anant Fragrance Pvt. Ltd., Ahmedabad; Mr. Bhaskar 
and Mr. Karthik of Big Bell Incense, Bengaluru; Mr. 
Chintan Sheth and Mr. Anil Agarwal of JB Fragrances 
and Flavours, Ahmedabad; Mr. Sumit Patel of JB 
Products, Ahmedabad; and Mr. Ibrahim Khalander of 
Karnataka Fragrance, Bengaluru.

Silver Sponsors present included Mr. Niraj Shah of 
Aakar Fragrance Ltd., Ahmedabad; Mr. Sandip Patel 
and Mr. Pratik Patel of Nishan Products, Ahmedabad; 
Mr. Ashish Shah and Mr. Nainesh Shah of Bindu 
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Incense Craft LLP, Bengaluru; Mr. Jagrit Jain and Mr. S. K. 
Ganjoo of Dev Darshan Dhoop & Agarbatti, Chandigarh; 
Mr. S. K. Suriya of Delta’s Trade Link, Tamil Nadu; 
Mr. Abdul Rahman and Mr. Abu Bakar of First Choice 
Fragrances, Pune; Mr. Nikunj Malde and Mr. Vijay Gosrani 
of La Whiff Fragrances, Mumbai; and Mr. Shripal Patel, 
Mr. Vrund Patel, and Mr. Shubh Patel of Ocean’s Deep 
Printers, Ahmedabad.Other sponsors present included Mr. 
Ashish Jhunjhunwala and Mr. Aditya Vikram Jhunjhunwala 
of AFF Aromatics Pvt. Ltd., Kolkata; Mr. Mujahid 
of ATG Khidmat, Delhi; and Dr. Rohit Seth of Seth 
Brothers Perfumers Pvt. Ltd., Delhi. All sponsors jointly 
inaugurated the exhibition and were felicitated during 
the ceremony in recognition of their valuable support and 
contribution. 
 
Several additional sponsors also contributed significantly 
towards enhancing the overall visitor and exhibitor 
experience. Singapuraship Produce I Pvt. Ltd., Mumbai, 
supported the event as the lanyard sponsor. Sachee 
Fragrances & Flavours LLP, Noida, came on board as 
the exhibitor gift sponsor and Bindu Incense Craft 
LLP, Bengaluru, partnered as the visitor bag sponsor. 
Charu Perfumery House additionally also sponsored the 
registration area. These contributions added significant 
value and ensured the smooth and successful execution of 
the exhibition.

Members of the Aromatic Merchants & Manufacturers 
Association, Kolkata, also graced the occasion. These 
included Mr. Sanjiv Mehrotra, President; Mr. Kader Basha, 
Vice President; Mr. Devang Sheth, Hon. Secretary; Mr. 
Rajesh Kumar Kothary, Hon. Joint Secretary; and Mr. 
Ranjan Kumar Datta, Hon. Treasurer, along with other 
committee members. They were also honoured for their 
continued contribution to the industry. 

Special honours were presented to Mr. Munish Gupta 
of Himalaya Dhoop Agarbatti Industries, Jalandhar; Mr. 
Vinod Patel of Dhanlaxmi Industries, Ahmedabad; and Mr. 
Akram of R.P. Fragrances, Kannauj, in recognition of their 
consistent support to Sugandh India since its first edition. 
The event was further graced by the presence of Mr. Sanjay 
Varshney, President of the Essential Oil Association of 
India.

  25SUGANDH INDIA MARCH-2026



Ina
ug

ur
ati

on
 

26   SUGANDH INDIA MARCH-2026



Ina
ug

ur
ati

on
 

  27SUGANDH INDIA MARCH-2026



Ina
ug

ur
ati

on
 

28   SUGANDH INDIA MARCH-2026



SPONSORS

Sp
on

so
rs

DIAMOND SPONSOR

Charu Perfumery House, Bengaluru
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Imperial Fragrances & Flavours Pvt Ltd, Kolkata

FRAGRANCE PARTNER
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PLATINUM SPONSOR

GOLD SPONSOR: JB PRODUCTS, AHMEDABAD
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GOLD SPONSOR: BIGBELL INCENSE, BENGALURU

GOLD SPONSOR: ANANT FRAGRANCES PVT LTD, AHMEDABAD
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GOLD SPONSOR: JB FRAGRANCES & FLAVOURS, AHMEDABAD

GOLD SPONSOR: KARNATAKA FRAGRANCE, BENGALURU
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SILVER SPONSOR: BINDU INCENSE CRAFT LLP, BENGALURU

SILVER SPONSOR: FIRST CHOICE FRAGRANCE, PUNE
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SILVER SPONSOR: OCEANS DEEP PRINTERS, AHMEDABAD

SILVER SPONSOR: AAKAR FRAGRANCE LTD, AHMEDABAD
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SILVER SPONSOR: BHAGAT NISHAN PRODUCTS PVT LTD, AHMEDABAD

SILVER SPONSOR: DEV DARSHAN DHOOP & AGARBATTI, CHANDIGARH
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SILVER SPONSOR:  
LA WHIFF FRAGRANCE, MUMBAI

EXHIBITOR KIT SPONSOR  
ATG KHIDMAT, NEW DELHI

WATER BOTTLE SPONSOR : 
SETH BROTHERS PERFUMERS PVT LTD, NEW DELHI

FOOD SPONSOR:  
AFF AROMATICS PVT LTD, KOLKATA
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KUBER BRAND, NEW DELHI

EXHIBITORS

FOREST FRAGRANCE, BENGALURU

SANJAY CHEMICAL WORKS UNIT A, AHMEDABAD

38   SUGANDH INDIA MARCH-2026



Ex
hib

ito
rs

EXHIBITORS

SL AGARBATTI CO., MUMBAI ABHINAV PERFUMERS, RAJKOT

DHANLAXMI INDUSTRIES, AHMEDABAD
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SKYORA ENTERPRISES, AHMEDABAD

EXHIBITORS
SHAKUNTHALA AGARBATHI COMPANY, BENGALURU

DARSHAN INTERNATIONAL, BENGALURU
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EXHIBITORS

DARSHAN INTERNATIONAL, BENGALURU

KOYAS PERFUMERY WORKS, BENGALURU ZEBRA BRAND, AHMEDABAD
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EXHIBITORS

KARAN TIE UP, KOLKATA

SB ENTERPRISES (BNG) LLP - MUMBAI & BENGALURU
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EXHIBITORS

BANDHU TRADING, KOLKATA DIVINE INDUSTRIES, BENGALURU

SDS PERFUMERY WORKS

  43SUGANDH INDIA MARCH-2026



Ex
hib

ito
rs

SHASHWAT INCENSE PRODUCTS PVT LTD,  
KOLKATA & AHMEDABAD

EXHIBITORS
SHREE SIDDHI FRAGRANCE, AHMEDABAD

SHANKH DS PRODUCTS, VARANASI

44   SUGANDH INDIA MARCH-2026



Ex
hib

ito
rs

EXHIBITORS

TOPSI PRODUCTS, BENGALURU HIMALAYA DHOOP AGARBATTI INDUSTRIES, JALANDHAR 

AARUSH ENTERPRISE, DANKUNI
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EXHIBITORS

PARFIMPEX PVT LTD, MUMBAI

PRATHNA ENTERPRISES, AHMEDABAD

INCENSE INDIA, VELLORE

JESAL PRODUCTS, AHMEDABAD
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EXHIBITORS

RP FRAGRANCES, KANNAUJ

IDEAL CORPORATION, AHMEDABAD

SHIVANSH TECHNOLOGY, GANDHINAGAR VIGNESH BENZOIN CO. CHINTAMANI

CHEM AROMA, KOLKATA
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EXHIBITORS

NAVDEEP PRINTING & PACKAGING, NEW DELHI

NEEL PORI ENTERPRISES, NEAMATPUR

KANCHANDEEP JYOT, NAGPUR

FLAKES HUB, NEW DELHI
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EXHIBITORS

PAVITRA UDYOG, THANE

JUHI ESSENCE SUGANDHI, NOIDA

SHIVRAJ & CO, UNNAO

ALAKH FRAGRANCES, MUMBAI
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LR INDUSTRIES, JODHPUR STEAMTECH INNOVATIVE MACHINERY PVT LTD, RAJKOT

Ex
hib

ito
rs

EXHIBITORS

ARIHANT INDUSTRIES, LUCKNOW

DK INDUSTRIES, AHMEDABAD ONLINE PANDITJI, VARANASI

TOG SCENT, CHENNAI PARAM TECHNO ENERGY, MUMBAI
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EXHIBITORS

AMASANN PRINT, NEW DELHI PACKPRO ENTERPRISES BENGALURU

JAMUNA PERFUMERY PRODUCTS, KOLKATA

PB HOLOTECH INDIA PVT LTD, KOLKATA NILDHARA LTD, AHMEDABAD

TRIPURA FOREST DEVELOPMENT & PLANTATION  
CORP LTD, TRIPURA DS ENTERPRISES, JALPAIGURI
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EXHIBITORS

MEXICO GOLD KAPOOR DANI, AHMEDABAD DNYANDEEP FRAGRANCE, MUMBAI
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Company Products Manufactured /Dealing With Address Category Contact Email Id

CHARU PERFUMERY 
HOUSE

MANUFACTURING AND EXPORT OF INCENSE STICK/ 
AGARBATTI, DHOOPS, CONES AND CUP SAMBRANI

#6031/1, 10TH MAIN ROAD, 4TH E BLOCK, 
RAJAJINAGAR, BENGALURU. INDIA.BENGALURU- 
560010.

DIAMOND SPONSOR 080- 41222660 / 
91 7829021044

sales@charuincense.com

IMPERIAL 
FRAGRANCES & 
FLAVOURS PVT LTD

MANUFACTURERS OF FRAGRANCES FOR COSMETICS, 
TOILETRIES, HOUSEHOLD PRODUCTS , FINE FRAGRANCES 
, MUKHALATS , AGARBATTI, BAKHOOR, AROMATHERAPY , 
CANDLES ETC

31 DR SISIR KUMAR BOSE SARANI , BHAWANIPORE, 
KOLKATA - 700020, 

FRAGRANCE 
PARTNER

9230998646 , 
9830911335

relationship@imperialfragrances.com

SVAR FRAGRANCES & 
FLAVOURS PVT LTD

INCENSE STICKS COMPOUND, FINE FRAGRANCE, ATTAR 
COMPOUND

610, RUNWAL R SQUARE, L. B. S. ROAD , OPP. VEENA 
NGAR ROAD,MULUND (WEST) MUMBAI - 400080

PLATINUM SPONSOR 9833540041 Create.creation12@gmail.com , 
ganesh.p@svarfnf.com

J B PRODUCTS AGARBATTI AND DHOOP 9, G I D C UBKHAL, UBKHAL, KUKARWADA, 
MAHESANA, GUJARAT, 382810

GOLD SPONSOR 9723228935

BIG BELL INCENSE AGARBATHI, ROLLONS, DHOOPS, WET DHOOP AND ETC ADDRESS 391, KANAKAPURA MAIN ROAD, 
KAGGALIPURA COLONY, KAGGALIPURA POST 
BENGALURU- 560116

GOLD SPONSOR 9738000257 E-mail ID 
purchase@bigbellincense.com

ANANT FRAGRANCE 
PRIVATE LIMITED

FRAGRANCE MANUFACTURER COMPANY PROFILE 4-6, CHANDULAL ESTATE, NAGARVEL HANUMAN 
ROAD, NEAR KEVAL KANTA, RAKHIAL, AHMEDABAD 
– 380023

GOLD SPONSOR 9824030111 anantfragrance@gmail.com

J B FRAGRANCES AND 
FLAVOURS PRIVATE 
LIMITED

FRAGRANCES & FLAVOURS ADDRESS SURVEY NO. 391, PLOT NO. 3 & 4, NR. TIRTH 
INDUSTRIAL PARK, PALDI KANKAJ VILLAGE, MIROLI, 
AHMEDABAD – 382425, GUJARAT, INDIA

GOLD SPONSOR 91 6358321358 E-mail ID  
marketing@jbff.co.in

KARNATAKA 
FRAGRANCE

AGRBATTI , DHOOP , CONES , CUPS ETC "NO 518 , 1ST MAIN , ILYAS NAGAR , 100FT RING ROAD 
J P NAGAR , BANGALORE -560078"

GOLD SPONSOR 9980567161 karnatakafragrance@yahoo.com

OCEANS'S DEEP 
PRINTERS

"LUXURY BOXES, FOLDING CARTONS, CORRUGATED 
CARTONS, CANISTER TUBE PACKAGING, PAPER BAGS, 
FLEXIBLE PACKAGING, PET BOTTLES, GLASS BOTTLES, 
STICKERS, LABELS, CATALOGUE PRINTING, BROCHURE 
PRINTING, HANG TAGS, STATIONERY PRINTING"

C-1, CHINAIBAUG ESTATE, NR. UNION BANK, NR. 
TORRENT POWER, DUDHESHWAR, AHMED-
ABAD-380004. (GUJARAT) INDIA.

SILVER SPONSOR Customer Care: 
+9175758 00978 
SHRIPAL R. 
PA-
TEL:9327008607, 
9265268451 
VRUND S. PATEL: 
9979746422 
SHUBH S. PATEL: 
8238491327

design@oceansdeepprinters.com 
info@oceansdeepprinters.com

LA WHIFF 
FRAGRANCES

MANUFACTURER OF PERFUMERY COMPOUND FOR 
INCENSE & FINE FRAGRANCE 

ADDRESS D- 18, 2ND FLOOR, MINERVA IND ESTATE, 
SEWREE (EAST), MUMBAI 400015

SILVER SPONSOR  93231 59633 info@lawhiff.in

DELTA TRADE LINK "AGARBATTI, CUP SAMBRANI, DIYAS, PRAYER 
ESSENTIALS, FRAGRANCES, HAND CRAFT"

"4078, , THOTTANOOTHU ROAD, 
REDDIYAPATTI POST,TAMIL NADU - 624005"

SILVER SPONSOR 6383912991 info@deltabrand.com

AAKAR FRAGRANCE 
LTD

PEFUMED INCENSE, PERFUMED DHOOP RASIKLAL ESTATE, OPP. SWASTIK BANSIDHAR,  
NR NAROL CHAR RASTA, NAROL,  
AHMEDABAD - 382 405

SILVER SPONSOR 9824010555 info@aakarfragrances.com

BHAGAT NISHAN 
PRODUCTS PVT LTD

DEALING WITH BRAND AGARBATTI 305,306,307, THIRD FLOOR, 
MADHUSUDHAN BUSINESS PARK, 
NEAR MAN PETROL PUMP, 
NARODA - 382330, 
AHMEDABAD, GUJARAT.

SILVER SPONSOR 9427418042 Nishan_products20@yahoo.co.in

DEV DARSHAN DHOOP 
AGARBATTI

"DHOOPS, BAMBOOLESS INCENSE STICKS, INCENSE 
STICKS, HAWAN SAMAGRI, GUGGAL SAMBRANI CUPS, DRY 
DHOOP CONES, BHIMSENI KAPUR, KUMKUM CHANDAN 
TIKA, GARDEN STICKS, GHEE DIYA, ROOM FRESHNERS 
SPRAY, ORGANIC LUXURY CANDLES, REED DIFFUSERS 
CAR DIFFUSERS, CANDLE DIFFUSER GIFT BOX, FESTIVAL 
GIFT BOX, CORPORATE GIFTING, AROMA OILS 
ATTARS, BODY PERFUMES FOR MEN & WOMEN, OIL 
BURNERS, HUMIDIFIERS"

PLOT NO 314, INDUSTRIAL AREA - II,  
CHANDIGARH 160002

SILVER SPONSOR 94634 41717 info@devdarshan.info

FIRST CHOICE 
FRAGRANCE

" INCENSE STICKS, FLORA INCENSE STICKS, BAKHOOR 
MUATTAR, BAKHOOR CHIPS, DHOOP STICKS, CUP DHOOP, 
WET DHOOP, SAMBRANI, PERFUMES AND MORE."

SR NO-32/3/15, BEHIND-ANGRAJ HOTEL PUNE CITY 
PUNE KONDHWA BUDRUK,PUNE, MAHARASHTRA, 
411048

SILVER SPONSOR 9637086086 firstchoice.fragrance@gmail.com

BINDU INCENSE CRAFT 
LLP

INCENSE STICKS (AGARBATTI) DHOOP & CONES PLOT NO.129 & 130, KUMBALGODU VILLAGE KENGERI 
HOBLI BANGALORE - 560074

SILVER SPONSOR 
AND VISITOR BAG 
SPONSOR

8904311022 purchase@panchavati.com

AFF AROMATICS PVT 
LTD

INNOVATIVE FRAGRANCES FOR USE IN PERSONAL CARE, 
HOME CARE AND FABRIC CARE PRODUCTS

9-B, PS ARCADIA CENTRUM 69 PARK STREET, 
KOLKATA 700 016

FOOD SPONSOR 033 4502 2011  ho@affaromatics.com

SETH BROTHERS 
(PERFUMERS) PVT. 
LTD.

INDUSTRIAL FRAGRANCES 2348, TILAK BAZAAR, DELHI-110006 WATER BOTTLE 
SPONSOR

98111 48797 schimmer.sbppl@gmail.com

SACHEE FRAGRANCES 
& CHEMICALS LTD

FRAGRANCES, FLAVOURS & ESSENTIAL OILS D-11 & 12, SECTOR - 2, NOIDA - 201 301, UTTAR 
PRADESH, INDIA

EXHIBITOR GIFT 
SPONSOR

1202536111 sales@sacheefragrances.com

SINGAPURASHIP 
PRODUCE I PVT LTD

PIONEERS IN IMPORT, EXPORT, MANUFACTURING & 
DISTRIBUTION OF VARIOUS INCENSE, FORESTRY 
PRODUCTS, FOOD ADDITIVES, SPICES, GUMS, PAINT & INK 
RAW MATERIALS, MARINE COATINGS, AGRICULTURAL & 
ALLIED PRODUCTS

350/C AHWC COMPLEX , VIDYALANKAR, COLLEGE 
ROAD,  WADALA EAST , MUMBAI , MAHARASHTRA 
400037

LANYARD AND BADGE 
SPONSOR

99201 20101 contact@singapuraship.com    
sales@singapuraship.com

SUGANDH INDIA EXPO 2026: EXHIBITORS LIST

  53SUGANDH INDIA MARCH-2026



Company Products Manufactured /Dealing With Address Category Contact Email Id

ATG KHIDMAT  LEADING SUPPLIER OF PRINTED PROMOTIONAL 
PRODUCTS AND CORPORATE GIFTS

AB-87 AMARPURI PAHARGANJ, NEW DELHI 110055 EXHIBITOR KIT 
SPONSOR

8298911427 atgkhidmat@gmail.com

KARAN TIE UP PRIVATE 
LIMITED

AROMA CHEMICALS, ESSENTIAL OILS, FRAGRANCES, 
COCOA POWDER,

M.P HOUSE,13 INDIA EXCHANGE PLACE, 5TH FLOOR, 
ROOM NO.506, KOLKATA 700 001

EXHIBITOR 9831038700 karan@karantieup.com

SHREE SIDDHI 
FRAGARNCE

MANUFACTURER PANCHRATNA INDUSTRIAL ESTATE , BLOCK NO - 375/7 
, PLOT NO - 23/B , OPP-  , VIDHATA OXYGEN ,  OPP 
SATYAM MALL ,  BEFORE CHANGODAR OVER BRIDE , 
SARKHEJ - BAVLA HIGHWAY ,  CHANGODAR , 
AHMEDABAD - 382213 .

EXHIBITOR 9898133440 shreesiddhifragrance@gmail.com

HIMALAYA DHOOP 
AGARBATTI 
INDUSTRIES

MANUFACTURER OF WET DHOOP , INCENSE STICKS , 
INCENSE CONES , INCENSE DRY STICKS , HAWAN 
PRODUCTS 

WH-91 , OLD SABZI MANDI CHOWK , JALANDHAR CITY 
-144001,PUNJAB

EXHIBITOR 9803212828 , 
7837359001

himalayadhoopaggarbatti@gmail.com

SHIV INDUSTRIES 
(ZEBRA BRAND 
AGARBATTI 
AHMEDABAD)

PERFUME INCENSE STICKS , DHOOP STICKS, RAW 
MATERIAL

ADDRESS F.P.160 TPS 117, NEAR BAHUCHAR PARTY 
PLOT, KATHWADA – SINGARVA ROAD, KATHWADA, 
DASKROI, AHMEDABAD. 382430.

EXHIBITOR  9833489328, 
9924266908

Zebraagarbatti21@gmail.com

ABHINAV PERFUMERS INDUSTRIAL FRAGRANCE MANUFACTURER PLOT NO G - 107 LODHIKA GIDC KALAVAD ROAD 
METODA, RAJKOT - 360021

EXHIBITOR 90999 38833  info@abhinavperfumers.com

SKYORA ENTERPRISE SKYORA ENTERPRISES START IN AUGAST 2022 WITH 
EXPORT MARKET AND LATTER ON CAME IN LOCAL 
MARKET. SKYORA ENTERPRISES IS A ALL TYPE OF 
INCENSE STICK, DHOOPS MANUFACTURE. PRIMIUM HAND 
ROLL MASALA BATTI, MACHINE MADE MASALA BATTI AND 
SAMBRANI DHOOPS IS IT HERO PRODUCTS.

22, SAMARPAN IND PARK, MOTIPURA-382433, KUHA, 
TA-DASKROI,DI- AHMEDABAD. GUJARAT

EXHIBITOR connect.skyora@gmail.com

SANJAY CHEMICAL 
WORKS UNIT A

"SYNTHETIC PERFUMERY COMPOUND 
AROMATIC COMPOUND"

"COMPOUND 285, 1889 RAJPUR TALL NAKA, OPP 
STEEFO STEEL LLP,TAJPUR BHAT GAM ROAD, 
CHANGODAR, AHMEDABAD – 382213

EXHIBITOR 98980 20980 info@scwunia.com

SHAKUNTHALA 
AGARBATHI COMPANY

AGARBATHI, DHOOP, CONES, WETT DHOOP,  
CUP SAMBRANI, POOJA OIL

FALCON'SHOUSE,#41,4TH PHASE, BOMMASANDRA –
JIGANI LINK ROAD,BOMMASANDRA INDUSTRIAL AREA 
, BANGALORE 562106

EXHIBITOR 9886026655 / 080 
29761187/88/89

info@falconincense.com

SDS PERFUMERY 
WORKS

MANUFACTURER, SUPPLIER, AND EXPORTER OF 
ECO-FRIENDLY INCENSE STICKS (AGARBATTI), DHOOP 
STICKS, AND PERFUMED PRODUCTS

1/1, B.L. NO. 5, JAGATDAL, JAGATDAL, NORTH TWENTY 
FOUR PARGANAS, WEST BENGAL, 743125

EXHIBITOR 90513 49837

DARSHAN 
INTERNATIONAL

AGARBATTI ADDRESS CHAMARAJPET, BANGALORE 560018 EXHIBITOR 98452 85001 sagarthambi@darshanincense.com

KUBER GRAINS & 
SPICES PVT. LTD. 
(KUBER GROUP)

DHOOP – AGGARBATI, POOJA ITEMS, SPICES & MOUTH 
FRESHENER

52 B RAMA ROAD, NAJAFGARH ROAD INDUSTRIAL 
AREA, KIRTI NAGAR, NEW DELHI - 110015

EXHIBITOR 9999759620 Hjskills2020@gmail.com

FOREST FRAGRANCE INCENSE STICKS, DHOOP STICKS, CONES, CUP SAMBRANI, 
AGARBATTI, HAND ROLLED INCENSE STICKS, MASALA 
AGARBATTI, BAMBOOLESS INCENSES

#24, GANGADHARNAGAR, 3RD MAIN, KANAKPURA 
ROAD, SARAKKI GATE, BANASHANKARI, BENGALURU, 
KARNATAKA 560078

EXHIBITOR 7259631238 info@forestfragrance.com

VIGNESH BENZOIN CO. SUPPLIER OR MANUFACTURER OF BENZOIN-RELATED 
PRODUCTS, POTENTIALLY INCENSE, DHOOP, OR OTHER 
AROMATIC ITEMS

152 141 GROUND FLOOR, CHOWDA REDDY PALYA 2ND 
DIVISION 5TH CROSS, CHINTAMANI CHIKKABALLAPUR 
KARNATAKA

EXHIBITOR 7019117173

S B ENTERPRISES 
(BNG) LLP

INCENSE-STICKS,DHOOP-STICKS,D-
HOOP-CONE,RAW-CONE,WETT-DHOOP,SAMBRANI AND ETC 
COMPANY PROFILE

21/12,11TH `B` CROSS,HOSAHALLI MAIN 
ROAD,PADARAYANPURA,BANGLORE-560026

EXHIBITOR 91-8850133697 Sbenterprises17193@gmail.com

Q-INCENSE INDIA PVT 
LTD

TRADER - WHOLESALER/DISTRIBUTOR 472, INDIRA NAGAR, THORAPADI VI AND PO, 
THORAPADI, TIRUVANNAMALAI, TAMIL NADU, 606704

EXHIBITOR 96009 98036

CHEM AROMA “MANUFACTURE OF FRAGRANCE FOR AGARBATTI, 
COSMETICS, HAIR OIL, SOAPS, DETERGENT, HANKY 
SPRAY, ATTAR ROLL ON, HANDMADE SOAP, HOME CARE 
PRODUCTS, PAN MASALA, ZARDA ETC. DEALING WITH 
PERFUMERY CHEMICALS.”

5/1 , AMBICA MUKHERJEE ROAD , BELGHORIA , 
KOLKATA - 700056 WEST BENGAL

EXHIBITOR 9331053927 chemaroma@gmail.com

BANDHU TRADING MANUFACTURER AND IMPORTER OF INCENSE RAW 
MATERIALS AND MACHINERY

175/1, JESSORE ROAD, HABRA NORTH 24 PARGANAS, 
WEST BENGAL, PIN- 743263, INDIA

EXHIBITOR 9434116678 / 
8159852524

bandhutrading@gmail.com

DIVINE INDUSTRIES INCENSE STICKS, MASALA AGARBATTI, BASE BATTI, 
FLORA BATTI, SAMBRANI CUP DHOOPS, DHOOP STICKS, 
DHOOP CONES, PERFUMES AND ALL KINDS OF RAW AGAR-
BATTI AND ALLIED PRODUCTS.

 3, SY. NO. 43, 4TH MAIN ROAD, MADHURA NAGAR, 
MAIN ROAD, MUDALAPALYA, NAAGARABHAAVI, 
BENGALURU, KARNATAKA 560072

EXHIBITOR contactdivineindustries@gmail.
com deepak.sha9@gmail.com

S L AGARBATTI 
COMPANY

AGARBATTI SHOP NO.8/9, LUCKY COMPOUND, NEAR SAHYADRI 
NAGAR, BHANDUP WEST- 400078

EXHIBITOR 9773802420 info@slagarbatti.com

SHASWAT INCENSE 
PRODUCTS PVT LTD

IMPORT OF INCENSE RAW MATRIAL INCENSE MAKING 
MACHINE KAPOOR AGARBATTI COMPOUND AND 
DAMARBATTU

C/O KHALSA PAPER MILL OPP MOTHER DAIRY GATE 
NO2 OLD DELHI ROAD DANKUNI DIST HOOGLY 712310 
WESTBENGAL

EXHIBITOR 8426241633 ,  
9825151598

shashwatccl@gmail.com

LR INDUSTRIES GUAR GUM POWDER E-370 B, MIA II PHASE, BASNI, JODHPUR, RAJASTHAN, 
342005

EXHIBITOR 95713-33137 lrindustriesguargum@gmail.com 
lrgumsandchemicals@gmail.com 

SHIVRAJ AND 
COMPANY

8/358, SHUKLAGANJ, GANGAGHAT, UNNAO, UNNAO, 
UTTAR PRADESH, 209861

EXHIBITOR 98719 96962 shivarajandcompany@gmail.com
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JUHI ESSENCE 
SUGANDHI

SPICES AND COSMETICS D-138, SECTOR-63, NOIDA-201301 (U.P) EXHIBITOR 7503933333, 
7503006666

juhiessencesugandhi@gmail.com

NAVDEEP PRINTING & 
PACKAGING

MANUFACTURER OF ALL TYPES OF AGARBATTI, CANDLE & 
SWEETS BOXES AND WE ALSO DEALS IN CORRUGATED & 
PAPER BOXES.

PLOT NO. D-15, SECTOR A-5/6, TRANS DELHI 
SIGNATURE CITY,DEHRADUN HIGHWAY, TRONICA CITY, 
GZB-201103

EXHIBITOR 7428802468,  
8076275705

navdeepprinters1984@gmail.com

NEEL PORI 
AGARBATTI.MFG BY 
NEELPORI 
ENTERPRISE

AGARBATTI P.O.: SUNDER CHAK ROAD: LITHURIA ROAD P.S.: KULTI 
DISTRICT: PASCHIM BURDWAN LOCATION: BAMANDIA, 
NEAMATPUR STATE: WEST BENGAL PIN CODE: 713360

EXHIBITOR 8348815208, 
8967089673

neelporienterprise@gmail.com

DHANLAXMI 
INDUSTRIES

MANUFACTURING UNIT OF INCENSE STICKS, FLORA 
STICKS & DHOOP

1 NO, BARRACKPUR TRUNK ROAD, KOLKATA- 700002 EXHIBITOR 9163720630 / 
8980608026

info.paramitaenterprise@gmail.com

TOPSI PRODUCTS TOPSI PRODUCTS, ARE A MANUFACTURER, EXPORTER 
AND SUPPLIER, COMING AHEAD WITH WELL BLENDED 
AGARBATHIS, INCENSE STICKS AND DHOOP STICKS 
WHICH ARE MADE OUT OF NATURAL HERBS, FLOWERS 
AND SWEET SMELLING INGREDIENT

10/1, 9TH CROSS ROAD, HOSAHALLI MAIN ROAD, KGN 
AYURVEDIC CLINIC, PADARAYANAPURA, BENGALURU, 
BENGALURU URBAN, KARNATAKA, 560026

EXHIBITOR 98450 85772

ALAKH FRAGRANCES GUM RESINS, FRANKINCENSE, GUGGAL, LOBAN, 
BAKHOOR, OUD, AGARBATTI FRAGRANCES, ATTAR, 
AROMA DIFFUSERS, AROMA OILS, DIFFUSER OILS, 
ESSENTIAL OILS, INCENSE, SMUDGE HERBS ETC

3/E, 1001, SWAGAT CHS, DAMODAR PARK, LBS MAEG, 
GHATKOPAR WEST, MUMBAI 400086, MH

EXHIBITOR 9820633374 ktunalrwaghela@gmail.com

KOYAS PERFUMERY 
WORKS

MANUFACTURERS & EXPORTERS OF INCENSE STICKS #223, 1ST CROSS M. S. PALYA MAIN ROAD   
VIDYARANYAPURA POST BENGALURU KARNATAKA 
560097

EXHIBITOR 93794 59555 info@koyaincense.com

STEAMTECH 
INNOVATIVE 
MACHINERY PRIVATE 
LIMITED

INDUSTRIAL DRYER "611, AALAP-B, LIMDA CHOWK, 
RAJKOT – GUJARAT – 360001"

EXHIBITOR 9104599151 steamtechinnovative@gmail.com

ARIHANT INDUSTRIES MANUFACTURER OF INDUSTRIAL FRAGRANCES, FOR 
GUTKHA, TOBACCO, PAN MASALA, SWEET SUPARI, KIMAM, 
AGARBATTI DHOOPBATTI, DETERGENT, ROOM FRESHNERS 
ETC.

"410/93, NAI BARA NEAR BADI KALIJI TEMPLE 
CHOWK LUCKNOW 226003 UTTAR PRADESH"

EXHIBITOR 9415061356, 
7668602483

ai_2000@rediffmail.com

SHANKH-D.S. 
PRODUCTS

CHANDAN TIKA, CAMPHOR, GULAL, BIBHUTI BHASM, ROLI/
KUMKUM, SINDOOR, RANGOLI, INSTANT SHINE POWDER, 
ALTA, MEHENDI, GULAL ACCESSORY, HOLI RANG, HAWAN 
SAMAGRI, MAULI

F-52 RAMNAGAR, INDUSTRIAL AREA, CHANDAULI, 
UTTAR PRADESH, 221008

EXHIBITOR 9511117582-83-84, 
9389212547, 
9511128815-19-32

info@shankhkashi

AARUSH ENTERPRISE 
& MONDAL 
ENTERPRISE

LEADING MANUFACTURERS AND WHOLESALERS OF 
INCENSE STICK, INCENSE POWDER ,AGARBATTI POWDER, 
PERFUME,DEP AND SPARE PARTS.

 MUKUND MAJHI ROAD, BONDERBILL,DANK-
UNI,HOOGHLY, WB 712311  .

EXHIBITOR 9836136838 / 
9088744930

aarushenterprise@yahoo.com

PARFIMPEX PRIVATE 
LIMITED

SYNTHETIC PERFUMERY COMPOUNDS GROUND FLOOR, BUILDING NO. F/5, GALA NO. 27/28, 
BHUMI WORLD INDUSTRIAL PARK, MUMBAI NASHIK 
HIGHWAY, PIMPLAS, BHIWANDI, THANE, 
MAHARASHTRA, 421302. 

EXHIBITOR 92005002560 vignesh@parfumsplus.com

D K INDUSTR MFG OF INCENSE MACHINE SPARE PARTS ADDRESS 7,8 SHUBH ESTATE, NR ZAVERI ESTATE 
KATHWADA GIDC, AHMEDABAD

EXHIBITOR  8490008297, 
9924116333

dkindustries2012@gmail.com

ONLINE PANDIT JI 
POOJA SAMAGRI

WE OFFER HIGH-QUALITY PUJA BOXES AND 
COMPREHENSIVE RITUAL ESSENTIALS, BLENDING VEDIC 
TRADITION WITH MODERN CONVENIENCE. OUR PRODUCT 
RANGE INCLUDES METICULOUSLY CURATED ALL-IN-ONE 
KITS FOR FESTIVALS LIKE DIWALI, AS WELL AS 
CUSTOMIZED BOXES FOR WEDDINGS, CORPORATE 
GIFTING, AND SPECIALIZED CEREMONIES LIKE GRAH 
PRAVESH. WE PROVIDE A VAST SELECTION OF PREMIUM 
SAMAGRI, INCLUDING PURE INCENSE, HANDCRAFTED 
BRASS UTENSILS, AND DECORATIVE STORAGE 
SOLUTIONS IN WOOD AND METAL. WE CATER TO A 
DIVERSE PAN-INDIA CUSTOMER BASE, ENSURING 
AUTHENTICITY IN EVERY ITEM. OUR INNOVATIVE 
PACKAGING OPTIONS ARE DESIGNED TO PRESERVE 
PRODUCT PURITY WHILE MEETING THE NEEDS OF 
MODERN NUCLEAR FAMILIES AND LARGE-SCALE 
RELIGIOUS INSTITUTIONS ALIKE. WE ARE DEDICATED TO 
PROVIDING SUSTAINABLE, ECO-FRIENDLY SPIRITUAL 
SOLUTIONS THAT ARE ACCESSIBLE ACROSS THE 
COUNTRY.

N15/189 DEV NAGAR COLONY, MEHMOORGANJ, 
VARANASI-201010

EXHIBITOR 9651001942 shbadvertisingmedia@gmail.com

PRATHANA 
ENTERPRISES

MANUFACTURER OF DIFFERENT TYPE OF KAPOORDANI, 
AROMA BURNER, MANTRA KAPOORDANI, CRYSTAL 
KAPOORDANI,WOODEN KAPOORDANI,BLACK COATING 
KAPOORDANI,GOLDEN WOODEN KAPOORDANI ALSO 
AVAILABLE WITH 6 MONTH WARRANTY.

15, ALOK INDUSTRIAL ESTATE, ODHAV , 
AHMEDABAD-GUJARAT

EXHIBITOR 8238095755, 
9913700099

Sanjay.xcellent@gmail.com

INCENSE INDIA DIFFERENT TYPE OF PURFUME INCENSE STICK AND 
DHOOP STICK CONES.WE ARE WORKING  PAN INDIA 
MARKET.

GROUND 247/A FATHIMA GARDEN,  WALAJAPET. 
RANIPET DIST-632513

EXHIBITOR 9944379156 Incenseindia2020@gmail.com
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TOG SCENT MANUFACTURE & COLD DIFFUSION DIFFUSER AND 
NATURAL  OILS 

"2/308, VADAKKANETH BUILDING, KOZHIVETTUMVELI, 
OPPOSITE MATTAMEL APARTMENTS, EROOR NORTH 
P.O,THRIPPUNITHURA 
ERNAKULAM PIN : 682306"

EXHIBITOR 7034333244 sales@togscent.com, 
shameemakbar@gmail.com

PARAM TECHNO 
ENERGY

AGARBATTI, SAMBRANI, DOOPSTICK DRYING OVEN 
SYSTEM

KUD BUSINESS AVENUE C5 PARSHNATH COMPLEX 
BHIWANDI, THANE,MAHARASHTRA 421302

EXHIBITOR 7666717663 paramtechnoenergy@gmail.com

JESAL PRODUCT PVT 
LTD

JESAL BRAND AGARBATTI PLOT NO 33-36,AMARANTH ESTATE,PART 2,NARODA 
DAHEGAM ROAD,NARODA-382330

EXHIBITOR 96014 18711 jesalproducts@gmail.com

AMASANN PRINT "PACKAGING & PROMOTION MATERIALS: 
METALIZED OFFSET PRINTING, HOLOGRAM MONO CARTON 
& COUPONS, ROUGH PADS, STICKER, POSTER, DANGLER, 
HANGER, FLYER, CANVAS & PAPER CARRY BAGS, WALL & 
TABLE CALENDAR, NONWOVEN PRINTED BAG, 
CORRUGATED OUTER CARTON, NOVELTY, CUSTOMIZED 
DIARY & PLAYING CARDS, TAPE, PEN, UMBRELLA"

C-188, PHASE-1, NARAINA INDUSTRIAL AREA, NEW 
DELHI-110028

EXHIBITOR 9810329003, 
9810085516

amasannprint@gmail.com

MEXICO GOLD 
KAPOOR DANI

MEXICO GOLD KAPOOR DANI* IS A REPUTED 
MANUFACTURER OF KAPOOR DANI . OFFERING PRODUCTS 
THAT REFLECT TRADITIONAL CRAFTSMANSHIP, 
DURABILITY, AND CONSISTENT QUALITY. THEIR RANGE OF 
KAPOOR DANI. IS DESIGNED TO MEET THE EVERYDAY 
DEVOTIONAL NEEDS OF HOUSEHOLDS AND TEMPLES 
ALIKE.

L-551, GIDC ODHAV , AHMEDBAD-382415 EXHIBITOR 9054470404 , 
6309100000 , 
6309141353

inderrxj@gmail.com

R P FRAGRANCE BAKHOOR, INCENSE STICKS, AGARBATTI, AND DHOOPBATI R.P. HEALTH CARE HEAD OFFICE: - AHMADI TOLA, 
KANNAUJ - 209725

EXHIBITOR 7388253925 Rphealthcare00@gmail.com

IDEAL CORPORATION EXHIBITOR

PACK PRO ENTERPRIS-
ES

MACHINE MANUFACTURING #64/44, 1ST STAGE, NEAR BMTC DEPOT ,  
SSR LAYOUT , SEEGEHALLI , KODIGHEHALLI POST 
BANGALORE - 560091

EXHIBITOR 9990830592 pack.proenterprises@gmail.com

TRIPURA FOREST 
DEVELOPMENT AND 
PLANTATION CORPN 
LTD

RUBBER WOOD POWDER, AGARWOOD CHIPS, AGARWOOD 
OIL, AGARWOOD POWDER -WHITE & BLACK, AGARWOOD 
BAKUR CHIPS - (MANUFACTURERS)

P.O: ABHOYNAGAR, AGARTALA, TRIPURA WEST, PIN 
– 799005

EXHIBITOR 0381-235 4763 caotfdpcho@gmail.com

SHIVANSH 
TECHNOLOGY

CAMPHOR DIFFUSER E-7+8/3,ELECTRONICS ESTATE,GIDC,GANDHI-
NAGAR-382028

EXHIBITOR 9265525382 Sales.shivanshtech@gmail.com

DNYANDEEP 
FRAGRANCE

"INCENSE STICK 
DHOOP STICK 
HAWAN CUPS 
CAMPHOR 
HAND-ROLLED INCENSE STICKS 
& POOJA PRODUCTS, ETC."

      CITIZEN 8, C-WING, 02, 401208, MUMBAI, 
MAHARASHTRA

EXHIBITOR 8104172887 dnyandeepcorporation@gmail.com

KANCHAN DEEP JYOT COTTON WICKS, OTHER POOJA PRODUCTS ADDRESS HOUSE NO. 2568, WARD NO.2  
NEAR BRIJESH KIRANA, AMARNAGAR MIDC  
HINGNA NAGPUR - 440016

EXHIBITOR 9561365598 , 
7420989590

kanchandeepjyotpvtltd@gmail.com

FLAKES HUB FLAKES HUB (KARPURAM), DELHI IS A LEADING 
MANUFACTURER, SUPPLIER, AND EXPORTER OF BHIMSENI 
KAPOOR, THAL CAMPHOR, CAMPHOR POWDER, 
ISOBORNEOL FLAKES, AND CAMPHOR CRYSTALS IN INDIA.

PLOT NO - 243/3 , MOHAN NAGAR RAJENDER NAGAR 
GHAZIABAD

EXHIBITOR 9136400078 sales@karpuram.in

PAVITRA UDYOG GANGAJAL, POOJA SAMAGRI PLOT NO. E-15,  BAHADRABAD INDL. AREA, 
HARIDWAR,UTTARAKHAND .  249402

EXHIBITOR 9820291890/ 
9820147512

pavitraudyog@gmail.com

JAMUNA PERFUMERY 
PRODUCTS

INCENSE MANUFACTURER 13, RATAN SARKAR GARDEN STREET KOLKATA 700 007 EXHIBITOR 9836093025 / 
9830238304

jamunaperfumeryproducts@gmail.com

D S ENTERPRISES AGARBATTI MAKING MACHINE,AGARBATTI RAW 
MATERIALS,PERFUME,AND OTHER SMALL SCALE 
MACHINERRY 

6/331, BABU PARA,JALPAIGURI-735101 EXHIBITOR 9734039913 / 
9635538887

dsejalpaiguri@gmail.com

P B HOLOTECH INDIA 
PVT LTD

ENGAGED IN THE BUSINESS OF MANUFACTURING, 
SUPPLYING AND EXPORTING AN IMPECCABLE RANGE OF 
HOLOGRAMS & LABELS

6TH FLOOR, 8C, MAHARSHI DEVENDRA ROAD, 
BURRABAZAR, KOLKATA, WEST BENGAL, 700007

EXHIBITOR  98300 87119 info@labelholograms.com

NILDHARA LIMITED AGARBATTI 788/5749/2, GHB, BAPUNAGAR, AHMEDABAD, GUJARAT 
– 380024

EXHIBITOR 9724506973 info@nildhara.com

SUGANDH INDIA EXPO 2026: EXHIBITORS LIST
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PRIVATE
LABEL

PERFUME &
ATTAR

MANUFACTURING

BULK PERFUME
OILS & ATTAR

MANUFACTURING
& TRADING

(INDUSTRIAL
PACK SIZE)

ESSENTIAL
OILS &

CARRIER OILS
MANUFACTURING

Head Office: Govindam House, 127/439, W1 Saket Nagar, Kanpur 208014 (Uttar Pradesh) INDIA
EMAIL : info@goodnessofnature.in     Website : www.goodnessofnature.in     Phone: +91-8808044448, +91-8808055558   

ISO 9001:2015, WHO-GMP, HALAL, ORGANIC CERTIFIED MANUFACTURER OF ESSENTIAL OILS, HYDROSOLS, CARRIER OILS, 
NATURAL AND AYURVEDIC PERSONAL CARE PRODUCTS, PERFUMES AND FINE FRAGRANCES

GOVINDAMSINCE - 2015

PURE PERFUME OIL

100% Pure and Natural Essential Oil
180KG

PURE PERFUME OIL

100% Pure and Natural
Essential Oil

5KG

PURE PERFUME OIL

100% Pure and Natural
Essential Oil

1KG

PURE PERFUME OIL

100% Pure and Natural
Essential Oil

25KG

100% Pure and Natural
Essential Oil

500Gm

PURE PERFUME OIL

EXTRAIT DE PARFUM

100ml/3.38 fl. oz

YYOOUURR
BBRRAANNDD

EXTRAIT DE PARFUM

100ml/3.38 fl. oz

YYOOUURR
BBRRAANNDD

EXTRAIT DE PARFUM

100ml/3.38 fl. oz

OUD
DUBAI

YOUR
BRAND

RREEGGIISSTTEERREEDD  FFAACCIILLIITTYY





BRAND NEWS Binndi Incense Unveils ‘The Gold Collection’ 
with Luxury Gold Bar–Inspired Packaging

Premium Fragrance, Trusted Legacy:  
DevDarshan Presents Devmaya and Saras

Bengaluru-based Binndi Incense, led by a leadership 
team with extensive experience in the incense 
industry, has launched its latest premium dhoop 
range, The Gold Collection, bringing a distinctive 
and luxurious packaging concept to the Indian 
market. Inspired by gold bullion, the new collection 
features striking metallic, gold bar–shaped cartons 
that symbolise purity, richness, and timeless value, 
creating a strong visual impact and premium shelf 
presence.

The newly introduced range includes Chandan 
Gold, Rose Gold, and White Gold (Oudh), each 
crafted with high-quality fragrance blends designed 
to deliver depth, consistency, and long-lasting aroma diffusion. The structured gold bar format not only 
enhances product aesthetics but also positions the range as a refined devotional offering, appealing to 
consumers seeking premium and aspirational incense products. 

With this launch, Binndi aims to transform dhoop sticks from a routine purchase into a luxury 
devotional experience. The initiative reflects the growing demand in India for sophisticated, 
aesthetically elevated incense products that combine fragrance excellence with distinctive packaging 
and strong brand value. n

DevDarshan, the No. 1 brand in the dhoop and 
agarbatti manufacturing business since 1954, 
introduces two premium incense sticks Devmaya 
and Saras now available in convenient 200g packs 
with an MRP of ₹120. These offerings reflect 
DevDarshan’s commitment to quality, tradition, and 
fragrance excellence, catering to both retail and bulk 
buyers looking for authentic, high-quality incense 
products.

Devmaya stands out with its rich, calming aroma, 
crafted from the finest high quality ingredients. Its 
fragrance is designed to create a soothing and 
spiritual ambiance, making it ideal for both personal 
use and commercial spaces such as temples, 
wellness centers, and meditation studios. The 200g 
pack ensures long-lasting supply, making it an 
attractive choice for distributors and retailers 
seeking reliable stock. Saras, on the other hand, 
offers a vibrant and refreshing fragrance that 
energizes the environment. 

With these offerings, DevDarshan continues to 
strengthen its presence in the market, providing 
distributors, retailers, and businesses with products 
that combine quality, affordability, and consumer 
appeal. The 200g packs at ₹120 MRP are designed 

for easy handling, attractive shelf 
presentation, and repeat purchases, making 
them an ideal addition to any retail or 
wholesale portfolio.

For more details and business inquiries, 
visit www.devdarshandhoop.com n
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Bindu Incense Craft LLP Enters Fine Fragrance 
Segment with Launch of ‘Scentsual Lifestyle’

New year new product: RKT Launches 
‘Sugandh Sangam’ 4-in-1 Dhoop Cones
RKT has introduced its new and 
unique product, Sugandh Sangam (4 
in 1), as a special New Year offering to 
the market. The product has received 
an encouraging response soon after its 
launch, with strong market feedback, 
fast consumer trials, and repeat print 
orders indicating growing demand and 
acceptance among customers.
Sugandh Sangam is designed as a 
distinctive multi-fragrance pack, 
bringing together four popular 
fragrances — Mogra, Rose, Chandan, 
and Rajnigandha — in a single jar. The 
product also features four different 
coloured cone sticks within the same 
pack, enhancing its visual appeal and 
making it stand out as an innovative 
offering in the category. With its 
premium look and attractive 
presentation, the product is drawing 

Bindu Incense Craft LLP, the manufacturing 
company behind several national-level incense 
brands, has announced its entry into the fine 
fragrance segment with the launch of its new 
vertical, Scentsual Lifestyle. The move marks a 
strategic expansion into new-age lifestyle products, 
leveraging the company’s strong expertise in 

immediate attention at retail counters 
and supporting faster sales.
Positioned as more than just a 
fragrance product, Sugandh Sangam 
aims to create new sales opportunities 
for distributors and retailers. The 
company highlights key trade benefits 
such as attractive margins, quick 
consumer trials, and strong repeat 
demand, making it a profitable 
proposition for the channel.
The product comes in a 300-gram pack 
with an MRP of ₹190, featuring 2-inch 
metallic colour cones, and is available 
in a standard pack size of six dozen. 
Through this launch, RKT continues 
to focus on innovation and value-
driven offerings to strengthen its 
presence in the growing dhoop and 
devotional segment. n

fragrance development and scent manufacturing.
The newly launched brand, Scentsual, makes its 
debut with a curated range of eight European-
inspired fragrances, presented in 50 ml premium 
glass bottles and supported by elegant mono 
carton packaging. Designed to combine 
sophistication with modern aesthetics, the range 
aims to cater to evolving consumer preferences for 
refined and contemporary fragrance experiences.
Positioned in the accessible luxury category, each 
perfume is competitively priced at ₹549 per piece, 
offering premium fragrance profiles and high-
quality presentation at an attractive price point for 
the Indian market. With this launch, Bindu 
Incense Craft LLP aims to strengthen its presence 
beyond the traditional incense category and tap 
into the growing demand for lifestyle-oriented 
fragrance products.
For trade inquiries, the company can be contacted 
via WhatsApp at +91-8095 00 22 77 or by email at 
contact@scentsual.in. n
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Big Safari Dominates the Rural 
Nagpur Market: Dinesh Thakur

he market for agarbatti and dhoop products 
is growing rapidly, and along with it, the 
reputation and market share of the Big Safari 
brand are also increasing. In the rural areas 
of Nagpur, Big Safari products hold more 
than a 35% share across 9–10 tehsils. Sharing 
this information in an exclusive interaction 

with Sugandh India, Mr. Dinesh Ram Singh Thakur, head of 
Shri Hariom Traders, Nagpur, said that Big Safari has no real 
competition in the market. Until about five years ago, people 
in this region were not even familiar with other brands.

Responding to a question, Dinesh Ram Singh Thakur said 
that loose agarbatti sells significantly in rural areas. Around 
30% of the market is for low-cost, strong-fragrance products, 
while branded companies account for nearly 70%. Within 
this segment, Big Safari and its associated brands alone 
hold about a 35% share. He explained that there is a major 
difference between urban and rural markets. In interior 
regions, only about 5% of loose products are sold, while 
Big Safari loyal customers prefer only that brand. The most 
popular packs are priced at ₹10 and ₹20, followed by strong 
demand for ₹50 and ₹75 MRP packs.

He further shared that his family has been associated 
with Big Safari since the company’s inception. Earlier, his 
father managed the business, while he himself was involved 

in the electronics trade. When his father’s health declined, 
Hansmukh Bhai encouraged him to join the business. Since 
then, he has been working with Big Safari for the past 25 
years. In response to a question, he said that apart from Big 
Safari, they do not work with any other company, as they 
never felt the need. Besides Big Safari and RKT, the Thakral 
Group has two more brands, and he handles all of them. 
Therefore, he does not have the time to work with other 
companies. More importantly, he considers himself a family 
member of Hansmukh Bhai, who treats him like his own 
child and is his mentor, having taught him the agarbatti 
business and given him direction.

Sharing his memories with Sugandh India, he said that 
he had left his earlier profession to enter the agarbatti 
business, even though he initially did not want to join. 
Hansmukh Bhai convinced him and extended full support. 
He set up a separate firm for him and arranged the complete 
business infrastructure. Earlier, his father worked under the 
company’s firm. The company gave him full freedom, and 
through hard work and dedication, he expanded the business 
beyond what his father had achieved. He noted that no 
other company maintains such a strong relationship with its 
distributors. One of the most unique aspects of the company, 
he said, is that it does not remove distributors unless they 
voluntarily leave.

He also mentioned that he oversees the supply network 
in the interior tehsils of Nagpur, including Katol, Narkhed, 
Kalmeshwar, Parseoni, Ramtek, Wadi, Mansar, Butibori, 
and Hingna. He emphasized that Hansmukh Ji has been 
his mentor and inspiration, enabling him to build this 
rural supply network over the past 25 years. In response to 
another question, he said that Big Safari products are the 
top-selling in these interior areas, followed by RKT and Paras 
Mani’s Arjun brand, whose slogan is “From Vidarbha to the 
World.” The company’s ₹10, ₹20, ₹50, and ₹75 packs, along 
with 200–250 gram family packs, are highly popular. Due to 
the product quality and strong brand reputation, competing 
brands have not been able to sustain themselves. Many 
brands have entered and exited the market in recent years. 
Only large brands remain, but none pose real competition.

Regarding schemes offered by other companies, he said 
that Big Safari also provides schemes similar to others, but 
its focus is on giving maximum benefit to retailers. For 
example, in the Big Supreme pack, which contains four 
dozen, a ₹50 zipper pack is provided free. The open box of 
45 dozen comes with ₹300 worth of free products. Similar 
schemes are offered for polythene packs, and targeted 
incentive schemes are also designed for distributors. He 
added that Big Safari treats its distributors like family 
members. Not only in his case, but he has observed that the 
company maintains a highly supportive approach toward 
all distributors. The company promptly resolves marketing 
challenges and even extends financial support during 
difficult times. n
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Asansol is an excellent market 
for agarbatti products. Around 
70% of customers in the region 
spend approximately ₹200 to 
₹300 per month on agarbatti 
and dhoop products, while 
nearly 30% customers purchase 
products worth ₹1,000 or more. 
In an exclusive interaction with 
Sugandh India, Akbar Malik, 
head of Fresh Agarbatti Trading 
and Manufacturing Company, 
said that the market for 
premium and fancy products is 
also very strong. This is why 
premium brands like Acharya 
Nandita and Balaji have 
customers who spend ₹5,000 to 
₹10,000 per month on agarbatti 
and dhoop. He added that 
Bengaluru-based agarbatti 
companies dominate the 
market. Among the top ten 
selling brands are Balaji, Zed 
Black, Shalimar, Cycle, and 
Acharya Nandita. There are also 
many customers who prefer the 
best quality products, and 6 out 
of 10 customers buy strictly by 
brand name.

30% Premium Market in 
Asansol, Dominated by 
Bengaluru Brands:  
Akbar Malik
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kbar Ma-
lik’s family 
has been 
in the 
agarbatti 
business 
for three 
genera-

tions. He told Sugandh India that 
his grandfather started this work, 
initially operating under a different 
firm. Later, his father established 
his own company, and as the busi-
ness expanded further, Akbar Malik 
founded Fresh Agarbatti Company. 
Under this brand, they manufacture 
agarbatti products, along with trad-
ing and retailing activities. He started 
the Fresh Agarbatti Company in 2018, 
before the Covid period. His family 
has always been engaged in trad-
ing and retailing. Under the Fresh 
brand, they manufacture products in 
₹10, ₹20, ₹30, and ₹50 MRP ranges, 
supplying them across West Bengal, 
Bihar, and Jharkhand. They are also 
planning to expand their supply net-
work to Odisha soon.

In response to a question, he said 
that his brother manages the retail 
counter, while he looks after man-
ufacturing and marketing. Their 
best-performing product is mosqui-
to repellent agarbatti. In addition, 
their Sundar Van and Sanskar ranges 
priced at ₹20 MRP are among the 
top-selling products.

Answering another question, he said 
that their trading business has been 
running for many years. Their first 
agency was Manvi Agarbatti from Hy-
derabad, whose owners are related to 
the Maratha Agarbatti group. Later, 
they also took agencies of Asian and 
Acharya Nandita. He said that their 

supply network covers West Bengal, 
Bihar, and Jharkhand. They supply 
Manvi, Asian, and Acharya products 
to selected counters in Bihar and 
Jharkhand, while their Fresh brand 
reaches more than 50 counters.

Regarding the Asansol market, he 
said that ₹20 packs are the highest 
selling, and this trend is common 
across West Bengal, Bihar, and 
Jharkhand. At the same time, expen-
sive and fancy items also have strong 
demand. Acharya’s products, being 
premium, sell very well, which is why 
they keep 40–50 of their items due to 
strong sales.

Akbar Malik further said that Ben-
galuru-based brands dominate the 
Asansol market, followed by Gujarat 
brands such as Nishan, Dhanlaxmi, 
and Jaisal from Ahmedabad. He add-
ed that the dhoop market is growing 
rapidly, especially the demand for 
dhuna. Krishna Kala’s dhuna chan-
dan and sambrani sticks are popular. 
In the economy segment, Manthan 
is number one, followed by Manga-
ldeep and Balaji.

He also noted that the sambrani cup 
segment is expanding, with Cycle’s 
Naivedya being the top-selling due 
to its superior quality. The chandan 
tilak market is relatively small in the 
region, but camphor has a strong 
market. Among branded camphor, 
Cycle and Zed Black have tradition-
ally performed well, but demand for 
Bhimseni camphor has been rising 
rapidly. As more people become 
aware of Bhimseni camphor, they are 
increasingly preferring it. Many con-
sumers believe that Bhimseni cam-
phor is the purest and most authentic 
form of camphor.
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n Asansol, West Bengal, 
agarbatti and dhoop packs 
priced at ₹20, ₹50, and ₹100 
MRP are the most popular. 
Manoj Kumar Poddar, head 
of Manoj Dhoop Centre, 
told Sugandh India that the 

highest sales are for packs priced 
at ₹20. Manoj Dhoop Centre has 
been trading agarbatti products in 
Asansol for the past 30 years. He 
said that earlier, very few agarbatti 
companies offered agencies, 
and the market mainly operated 
through trading. However, today 
almost all companies provide 
agencies. He mentioned that he 
first took the agency of Dhanlaxmi, 
but now the company has opened 
its own depot. At present, Manoj 
Dhoop Centre handles brands 
such as Koyas, Balaji Darshan 
(Chamundi Agarbatti Works), 
and Incense India. In addition, 

products of all popular brands are 
also available at their retail counter.

Responding to a question, Manoj 
Kumar Poddar said that nearly 90% 
of the supply is carried out directly 
from their counter, and people 
from Asansol and nearby areas 
purchase goods directly. In Asansol, 
brand sales vary according to 
locality and counter. For example, 
at his outlet, products of Koyas 
and Balaji Darshan (Chamundi 
Agarbatti Works) sell the most. 
Apart from these, brands such as 
Bharat Darshan, Cycle, Zed Black, 
Shantiniketan, ITC, and Balaji are 
among the top-selling in the overall 
market.

Answering another question, 
he said that the dhoop market is 
also growing rapidly. Both wet and 
dry dhoop are in demand, with 
most Hindi-speaking consumers 

preferring wet dhoop. He added 
that in wet dhoop, Zed Black’s 
Manthan is the top-selling product, 
followed by Balaji Darshan, 
Koyas, and Mangaldeep. Almost 
all companies are now selling wet 
dhoop. The market for sambrani 
cups is also increasing and sees a 
significant rise during festivals. 
In sambrani, Cycle’s Naivedya is 
the top-selling brand, while Koyas 
sambrani sells more at their outlet.

He further said that, on average, 
a customer in this region spends 
around ₹500 per month on dhoop 
and agarbatti products. In tilak 
and chandan, Drolia products are 
popular, while in camphor, Balaji 
Darshan sells more at their outlet, 
although Mangalam is the highest-
selling brand across Asansol. There 
is also a strong market for loose 
camphor in the region.n

Asansol Market has good demand  
for Koyas: Manoj Kumar Poddar 

Manoj Dhoop Centre, Asansol
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Demand for Bambooless Increasing in Asansol: 
Miran Alam, Mysore Sugandh, Asansol

iran Alam, head of Mysore 
Sugandh Firm in Asansol, shared 
in a conversation with Sugandh 
India magazine that the market 
for bamboo-less products such 
as wet dhoop, dry sticks, and 
sambrani cups is growing rapidly in 
the region. He said that his father 
started the agarbatti business in 
1990. At that time, on the advice 
of Mintu Bhai of Shree Guru 
Perfumery Works, Kolkata, his 
father entered the agarbatti trade. 
Mysore Sugandh holds the agencies 
of brands such as Forest, Karnataka 
Fragrances, Charu, Amrita, and 
Jesal. Apart from this, they also 
keep products of major brands like 
Zed Black and ITC Mangaldeep at 
their counter.

iran Alam further stated that 
under their agency network, 
they have a local supply system 
in Asansol and Burnpur. In 
Asansol, the entire distribution 
of agarbatti and dhoop 

products operates from Ganja Gali. Responding 
to a question about the best-selling products, 
he said that although all products sell well in 
the region, brands like Balaji, Amrutha, Forest, 
Zed Black, and ITC have a strong position. 
Pouches, zipper packs, and boxes are all in 
demand. He mentioned that 450-gram pouches 
sell significantly. In addition, ₹20 pouches 
and 80–90 gram packs priced at ₹50 are very 
popular.

Responding to another question, he said 
that in dhoop, Mangaldeep, Bansi, and Forest 
products sell well at their outlet, but in the 
overall market, Manthan is the top-selling 
brand. He also noted that in Asansol, 8 out of 10 
customers purchase products by brand name.n
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Asansol is a Mixed Economy–Premium Market: 
Surendra Agarwal, Namaskar Agency, Neamatpur

e added that in Chittaranjan and Durgapur, 
fancy items are more popular because there are 
a large number of railway employees in these 
areas. From this perspective, Asansol can be 

considered a mixed market.

Responding to a question from Sugandh India, Mr. 
Agarwal said that in Asansol, the highest demand is for 
pouch and jumbo packs, particularly the 425-gram pack 
priced at an MRP of ₹160. He mentioned that he has been 
in the dhoop and agarbatti business in Neamatpur for the 
past 25 years. Initially, when the Cycle brand was 
launched in Bengal, he became its sub-distributor. Later, 
he supplied brands such as Ashoka Trading  Bharat 
Darshan, Balaji, BIC Panchvati, and Big Bell across 
Asansol, Chittaranjan, Jamuria, and Burnpur. He added 
that their supply network also covers Kulti and 
Neamatpur, reaching around 900 retail counters. Their 
products also reach several wholesale counters.

Answering another question, he said that Balaji 
products are the most popular in the region. Apart from 
this, brands like Amrutha, Bharat Darshan, and Zed Black 

Asansol has a mixed market  
for agarbatti and dhoop products. 
Sharing this information,  
Mr. Surendra Agarwal, head of 
Namaskar Agency, Neamatpur, said 
that the market in this region is 
largely concentrated around coal 
mining areas. Due to the coal mines, 
most people here are salaried 
employees. Since they receive their 
salaries once a month, they tend to 
purchase household essentials for the 
entire month at one time. Along with 
this, they also buy agarbatti, dhoop, 
and other puja materials. This is the 
main reason why there is a higher 
demand for large and heavier packs in 
this region, as most customers prefer 
bulk purchases.

also perform well. He explained that brand preference 
varies according to specific localities. There is particularly 
strong demand for Balaji’s economy packs, especially the 
425-gram pack priced at ₹160. He further stated that 
agarbatti usage is still dominant in the region, with more 
than 85% of consumers using agarbatti, while the 
remaining 15% use dhoop sticks, cones, dry sticks, and 
sambrani cups. Wet dhoop by Balaji sells very well in their 
market, and the Signature zipper packs are also in good 
demand.

He noted that every brand has both a low-range and a 
premium product that performs well. Zed Black and 
Mangaldeep have a strong market presence. In sambrani 
cups, Naivedya is the top-selling brand, although BIC is 
considered the best in quality. In addition, Balaji’s 
Bhimseni camphor also sells well at their outlet.n
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Market Structure

	 Incense sticks account for 
around 85% of the market, 
while dhoop products have a 
15% share. 

	 In bamboo-less products, 
there is a growing prefer-
ence for dry sticks, especial-
ly among the non-Bengali 
community.

	 In terms of volume, the ₹20 
incense sticks pack has the 
highest sales. Packs priced 
at ₹50 and ₹100 also sell 
well. Salaried consumers 
purchase jumbo packs worth 
₹100–₹150 (around 400–500 
grams) for monthly use.

 
Consumer Segmentation

	 Lower middle class and 
small employees generally 
purchase products in the 
₹20–₹50 range. 
Medium range buyers spend 
around ₹200–₹300.

	 In the premium category, 
products priced up to ₹1,000 
are sold. 
A segment of buyers spends 
₹5,000 to ₹10,000 per 
month. 

ASANSOL MARKETMARKET REPORT
Asansol is the second-largest city in West Bengal. It is known for coal and steel mining, along with 
related industries, as well as railway workshops, networks, and commercial activities. The city 
includes several outer and rural areas such as Chittaranjan, Banpur, Kulti, Niyamatpur, Biyakta, 
Raniganj, Chinakuri, and Jamuria, where coal mining and iron industries are prominent. Because of 
this, Asansol has a large population of upper middle class and lower middle class people. Individuals 
from various states of India live here for employment and business. Due to this mixed population, 
there is a large market for incense sticks, dhoop, and fragrance products.

Even economy consumers 
prefer Bengaluru-based 
brands. 

	 People buy branded prod-
ucts even in the lower price 
segment. Branded prod-
ucts from Ahmedabad and 
Indore also have a strong 
presence. 

	 At the same time, affordable 
products from local manu-
facturers are also popular in 
the economy segment. 

Popular Brands in Asansol

	 Balaji, Zed Black, Cycle, 
ITC, BIC, Shalimar, Acha-
rya, Amrutha, Forest, Bharat 
Darshan, Asian, Dhanlaxmi, 
Krishna Kala, Manvi, Dar-
shan, Incense India, Big Bell, 
Shantiniketan, and Charu. 
Dhoop and Cup Products

	 The market for wet dhoop, 
dry dhoop, dry sticks, and 
sambrani cups is growing. 
Wet dhoop has the highest 
demand.

	 In wet dhoop, popular 
products include Zed Black 
Manthan, ITC Mangaldeep, 
Balaji Darshan, Bansi, 
Forest, Krishna Kala Dhu-

na Chandan, Denim Pooja 
Paath, and Koyas. Almost 
all brands are present in this 
segment.

	 The cup segment is also 
expanding. In sambrani,  
Cycle Naivedya is the lead-
ing product, followed by 
Koyas, Krishna Kala, and 
others.

	 The market for chandan tika 
is very limited.

	 Camphor is widely used, 
with Bhimseni, Balaji Dar-
shan, Mangalam, Cycle, Zed 
Black, and loose camphor 
being popular. 

Conclusion

	 Asansol and its interior 
regions are closely connect-
ed to Jharkhand. Due to 
iron and coal mining and 
industrial activities, the 
population mainly consists 
of workers and employ-
ees. Therefore, the highest 
sales are in the ₹10–₹50 
price range. In the medium 
segment, products priced 
between ₹50 and ₹150 MRP 
perform well, while premi-
um products priced ₹1,000 
or more also have good 
demand.
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Address:   1568, Ashok Nagar, M.G. Road, 

                   Near LIC Building, Kannauj-209726, Uttar Pradesh, India

Website:    www.krishnasugandh.in

E-mail:       kapoor.manas96@gmail.com ; krishnasugandh@outlook.com
KS and Krishna Sugandh is Registered Trademark 

WHERE LUXURY MEETS FRAGRANCES

(Sandalwood Oil, Sandalwood Powder 
and other Sandalwood Products). 

(Sandalwood Oil, Sandalwood Powder 
and other Sandalwood Products). 

Manufacturer & 

Exporter Of Essential Oils, Indian Attars, 

Edible & Non Edible Perfumery Compounds.

MANUFACTURER & TRADER OF 

SANDALWOOD 
PRODUCTS 

Interview clarification 
With reference to the interview published in February 2026 edition of Sugandh India, 
Mr. Mrinal Naik, CEO and MD of Imperial Group, Kolkata has requested a clarification 
regarding his comments on IFRA standards. He wishes to state that his remarks were made 
in the broader context of encouraging high levels of safety, quality, and global benchmarking 
within the fragrance industry. His intention was to emphasize that Indian regulatory and 
quality standards should continue to evolve in a balanced and industry-friendly manner to 
support sustainable growth and innovation. He did not intend to imply that IFRA standards 
should be adopted or implemented in India in a comprehensive or mandatory form. The 
views expressed were general in nature and aimed at promoting positive development of the 
industry.

इंटरव्यू स्पष्टीकरण
सुगंध इंडिया के फरवरी 2026 अंक में प्रकाशित इंटरव्यू के संदर्भ में, इम्पीरियल ग्रुप, कोलकाता के सीईओ एवं एमडी श्री मृणाल नाइक ने 

IFRA मानको ंपर अपनी टिप्पणी को लेकर स्पष्टीकरण दिया ह ैकि उनका उद्देश्य सुगंध उद्योग में सुरक्षा, गुणवत्ता और वैश्विक स्तर के मानको ं

को प्रोत्साहित करना था । उनका आशय यह था कि भारतीय मानको ंको भी संतुलित एवं उद्योग के अनुकूल तरीके से विकसित किया जाना 

चाहिए, ताकि उद्योग में सतत विकास और नवाचार को बढ़ावा मिल सके । उन्हों ने यह नही ंकहा था कि IFRA मानको ंको भारत में पूर्ण रूप से 

या अनिवार्य रूप से लागू किया जाए । उनके विचार सामान्य रूप से उद्योग के सकारात्मक विकास को ध्यान में रखकर व्यक्त किए गए थे ।
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ध्य भारत में फ्रे गरेंस और 
फ्लेवर उद्योग को मजबूत 

करने की दिशा में एक महत्वपूर्ण 
पहल करते हुए, भारतीय 
प्रौद्योगिकी संस्थान इंदौर 

(आईआईटी इंदौर) ने 12 फरवरी 2026 को 
अपने परिसर में एक दिवसीय कार्यशाला का 
आयोजन किया । यह कार्यशाला मध्य प्रदेश में 
फ्रे गरेंस और फ्लेवर क्षेत्र की संभावनाओ ंपर 
कें द्रित रही । इस कार्यक्रम का आयोजन 
फ्रे गरेंस एंड फ्लेवर डेवलपमेंट सेंटर 
(एफएफडीसी), कन्नौज; फ्रे गरेंस एंड फ्लेवर 
एसोसिएशन ऑफ इंडिया (फाफाई), मुं बई; 
सुगंध व्यापार संघ; तथा ब्यूरो ऑफ इंडियन 
स्टैंडरड्स (बीआईएस) के सहयोग से किया 
गया । 

“मध्य प्रदेश में फ्रे गरेंस और फ्लेवर की 
संभावनाएं” विषय पर आयोजित इस 

आईआईटी इंदौर न ेएफएफडीसी, फाफाई,

कार्यशाला का उद्देश्य उद्योग और शैक्षणिक 
संस्थानो ंके बीच सहयोग को बढ़ावा देना तथा 
इस क्षेत्र में उभरते अवसरो ंपर चर्चा करना था । 
कार्यक्रम में विशेषज्ञ, उद्योग जगत के 
प्रतिनिधि, शिक्षाविद और छात्र शामिल हुए 
तथा नवाचार, शोध और बाजार विकास जैसे 
महत्वपूर्ण विषयो ंपर विचार-विमर्श किया 
गया । 

यह कार्यक्रम आईआईटी इंदौर के निदशक प्रो. 
सुहास एस. जोशी के मार्गदर्शन और नेतृत्व में 
आयोजित किया गया, जिसमें संस्थान के डीन 
और फैकल्टी सदस्यों की महत्वपूर्ण भूमिका 
रही । कार्यशाला में  
प्रमुख वक्ताओ ंमें प्रो. देबयान सरकार 
(आईआईटी इंदौर एवं इंचार्ज सीआरडीटी), 
प्रो. अभिरूप दत्ता (डीन, रिसर्च एंड 
डेवलपमेंट) और प्रो. संदीप चौधरी (डीन, 
प्रशासन) शामिल थे । 

सुगंध व्यापार संघ और बीआईएस के साथ फ्रे गरेंस एवं 
फ्लेवर पर कार्यशाला आयोजित की
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एफएफडीसी, कन्नौज के निदशक श्री 
शक्ति विनय शुक्ला और उपनिदशक 
डॉ. नदीम अकबर ने अपने विचार 
साझा करते हुए फ्रे गरेंस और फ्लेवर 
क्षेत्र में कौशल विकास, उद्यमिता और 
तकनीक हस्तांतरण में एफएफडीसी 
की भूमिका पर प्रकाश डाला । फाफाई 
के अध्यक्ष योगेश दबुे ने भारतीय 
फ्रे गरेंस और फ्लेवर उद्योग की विकास 
संभावनाओ ंपर चर्चा करते हुए मध्य 
प्रदेश जैसे उभरते क्षेत्रों  में मजबूत 
मैन्युफैक्चरिंग और निर्यात हब 
विकसित करने की आवश्यकता पर 
जोर दिया । 

फाफाई के उपाध्यक्ष आशीष 
झनुझनुवाला ने नवाचार और वैश्विक 

प्रतिस्पर्धा को बढ़ावा देने के लिए उद्योग और 
शोध संस्थानो ंके बीच सहयोग को अत्यं त 
आवश्यक बताया । अन्य वक्ताओ ंमें डॉ. 
माजिद ए. गन्नी और डॉ. रोहित सेठ (अध्यक्ष, 
सुगंध व्यापार संघ) शामिल थे, जिन्हों ने बाजार 
रुझान, सप्लाई चेन और प्राकृतिक तथा 
टिकाऊ कच्चे माल की बढ़ती मांग पर चर्चा 
की । 

कार्यशाला के दौरान उद्योग और विभिन्न 
संगठनो ंके प्रतिनिधियो ंने नीतिगत समर्थन, 
उद्योग नेटवर्किं ग, मानकीकरण और कौशल 
विकास जैसे महत्वपूर्ण विषयो ंपर भी अपने 
सुझाव दिए, ताकि इस क्षेत्र के दीर्घकालिक 
विकास को गति मिल सके । 

कार्यक्रम का उत्कृ ष्ट समन्वय डॉ. हर्षा 
उपाध्याय द्वारा किया गया, जिससे प्रतिभागियो ं

के बीच सक्रिय सहभागिता और संवाद 
सुनिश्चित हुआ । धन्यवाद ज्ञापन प्रो. पवन 
कुमार कंकर, एसोसिएट डीन (प्रशासन), 
आईआईटी इंदौर द्वारा दिया गया । 

इस कार्यक्रम में 100 से अधिक प्रतिभागियो,ं 
जिनमें छात्र, फैकल्टी सदस्य और स्थानीय 
उद्योग प्रतिनिधि शामिल थे, ने भाग लिया । यह 
कार्यशाला फ्रे गरेंस और फ्लेवर क्षेत्र में 
मैन्युफैक्चरिंग, शोध, स्टार्टअप और उद्यमिता 
के अवसरो ंको समझने का एक महत्वपूर्ण मंच 
साबित हुई, विशेष रूप से मध्य प्रदेश के 
विकसित होते औद्योगिक परिवेश के संदर्भ में । 

आयोजको ंने विश्वास व्यक्त किया कि इस 
प्रकार की साझेदारी और सहयोग से कौशल 
विकास, नवाचार और सतत विकास को 
बढ़ावा मिलेगा तथा यह क्षेत्र भारत में फ्रे गरेंस 
और फ्लेवर उद्योग का एक उभरता हुआ कें द्र 
बन सकेगा ।n
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ब्रांड न्यूज़ब्रांड न्यूज़ बिंदी इन्सेन्स ने गोल्ड बार पैकिंग के साथ ‘द 
गोल्ड कलेक्शन’ लॉन्च किया

प्रीमियम सुगंध, विश्वसनीय विरासत: देवदर्शन प्रस्तुत करता है देवमाया और सरस

अगरबत्ती उद्योग का लंबा अनुभव रखने वाली नेतृत्व टीम के साथ, 
बेंगलुरु की बिदी इन्सेन्स ने अपनी नई प्रीमियम धूप रेंज ‘द गोल्ड 
कलेक्शन’ लॉन्च की है । यह रेंज भारतीय बाजार में एक अलग और 
लग्ज़री पैकेजिग कॉन्सेप्ट लेकर आई है । सोने की ईंट (गोल्ड बार) से 
प्रेरित यह पैकिग शुद्धता, समृद्धि और स्थायी मूल्य को दर्शाती ह,ै 
जिससे प्रोडक्ट को शेल्फ पर एक मजबूत और प्रीमियम पहचान 
मिलती है । इस नई रेंज में चंदन गोल्ड, रोज़ गोल्ड और व्हाइट गोल्ड 
(ऊद) शामिल हैं । इसे उच्च गुणवत्ता वाले सुगंध मिश्रणो ंसे तैयार 
किया गया ह,ै जो लंबे समय तक एक समान प्रीमियम खुशबू प्रदान 
करते हैं । गोल्ड बार जैसी पैकिग न केवल प्रोडक्ट की खूबसूरती बढ़ाती ह,ै बल्कि इसे एक प्रीमियम और खास पूजा उत्पाद के रूप में भी 
प्रस्तुत करती ह,ै जो बेहतर और आकर्षक अगरबत्ती उत्पादो ंकी बढ़ती मांग को ध्यान में रखकर बनाया गया है । इस लॉन्च के साथ, बिदी का 
लक्ष्य धूप को केवल रोज़मर्रा की खरीद से आगे बढ़ाकर एक लग्ज़री और खास पूजा अनुभव बनाना है । यह पहल भारतीय बाजार में 
प्रीमियम, आकर्षक और आधुनिक पैकेजिग वाले सुगंध उत्पादो ंकी बढ़ती मांग को दर्शाती है ।n

धूप और अगरबत्ती निर्माण व्यवसाय में 1954 से नंबर 1 ब्रांड 
देवदर्शन ने दो प्रीमियम अगरबत्तियाँ  देवमाया और सरस पेश की 
हैं । ये अब सुविधाजनक 200 ग्राम पैक में ₹120 MRP पर उपलब्ध 
हैं । ये उत्पाद गुणवत्ता, परंपरा और उत्कृ ष्ट सुगंध के प्रति देवदर्शन 
की प्रतिबद्धता को दर्शाते हैं, जो खुदरा विक्रे ताओ ंऔर थोक 
खरीदारो ंदोनो ंके लिए उच्च गुणवत्ता वाले, प्रामाणिक अगरबत्ती 
उत्पाद प्रदान करते हैं ।

देवमाया अपनी समृद्ध और शांतिदायक सुगंध के लिए जानी जाती 
ह,ै जिसे बेहतरीन उच्च गुणवत्ता वाली सामग्री से तैयार किया गया 
है । इसकी खुशबू एक सुखद और आध्यात्मिक वातावरण बनाने के 
लिए डिज़ाइन की गई ह,ै जो व्यक्तिगत उपयोग के साथ-साथ 
मंदिरो,ं वेलनेस सेंटर और ध्यान कें द्रों  जैसे व्यावसायिक स्थानो ंके 
लिए भी उपयुक्त है । 200 ग्राम का पैक लंबे समय तक चलने वाली 
आपूर्ति सुनिश्चित करता ह,ै जिससे यह वितरको ंऔर खुदरा 
विक्रे ताओ ंके लिए एक भरोसेमंद विकल्प बनता है । वही ंसरस एक 
ताज़गी भरी और ऊर्जावान सुगंध प्रदान करती ह,ै जो वातावरण को 
सकारात्मक ऊर्जा से भर देती है ।

इन उत्पादो ंके साथ देवदर्शन बाजार में अपनी उपस्थिति और 
मजबूत कर रहा ह,ै वितरको,ं खुदरा विक्रे ताओ ंऔर व्यवसायो ंको 
ऐसे उत्पाद प्रदान करते हुए जो गुणवत्ता, किफायती मूल्य और 

उपभोक्ता आकर्षण का बेहतरीन संयोजन हैं । ₹120 एमआरपी 
वाले 200 ग्राम पैक आसान हैंडलिग, आकर्षक शेल्फ प्रस्तुति और 
दोबारा खरीद को ध्यान में रखकर डिज़ाइन किए गए हैं, जिससे ये 
किसी भी रिटेल या होलसेल पोर्टफोलियो के लिए आदर्श विकल्प 
बनते हैं । 
अधिक जानकारी और व्यावसायिक पूछताछ के लिए विज़िट करें: 
www.devdarshandhoop.comn
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बिंद ुइन्सेन्स क्राफ्ट एलएलपी ने ‘सेंट्सुअल लाइफस्टाइल’ 
के साथ फाइन फ्रे ग्रेन्स सेगमेंट में कदम रखा

आर. के. टी. की ओर से नए साल की नई पेशकश  
सुगंध संगम (4 इन 1)
आर. के. टी. ने नए साल के अवसर पर अपना नया 
और खास प्रॉडक्ट ‘सुगंध संगम (4-इन-1)’ बाजार 
में लॉन्च किया है । लॉन्च के तुरंत बाद इस प्रॉडक्ट 
को अच्छा मार्के ट रिस्पॉन्स मिला है । तेजी से ट्रायल, 
ग्राहको ंकी सकारात्मक प्रतिक्रिया और री-ऑर्डर की 
बढ़ती मांग यह दिखाती ह ैकि यह प्रॉडक्ट तेजी से 
लोकप्रिय हो रहा है ।

सुगंध संगम को एक यूनिक मल्टी-फ्रे ग्रेन्स पैक के 
रूप में तैयार किया गया है । इसमें एक ही जार में चार 
लोकप्रिय खुशबुएँ — मोगरा, गुलाब, चंदन और 
रजनीगंधा — उपलब्ध हैं । इसके साथ ही, एक ही 
पैक में चार अलग-अलग रंगो ंकी कोन स्टिक दी गई 
हैं, जो इसे और भी आकर्षक और अलग बनाती हैं । 
प्रीमियम लुक और सुं दर पैकेजिग के कारण यह 

राष्ट्रीय स्तर के कई अगरबत्ती ब्रांडस का निर्माण करने वाली 
कंपनी बिद ुइन्सेन्स क्राफ्ट एलएलपी ने फाइन फ्रे ग्रेन्स सेगमेंट 
में प्रवेश की घोषणा की है । कंपनी ने अपने नए वर्टिकल 
‘सेंट्सुअल लाइफस्टाइल’ को लॉन्च किया है । यह विस्तार 
कंपनी की सुगंध निर्माण की गहरी विशेषज्ञता के आधार पर 
नए जमाने के लाइफस्टाइल प्रॉडक्ट्स की ओर एक रणनीतिक 
कदम माना जा रहा है ।

प्रॉडक्ट काउंटर पर तुरंत ध्यान खीचंता ह ैऔर तेजी 
से बिक रहा है ।

कंपनी के अनुसार, सुगंध संगम सिर्फ  एक प्रॉडक्ट 
नही,ं बल्कि डीलर और रिटेलर के लिए बिक्री बढ़ाने 
का अच्छा अवसर है । इसमें आकर्षक मार्जिन, 
ग्राहको ंद्वारा तेज ट्रायल और मजबूत रिपीट डिमांड 
जैसे फायदे मिल रह ेहैं ।

यह प्रॉडक्ट 300 ग्राम पैक में उपलब्ध ह,ै जिसकी 
एमआरपी ₹190 है । इसमें 2 इंच मेटालिक कलर 
कोन दिए गए हैं और यह स्टैंडर्ड पैक साइज 6 दर्जन 
में बाजार में उपलब्ध है । इस लॉन्च के साथ, आर. 
के. टी. धूप और पूजा उत्पादो ंके सेगमेंट में नए और 
मूल्य-आधारित प्रॉडक्ट्स पर अपना फोकस मजबूत 
कर रही है ।n

सेंट्सुअल ने अपनी शुरुआत आठ यूरोपियन-प्रेरित खुशबुओ ं
के साथ की ह,ै जिन्हें 50 मिली प्रीमियम ग्लास बोतलो ंमें पेश 
किया गया है । इसके साथ ही आकर्षक मोनो कार्टन पैकेजिग 
दी गई ह,ै जो प्रॉडक्ट को आधुनिक और प्रीमियम लुक देती 
है । यह रेंज उन ग्राहको ंको ध्यान में रखकर तैयार की गई ह,ै 
जो बेहतर और स्टाइलिश फ्रे ग्रेन्स अनुभव चाहते हैं ।

यह प्रॉडक्ट एक्सेसिबल लग्ज़री सेगमेंट में ह ैऔर इसकी 
कीमत ₹549 प्रति पीस है । इस कीमत पर प्रीमियम लुक और 
फाइन फ्रे ग्रेन्स प्रोफाइल देने का प्रयास किया गया ह,ै ताकि 
भारतीय बाजार में ज्यादा ग्राहको ंतक पहुंच बनाई जा सके । 
इस लॉन्च के साथ, बिद ुइन्सेन्स क्राफ्ट एलएलपी का लक्ष्य 
अगरबत्ती के पारंपरिक सेगमेंट से आगे बढ़कर लाइफस्टाइल 
फ्रे ग्रेन्स श्रेणी में अपनी मजबूत पहचान बनाना है ।

ट्रेड से जुड़ी जानकारी के लिए कंपनी से व्हाट्सऐप +91-8095 
00 22 77 या ईमेल contact@scentsual.in पर संपर्क  
किया जा सकता है ।n
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नागपरु ग्रामीण में बिग  
सफारी का दबदबा: दिनशे ठाकुर

गरबत्ती और धूप उत्पादो ंकी मार्के ट तेजी से बढ़ रही ह ै
और उसी के साथ बिग सफारी ब्रांड की भी मार्के ट में 
प्रतिष्ठा और हिस्सेदारी बढ़ रही है । नागपुर के ग्रामीण 
इलाको ंकी 9-10 तहसीलो ंमें बिग सफारी के प्रोडक्ट्स 
का शेयर 35% से अधिक है । उक्त जानकारी देते हुए 

श्री हरिओम ट्रेडर्स नागपुर के प्रमुख दिनेश राम सिहं ठाकुर ने सुगंध इंडिया 
से एक खास बातचीत में बताया कि बिग सफारी का मार्के ट में किसी से 
कोई मुकाबला नही ंहै । 5 वर्ष पूर्व तक दूसरे ब्रांड को लोग यहां जानते भी 
नही ंथे । 

दिनेश राम सिहं ठाकुर ने एक सवाल के जवाब में बताया कि लूज अगरबत्ती 
ग्रामीण इलाको ंमें काफी बिकती है । सस्ती और तेज खुशबू की मार्के ट 
लगभग 30% ह ैऔर 70% में ब्रांडड कंपनियो ंके प्रोडक्ट चलते हैं । इसमें 
भी 35% हिस्सेदारी बिग सफारी और उसके अन्य ब्रांड की है । सुगंध इंडिया 
को उन्हों ने बताया कि शहरी और ग्रामीण इलाको ंकी मार्के ट में काफी फर्क  
है । इंटीरियर में 5% लूज प्रोडक्ट चलते हैं, लेकिन सफारी बिग के चाहने 
वाले सिर्फ  उसे ही पसंद करते हैं । बिग सफारी के सबसे ज्यादा ₹10 और 20 
वाले पैक बिकते हैं । इसके अलावा 50 और 75 रुपए की एमआरपी वाले 
प्रोडक्ट की भी भारी मांग है ।

दिनेश राम सिहं ठाकुर ने सुगंध इंडिया को बताया कि उनका परिवार बिग 
सफारी का काम तब से कर रहा ह,ै जब से कंपनी शुरू हुई । पहले यह काम 

मेरे पिताजी करते थे । मेरा अपना इलेक्ट्रॉनिक का काम था । पिताजी जब 
अस्वस्थ रहने लगे तो हसंमुख भाई ने मुझे अपने साथ जोड़ा और तब से मैं 
25 वर्षों से बिग सफारी का काम कर रहा हूं । एक सवाल के जवाब में 
उन्हों ने बताया कि बिग सफारी के अलावा कोई और कंपनी का काम हम 
नही ंकरते, क्योंकि इसकी जरूरत ही महसूस नही ंहोती । बिग सफारी, 
आरकेटी के अलावा ठकराल ग्रुप के दो अन्य ब्रांड भी ह ैऔर मैं उन सभी 
का काम करता हूं । इसलिए दूसरी कंपनी के किसी प्रोडक्ट पर काम करने 
के लिए समय ही नही ंहै । इससे भी बढ़कर यह बात ह ैकि मैं हसंमुख भाई 
का पारिवारिक सदस्य जैसा हूं । वह मुझे अपना बच्चा मानते हैं और वह मेरे 
गुरु हैं, जिन्हों ने मुझे अगरबत्ती कारोबार सिखाया और समझ दी । 

अपने संस्मरण सुगंध इंडिया को बताते हुए उन्हों ने कहा कि मैं एक प्रोफेशन 
छोड़ कर आया था । मैं अगरबत्ती के काम में आना नही ंचाहता था, लेकिन 
हसंमुख भाई ने बहुत कुछ समझाया और फिर उन्हों ने पूरा सहयोग दिया । 
मेरे लिए उन्हों ने अलग से फर्म खोली और उसका पूरा सेटअप भी बना कर 
दिया । इससे पहले पिताजी कंपनी की फर्म के साथ काम करते थे । कंपनी ने 
मुझे फ्री हैंड दिया और मैंने पूरी मेहनत, परिश्रम और लगन के साथ काम 
किया और पिताजी ने जितना कारोबार बढ़ाया था उससे ज्यादा बढ़ाया । इस 
तरह का संबंध कोई और कंपनी अपने डिस्ट्रीब्यूटर के साथ नही ंरखती । 
उन्हों ने कहा कि कंपनी की सबसे खास बात यह ह ैकि वह अपने किसी 
डिस्ट्रीब्यूटर को हटाती नही,ं जब तक की डिस्ट्रीब्यूटर खुद काम ना छोड़ दे ।

सुगंध इंडिया को उन्हों ने बताया कि वह नागपुर इंटीरियर की तहसीलो ंमें 
सप्लाई नेटवर्क  देखते हैं । इसमें काटोल, नरखेड, कलमेश्वर, पार्शिवणि, 
रामटेक, वाडी, मानसर, पुट्टीबोरी और हिगंना आदि तहसीलें हैं । उन्हों ने 
बताया कि हसमुख जी मेरे गुरु हैं । उनकी ही प्रेरणा से मैं इस कारोबार से 
जुड़ सका और आज 25 वर्षों से ग्रामीण क्षेत्रों  में सप्लाई नेटवर्क  का काम 
कर रहा हूं । एक सवाल के जवाब में उन्हों ने बताया कि इंटीरियर इलाको ंमें 
सबसे ज्यादा बिग सफारी के ही प्रोडक्ट्स बिकते हैं । इसके बाद आरकेटी, 
पारस मणि का अर्जुन भी सर्वाधिक बिकने वाले प्रोडक्ट हैं । उसका स्लोगन 
ही “विदर्भ से विदश” है । कंपनी के 10, 20, 50, 75 रुपए के अलावा 
200-250 ग्राम का फैमिली पैक भी बहुत पसंद किया जाता है । कंपनी के 
प्रोडक्ट्स और क्वालिटी के कारण ही दूसरी कंपनियो ंके प्रोडक्ट हमारे 
मुकाबले में नही ंटिकते । हाल के वर्षों में बहुत सारे ब्रांड आए और गए । बड़े 
ब्रांड ही मार्के ट में टिके हैं, लेकिन हमारा उनसे कोई मुकाबला नही ंहै ।

दूसरी कंपनियां के स्कीम संबंधी सवाल के जवाब में उन्हों ने बताया कि बिग 
सफारी भी अन्य कंपनियो ंकी तरह स्कीम देती ह,ै लेकिन उसका फोकस 
रिटेलर को ज्यादा फायदा देना रहता है । हमारे बिग सुप्रीम में चार दर्जन का 
पैकेट है । उसमें ₹50 का जीपर फ्री देते हैं । ओपन बॉक्स 45 दर्जन का है । 
उस पर ₹300 का माल फ्री देते हैं । इसी तरह पॉलिथीन पैक में भी यही 
स्कीम दी जाती ह ैऔर डिस्ट्रीब्यूटर्स के लिए टारगेटेड स्कीम होती है । 
उन्हों ने बताया कि बिग सफारी अपने डिस्ट्रीब्यूटर्स के साथ फैमिली मेंबर 
जैसा व्यवहार रखती है । मेरे साथ ही नही,ं मैं देखता हूं कि दूसरे भी लोगो ंके 
साथ कंपनी का व्यवहार बहुत ही सहयोग पूर्ण रहता है । मार्के टिग में आने 
वाली दिक्कतो ंको कंपनी तुरंत ठीक करती है । यहां तक की आर्थिक 
समस्या होने पर भी सहयोग करती है । n
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आसनसोल अगरबत्ती उत्पादो ंकी 
बहेतरीन मार्के ट है । यहा ं70% 
ग्राहक लगभग 200 स ेलकेर 300 
रूपए तक के अगरबत्ती-धपू उत्पादो ं
की प्रतिमाह खरीदारी करत ेहै । वही ं
30% ग्राहक ऐस ेभी हैं, जो 1000 
रूपए या उसस ेअधिक की भी 
खरीद करत ेहैं । फ्रेश  अगरबत्ती 
ट्रेडिंग और मनै्युफैक्चरिंग कंपनी के 
प्रमखु अकबर मलिक न ेसगंुध 
इंडिया स ेएक खास बातचीत में 
कहा कि यहा ंप्रीमियम और फैं सी 
प्रोडक्ट्स की भी बहुत अच्छी 
मार्के ट है । यही कारण ह ैकि 
आचार्य नंदिता और बालाजी जसैे 
प्रीमियम ब्रांड खरीदन ेवाल ेऐसे 
लोग भी हैं, जो प्रतिमाह 5 स े10 
हजार रूपए के अगरबत्ती और धूप 
उत्पादो ंकी खरीद कर लते ेहैं । 
उन्हों न ेकहा कि यहा ंबंगलरुु की 
अगरबत्ती कंपनियो ंका मार्के ट में 
दबदबा है । टॉप टेन में बिकन ेवाले 
ब्रांड में बालाजी, जडे ब्लैक, 
शालीमार, साइकिल, आचार्य 
नंदिता जसेै ब्रांड हैं । बसे्ट क्वालिटी 
का प्रोडक्ट खरीदन ेवाल ेग्राहक भी 
ज्यादा है । 10 में स े6 ग्राहक ऐसे 
होत ेहैं, जो ब्रांड के नाम स ेही 
खरीदारी करत ेहैं ।

आसनसोल में प्रीमियम की 30% 
मार्के ट, बगंलुरु का दबदबा: 

अकबर मलिक
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कबर मलिक 
का परिवार 
तीन पीढ़ियो ं
से अगरबत्ती 
के कारोबार 
में है । सुगंध 
इंडिया को 
उन्हों ने 
बताया कि 
उनके 
दादाजी ने 
इस काम की 
शुरुआत की 

थी । उस समय अलग फर्म के नाम से काम होता 
था । फिर पिताजी ने अपनी फर्म बनाई और इसके 
बाद जब काफी काम बढ़ गया तो, मैंने फ्रेश  
अगरबत्ती कंपनी बनाई । इसके तहत हम फ्रेश  ब्रांड 
के नाम से अगरबत्ती अगरबत्ती बनाते हैं । इसके 
अलावा फ्रेश  अगरबत्ती के तहत ट्रेडिंग और 
रिटेलिग का भी काम होता है । कोरोना के पहले 
वर्ष 2018 में मैंने फ्रेश  अगरबत्ती कंपनी बनाई । 
उन्हों ने बताया कि उनका परिवार शुरू से ही ट्रेडिंग 
और रिटेलिग का काम करता रहा है । फ्रेश  
अगरबत्ती के तहत हम 10, 20, 30 और 50 रूपए 
की एमआरपी में अपने प्रोडक्ट की मैन्युफैक्चरिंग 
करते हैं, जिसकी पश्चिम बंगाल, बिहार और 
झारखंड में सप्लाई होती है । जल्द ही हम उड़ीसा में 
सप्लाई नेटवर्क  फैलाने वाले हैं । एक सवाल के 
जवाब इन्हों ने बताया कि उनका भाई रिटेल 
काउंटर देखता ह,ै जबकि मैं मैन्युफैक्चरिंग और 
मार्के टिग का काम करता हूं । उन्हों ने बताया कि 
उनके सबसे बेस्ट प्रोडक्ट में मच्छर अगरबत्ती है । 
इसके अलावा 20 रुपए की एमआरपी में सुं दर वन 
और संस्कार अगरबत्ती की रेंज सबसे ज्यादा 
बिकती है ।

सुगंध इंडिया के एक सवाल के जवाब में अकबर 
मलिक ने बताया कि ट्रेडिंग का काम उनका बहुत 

पहले से चल रहा है । पहली एजेंसी हदैराबाद की 
मानवी अगरबत्ती की मिली । मानवी, मराठा 
अगरबत्ती वालो ंके भाई हैं । इसके बाद एशियन 
और आचार्य नंदिता की एजेंसी ली । उन्हों ने बताया 
कि पूरे पश्चिम बंगाल, बिहार और झारखंड में 
उनका सप्लाई नेटवर्क  है । मानवी, एशियन और 
आचार्य की झारखंड, बिहार के कुछ काउंटर तक 
सप्लाई करते हैं और 50 से अधिक काउंटर तक 
हमारा फ्रेश  ब्रांड जाता है । आसनसोल मार्के ट 
संबंधी एक सवाल के जवाब में उन्हों ने बताया कि 
यहां 20 रूपए का पैक सबसे ज्यादा बिकता ह ैऔर 
यह ट्रेंड पूरे पश्चिम बंगाल, बिहार, झारखंड का है । 
इसके अलावा महगंे और फैं सी आइटम भी बहुत 
बिकते हैं । उन्हों ने कहा कि आचार्य के सभी प्रोडक्ट 
काफी प्रीमियम हैं और वह बहुत बिकते हैं । यही 
कारण ह ैकि हम उनके 40-50 आइटम रखते हैं, 
क्योंकि उसकी बिक्री ज्यादा है ।

अकबर मलिक ने सुगंध इंडिया को बताया कि यहां 
बंगलुरु के ब्रांड सबसे ज्यादा बिकते हैं । इसके बाद 
गुजरात के ब्रांड हैं । इनमें अहमदाबाद का निशान, 
धनलक्ष्मी और जैसल आदि ब्रांड हैं । उन्हों ने बताया 
कि यहां धूप की मार्के ट तेजी से बढ़ रही है । खास 
तौर पर धूना की मांग बढ़ी है । कृष्ण कला का धूना 
चंदन और सांब्रानी स्टिक बहुत चलती है । 
इकोनॉमी में नंबर एक मंथन है । फिर मंगलदीप 
और बालाजी चलते हैं । एक सवाल के जवाब में 
उन्हों ने बताया कि यहां सांब्रानी कप का भी चलन 
बढ़ा है । उसमें साइकिल का नैवेद्य सबसे ज्यादा 
बिकता ह,ै क्योंकि उसकी क्वालिटी टॉप की है । 
उन्हों ने बताया कि यहां चंदन टीका की मार्के ट 
काफी कम ह,ै लेकिन कपूर की मार्के ट अच्छी है । 
ब्रांडड में साइकिल और जेड ब्लैक अच्छे चलते रह े
हैं, लेकिन इधर भीमसेनी कपूर की मांग तेजी से 
बढ़ रही है । जैसे-जैसे लोग भीमसेनी कपूर के बारे 
में जान रह ेहैं उसे पसंद कर रह ेहैं । उन्हों ने कहा कि 
लोगो ंका मानना ह ैकि कपूर में भीमसेनी ही 
असली कपूर है ।n
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श्चिम बंगाल के आसनसोल 
में 20, 50 और ₹100 की 
एमआरपी वाले अगरबत्ती व 
धूप पैक का सबसे ज्यादा 
चलन है । मनोज धूप सेंटर 

के प्रमुख मनोज कुमार पोद्दार ने सुगंध 
इंडिया को बताया कि वैसे सबसे ज्यादा ₹20 
की एमआरपी वाले पैकेट्स की बिक्री होती 
है । मनोज धूप सेंटर आसनसोल में 30 वर्षों 
से अगरबत्ती उत्पादो ंकी ट्रेडिंग में है । मनोज 
कुमार पोद्दार ने बताया कि पहले बहुत कम 
अगरबत्ती कंपनियां एजेंसी देती थी ं । ट्रेडिंग 
के जरिए ही मार्के ट चलता था, लेकिन अब 
सभी कंपनियां एजेंसी देती है । उन्हों ने 
बताया कि उन्हों ने सबसे पहले एजेंसी 
धनलक्ष्मी की ली थी, लेकिन अब उनका 
डिपो खुल गया है । मनोज धूप सेंटर के पास 
इस वक्त कोयास, बालाजी, दर्शन और 

इनसेंस इंडिया का काम है । इसके अलावा 
सभी लोकप्रिय ब्रांड के प्रोडक्ट्स भी उनके 
रिटेल काउंटर पर रहते हैं । 

मनोज कुमार पोद्दार ने एक सवाल के जवाब 
में सुगंध इंडिया को बताया कि उनके काउंटर 
से ही 90% माल की सप्लाई होती है । 
आसनसोल और आसपास के इलाको ंसे 
लोग सीधे माल ले जाते हैं । आसनसोल में 
इलाके और काउंटर के हिसाब से ब्रांड 
बिकते हैं । जैसे मेरे यहां कोयास और 
बालाजी दर्शन (चामुं डी अगरबत्ती वर्क्स ) 
का प्रोडक्ट सबसे ज्यादा चलता है । इसके 
अलावा यहां की मार्के ट में भारत दर्शन, 
साइकिल, जेड ब्लैक, शांतिनिकेतन, 
आईटीसी, बालाजी आदि ब्रांड सबसे ज़्यादा 
चलते हैं । एक सवाल के जवाब में उन्हों ने 
बताया कि यहां भी धूप की मार्के ट काफी 
बढ़ रही है । गीली और सुखी धूप दोनो ंका 

ही चलन है । ज्यादातर हिदंी भाषी लोग 
गीली धूप का इस्तेमाल करते हैं । उन्हों ने 
कहा कि गीली धूप में जेड ब्लैक का मंथन 
टॉप पर है । इसके बाद बालाजी दर्शन, 
कोयास और मंगलदीप आदि चलते हैं । 
लगभग सभी कंपनियां गीली धूप बेच रही 
हैं । सांब्रानी कप की मार्के ट यहां बढ़ रही ह ै
और त्योहारो ंमें वह और ज्यादा बढ़ जाती 
है । सांब्रानी में साइकिल का नैवेद्य टॉप में 
हैं । हमारे यहां कोयास का सांब्रानी ज्यादा 
चलता है । उन्हों ने बताया कि यहां एक 
ग्राहक औसतन ₹500 के धूपबत्ती प्रोडक्ट 
प्रतिमाह खरीदता है । टीका चंदन में ड्रोलिया 
का चलता ह ैऔर कपूर में बालाजी दर्शन 
हमारे यहां ज्यादा चलता ह,ै लेकिन पूरे 
आसनसोल में मंगलम सबसे ज्यादा बिकता 
है । यहां लूज कपूर की भी अच्छी खासी 
मार्के ट है ।n

आसनसोल में कोयास ब्रांड की है 
अच्छी मार्के ट: 

मनोज कुमार पोद्दार,  मनोज धपू सेंटर,  आसनसोल
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आसनसोल में बढ़ रही बम्बू लसे की मागं:  
मीरान आलम,  मसूैर सगुधं,  आसनसोल

आसनसोल में मैसूर सुगंध फर्म के प्रमुख 
मीरान आलम ने सुगंध इंडिया पत्रिका से 
एक बातचीत में बताया कि यहां बंबू लेस 
प्रोडक्ट्स गीली धूप, ड्राई स्टिक, सांब्रानी 
कप आदि की मार्के ट तेजी से बढ़ रही है । 
उन्हों ने बताया कि 1990 में उनके पिता ने 
अगरबत्ती का कारोबार शुरू किया था । उस 
समय कोलकाता के श्री गुरु परफ्यूमरी वर्क्स 
के  मिटूं भाई के कहने पर पिताजी ने 
अगरबत्ती का कारोबार शुरू किया था । मैसूर 
सुगंध के पास फॉरेस्ट, कर्नाटका फ्रे ग्रेन्स, 
चारु, अमृता, जैसल की एजेंसी है । इसके 
अलावा जेड ब्लैक, मंगल दीप आदि बड़े 
ब्रांड के भी प्रोडक्ट्स वह काउंटर पर रखते 
हैं । 

रान आलम ने बताया कि एजेंसी के 
तहत उनका आसनसोल और बर्नपुर में 
लोकल सप्लाई नेटवर्क  है । आसनसोल 
में गांजा गली से ही अगरबत्ती और धूप 

प्रोडक्ट्स का पूरा डिस्ट्रीब्यूशन होता है । यहां सबसे ज्यादा 
चलने वाले प्रोडक्ट संबंधी सवाल के जवाब में उन्हों ने 
बताया कि वैसे तो यहां सभी प्रोडक्ट्स बिकते हैं, लेकिन 
बालाजी, अमृता, फॉरेस्ट, जेड ब्लैक, आईटीसी की 
अच्छी स्थिति है । यहां पाउच, जीपर और बॉक्स सभी 
बिकते हैं । उन्हों ने बताया कि हमारे यहां 450 ग्राम का 
पाउच काफी बिकता है । इसके अलावा ₹20 का पाउच 
और 80-90 ग्राम पैक का पाउच 50 रूपए में बहुत चलता 
है । एक सवाल के जवाब में उन्हों ने बताया कि धूप में 
मंगलदीप, बंसी और फॉरेस्ट उनके यहां काफी बिकता ह,ै 
लेकिन मार्के ट में मंथन सबसे ज्यादा चलता है । उन्हों ने 
बताया कि आसनसोल में 10 में से 8 ग्राहक ब्रांड के नाम 
से खरीदारी करते हैं ।n
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आसनसोल इकोनामी-प्रीमियम की मिली-जुली मार्के ट:  
सरुेंद्र अग्रवाल, नमस्कार एजेंसी, नमेतपरु 

सुरेंद्र अग्रवाल ने सुगंध इंडिया के एक सवाल के 
जवाब में बताया कि आसनसोल में पाउच और 
जंबो पैक ₹160 की एमआरपी में 425 ग्राम की 
मांग सबसे ज्यादा है । उन्हों ने बताया कि नेमतपुर 

में 25 वर्ष से वह धूप अगरबत्ती का कारोबार कर रह ेहैं । शुरुआत 
में साइकिल ब्रांड जब बंगाल में लॉन्च हुआ था, तो मैं उसका सब 
डिस्ट्रीब्यूटर बना । इसके बाद अशोका ट्रेडिंग भारत दर्शन, 
बालाजी, बीआईसी पंचवटी और बिग बेल ब्रांड की आसनसोल, 
चितरंजन, जमुरिया, बर्नपुर में सप्लाई करते हैं । उन्हों ने बताया 
कि कुल्टी, नेमतपुर इलाके में भी सप्लाई ह ैऔर लगभग 900 
काउंटर तक उनका नेटवर्क  है । होलसेल के भी कई काउंटर तक 
उनके यहां से माल जाता है । 

सुगंध इंडिया के एक सवाल के जवाब उन्हों ने बताया कि यहां 
बालाजी के प्रोडक्ट्स सबसे ज्यादा चलते हैं । इसके अलावा 
अमृता, भारत दर्शन, जेड ब्लैक आदि ब्रांड चलते हैं । उन्हों ने कहा 
कि यहां ब्रांड इलाके के हिसाब से चलता है । बालाजी के 

आसनसोल अगरबत्ती और धूप उत्पादों 
की मिली जुली मार्केट है। उक्त जानकारी 
देते हुए नमस्कार एजेंसी नेमतपुर के 
प्रमुख श्री सुरंेद्र अग्रवाल ने कहा कि 
इस इलाके की मार्केट  कोयला खदानों 
के आसपास ज्यादा है। कोयला खदानों 
के कारण यहां ज्यादातर लोग नौकरी 
पेशा हैं। माह में एक बार वेतन मिलता 
है, तो वह महीने भर का घरेलू सामान 
खरीदते हैं। उसी समय वह अगरबत्ती, 
धूप और पूजा सामग्री की भी खरीद कर 
लेते हैं। यही कारण है कि यहां बड़े पैक 
और अधिक वजन वाले उत्पादों की मांग 
ज्यादा है। ज्यादा लोग बड़े पैक खरीदते 
हैं। इसके अलावा चितरंजन और दुर्गा पुर 
में फैंसी आइटम चलते हैं, क्योंकि यहां 
रेलवे कर्मचारी ज्यादा हैं। इस लिहाज से 
आसनसोल मिक्स मार्केट है। 

इकोनॉमी पैक की मांग काफी ज्यादा है । उसके 160 रूपए 
एमआरपी में 425 ग्राम की भारी मांग है । उन्हों ने बताया कि यहां 
अगरबत्ती का चलन अभी भी ज्यादा ह ैऔर लगभग 85% से 
अधिक लोग अगरबत्ती का इस्तेमाल करते हैं, जबकि 15% में धूप 
स्टिक, कोन, ड्राई स्टिक, सांब्रानी कप चलते हैं । गीली धूप हमारे 
यहां बालाजी का काफी चलता है । सिग्नेचर जीपर भी काफी 
चलता है । उन्हों ने कहा कि सभी ब्रांड का एक लो और एक हाई 
प्रोडक्ट चलता है । जेड ब्लैक व मंगलदीप की अच्छी मार्के ट है । 
सांब्रानी कप में नैवेद्य सबसे ज्यादा चलता ह,ै लेकिन बीआईसी 
भी क्वालिटी में बेस्ट है । इसके अलावा उनके यहां बालाजी का 
भीम सेनी कपूर भी चलता है । n
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Isus

SINGAPURASHIP PRODUCE (I) PVT. LTD. 
MANUFACTURERS, IMPORTERS &

EXPORTERS OF HIGH QUALITY PURE
RAW MATERIAL & FINISHED GOODS FOR
INCENSE INDUSTRY WITH MORE THAN

1000+ CLIENTS 

Gum copalGum DamarDamar Batu

Ral Kani

DEP

Gum Benzoin

Raw Incense Premix Loban

C 350, AHWC Complex, Vidya Alankar College Road, Wadala East, Mumbai- 400037

+91 9920120171 sales@singapuraship.com

Ral Superfine Gum Rosin

We specialise in WHITE LABELLING, FMCG
PACKAGING for various brands & exporters



बाजार संरचना- 

	 अगरबत्ती का चलन लगभग 
85%, जबकि धूप उत्पादो ंकी 
मार्के ट हिस्सेदारी 15%। 

	 बंबू लेस उत्पादो ंमें सुखी धूप 
और ड्राई स्टिक की ओर मार्के ट 
का झकुाव । गैर बंगाली समुदाय 
को पसंद ।

	 वॉल्यूम में सबसे ज्यादा 
अगरबत्ती के ₹20 वाले पैक की 
बिक्री । 50 और ₹100 वाले पैक 
भी चलते हैं । नौकरी पेशा लोगो ं
की सौ- डेढ़ सौ रुपए का जंबो 
पैक 400-500 ग्राम की 
मासिक खरीद । 

उपभोक्ताओ ंका वर्गीकरण 

	 लोअर मिडल क्लास व छोटे 
कर्मचारी 20 से ₹50 की 
खरीदारी ।

	 मीडियम रेंज- 200 से ₹300 के 
खरीदार

	 प्रीमियम रेंज में हजार रुपए की 
बिक्री । 

	 एक तबका महीने में 5 से 10 
हजार रुपए तक का खरीदार ।

आसनसोल पश्चिम बंगाल का दसूरा सबसे बड़ा शहर है। कोयला, इस्पात की माइनिंग व उनसे 

संबंधित उद्योगों के अलावा रेलवे कारखाना, नेटवर्क  और व्यापारिक गतिविधियों के लिए जाना 

जाता है। आसनसोल के चितरंजन, बनपुर, कुलटी नियामतपुर, बियाकत, रानीगंज, चिनाकुरी 

जमुरिया जैसे कई बाहरी और ग्रामीण इलाके हैं, जहां कोल खनन और लौह उद्योग हैं। यही कारण 

है कि आसनसोल अपर मिडिल क्लास और लोअर मिडल क्लास की बड़ी आबादी वाला शहर है। 

देश के विभिन्न राज्यों के लोग यहां रोजगार व कारोबार के लिए रहते हैं। मिश्रित आबादी के कारण 

यहां बड़े पैमाने पर अगरबत्ती, धूप और सुगंध उत्पादों का बाजार है।

इकोनॉमी उपभोक्ताओ ंकी भी 
पसंद बंगलुरु के ब्रांड । सस्ते में भी 
लोग ब्रांडड प्रोडक्ट खरीदते हैं । 
अहमदाबाद, इंदौर के भी ब्रांडड 
प्रोडक्ट की अच्छी खासी मार्के ट । 
इकोनॉमी में लोकल मैन्युफैक्चरर्स 
के भी सस्ते प्रोडक्ट चलते हैं ।  

आसनसोल के लोकप्रिय ब्रांड

	 बालाजी, जेड ब्लैक, साइकिल, 
आईटीसी, बीआईसी, 
शालीमार, आचार्य, अमृता, 
फॉरेस्ट, भारत दर्शन, एशियन, 
धनलक्ष्मी, कृष्ण कला, मानवी, 
दर्शन, इनसेंस इंडिया, बिग 
बेल, शांतिनिकेतन, चारु । 

धूप-कप प्रोडक्ट्स

	 धूप उत्पादो ंमें गीली धूप, सुखी 
धूप, ड्राई स्टिक व सांब्रानी कप 
की मार्के ट बढ़ रही है । गीले धूप 
की ज्यादा मांग ।

	 गीले धूप में जेड ब्लैक का 
मंथन, आईटीसी का मंगलदीप, 
बालाजी दर्शन, बंसी, फारेस्ट, 
कृष्ण कला का धूना चंदन, 
डेनिम का पूजा पाठ, कोयास । 

लगभग सभी ब्रांड के गीली धूप 
मार्के ट में उपस्थित ।

	 कप की मार्के ट बढ़ रही । 
सांब्रानी में साइकिल का नैवेद्य 
टॉप पर है । कोयास, कृष्ण कला 
व अन्य ।

	 चंदन टीका की मार्के ट बहुत 
सीमित । 

	 कपूर का चलन । सबसे ज्यादा 
भीमसेनी, बालाजी दर्शन, 
मंगलम, साइकिल, जेड ब्लैक 
और लूज का चलन । 

निष्कर्ष 
आसनसोल और उसके इंटीरियर 
इलाके झारखंड से मिलते हैं । 
लोहा व कोयला खनन और 
उद्योगो ंके कारण कर्मचारी और 
श्रमिक अधिक हैं । इसलिए 10 
से ₹50 की सर्वाधिक बिक्री । 
मीडियम रेंज में ₹50 से डेढ़ सौ 
रुपए की एमआरपी वाले 
प्रोडक्ट्स और प्रीमियम में हजार 
या उससे भी अधिक की कीमत 
वाले प्रोडक्ट्स यहां काफी चलते 
हैं ।n

आसनसोल मार्के ट  
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•	 Circulation : Currently 15,000 per month hard copies with an 
aim to increase to 50,000. Also has a digital version as well. 

•	 Readership : Manufacturers, Perfumers, Raw material 
suppliers, Agarbatti Distributors and Sellers and Allied 
industry across india. Average 50,000 monthly readership.

•	 Content : Brand News, Monthly City/State wise Market survey 
and reports, Industry News, Interviews and profiling of  not 
just Manufacturers but also wholesalers and dealers. Also 
raises issues faced by industry like increasing production 
cost, duplicacy, etc. all possible through our ground level 
reporting.

Sugandh India : Monthly Bilingual (English and Hindi)

ADVERTISEMENT TARIFF

A first and one of  its kind magazine dedicated to Agarbatti industry 
which along with being informative and useful for industry content 
wise, also acts as a medium to connect the industry.

POSITION
RATE 
PER 

ISSUE

Mechanical Data (w x h)
Note : Keep text 5 mm 

inside
FRONT COVER 60,000 18.5 cm x 23.5cm

BACK COVER 50,000 21 cm x 30 cm

INSIDE COVER FRONT 35,000 21 cm x 30 cm

INSIDE COVER BACK 30,000 21 cm x 30 cm

GATE FOLD 50,000 42 cm x 30 cm

DOUBLE SPREAD 30,000 42 cm x 30 cm

FULL PAGE 15,000 21 cm x 30 cm

HALF PAGE 10,000 18.5 cm x 13.5 cm

QUARTER PAGE 7,000 9 cm x 13.5 cm

VISITING CARD 3,000 9 cm x 5 cm

STRIP 4,000 18.5 cm x 5 cm

Note : 20% extra for Advt in first 20 pages. All rates are excluding 5% G.S.T.

GST DETAILS
GSTIN: 07AAECA3660K1ZN
State Name : Delhi, Code : 07

Bank Details
Bank Name : YES BANK
A/c No. : 070463400000052
IFS Code : YESB0000704
Branch : Noida Sector-62 

ANAS COMMUNICATION PVT. LTD.
B-117A, 2nd Floor, Joshi Colony, I.P. Extension, New Delhi - 110092, M : +91 7838312431

Email : sugandhindiam@gmail.com |  Website: www.sugandhindia.in
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